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13° Agronegocios Copercana

acontece de 27 a 30 de junho

Feira disponibilizara condicées especiais de crédito e pagamento para cooperados e associados

ferecer as melhores oportunidades sempre. E com

este intuito que a Copercana com o apoio da Ca-

naoeste e Sicoob Cocred realiza a 132 edi¢éo do
Agronegdcios Copercana.

A feira vem se consolidando como um dos principais
eventos do agronegdcio da regido e colhendo a cada ano
os frutos de muito trabalho e confianga.

Em 2004, data da primeira edi¢cdo, 30 expositores marca-
ram presenca e, atual mente, passados mais de uma década,
a feira recebe mais de 80 grandes empresas das areas de
insumos, sementes, maguinas e equipamentos agricolas,
artigos automotivos e servicos que estardo reunidas para
apresentar o melhor em novidades tecnol dgicas, inovacéo,
informacédo e pesquisa, além de langamentos e oportuni-
dades de negdcios.

Cooperados, agricultores, técnicos agricolas, pesquisado-
res, representantes comerciais, empresarios, empreende-
dores e demais envolvidos com a cadeia do agronegécio
s80 esperados durante os quatro dias de programacdo. No
ano passado, a feira recebeu aproximadamente 5 mil visi-
tantes e movimentou R$ 250 milh&es em negdcios.

Sobre afeira:

- Nadltima edigdo a feira teve um crescimento de 56%
em relacdo a 2015;

- R$ 250 milhGes em geracdo de negécios;

- Vitrine de produtos e servicos;

- Novidades em tecnologia, maquinas e equi pamentos.
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Editorial

Tecnologias por todo
O campo

Maior produtividade, rentabilidade, sustentabilidade, qualida-
de e confiabilidade. As varias “idades” foram alcancadas apos
uma extensa curva de aprendizado por parte do setor sucroe-
nergeético, o que vaeu e continua valendo muito a pena.

Gragas aesse aprendizado, hoje temos atransformacdo e evo-
lucdo digital no campo, a inteligéncia artificial em maquinas
que nos permite resultados impensaveis até poucos anos atrés.

Neste cenério, a Canaoeste também evoluiu e, dentro de seu
plano de reestruturagdo, investiu em uma ferramenta de geo-
tecnologia que possibilita ao associado conhecer melhor sua
realidade e suas possibilidades, através de parceria com alD-
Geo (Inteligéncia em Dados Geograficos), uma empresa espe-
cidizada na gestdo, modelagem e producgéo de geoinformagdo
para agricultura, com destaque a0 desenvolvimento de andlise
espacial e monitoramento remoto do ambiente produtivo.

A agdo trara grandes beneficios que podem ser conhecidos na
matéria especial desta edicao: “Era das maquinas: inteligéncia
artificial fortalece cada vez mais a agricultura”.

A tecnologiatem sido apalavra-chave do agronegécio. E mui-
tos outros exemplos dela estaréo expostos no 13° Agroneg6-
cios Copercana, evento que trara condicdes especiais para a
aquisicdo de novos produtos, ferramentas e novas tecnol ogias,
claro!

Em entrevista, o presidente da Copercana, Antonio Eduardo
Tonielo, fala sobre as expectativas em torno dafeira e resume
que o evento é um grande encontro de produtores, entrelaga
mento e conversas que contribuem para a produgéo e o desen-
volvimento de nossa agricultura.

Entre os vérios assuntos desta edi¢&o, temos o breve desenho
do mercado mundia de agUcar, apresentado durante a X1 1SO
Datagro New York Sugar and Ethanol Conference, redlizada
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no dia 10 de maio, no hotel Hilton Midtown, em Nova York,
nos Estados Unidos. Segundo Plinio Nastari, presidente da
Datagro Consultoria, para a temporada 2017/18 o balango
mundial de agucar deve apresentar um leve deficit de 194 mil
toneladas, um equilibrio entre a oferta e a demanda apds dois
ciclos consecutivos de deficit.

No artigo técnico sobre acompanhamento da safra 2017/18,
Thiago de Andrade Silva, gerente de Plangjamento, Controle,
Topografia e T.I. da Canaoeste, conta que o ATR médio ob-
servado até o més de abril ficou 3,14% abaixo do obtido na
safra 2016/2017 e em relagdo a produtividade agricola (TCH),
observa-se até 0 momento nimeros semelhantes ao da safra
2016/2017.

O engenheiro agrénomo ediretor do Grupo IDEA, Dib Nunes,
também em artigo, mostra como obter 0 maximo das varieda
des de cana ao orientar que o conhecimento das caracteristicas
varigtais e as andises de seus desempenhos nas grandes la-
vouras ¢ fundamental para se obter ganhos significativos nas
produtividades e no ATR.

Em Assuntos L egais, os advogados Diego Rossaneise Juliano
Bortoloti, baseados no recente estudo “Atribui¢ao, Ocupagio
e Uso das Terras - Primeiras Analises do CAR”, realizado e
divulgado pelo Chefe-Geral da Embrapa Monitoramento por
Satélite, Evaristo Eduardo de Miranda, desmistificam e colo-
cam fim ao infeliz estigma de degradador dado ao proprietario
rural brasileiro. O estudo provaque o agricultor € 0o maior res-
ponsavel pelapreservacdo ambiental brasileirae o atua grande
responsavel pelageracdo de empregos e fomento daeconomia
Ponto para os produtores.

Muitas outras informagdes pertinentes e interessantes estéo
€m Nossas paginas, ndo deixe de conferir!
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Boas expectativas

Para o presidente da Copercana, Antonio Eduardo Tonielo, o 13°
Agronegodcios Copercana sera excelente para os cooperados

Antonio Eduardo Tonielo

Para falar sobre as expectativas e
novidades da feira e também sobre
a situacdo politica e econdmica do
pais, a Revista Canavieiros conver-
sou com o presidente da Copercana e
da Sicoob Cocred, Antonio Eduardo
Tonielo. Confira!

Revista Canavieiros: Quais o0s
principais desafios do agronegocio
brasileiro?

Tonielo: Eu acredito que o desafio
do agronegacio brasileiro é enfrentar
as dificuldades que temos no merca-
do de exportacdo. Atualmente com o
ddlar fraco, o mercado esta saturado
de gréos e aglcar, entdo este € um de-
safio. Precisamos enfrentar os desa-
fios com disposi¢ao e nos mantermos
para aproveitar a hora em que o mer-
cado voltar amelhorar. Esta sobrando

Revista Canavieiros | Junho de 2017

produto no mundo e todas as vezes
que sobra produto isso acontece e re-
cai em cima de quem produz.

Revista Canavieiros: O senhor
concorda que o agronegécio tem
sido a “solucéo da lavoura” para o
PIB brasileiro?

Tonielo: Eu tenho certeza. Ndo so-
mos nés que mostramos, é o PIB que
mostra o faturamento do agronego6-
cio, 0 que da sustentacdo atualmente
para que possamos ter um saldo po-
sitivo.

Revista Canavieiros: Na opinido
do senhor, quais seriam os proble-
mas urgentes que precisam de solu-
¢cOes urgentes no agronegocio?

Tonielo: As dificuldades que temos
para enfrentar € na estocagem, no

Fernanda Clariano

transporte, na estrada e no custo por-
tudrio, isso tudo é gargalo.

Revista Canavieiros: A Coperca-
na, com o apoio da Canaoceste e
Sicoob Cocred, realiza a 132 edicdo
da feira Agronegécios Copercana
em um cenario de crise politica no
pais. Existem boas expectativas de
resultados comer ciais?

Tonielo: E claro que existem boas
expectativas. Estamos engolindo
essa crise politica ha muitos anos e
nao é agora que iremos fracassar. Eu
acredito que a 132 edicdo do Agrone-
gocios Copercana sera mais forte do
que no ano passado. Estamos sempre
com o desafio de melhorar a cada edi-
¢d0. Melhorar no sentido de ter mais
produtos, mais dinheiro, prazo para
financiamento, estrutura e mais con-
dicbes para 0s nossos cooperados.
Acredito que todo mundo que parti-
Cipar ira gostar.

Revista Canavieiros: O agronego-
cio exige dos produtores rurais um
alto grau de especializacio, inves-
timentos em tecnologias e profis-
sionalismo. Em que sentido a feira
Agronegocios Copercana pode con-
tribuir paraisso?

Tonielo: A feira contribui apresen-
tando produtos de qualidade, com
prazos para financiamento, com
precos e condigdes e também bene-
ficiando o produtor com a recompra,
no caso do amendoim e da soja, que
acredito ser uma vantagem para o
Nosso cooperado.

Revista Canavieiros. Apesar da
crise politica e econémica que o
pais enfrenta, a feira Agronegocios



Copercana ndo para. Este ano o
namero de expositores € maior do
gueno ano passado. Sdo maisde 80
expositores. O senhor acredita que
as empresas seguem conscientes da
importancia desse evento e de sefa-
zerem presentes?

Tonielo: Esse evento é uma realida-
de nas empresas e elas seguem parti-
cipando devido asegurancaque afei-
ra proporciona no sentido de colocar
mercadorias, o produto deles e viabi-
lizar negdcios. As empresas viraram
grandes parceiras da Copercana e do
produtor e eu acho que é por isso que
a cada ano aumenta o nimero de ex-
positores. O Agronegdcios Coperca-
najaesta consolidado e atendéncia é
crescer cadavez mais.

Revista Canavieiros. Quais sao 0s
grandes destaques desta edicdo da
feira? O que ha de novidades?

Tonielo: Todo ano tem novidade.
Um ano é no prazo, no preco, no
outro ano é na qualidade, novidades

nunca faltam na feira. Quem partici-
pa prestigia porque quer ver novida-
des, tecnologia e condic¢des para pa-
gamento e é por isso que realizamos
esse evento. Um grande encontro de
produtores, entrelacamento, conver-
sas e isso contribui paraa producéo e
para o desenvolvimento.

Revista Canavieiros: O Plano
Safra, langcado no dia 7 de junho,
trouxe uma mudanca significativa
para o setor sucroenergético ao
acatar uma antiga reivindicacio
de tornar permanente a linha do
Prorenova. Como o senhor vé essa
mudanca?

Tonielo: 1sso ndo é mudanga, € um
entrave. No BNDES, quem consegue
dinheiro ¢ a JBS e a turma do “pe-
troldo”, mas para nos ¢ muito dificil.
Eu acho que o Governo deveria lan-
gar um programa e atender o setor.
Lancar um programa que favorece
apenas os grandes é muito ruim e o
BNDES ainda esta com uma recai-

L e e Do | ST (el VO SEAS | F {18 3308 B0 | vearimdeasPal o Ol i oo iy

da muito grande dos R$ 500 bilhdes
gque emprestaram e até hoje recaem
nos outros financiamentos. Quem
esta pagando € aquele que carece de
dinheiro para fazer um plantio, com-
prar maquinas e que precisa esperar
por mais de um ano para conseguir.
E por isso que 0 nosso Agronegocios
Copercanavai bem, porque tudo ére-
solvido na hora e ninguém fica espe-
rando para o ano que vem.

Revista Canavieiros: Qual a reco-
mendacdo que o senhor daria aos
cooper ados e associados diante das
circunstancias atuais da economia
e mercado?

Tonielo: O cooperado de um modo
geral, o produtor brasileiro ja sabe
gue se ele depender de Governo nun-
cairaproduzir. Eu acredito que cada
um sabe que tem que tocar 0 seu ne-
gocio, que tem que produzir e deixar
0 Governo de lado. O Governo atra-
palhando menos, pois ele atrapalha
bastante, ja ajuda muito.

Votorantim

Criber Ao

O RESULTADO DESSA
QUALIDADE
APARECE NA 5UA
PRODUTIVIDADE.

Calcario Kaw. Mais fing, mals puro,
mais aficrents, mals econdmico.

Emm

Revista Canavieiros | Junho de 2017
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A transformacao digital vem proporcionando mais
produtividade, reducao de custos e eficiéncia nas
atividades do campo

36. POLICIA AMBIENTAL PAULISTA

Vento discutiu como as tecnologias podem vento
discutiu como as tecnologias podem vento discutiu

www.canavieiros.com.br

E MAIS:

42. PONTOS VALIOSOS 62 PLANTAS DANINHAS

Oferecidos pelas empresas de insumos e maquinas, A 162 edicao do Herbishow reuniu mais de 650 pessoas
programas de fidelidade e incentivo e um time de renomados palestrantes que difundiram
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Tendéncias e perspectivas
para a pecuaria

PAULO MOLINARI

Econramista pela Universidade Federal do Parana, com pds-graduagdo am Agribusinsss pela Facudade da
Administracio & Economia — FAEPUC.

Especalzacae em Analise Tacnics — CMA;

Alua bd 32 ance am andlise scondmica e de mercados de commodities.

Anafista de Mercado Sénior em Agribusiness

Heste ambients, Paulo Roberto Molinari dispde de expenéncia camicular  assessorias realizadas que o
raduzem em um dos medhores consultoras no amblenie de mercado do Agronegdclo nacional & com
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Algumas realizaches dispdem de referéncla no ambiente do Agranegocio:

Consultor Chefe na consultoria de makor referéncia no Agrenegocio nacional e de abrangéncis internacional
Safras & Mercado
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@ Ponto de Vista

Agricultura

lidera preservacao no Brasil

*Evaristo de Miranda, O Estado de S. Paulo - 05 Junho 2017

rande produtor de alimen-
tos, energia e fibras, o
Brasil € uma poténcia em

preservagdo ambiental, com mais
de 66% de seu territdrio recoberto
por vegetacdo nativa. E esse nimero
sobe para quase 75% quando agre-
gadas as areas de pastagem nativa
do Pantanal, do Pampa, da Caatinga
e dos Cerrados. Toda a producéo de
grdos (milho, arroz, soja, feijdo...),
fibras (algodao, celulose...) e agro-
energia (cana-de-acgUcar, florestas
energéticas...) ocupa 9% do Pais. Os
agricultores preservam mais vegeta-
¢do nativa no interior de seus imo-
veis (20,5% do Brasil) do que todas
as unidades de conservagdo juntas
(13%)!

Esses dados, da Embrapa, resultam
principalmente das informagdes
tabuladas do Cadastro Ambien-
tal Rural, o CAR, criado pela Lei
12.651/12, o novo Cédigo Florestal,
gue acaba de completar cinco anos.
Mais de 4,1 milhdes de imoveis ru-
rais, somando uma area superior a
410 milhGes hectares, estavam ca-
dastrados no Servico Florestal Bra-
sileiro até maio de 2017.

Os agricultores informaram deta-

Revista Canavieiros

Ilhamente, num mapa com base em
imagens de satélite e em diversas
fichas, todo o uso e ocupacdo de
suas terras, em conformidade com o
Codigo Florestal. E como se ao de-
clarar o Imposto de Renda o contri-
buinte informasse a planta da casa, a
disposic¢éo de cada mével, o uso de
cada cOmodo e ainda, na Amazonia,
por exemplo, deixasse claro que ndo
utiliza 80% de seu apartamento a ti-
tulo de reservalegal. E que cuidade
tudo e paga impostos, mesmo sobre
0 que lhe é vedado usar.

Em 1.° de fevereiro publicamos
no jornal O Estado de S. Paulo os
primeiros resultados do CAR (Ca-

“E sempre
bom lembrar
que vilao e vileza
derivam de vila,
cidade”

dastro Ambiental Rural: a hora dos
fatos). Agora, os dados finalizados
pela Embrapa demonstram o papel

Unico da agropecudria na preserva-
¢80 ambiental.

No Sul, as unidades de conserva-
¢do e as terras indigenas, juntas,
protegem 2%, enquanto os produ-
tores preservam 17% da regido nos
imoéveisrurais. As areas preservadas
pelos agricultores superam em mais
de oito vezes as protegidas. Consi-
derando apenas a érea agricola, os
produtores preservam 26% das ter-
ras, nimero bem superior a exigén-
ciado Codigo Florestal.

Ninguém preserva mais a vegetacao nativa do que os produtores rurais

No Sudeste, ainda sem disponibi-
lidade dos dados do Espirito Santo,
0s produtores preservam um terri-
tério equivalente a 17% da regiéo,
em vegetagdo nativa e ecossistemas
lacustres e palustres. Ja as areas
protegidas equivalem a 4%. Na area
rural, eles preservam 29% de suas
terras, também bem acima da exi-
génciado Caodigo Florestal.

No Centro-Oeste, ainda sem dispo-
nibilidade dos dados de Mato Gros-
so do Sul, os produtores preservam
em seus imoéveis um territorio equi-
valente a 33% da regido, ante 14%
em dareas protegidas. Mais uma vez,
no conjunto da &rea agricola, os pro-
dutores preservam um porcentual
superior a exigéncia do Codigo Flo-
restal: 49% das terras, praticamente
ametade.

No Norte, no Estado do Tocantins a
agricultura preserva o dobro da érea
total de unidades de conservacéo e
terras indigenas: 20% ante 10%. E
em seus imaoveis os produtores apre-
sentam uma taxa de preservacéo da
vegetacdo nativa de 56%! Esse é o
Unico Estado da regido néo inserido
integralmente no bioma Amazonia.
Nos Estados amaz6nicos a protecdo
ambiental € muito abrangente: 71%
do Amapa, 53% do Amazonas e 50%
do Para— além de amplos territérios
recobertos por floresta tropical em
terras devolutas.

No Nordeste, estima-se que apenas
36% dos imdveis rurais se tenham
cadastrado no CAR. Isso limitaain-
terpretagdo do uso das terras. Mas
basta para indicar o papel dos agri-
cultores na preservacdo da vegeta-
¢8o. Namaioriados Estados nordes-
tinos, os produtores preservam mais



de 50% da &rea de seus imoveis,
quando a exigéncia é de 20% (salvo
em parte do Maranhdo). A area pre-
servada por essa parcela de agricul-
tores cadastrados jarepresenta cerca
de 20% da regido, enquanto as are-
as protegidas conservam menos de

10%. E provavel que os agricultores
nordestinos preservem trés vezes
mais territorios na Mata Atléantica,
na Caatinga e nos Cerrados do que
todas as unidades de conservagdo e
terras indigenas da regi&o, juntas.

E se ao total das &reas de vegeta-
Gao nativa preservadaforem agrega-
das as pastagens nativas? Ninguém
plantou a vegetacdo do Pantanal, do
Pampa, da Caatinga, dos Cerrados e
dos campos de altitude exploradas
de forma sustentavel pela pecuéria.
Essa vegetagdo nativa € mantida em
equilibrio pela pecuéria ha séculos.
Com essa vegetag8o conservada se
chega a quase 75% do territorio na-

-~

Vendem-se mudas de especies

cional.

N&o ha, no Brasil, nenhuma cate-
goria profissional — minerador, mé-
dico, professor, industrial, militar,
promotor, economista ou funciona-
rio — que preserve tanto o0 meio am-
biente como os agricultores. Salvo
na Amazobnia, ndo existe nenhuma
instituicdo, secretaria de Estado,
orgdo federal ou estadual, empresa
privada ou organizag8o ndo gover-
namental que preserve tanta vegeta-
G&o nativa como os produtores ru-
rais. E contra os quais — pasmem!
— algumas institui¢cBes ainda preten-
dem organizar uma verdadeira “in-
quisicdo informatizada” para ana-
lisar a situagdo ambiental de cada
um no Programa de Regularizacéo
Ambiental (PRA), que sucedera ao
CAR.

Esse enorme esfor¢co de preserva-
¢do nos imoveis rurais beneficia
toda a Nag&o. A responsabilidade e

Maiores informapdes: e
(16) 3946.3316 é
Sertdazh b

0s custos decorrentes da imobiliza-
¢ao e da manutencdo dessas areas
recaem inteiramente sobre os pro-
dutores, sem contrapartida da socie-
dade, principalmente dos consumi-
dores urbanos. A Embrapa calculara
o valor e o custo de toda essa érea
imobilizada. Desde 1990 se fala em
pagar por servicos ambientais. Esse
conto de fadas até hoje ndo foi efe-
tivado. Cidaddos estdo dispostos
a protestar pelo meio ambiente em
zona rural, mas ndo cogitam de pa-
gar por isso. Destes os produtores
esperam, no minimo, menos demo-
nizagdo de suas atividades, maior
conhecimento de sua realidade e
0 justo reconhecimento. E sempre
bom lembrar que vil&o e vileza deri-
vam de vila, cidade.

*Doutor em Ecologia, é chefe ge-
ral da Embrapa Monitoramento por
Satélite

Com pensamento voltado para a
sustentabilidade ambental, a Copercana
disponthiliza no viveiro da Fazenda
Santa Rita, em Terra Roxa/SP a venda de
mudas de espécies nativas,

Arri

=BT ERCANS
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O que acontece
COM NOSSO agro?

* = A estimativada Conab (Companhia
Nacional de Abastecimento) de junho
para a safra de gréos 2016/2017 ago-
ra esta em 234,3 milhdes de toneladas,
25,6% amais que as 186,6 milhdes de
toneladas de 2015/16. A &rea cultivada
agora é de 60,5 milhdes de hectares;

* =, Na soja, a nova estimativa, apenas
um més apds, aumenta em quase 1 mi-
Ih&o de toneladas, passando agora para
113,93 milhdes. A safra que termina
€ quase 20% maior que a anterior, de
95,4 milhdes. Vejam que interessante:
em apenas um ano agricultores expan-
diram a producéo de soja em 18,5 mi-
IhSes de toneladas usando 1,9% a mais
de érea. Medalha de ouro ao sojicultor
e agradecimentos a S0 Pedro;

==, Também no milho a nova estima
tiva trés 1 milh&o de toneladas a mais
que a anterior, passando para 93,83
milhdes (30,3 na primeira safra e 63,5
na segunda). Isto representa absurdos
41% a mais que a safra anterior, pois
ano passado o clima atrapalhou muito
e neste ano gjudou. Fico pensando para
escoar este milho todo, capacidades
portudrias, frangos e suinos para con-
sumirem. Exportactes de milho podem
bater recorde de mais de 32 milhdes de
toneladas na safra 2016/17 de acordo
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com a Agrocon-
sult, colocando
pressio na lo-
gistica de fretes
terrestres, mari-
timos e portos;
# =, Também no ar-
roz subimos 14,4%,
indo para 12,1 milhGes

de toneladas. Vem por ai também um
mundo de algod&o, com aumento de
15,4% sobre a safra anterior, tendo
agora 1,488 milh&o de toneladas de
pluma;
" s As estimativas da Conab neste
ano estéo servindo como um choque
mensal de motivag8o. Em relagdo aos
precos destas commodities, em ddlar
praticamente andamos de lado, mas
em reais a desvalorizacdo cambia deu
algum f6lego. Devem ficar como estio
a menos que a partir de agora o “Saint
Peter” atue nos EUA atrapalhando o
desenvolvimento;
* = Foi langado o plano safra 2017/18
que trara 190,25 bilhdes de reais para
0 agronegaocio. S&o 150,25% para cus-
teio e comerciaizagdo (116,25 bilhdes
com juros controlados e o restante com
juros livre). Para o custeio os juros ca-
iram de 8,5% ¢ 9,5% ao ano para 7,5%
e 8,5%. Para armazéns a taxa cai para
6,5% ao ano. Como pontos positivos
estd a volta de apoio a renovacdo de
canaviais, aumento do Moderfrota e
recursos para seguro rural. Estima-se
que o crédito rural represente cerca de
um terco do necessario pela agricultu-
ra. O volume € praticamente 0 mesmo
do ano passado e a taxa de juros um
pouco menor. Poderia ser alocado mais
paragerar valor e rendano Brasil, mas
temos que entender que o cobertor esta
curto devido a ma gestéo que tivemos

Coluna Caipirinha

Andando de lado

Marcos Fava Neves

nas Ultimas décadas por estas terras;
==, Na arena internacional, vae des-
tacar que continuam didlogos entre o
Brasil e 0 México para ampliar o co-
mércio de gréos, principamente im-
portagBes de milho e soja do Brasil,
visando reduzir sua dependéncia dos
EUA e suas novas turbuléncias. O
México importa quase 15 milhdes de
toneladas de milho por ano, e cercade
4,3 milhdes de toneladas de soja. Seria
muito bom termos o México como um
grande cliente do Brasil aindamais ex-
portando pelo eixo norte do palis;

* s Uma preocupacdo em relacdo aos
fretes no futuro vem da OMI (Organi-
zac¢ao Maritima Internacional) da ONU
(Organizagido das Nagoes Unidas) que
estabeleceu limite méximo na quanti-
dade de enxofre no Gleo diesel mari-
timo em 2020 em 0,5% contra 3,5%
agora, 0 que deve pressionar por uso de
combustivel de melhor qualidade, de-
vendo aumentar os custos do frete ma-
ritimo para as commodities e 0s precos
de outros combustivels,

==, Dr. Evaristo Miranda da Embrapa
trouxe importantes nimeros sobre a
preservacdo ambiental. O Brasil tem
66% de seu territrio recoberto por
vegetacdo nativa. A producdo de gréos



ocupa 9% do territorio nacional, sen-
do que 20,5% das &reas das fazendas
s80 de vegetagdo nativa Somando-se
pastagens nativas, a &rea conservada
do Brasil chega a 75% do territdrio.
O Brasil € um pais, comparativamente
aos demais, extremamente ambiental,
faltando um pouco mais de reconheci-
mento dos ambientalistas;

== Enfim, nada de grandes novidades
no agro deste més a ndo ser a expecta-
tiva de safrabem maior.

O que acontece com a nossa cana?
==, Na primeira quinzena de maio
foram processadas 38,5 milhdes de
toneladas de cana-de-aclcar, 3,6% a
menos que em 2016/17, de acordo com
a Unica (Uni&o da Indistria de Cana-
de-Agucar);

* =, Desde o inicio da safra processa-
mos 80,3 milhdes de toneladas, 26,3%
a menos que 0 mesmo periodo de
2016/17. Foram produzidas 3,9 mi-
Ihdes de toneladas de aglcar, redugdo
de 26%; 1,1 bilh&o de litros de etanol
anidro, queda de 28%, e 2 bilhGes de
litros de etanol hidratado, reducdo de
30,5%;

# =, O clima aparentemente gjudou um
pouco neste més, mantendo as proje-
¢Bes ao redor de 585 milhdes de tone-
ladas (3,65% menor) com producao de
acucar de 35,2 milhGes de toneladas
(1,2% menor) e de 24,7 bilhdes de li-
tros (3,71% menor), isto tudo para uma
capacidade de moagem no Centro-Sul
a0 redor de 630 milhdes de tonel adas.

O que acontece com nosso aglicar ?
==, O més no aglcar n&o foi bom pelo
conjunto de noticias que ajudou a der-
rubar as cotagbes mais do que eu acre-
ditava. Vamos aos fatos:

* s Fatores como a entrega fisica de
aclcar por um grande produtor em
marco, cambio (movimento de desvae-
lorizac&oo do real derruba os precos do
agucar), expectativas de aumentos de
producdes em concorrentes, reducdo
em 5,4% do preco da gasolina (mesmo
com desvalorizagao do real), organiza-
¢Oes (fundos) que investiram esperan-
do valorizagdo, elevagdo do imposto

de importagdo na China (a taxa aém
da cota de 1,95 milhao de toneladas por
ano foi elevada de 50% para 95%) e o
consumo de hidratado que ndo reage
como deveria;

s Preco chegou a ser o menor em 20
meses, tocando 13,74 cents por libra
peso. De acordo com a Archer Con-
sulting, o valor do inicio de junho (R$
1.027 por tonelada) ¢ o menor desde
setembro de 2015. E pensar que nes-
te ano ja tivemos 21,49 cents (06/02)
quando bons andlistas e alguns sortu-
dos aproveitaram para vender;

#= =, Copersucar jaacreditaem quedana
producdo de aglcar na safra 2017/18
devidos aos precos baixos e etanol
mais competitivo. De 36 milh8es, es-
peram agora 35,5 milhdes de tonela-
das. Quanto maior a distancia em re-
lac80 ao porto, mais a conversdo para
etanol tem sido observada. Esperam
também mudancga no superavitde2 a3
milhdes de toneladas, a depender deste
movimento que ja aertei na coluna de
maio, para menor. Tal como a Coper-
sucar, aArcher acredita que a producéo
de aglicar pode ser 1,5 milh&o de tone-
ladas menor;

==, Para a Datagro, a produgéo global
de acUcar em 2017/2018 passa de um
deficit de 200 mil toneladas para 640
mil toneladas de superavit. Também
caiu o deficit do ciclo 2016/2017, de
7,85 milhdes para 6,78 milhdes de to-
neladas, devido ao aumento de produ-
¢do na India (de 19,2 milhdes para 20,5
milhdes de toneladas em 16/17 e 23,5
milhBes para 24,2 milhdes em 17/18.
Produg&o também cresceu na Chinade
9,8 milhdes para 10,47 milhdes. Tam-
bém deve aumentar 0 aclicar europeu
de beterraba, puxado pela Ucrania;

==, A OIA (Organizag&o Internacional
do Acucar) mudou sua projecdo para
o deficit global da commodity na safra
2016/2017 para 6,465 milhdes de tone-
ladas, superior ao Ultimo relatdrio que
esperava 5,869 milhoes de toneladas. A
producdo deve ser de 165,928 milhdes
de toneladas (0,3% maior) e o consu-
mo de 172,393 milhdes de toneladas
(1,22% maior). Em relagdo a 2017/18
acreditam em superavit de 3 milhes

de toneladas, que deve ser mantido

também em 2018/19. Como sempre

digo que “preco muito bom ndo é bom”
vamos colher agora os resultados dos
excelentes pregos em alguns momen-

tos de 2016;

s Porém, o Rabobank aposta em pre-
¢os maiores até o final deste ano devido
aos fundos de investimentos, pois acre-
dita que os pregos estdo baixos demais
observando a relagdo entre estoque e
CONSUMo;

* = Maio foi muito bom para as ex-
portacBes. Enviamos 2,440 milhdes de
toneladas de agucar (bruto e refinado),
0 gue representa um crescimento de
50,4% sobre o més anterior e 21,3%
acima de maio de 2016. Entraram US$
1,036 hilhdo, 43,2% amais que os US$
723,7 milhGes de abril e quase 55%
maior que os US$ 671 milhdes demaio
passado. Até o final de maio, o volume
total vendido (acumulado do ano) atin-
giu 9,693 milhdes de toneladas (cerca
de 1,5% a menos), mas a receita esta
40,5% maior, atingindo US$ 4,239 bi-
IhGes;

# =, Ponto negetivo para nos foi a esti-
mativa da Unica, estimando que a ta-
xag80 da China pode reduzir as expor-
tacBes do Brasil em 800 mil toneladas
de aclicar neste ano e também o acordo
entre os governos de Estados Unidos
e México que permite a este continu-
ar vender aglcar aos EUA. Porém o
México tera que alterar a proporcao de
50% para 30% de agticar refinado nas
vendas totais, permitindo mais refino
nos EUA. Os pregos minimos e nivel
de purezatambém aumentaram,;

==, Minha leitura esté alinhada com o
Rabobank, de precos maiores para o
acucar em breve e uma média de pre-
gos entre 16 a 17 cents/libra peso nesta
safra, amenos que o Petroleo caiamais
€ Ndo coNnsigamos escoar mais canavia
hidratado, o que neste momento ndo é
minha aposta.

-

O que acontece com nosso etanol ?
= =, Foi aprovada pela Comisséo Espe-
cid da Camara Federa uma proposta
que permite aos municipios coloca
rem uma CIDE municipa para custe-
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ar transporte publico. Falta agora ser
aprovada pelo plenério, portanto pode
ter chances de nos municipios cana-
vieiros, ela ser aplicada apenas para a
gasolina, gjudando no consumo de hi-
dratado;

* =4 A queda nos pregos do aglcar e a
possibilidade do Brasil fazer mais eta-
nol j& afeta as expectativas com expor-
tagOes do etanol de milho dos EUA,
mostrando como as coisas Sao inter-re-
lacionadas no complexo agronegécio
mundial;

* %s A Nissan conclui neste més um pri-
meiro momento de testes do projeto e-
Bio Fuel Cédll, o carro elétrico que usa
etanol com fonte geradora de hidrogé-
nio que é transformado em eletricida
de. Mas aempresa cré que apenas apos
2020 esta tecnologia estara disponivel,
oquefoi triste, poisachavaque poderia
vir antes,

# =, Um caso de sucesso € o Protocolo
Agroambiental do Setor Sucroenergé-
tico, segundo estudo apresentado pela
Secretaria do Meio Ambiente contri-
buiu reduzindo praticamente 10 mi-
Ihdes de toneladas de gés carbbnico
equivalente entre as safras 2006/07 e
2016/17. Também deixamos de lancar
56 milhdes de toneladas de poluentes,
entre eles o CO, (mondxido de car-
bono). O nimero de colhedoras sal-
tou de 753 em 2006/07 para 3000 em
2016/17. A queima hoje esta restrita a
apenas 2,5% do territdrio paulista com
cana. Trata-se de um presente dado
pelo setor & sociedade paulista, pratica
mente sem cobrar;

* s Finalmente foi atingido o limite de
etanol que pode ser produzido a par-
tir do milho nos EUA desde que a lei
passou no congresso em 2007, que es-
tipulou 15 bilhGes de galBes em 2017.
Como alei coloca que devem ser pro-
duzidos 36 bilhdes de gal Ges até 2022,
outros tipos de biocombustiveis tem
que acelerar 0 passo para atingir esta
producgo até 14, o que ndo vem aconte-
cendo. Para crescer, aindlstria de eta-
nol dos EUA precisa das exportagdes
e do crescimento de combustiveis que
levem mais etanol, como o E85;
*71Os precos do petréleo, que més
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passado foram favoréveis ao etanol por
terem subido, voltaram a cair, mesmo
com anuncios de corte da producao
feitos pela OPEP. Esta varidvel vem
atrapalhando bem a cana nos Ultimos
30diss;

* 7 O preco no mercado interno, de
acordo com o CEPEA ficou em R$
77,52 a saca de 50 quilos, queda de
0,15%;

* = Estranhou 0 momento onde a Petro-
bras abaixou o preco da gasolina, justifi-
cada por uma necessidade de recupera-
¢80 de participacdo de mercado, pois as
importagdes de diesel e gasolinaaumen-
taram bastante em seus concorrentes em
detrimento as compras nas refinarias da
empresa, trazendo com isto maior ocio-
sidade nos ativos de refino da empresa.
Pela ANP, as importages de diesdl sal-
taram 47% no bimestre, motivadas por
um prémio de 16,4% e de quase 3% na
gasolina. Esta queda atrapalhou o retor-
no do hidratado;

* = A EPE (Empresa de Pesquisa Ener-
gética) publicou sua nova analise dos
proximos 10 anos no Brasil. Entre as
principais conclusdes estéo uma queda
de participacdo de mercado da Petro-
brés na producéo nacional de petrdleo
de 78% para 70% até 2026 e nossa pro-
dug@o deve dobrar para ago entre 4,7
milhdese 5 milhdesde barrisdidriosem
2026;

* = Navisdo da EPE a demanda (Ciclo
Otto) ndo acompanha a oferta pois cres-
cera apenas 9,25% até 2026 ¢ o Brasil
passara a exportar 1,5 milhdo a 2 mi-
IhBes de barrig/dia. A boanoticiaé o au-
mento na participacdo do hidratado dos
atuais 30% para 46% em 2026, com ex-
pansfo de uma a duas novas usinas por
ano a partir de 2021. A EPE estd mais
verde recentemente;

* s Fechando, o etanol hidratado pre-
Cisa recuperar espaco no mercado para
audar no preco do aglcar. Continuo
crendo gque como temos menos cana e
aeconomiacomegaadar sinaisdevida,
eu ndo venderiaagora.

HajaLim&o
= =, Os depoimentos das propinas pagas
a diversos agentes publicos sfo estarre-

cedores. E ndo encontram fim, tomando
nosso tempo de naticias e nossa paci-
éncia. Recursos que foram retirados da
salide, da educaggo, da seguranca publi-
ca, da infraestrutura e outras areas, pe-
nalizando o povo brasileiro e matando
pessoas. Acho que vocés tal como eu,
imaginavam corrupgdo, mas ndo nes-
ta magnitude que estamos conhecendo
agora. Lembrando o ex-presidente Lula
e sua frase célebre, a corrupcdo atingiu
um estagio “como nunca antes visto na
historia deste pais”. E ¢ bem propicio
neste caso usar frase dele, como um
grande catdlisador deste processo. Ago-
ra o foco estd em aprovar as reformas
efazer aassepsiaem outubro de 2018.

Quem ¢é o0 homenageado do més?
«, Todos 0s meses temos um gran-
de homenageado aqui neste espaco
e desta vez novamente é triste, pois
perdemos um dos precursores da
mecanizacdo em cana. O audtradiano
(quase que brasileiro) John Stanley
Pearce ndo resstiu ao cancer e fa
leceu naAustrdlia, deixando muitas
saudades e centenas de manifesta-
¢Oes nas midias sociais do Brasil.
Sigaem paz John, foi um privilégio
conviver contigo e guardarei sem-
pre momentos de alegria como este
na minha casa, onde na companhia
do amigo comum Fabio Balaban
curtimos a vida com os derivados
dacana

Marcos Fava Neves é Professor Ti-
tular da FEA/USP, Campus de Ribeirdo
Preto. Em 2013 foi Professor Misitan-
te Internacional da Purdue Universty
(EUA) e dede 2006 é Professor Misi-
tante Internacional da Universdade de
Buenos Aires e Membro do Consalho da
Orplana.
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Concertos IHARA

chega a Sertadozinho com apoio da Copercana

Cerca de 9 mil pessoas prestigiaram o evento que contou com a apresentagao da
dupla sertaneja Zezé di Camargo & Luciano

m patrocinio da IHARA (em-
presa especializada em tecnolo-

gia para protegao de cultivos) e
apoio da administracdo municipal, Co-
percana, Fenasucro & Agrocana e Cei-
se Br, os moradores de Sertdozinho-SP
puderam pregtigiar de forma gratuita,
no domingo, 28 de maio, o projeto Con-
certos IHARA.

Viabilizado pela Lel Rouanet de In-
centivo & Cultura, o show foi redizado
no Centro de Eventos Zanini e recebeu
um publico de aproximadamente 9 mil
pessoas.

Sob a regéncia do maestro Américo
Perin, a STZ Jazz Band de Sert&ozinho
abriu o evento apresentando um reperto-
rio variado de misicas nacionais e inter-
nacionais. A atracéo principal da noite
foi adupla Zezé di Camargo & Lucia
no, que subiu ao palco acompanhada
por uma Orquestra de cordas IHARA,
que interpretou musicas cléssicas e um
repertdrio sertanejo da dupla, encantan-
do osfés.

“Para a [HARA é uma honra poder pro-
porcionar a populagdo de Sertdozinho
e aos nosos clientes, usinas, fornece-
dores de cana e convidados um evento

Gustavo Scar pini

Fernanda Clariano

A dupla Zezé di Camargo & Luciano subiu ao palco e encantou o publico com suas cancées

grandioso como este. Destaforma, que-
remos também fortalecer a nossa par-
ceria com a Copercana que tem muito
prestigio nesta regido e também aima
gem da IHARA junto ao publico”, disse
0 representante comercial da IHARA,
Gustavo Scarpari.

O presidente da Copercana e da Sicoob
Cocred, Antonio Eduardo Tonielo, sa-
lientou o apoio incondicional para a
realizacdo do evento. “Essa ¢ uma opor-
tunidade que toda a populagdo tem de
apreciar a apresentacdo de uma orques-
tra sinfonica e a dupla Zezé di Camar-
go & Luciano de maneira gratuita. A
Copercana tem o prazer em estar junto
COM as empresas parceiras em eventos
que beneficiam acima de tudo a popula-
¢do. Com certeza outros shows virdo”,
afirmou Tonielo.

Parao prefeito de Sertdozinho, JoséAl-
berto Gimenez, o show foi um presente

para os amantes daboamUsicasertangja
e também para a populagd que nunca
teve acesso a musica orquestrada. “Pre-
cisamos parabenizar alHARA, que por
meio dal ei Rouanet presenteou apopu-

Antonio Eduardo e Neli Tonielo,
Tatiane Guidoni, Zezinho Gimenez e
Nilton Teixeira
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lagdo sertanezina com este projeto, foi
um belo show. A STZ Jazz Band teve a
oportunidade de mostrar 0 seu trabalho
na abertura e a apresentacéo de Zezé di
Camargo & Luciano com a orquestra

IHARA foi ago diferente. Um show
para os ouvidos e para a alma”, comen-
tou.

Quem também expressou sua satis-
facdo pelo projeto foi o vice-prefeito
de Sertdozinho, Nilton César Teixeira
“Foi gratificante poder acompanhar a
apresentacdo da STZ Jazz Band abrin-
do show, dessa dupla icone da misica
sertangja, que é Zezé di Camargo & Lu-
ciano, neste projeto dalHARA. A popu-
lago que compareceu pdde desfrutar de
horas agradaveis com musica de quali-

Um publico com maisde 9 mil pessoas
cantou e seencantou com a dupla

Concertos

Com um repertorio especialmente selecionado, a STZ Jazz Band de Sertdozinho fez a abertura do evento

dade”, disse.
Uma par ceria de sucesso

Pelo segundo ano consecutivo, a
dupla Zezé di Camargo e Luciano
participa do projeto Concertos IHA-
RA. Os cantores ja percorreram 0s
estados de S&o Paulo, Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul, Rio Grande do
Sul e encerraram a turné deste ano
em Sert&ozinho-SP.

“Esse projeto ¢ muito interessante
porque permite 0 acesso de todas as
camadas sociais da cidade. E uma
oportunidade de mostrar um tipo
de musica que ndo é muito comum,
principalmente para o publico mais
simples, que é amisturada orquestra
com musica sertaneja. Uma oportu-

Frederico Dalmaso, M auricio Pinto
Neto, Antonio Eduardo Tonielo, Sérgio
Junqueira e Giovanni Rossanez

nidade para as pessoas conhecerem
outro tipo de musica. No Ultimo
show que fizemos a orquestra tocou
Beethoven e muita gente que ali es-
tava jamais parou para ouvir uma
musica de Beethoven e o bacana é
que quem ouve gosta. As pessoas
sO precisam ter acesso”, ressaltou o
cantor Zezé di Camargo.

“E um prazer estarmos envolvidos
neste projeto e subir ao palco apre-
sentando nossas cangdes e fazendo
uma mistura boa junto com a or-
questra. Costumamaos dizer que tem
hora que passamos a ser publico por-
gue paramos no palco para assistir a
orquestra que ¢ muito bonito”, disse
o cantor Luciano.

Manoel Sérgio Sicchieri, Antonio
Eduardo Tonielo, Frederico Dalmaso e
Giovanni Rossanez
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E tempo

de bons negocios

Credito, consorcios, novas tecnologias e condigbes especiais Sao as apostas das
empresas expositoras para o 13° Agronegdcios Copercana

Imagem interna do Agronegécios Copercana em 2016

o pensar em financiamento
Ae servigos bancérios, vem a

mente os varios bancos que
fazem parte do sistema financeiro
nacional. Em periodos de crise, por
exemplo, a procura por estes servicos
eingtituicdes, ao contrério do que mui-
tos pensam, cresce aindamais.
A situagdo n&o é diferente na Sicoob
Cocred, que V& um aumento nesta pro-
cura. “Isto acontece, pois, geralmente,
nos periodos de turbuléncia, os bancos
tradicionais diminuem o apetite por
crédito e ‘fecham as portas para os
dientes. E comprovado que o coopera-
tivismo de crédito cresce em percentu-
ais maiores nos periodos de crise, pois
as cooperativas ndo abandonam seus
cooperados e, com responsabilidade,
continuam atendendo suas demandas
e fomentando suas atividades”, explica
Adalberto José Igual Janior, gerente de
Comunicagdo e Marketing da Sicoob
Cocred.
A Sicoob Cocred tem diferenciais
em relac8o aos bancos comerciais tra-
dicionais e quem é cliente do banco
sabe disso. “Na recente pesquisa que
fizemos, perguntamos aos cooperados

quais os principais fatores decisivos na
escolha por uma institui¢do financei-
ra. Os principais fatores apresentados
foram os seguintes: confianca na ins-
tituico, beneficios oferecidos (taxas
de juros e tarifas) e atendimento ao
cliente. Segundo nossos cooperados,
alguns bancos até oferecem a confian-
cae os beneficios que precisam, porém
0 atendimento e o relacionamento com
estasinstitui¢des ndo correspondem as
suas expectativas. E é neste ponto que
a Sicoob Cocred se destaca. Além de
oferecer muito mais vantagens e bene-
ficios aos nossos cooperados, a Sicoob
Cocred possui um melhor atendimen-
to, que é fundamental de acordo com
a avaliagdo de nossos clientes. A Si-
coob Cocred € parceira do cooperado
e, com seriedade e responsabilidade,
aconselha-o em sua vida financeira,
adequando as solugdes corretas, con-
siderando o perfil do cooperado”, diz

Igual Janior.

Durante o 13° Agronegdcios Coper-
cana, o Sicoob Cocred estara presente
e oferecera condigOes especiais. Igual
Jinior adianta que a equipe comercial
apresentard a todos os participantes as

Diana Nascimento

vantagens de fazer parte do modelo de
negocio do banco. Além disso, serdo
ofertados aos cooperados e n&o-coo-
perados consorcios com condigdes co-
merciais diferenciadas. “Teremos con-
sorcios com taxas de administragéo a
partir de 4%, ou sgja, muito inferiores
as praticadas pelo mercado. Possuimos
em nosso portfélio consdrcios de todas
as modalidades, tais como veiculos,
servicos (viagens, festas de casamento,
cirurgias estéticas, etc), motos e imo-
veis. Este Ultimo possui um grande
diferencial em relacdo a concorréncia,
pois, por meio dele, também é possivel
adquirir propriedades rurais”, informa.
Além de taxas promocionais, que se-
réo exclusivas e somente para o peri-
odo da feira, todas as solugdes finan-
ceiras da Sicoob Cocred poder&o ser
adquiridas durante o evento. “Também
€ uma grande oportunidade paraquem
ainda ndo é associado se tornar um e
fazer parte do nosso quadro de coo-
perados e, assm, usufruir de todas as

De acordo com Toledo, a Copercana
trabalha em prol do setor,
disseminando conhecimento e novas
tecnologias, o que vai ao encontro do
proposito da Ourofino

Revista Canavieiros



vantagens oferecidas pela Sicoob Co-
cred”, observa Igual Junior.

O grande fluxo de cooperados que
vistam a feira aumenta a geracéo de
negocios na Sicoob Cocred e a maior
procura ¢ por financiamentos rurais,
de méquinas e implementos agricolas
e de veiculos. “A Sicoob Cocred par-
ticipa da feira desde a primeira edi-
¢do e, como todo ano, ficamos muito
contentes com 0 SUCeSso gue a mesma
vem alcancando. A seriedade e o pro-
fissionalismo que a Copercana conduz
a feira se traduz em resultados para
seus parcelros e expositores. Além dis-
30, afeira concentra um dos principais
publicos da Sicoob Cocred que s8o 0s
produtores rurais”, finaliza Igual Ju-
nior.

Expositores

A 132 edicdo do Agronegocios Co-
percana acontece entre os dias 27 e 30
de junho, das 13h as 19h, no Centro
de Eventos da Copercana, em Sert&o-
zinho. Novidades em tecnologia para
a producdo de cana-de-aglicar, soja,
milho e amendoim serdo apresentadas
pelos mais de 80 expositores.

Alguns deles adiantaram os seus des-
taques. A Monsanto promoveraadivul-
gacdo da extensdo de uso do Roundup
Ultra e do Roundup Transorb R para
as culturas de cana-de-aglcar, citros e
café. “Através da feira e da Copercana
levaremos a nossa mel hor oferta de su-
primentos aos cooperados, bem como
as novidades nas formulacoes e regis-
trosdos produtos Monsanto. O Sistema
Roundup Ready Plus com propostas de
manejo de ervas resistentes ao glifosa-
to serd o ponto de destague, uma vez
gue essa € uma demanda crescente na
regido”, comenta Eduardo Abarca, re-
presentante da Monsanto.

As expectativas para a feira sdo boas,
segundo Abarca. “Sdo as melhores
possivels, uma vez que estamos com
excelente condicdo comercial e com
novos produtos registrados para a ca-
na-de-aglcar, principalmente, e 0 Ss-
tema Roundup Ready PLUS. Ofertare-
mos uma condi¢do especia durante a
feira, sendo a melhor do ano”, afirma.
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A Phosfaz participara do Agrone-

gocios Copercana pela primeira vez
e levara produtos de alta tecnologia
“Somos uma novidade no evento, apre-
sentaremos fertilizantes fosfatados de
ata tecnologia e também levaremos
condigdes especiais de precos e prazos
para a aquisi¢do de nossos produtos”,
diz Gustavo Tonetti, representante da
empresa.

O produto a ser apresentado na feira
serd o Phosfaz 23/20, um fertilizante
fosfatado de alta tecnologia com libe-
racdo gradual etotal dofosforo e Gtima
relacdo custo x beneficio, ided paraa
cultura de cana-de-aglicar e também
milho e soja. O fertilizante - disponivel
em forma granulada, farelada e em po
-, éindicado parafosfatagem corretiva,
adubactes de sistema e também adu-
bac&o de manutencéo.

“Embora seja a nossa primeira partici-
pacdo, acompanho o evento ha 10 anos
eaferaestdcadavez maior emehor, é
uma grande oportunidade para a aqui-
SicBo de insumos e conhecer novos
produtos. A Copercana é uma grande
referéncia no agronegdcio e queremos
estar ao seu lado”, enfatiza Tonetti.

Ja a Mosaic mostraré os resultados
de trabalhos conduzidos junto a equi-
pe técnica e associados da Copercana
comadutilizagdo de sualinhapremium,
aMicroEssentials.

“O produto possui caracteristicas ¢
vantagens que o diferenciam da maio-
ria das fontes fosfatadas encontradas
atualmente no mercado, pois possui
altas concentragdes de nitrogénio, fos-
foro e enxofre, tanto na forma de sul-
fato quanto elementar, todos dentro do
mesmo granulo. Por estas caracteris-
ticas, a planta tera disponibilidade de
enxofredurantetodo o ciclo dacultura,
de forma gradual, e promovendo me-
[hor aproveitamento de outros nutrien-
tes. Do ponto de vista da qualidade
fisica, os grénulos do MicroEssentials
s80 extremamente homogéneoseress-
tentes, proporcionando maior seguran-
ca e eficiéncia nas aplicagdes, além de
maior rendimento de méaguinas e méao
de obra”, ressalta Jailson Fraz, gerente
regional de Vendas na Mosaic Fertili-

zantes.

Segundo €ele, a Copercana € uma das
principais e mais tradicionais coopera-
tivas dos estados de So Paulo e Minas
Gerais. “Participar da Agronegocios
Copercana € muito importante para
a Mosaic, pois juntos estamos contri-
buindo para que o produtor rural tenha
em mdos produtos de alta tecnologia e
com qualidade diferenciada, auxilian-
do-0 no sucesso de sua atividade. Tam-
bém disponibilizaremos uma linha de
crédito rural com condigBes favoraveis
e com foco na linha MicroEssentials
paraas principais culturas dos associa-
dos da Copercana”, conta Fraz.

O programa Ciclo 100, que traz solu-
¢Oesintegradas parao manejo de cana-
de-agUcar, incluindo pragas e doengas
que ocasionam prejuizos ao produtor
canavieiro, sera a aposta da Ourofino
para a feira. A empresa também ira
ressdltar os herbicidas tradicionais e
lideres de mercado, como Velpar K e
Advance, recém-adquiridos, além de
destacar os herbicidas GrandeBR e
PonteiroBR.

Roberto Toledo, gerente de Produtos
Herbicidas e Cana-de-agtcar na Ouro-
fino Agrociéncia, revela que a empresa
aproveitara a oportunidade para apre-
sentar 0 novo propésito da empresa:
Reimaginar a Agricultura Brasileira,
gue inspira uma nova era de desenvol -
vimento, produtividade e crescimen-
to, a fim de criar novas possibilidades
para os desafios da agricultura nacio-
nal. “A Ourofino Agrociéncia preza
pelo desenvolvimento do agronegécio
nacional, por isso acredita na for¢a de
produtos e solugdes customizadas as
necessidades dos produtores. A oferta
precisa estar adequada as condigdes
da agricultura tropical, e participar do
Agronegdcios Copercana traz ainda
mais bagagem técnica para essa atua
¢&o direcionada, que tem como intuito
inovar para a agricultura nacional. A
Copercana trabalha em prol do setor,
disseminando conhecimento e novas
tecnologias, o que vai ao encontro do
proposito da Ourofino. E gratificante
fazer parte do evento e contribuir para
0 debate de assuntos relevantes e que



fazem o agronegocio andar para fren-
te”, menciona.

A Sipcam Nichino (SNB), empresa
formada pela unido do grupo italiano
Sipcam Oxon com a japonesa Nihon
Nohyaku C.O. Ltda, em sua primeira
participacdo na feira, apresentara seus
produtos voltados para a cultura da ca-
na-de-aglcar, soja, amendoim e todo
seu portfdlio disponivel para coopera-
dos e demais clientes.

Fernanda Nunes, do departamento de
Marketing, comenta que a empresa le-
vara para o 13° Agronegaécios Coper-
cana os trés ultimos langamentos. o
maturador Sprint WG paraaculturada
cana-de-aclcar - produto que propor-
cionaoincremento de ATR, melhoran-
do o gerenciamento da colheita (janela
de colheita 14 a 60 dias) com classe to-
xicologica 1V (faixa verde), ideal para
usinas e produtores com certificagdes;
0 Fezan Gold para a cultura da soja -
um fungicida protetor e ideal para a
rotacdo de produtos e manegjo da re-
Ssténcia de doencas e o Cuprodil WG,
um fungicida a base de clorotalonil e
oxicloreto de cobre, com formulacdo
WG e registrado para as culturas de
S0ja, batata, tomate e feijdo.

“A SNB tem excelente relacionamento
comercial e profissional com a Coper-
cana. Entendemos que a cooperativa
€ uma multiplicadora de tecnologia e
leva solugdes para seus cooperados, 0
que estdem linhacom os propositos da
Sipcam Nichino Brasil SA. Teremos
condigBes especiais para atender o co-

operado, nosso produtor rural e levar a
ele os beneficios dos produtos Sipcam
Nichino (SNB), aliando bons pregos e
qualidade”, salienta Fernanda.

Com a expectativa de levar novas
informagBes técnicas e ferramen-
tas (produtos) que contribuam para a
maior produtividade nas lavouras dos
cooperados, aequipe de representantes
de vendas da SNB paraaregido estara
presente para atender os cooperados e
vistantes da melhor forma, para que
todos conhegam a estrutura e os pro-
dutos daempresa.

Aproveitando o bom momento que o
mercado de cana volta a viver e a ne-
cessidade inerente de aumento de pro-
dutividade, a Syngenta levara para o
Agronegécios Copercana tecnologias
capazes de estabelecer um novo pata
mar produtivo. “Trouxemos nesta edi-
¢ao dois espacos onde o cooperado tera
oportunidade de vivenciar como duas
tecnologias Syngenta podem entregar
retorno em produtividade em um curto
espago de tempo”, ressalta Leonardo
Pereira, gerente de Marketing de Ca-
na-de-Agucar, da Syngenta.

No espaco interno, o cooperado ira
interagir com a plataforma de contro-
le de Sphenophorus levis e cigarrinha,
duas importantes pragas da cultura da
cana-de-aclicar, com o Engeo Pleno -
produto capaz de controlar essas duas
pragas com apenas uma Unica aplica-
¢80, gerando economia no custo ope-
racional e aumento de produtividade.
“No espago externo, estrearemos uma

grande novidade ao convidar o coope-
rado para vistar a maior ‘biofabrica
de cana-de-aglcar'’ do mundo. Néla, o
produtor conhecera o passo a passo do
processo que da origem ao Plene PB,
além deinteragir com estatecnologiae
entender como ela pode incrementar a
produtividade”, descreve Pereira.
Outro destaque ¢ o “Caga Praga” do
Engeo Pleno, um caca niquel onde
0 cooperado podera ser premiado e
entenderd o rea valor do produto no
controle de pragas e produtividade.
Na area externa, o cooperado também
podera concorrer ao sorteio de 6.000
mudas de Plene PB por dia, além das
ofertas e campanhatradiciona detoda
a linha Syngenta para cana-de-agucar.
“O Agronegocios Copercana ¢ um
evento muito importante para nosso
setor e principalmente para a Syn-
genta, pois temos a oportunidade de
mostrar nossos produtos, nossas ofer-
tas e diferenciais visando a busca dos
trés digitos em cana - um aumento de
produtividade consciente, pautado em
tecnologias de ponta e produtos espe-
cificos para cada praga, doenga e plan-
ta daninha. Temos o contato direto do
produtor com nossos representantes,
estreitamos lagos e nos aproximamos
cada vez mais da ‘pontd, ou sga, do
produtor rural que tanto luta pelo nos-
S0 agronegécio. Vamos interagir e le-
var ao cooperado a proposta Syngen-
ta produzir mais, melhor, de maneira
consciente e sustentavel”, finaliza Pe-
reira

Revista Canavieiros
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A reunido técnica contou com a participagdo de aproximadamente 150 participantes
avidos por informagdes sobre 0 manejo de plantas daninhas

om 0 objetivo de contribuir

com dados precisos para o dia

-a-dia no campo, bem como
paraa produtividade de seus associados
e difundir conhecimentos, a Canaoeste
vém promovendo durante este ano uma
série de reunides técnicas na &ea de
abrangéncia da entidade, onde gestores,
palestrantes renomados, empresas par-
ceiras e técnicos da associagdo se unem
para difundir informagBes. Cerca de
150 pessoas compareceram, no dia 8 de
junho, a reuni&o realizada no auditorio
da Canaoeste, em Sertdozinho-SP.

Na abertura, o presidente da asso-
ciacdo, Manoel Ortolan, destacou
COMO um marco do setor a aprovagéo
da CTNBio para 0 uso comercial da
primeira variedade transgénica de
cana no Brasil, a CTC 20 Bt. “Hoje
foi aprovada a primeira variedade de
cana transgénica do mundo, mostran-
do mais umavez alideranca do Brasil
no setor sucroenergético. E uma gran-
de conquista, foram anos de desenvol-
vimento e todo o mérito ao CTC, que
realmente realizou um trabalho muito
bom”, reconheceu Ortolan que tam-
bém aproveitou a oportunidade para
convidar todos a prestigiarem o 13°
Agronegdcios Copercana. A feira de
maquinas, equipamentos e agroquimi-
Cos acontece entre os dias 27 e 30 de
junho, no Centro de Eventos Coper-
cana em Sertaozinho-SP. Na ocasio,
Ortolan ressaltou a importéncia do
evento e a necessidade da participacdo
dos associados, por se tratar de uma
boa oportunidade de negociago.

A reuni&o também contou com a ex-
planagdo do consultor e proprietario
da Consult Agro, Weber Valério, que
abordou a temética: Gest&o sobre ma-
nejo integrado de plantas daninhas em
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Fernanda Clariano

Atentos, diretores, associados e cooper ados acompanharam as palestras

cana-de-agucar. “Essa ¢ uma grande
oportunidade de trazer algo novo aos
associados em relagdo ao manejo de
plantas daninhas sobre a palha. Com
acolheita de cana crua, fatalmente va-
mos nos deparar com colchdo de palha
eumaboa parte das mol éculas ndo tém
tanta eficiéncia no combate principal-
mente em periodo seco. Ja no periodo
Uumido, o produto sai da palha e vai
para solugdo do solo”, explicou o con-
sultor que também destacou: “No pe-
riodo seco, precisamos de moléculas
que tolerem a fotodecomposi¢éo, que
tolerem a retencdo, que sejam menos
retidos e que sgjam mais disponibili-

|

Manoel Ortolan

zados. Tive a oportunidade de abordar
esses pontos visando a uma flora com-
plexa que esta ai que sd0 as sementes
grandes e com grandes quantidades de
reservas, que precisam ser combatidas
para ndo serem posteriormente disse-
minadas pela colheita”.

O consultor também apresentou em
primeira mdo a importancia de uma
mistura pronta de dois ativos, quando
comparada.com amistura de tanque em
relacdo a chegada de ativos no avo e
da forma como é distribuido, com van-
tagens muito superiores para mistura
pronta.

A parceira FMC, por meio do re-
presentante de desenvolvimento de
mercado, Giovanni Oliveira, levou as
solugdes da multinacional para a cul-
tura da cana-de-acUcar, dentre elas o
herbicida Stone, (diuron + sulfentra-
zone) uma mistura pronta com ago
em pré-emergéncia e pos-emergéncia
inicial que tem gerado grandes resul-
tados no controle da planta daninha e
na produtividade por ndo gerar danos
ou fitotoxidade na cultura.

Presente nareuni&o, o gerente comer-
cial daFMC, Marcelo Gregorin, falou
sobre a parceria. “Além de trazer in-
formacOes e solugdes para a melho-



Equipe técnica da Canaoeste e da FM C com os diretores da associagéo e 0
palestrante Weber Valério

ria da produtividade dos canaviais, 0
intuito da FMC é fortalecer e manter
parcerias como a que temos com a
Canaoeste por nos dar todo o acesso
e abertura para conseguir atingir esse
mercado”, comentou Gregorin.

O gestor corporativo da Canaoeste,
Almir Torcato, encerrou a reunido fa-
lando sobre as perspectivas da safra
2017/18, mercado de aglcar e tam-
bém alertou os participantes sobre a
necessidade de controlar o custo de
producdo e como o mesmo influencia
no resultado econdmico final.

Mulheres do campo
“As informagdes passadas nas reuni-
0es sdo muito importantes e precisa-
mos levé-las para 0 campo. Um dos
grandes problemas que enfrentamos
s80 as ervas daninhas e por meio das
palestras técnicas passei a utilizar
préticas que antes ndo conhecia, mas
uma coisa € certa, se quisermos uma
produtividade melhor, precisamos

também investir em tecnologia. Ha

Solange Jacomini Biassi

muitos anos me associei a Canaoeste
e vale muito a pena por todos os be-
neficios. Um produtor sozinho nédo é
nada, precisamos de uma associagdo
para crescer. A Canaoeste também
dispde de uma série de servigos parao
fornecedor e eu estou muito contente
de poder participar e ser uma associa-
da”, disse Solange Jacomini Biassi,
de Jardindpolis.

“Sou filha de produtor ¢ desde que
recebi a heranca do meu pai, sem-
pre procurei buscar conhecimentos,
participar de palestras e reunides, me
aprimorar para cuidar bem da terra,
adquirir novas variedades e produzir
uma cana melhor. Ser uma associada
a Canaoeste é uma questdo de tradi-
¢80 na minha familia, 0 meu pai era
um associado e demos essa continui-
dade porque sabemos da idoneidade
e gque podemos contar com a associa-
¢20”, afirmou a associada da cidade
de Pontal, Méarcia Regina Moro Mu-
nerato.

Marcia Regina Moro Munerato

Disseminando conhecimento

A Canaoeste promoveu no dia 30 de
maio, em parceria com a multinaciona
FMC, uma reunido técnica na cidade de
Cravinhos-SP. O evento foi realizado no
Clube do Mi€le e contou com a presenca
de aproximadamente 60 fornecedores da
regido. O gestor Corporativo da Canao-
este, Almir Torcato, abriu a reunido ex-
planando sobre as perspectivas da safra
2017/18. E a FMC, por meio do repre-
sentante de desenvolvimento de merca
do, Giovanni Oliveira e do representante
técnico comercia José Franca, apresentou
suas solugdes para o controle de plantas
daninhas e para o controle de prages.

Equipe técnica da Canaoeste, filial
de Cravinhos, com representantes
daFMC

Preocupados com a nutricdo adequada
dos canaviais dos associados, a Canao-
este e Biosoja realizaram, no dia 8 de ju-
nho, mais uma reunido técnica na filial de
Descalvado-SP. Cerca de 80 produtores
prestigiaram a reunido que abordou aim-
portanciado manejo adequado de nutri¢do
de plantas visando o incremento de pro-
dutividade e longevidades dos canaviais.
Os participantes tiveram a oportunidade
de esclarecer dividas e a0 mesmo tempo
aprender afazer o uso correto daadubacdo
tanto de macro e micronutrientes no plan-
tio e cana soca.

Equipetécnicada Canacesteeda
Biosoja, em Descalvado
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Balancete Mensal
(prazos segregados)

Cooperativa De Crédito Dos Produtores Rurais e Empresarios do
Interior Paulista - Balancete Mensal (Prazos Segregados)
- Abril/2017 - “valores em milhares de reais”

Ativo

Circulante

Disponibilidades

Titulos e valores mobiliarios
Relacdes interfinanceiras
Operacoes de crédito

Créditos Cedidos

Outros créditos

Outros bens e valores a receber

Realizavel a longo prazo
Titulos e valores mobiliarios
Operacgodoes de crédito

Outros créditos

Outros bens e valores a receber

Permanente
Investimentos
Imobilizado
Intangivel

Total do ativo

Passivo e patrimoénio liquido

Circulante

Depdsitos a vista, a prazo e sob aviso

Recursos de aceites cambiais e letras imobiliarias
Relagdes de interdependéncia

Obrigacdes por empréstimos e repasses
Obrigagdes sociais e estatutarias

Obrigacodes fiscais e previdenciarias

Outras obrigacdes

Obrigacdes por Operacgdes Vinculadas a Cessao
Instrumentos financeiros e derivativos

Exigivel alongo prazo

Obrigacdes por empréstimos e repasses
Obrigagdes sociais e estatutarias
Provisao para contingéncias

Outras obrigacdes

Patrimoénio liquido
Capital social
Reserva legal
Sobras Acomuladas

Abril/2017

6.358.915,32
698.618.185,39
22.864.557,34
830.910.574,31
24.755.159,26
39.345.657,04
162.829,51

1.623.015.878,17

165.743.931,13
497.731.327,32
255.182.964,37
108.196.605,23

1.026.854.828,05

69.950.187,78
9.533.513,37
1.816.528,47

81.300.229,62

2.731.170.935,84

Abril/2017

1.027.490.368,99
349.486.105,58
7.885.835,60
493.644.226,41
10.238.537,08
1.468.332,66
37.427.824,57
25.067.275,83
95.200,00

1.952.803.706,72

276.945.129,57
2.051.187,86
151.597.753,87
32.548,72

430.626.620,02

251.344.343,93
104.005.236,21
0,00

355.349.580,14

Resultado

Conta de Resultado Credora

Conta de Resultado Devedora

Sobras acumuladas 1° Semestre 2017

Total do passivo e patrimoénio liquido

Sertdozinho/SP, 30 de Abril de 2017.

125.451.744,75
-133.060.715,79

-7.608.971,04

2.731.170.935,84
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Andréia Vital

pods o advento da
agricultura de preci-
sdo, a busca por tecno-

logias e inovacgOes cresce cada dia
mais, tendo como objetivo o avango
das plantacGes com mais sustentabi-
lidade e qualidade. Embora a curva
de aprendizado tenha sido morosa
e a “toque de caixa” para o setor
sucroenergético, 0s progressos sdo
muitos e se intensificam a cada nova

safra.

Neste contexto, acompanhando a

Nas areas de plantio (até 60 dias),
énormal que ostalhdes de cana
apresentem um padrio heterogéneo
de cobertura, em funcéo da
diferenca de tempo na brotag&o.
Como o QualiAGRO consiste na
avaliacdo de uma data, no significa
que essas falhas per manecer &o ao
longo do desenvolvimento fenologico

evolucéo digital empregada nas la-
vouras, a Canaoeste, dentro do seu
plano de reestruturagéo, resolveu
investir em uma ferramenta de ge-
otecnologia possibilitando ao seu
associado conhecer melhor sua re-
alidade e suas possibilidades. Para

a Reportagem de Capa

isso, firmou par-
ceria com a IDGeo
(Inteligéncia em Dados
Geograficos), uma empresa espe-
cializada na gestdo, modelagem e
producdo de geoinformagdo para
agricultura, com destaque ao de-
senvolvimento de andlise espacial e
monitoramento remoto do ambiente
produtivo e ligada a ESALQ/USP.
O novo contrato possibilitara aos
fornecedores de cana associados a
entidade ter disponivel o QualiA-
GRO, um mapa que destaca a va-
riabilidade das condicdes vegetais
existentes na lavoura, com base na
diferenciacdo dos padrbes de vi-
gor, sanidade, desenvolvimento e
manejo da cultura, oferecendo uma
referéncia visual para avaliagdo da
qualidade agricola. “O QualiAGRO
€ uma ferramenta operacional para
auxiliar as visitas no campo, con-
tribuindo para o reconhecimento
imediato das areas que apresentam
expectativa de produtividade abaixo
do potencial, contribuindo com es-
timativas mais coerentes e asserti-
vas”, explica o diretor comercial da
IDGeo, Ronan José Campos.

Com 0 novo servico, o produtor
rural poderd, por exemplo, verifi-
car o desenvolvimento do canavial,
a presenca de anomalias vegetais,
manejo inadequado ou presenca de
agentes externos em disputa com o
desenvolvimento da cana-de-agu-
car, evitando perdas de producéo.
Para o presidente da Canaoeste,
Manoel Ortolan, a metamorfose da

Era das maquinas:

inteligéncia artificial fortalece cada vez

mais a agricultura

A transformacao digital vern proporcionando mais produtivida-
de, reducao de custos e eficiéncia nas atividades do campo

Manoel Ortolan afirma que o
novo servico vai contribuir com o
fornecedor

associagao é necesséria para atender
as demandas dos novos tempos. “A
diretoria entendeu que a Canaoeste
precisa participar de um modo mais
efetivo no cendrio canavieiro, con-
tribuindo também com dados, infor-
magdes ndo sO para a ala produtiva,
mas também para o setor como um
todo”, afirmou, explicando que com
0 NOVO Servigo serd possivel ter em
m&os um levantamento completo,
por exemplo, das variedades utili-
zadas pelos fornecedores, éreas de
reforma, idade dos canaviais, solo,
entre outros.

“Com o mapeamento fica mais facil
fazer estimativas de colheita, parti-
cipar de um censo varietal, ter da-
dos precisos para assim poder fazer
nossas projecdes, como outras con-
sultorias fazem. A partir dai, além
das projecdes daUNICA, Canaplan,
DATAGRO, IDEA e outras, teremos
a da Canaoeste”, afirmou, pontu-
ando gue o convénio com a startup
pode contribuir com o trabalho dos
agrénomos da associagdo, no senti-




“A expectativa para a safra atual, basea-
da em levantamento feito pelos agrono-
mos da entidade, € de que os associados
da Canaoeste entreguem a mesma quan-
tidade de cana da temporada 2016/17,
que foi de 9,2 milhdes de toneladas”,
afirmou o presidente da entidade, Manoel
Ortolan. Segundo €ele, a area de plantio
éum pouco menor este ano, mas como
0S canaviais etdo apresentando mais
qualidade, a produtividade deve ficar em
79 toneladas por hectares, o que devera
equilibrar o volume de cana produzido
com o do ano passado.

do de orientar cultivares, préticas,
adubacdo, controle de pragas, tudo
fica mais viavel de ser feito com
mais precisdo, com mais eficiéncia”,
pontua.

Opini&o compartilhada com a ges-
tora técnica operaciona da Canao-
este, Alessandra Durigan, ao afir-
mar que o servico é umaferramenta
que auxiliard muito o trabalho do
associado na gestéo da sua proprie-
dade e no manejo de sua lavoura.
“Além da elaboragdo do mapa fisi-
co de suas areas, com atualizacoes
frequentes, ele também recebera o
mapa de biomassa que é muito im-
portante para o posicionamento de
acOes e tomada de decisdes que po-
dem refletir em aumentos de produ-
tividade e consequentemente de lu-
cros financeiros. Sempre amparado
pelo suporte técnico agrondmico da
Canaoeste, 0 associado teraacesso a
um trabalho diferenciado e moder-
no”, assegura a profissional.

Alessandra Durigan, gestora técnica
operacional da Canaoeste

“A associacao ja tinha um departa-
mento de topografia e fazia os mapas
a partir de solicitacdes, agora, com
a gjuda do satélite, ganha-se escala
€ em um ano conseguiremos fazer
todos”, explica Almir Torcato, ges-
tor corporativo da Canaoeste, refor-
cando que 2017 sera um ano piloto
para atendimento generalizado dos
2.400 associados e depois, 0 servi-
¢o tendera a ser mais personalizado,
atendendo demandas direcionadas.

“A inovagdo ¢ estratégia para a so-
brevivéncia da Canaoeste e desde
0 inicio de sua reestruturagdo, seu
portfdlio vem sendo sedimentado,
agregando valor aos servicos pres-
tados”, destaca o gestor, lembran-
do que a implantacéo do projeto de
renovagdo visando os proximos 10
anos da entidade, iniciada em 2015,
quando amesma completou 70 anos,
vislumbrava exatamente a moder-
nizacdo exigida na atualidade. “

Canaoeste ja oferecia servicos de
qualidade, tinha uma eque bem
qualificada, fazia acde e

mais proxima do fornecedor;
conhecimento; informacgdes de va-
lor e ser reconhecida como entidade
de lideranga em nosso segmento”,
elucidou.

Processo evolutivo continuo
A importéncia da tecnologia incor-
porada na rotina do campo cada vez

Almir Torcato, gestor corporativo da
Canaoeste

mais é destacada por especialistas,
como ocorreu durante a apresen-
tacdo da palestra “A Transforma-
cao Digital” proferida durante a
Agrishow 2017, por Lucas Pinz, di-
retor de Tecnologia da Logicalis.
“0O produtor agricola precisa enten-
der que sua adaptacéo atotal digita-
lizagc8o € estratégico para aumentar
sua competitividade e eficiéncia”,
afirmou ele, destacando que seu uso
jacontribuiu para alcangar bons in-
dices de produtividade, dando como
exemplo, o fato de que em 1930, um
agricultor norte-americano produ-
zia alimento suficiente para susten-
tar 9,8 pessoas; em 1950, um produ-
tor conseguia alimentar 55 pessoas,
saltando para 72 pessoas, em 1970,
chegando em 2017 a 155 pessoas ali-
mentadas por um agricultor.

“A digitalizagdo sera decisiva para
continuar nesse processo evoluti-
vo”, disse, lembrando que para isso,
€ necessario avancar na transforma-
¢do digital e aperfeicoar a conecti-

Para Silvio Crest
da Embrapa e atual chefe geral da
Embrapa Instr tagdo, recursos
avancados como drones, bionano-
tecnologia, agricultura de precisao,
armazenamento de dados na nuvem,
internet das coisas e impresséo 3D,
entre outros, ja estdo num estagio

Revista Canavieiros
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de desenvolvimento suficiente para
auxiliar na modernizacédo da produ-
¢do agricola. “O avango tecnologico
tem possibilitado a criacdo de um
Big Data enorme, fato que pode se
tornar um empecilho para quem néo
sabe lidar com este banco de dados
gigantesco ou uma vantagem para
quem entende do assunto”, disse.

Um limitante para se conseguir me-
Ihores resultados diante de toda essa
tecnologia disponivel ¢ a dificulda-
de de conectividade em algumas re-
gides do pais. “Temos nos esfor¢cado
paraintegrar cada vez mais dados e
tecnologia para entregar mais valor
ao produtor rural”, afirmou, lem-
brando a complexidade que alguns
novos sistemas produtivos acres-
centam ao esforco de inovagéo.
“Um exemplo disso ¢ o Sistema de
iLPF (Integracéo Lavoura Pecuaria
Floresta), que envolve desafios de
manejo e, principalmente, de se ter
uma mao de obra mais qualificada”,
ressaltou.

Crestana participou do Férum Ino-
vacdo da ABAG (Associacdo Bra-
sileira do Agronegbcio), primeiro
evento organizado pela entidade na

Cientista Silvio Crestana, ex-

presidente da Embrapa

Lucas Pinz, diretor de Tecnologia da
Logicalis

Agrishow, e ao lado de outros pro-
fissionais reforgou a importancia da
agricultura brasileira para o mundo
e de seu avanco nos Ultimos anos.
Como fez Alex Foessel, diretor de
Tecnologia da John Deere, ao fa-
lar sobre Agricultura de Preciséo
e analisar a tendéncia crescente
de tratores mais conectados com o
uso das modernas ferramentas para
melhorar a gestdo no campo. Neste
contexto, a analista de negécios da
Labware, Sileine Rodrigues, mos-

Alex Foessel, diretor de Tecnologia
da John Deere

Victor Campanelli, produtor e
diretor executivo da Agro Pastoril
Paschoal Campanelli

trou que a empresa oferece uma

plataforma de solucdes que protege

0 conhecimento e pode garantir a

qualidade dos resultados.

Ja André Pozza, diretor da Unidade

de Negocios da Syngenta, apresen-

tou as SolucBes Integradas, deta-

Ihando o Plano de Agricultura Sus-

tentavel da empresa, com foco em

maior producdo, aumento da biodi-
versidade e melhoria da qualidade
de vida do homem do campo e Cris-
tiano Mendonga, diretor comercial
da Michelin, fez uma apresentacéo
sobre A Escolha do Pneu Certo para

Incremento da Produtividade Agri-

cola. Mendonca enfatizou que os

pneus radiais podem indicar redu-
¢ao do uso de combustivel em torno

de 28%.

Fez parte ainda do debate, An-
dré Salvador, diretor
de Digital Farming da
BAY ER, que falou sobre

| Plataforma de Integra-

¢do, com a criacéo do

Centro de Expertise

em Agricultura Tro-

pical (CEAT); Cris-
tiano Pontelli, gerente
de negdcios da Otmis,
braco tecnolégico da




Maurilio Biagi, presidente de honra
da Agrishow

Jacto, abordou as Inovacdes Tecno-
[6gicas em Agricultura de Preciséo,
focando automacdo de maquinas,
gestdo a vista e consultoria no cam-
po. Almir Aradjo Silva, gerente de
Marketing Digital da América Lati-
na da BASF, observou que o mundo
esta no momento datecnologia, sem
volta. Para isso, a empresa implan-
tou aAgroStart, umaaceleradora de
startups que busca ideias e solugdes
para o campo.

Lavoura conectada
“Tecnologia bem aplicada ¢ sindni-
mo de produtividade, por isso sem-
pre investimos muito, sendo um dos
pioneiros a implantar inovagfes na
cana-de-acUcar, isso em 2005, quan-
do ninguém ainda falava nisso”,
afirma Victor Campanelli, produtor
e diretor executivo da Agro Pasto-
ril Paschoal Campanelli, explicando
gue a curva de aprendi-
zado foi severa devido
a estarem na vanguarda
do uso de tecnologias
em todos os niveis da
produc8o canavieira,
adquiriam know how
e contabilizaram his-
térias de sucesso.
Referéncia em exce-
[éncia na producéo de

Danielle Fonseca, co-fundadora da
UllerAgro

cana-de-agUcar, milho e gado de
corte, Campanelli, comenta que fal-
ta ainda um despertar do setor para
o uso da tecnologia. “Algumas usi-
nas ja entenderam que 80% de seus
custos sdo agricolas e ja comegaram
ainvestir em tecnologia, mas outras
ainda ndo, e ndo sabemos seisso vai
acontecer um dia e se dara tempo
de colherem os resultados (antes de
fecharem)”, pondera ele, apontando
que o trabal ho feito pelas cooperati-
vas tem contribuido paraaatividade
do pequeno produtor. “Nao ¢ facil
de fazer, de gerenciar, nao é barato,
portanto, o auxilio oferecido pelas
cooperativas é o caminho para a ex-
pansdo da implantacdo da tecnolo-
gia”, disse, afirmando que isso vem
se intensificando nos Gltimos anos.
Campanelli foi um dos palestran-
tes da STARTAGRO - A revolucdo
das méaquinas, evento realizado pela
primeira vez também na Agrishow,
sob a tutela da DATAGRO, no pai-
nel “A maquina do futuro: quando
algoritmos, tratores autbnomos e In-
ternet das Coisas se encontram”, do
qual participou também Luis Otavio
Fonseca, Lider de Agronegdécio Di-
gital daIBM.

Fonseca reforcou a aproximacdo

da IBM junto ao agronegdcio, mas
enfatizou que recentemente foi cria-
da uma plataforma de desenvolvi-
mento de novas tecnologias para o
setor. Entre elas, citou a plataforma
Watson de Inteligéncia Artificial
da empresa, que concentra dados
de meteorologia, solos, sementes,
defensivos, etc, compila e envia re-
comendacdes aos agricultores sobre
as melhores agdes a seguir. “Cabera
aos produtores tomarem a decisdo
ou nao”, disse, comentando ainda
sobre a conectividade no campo,
fato que devera melhorar com ains-
trumentagdo das maquinas. “Com o
passar do tempo, vamos conseguir
ver a democratizagdo da tecnologia
no campo e é natural que a Ultima
milha de comunica¢@o venha jun-
to”, frisou.

Apesar da tecnologia contribuir
com a geracdo de dados, Fernando
Martins, CEO da Agrotools, ressal-
ta que as informagdes ainda ndo séo
bem utilizadas pelos agricultores,
citando uma pesquisa feita nos Es-
tados Unidos que mostra que 83%
dos agricultores que utilizam equi-
pamentos de Ultima geragdo sen-



tem-se perdidos com tantos dados.
Sua empresa tem registros de 1.200
camadas de dados do territério, uma
tecnologia exclusiva que armazena
informagdes de 3,8 milhbes de pro-
priedades rurais brasileiras, sendo
1,1 milh&o delas no mais alto nivel
de producao. “Temos um banco de
dados mais preciso que o0 Ministério
da Agricultura e o Incra, coletando
imagens de satélite ha dez anos”,
disse.

Geracdes e inovacdes diferentes
A rapidez com que a tecnologia
avanga sobre as atividades rurais
tem impressionado até mesmo quem
sempre foi considerado um visio-
nario no setor agricola, como € o
caso do empresario Maurilio Biagi
Filho, presidente do Grupo Maubisa
e presidente de honra da Agrishow,
ao participar do painel ‘Didlogo de
Geragbes — como a tecnologia e 0
empreendedorismo podem ajudar
na retengdo do jovem no campo”,

no evento da STARTAGRO, na
Agrishow, com ajovem empreende-
dora Danielle Fonseca, cofundadora
da startup Uller Agro, conhecida
como a Uber das Magquinas. “E o
mundo do compartilhamento, s&o
inovacOes extraordinérias que estao
acontecendo e este é um negdcio que
sera muito bem-sucedido”, afirmou.
Sob a admiragdo do empresério,
Danielle explicou para uma plateia
atenta seu modelo de negécio basea-
do no compartilhamento de maqui-
nas agricolas. “Hoje contamos com
uma rede de usuarios de 119 fazen-
das cadastradas e de 65 produtores
que disponibilizaram maquinas
para serem alugadas”, disse, comen-
tando que o interesse pelo servigo
vem crescendo. Daniella é neta de
Antdnio Aureliano Chaves de Men-
donga, ex-governador de Minas Ge-
rais e vice-presidente da Republica.
“Aureliano foi meu amigo ¢ um dos
profissionais extraordinarios des-
te pais, tendo contribuido para a

Entrevista

implantagéo do Proalcool. Este en-
contro mostra que a tecnologia une
pessoas além de trazer todo o desen-
volvimento para o setor”, concluiu

Biagi.

“A atual capacidade de gerar e armazenar dados é infinitamente superior a capacidade de
analisa-los e utiliza-los em todo seu potencial”

A afirmagdo ¢ de Ronan José
Campos, diretor comercial da
IDGeo, empresa especializada
em transformar a diversidade de
dados coletados e armazenados
em conhecimento estratégico a
respeito do territério produtivo.
Nascida em 2013, em Piracica-
ba-SP, a empresa é uma das pro-
postas inovadoras selecionadas
para se desenvolver no parque
tecnologico da ESALQ/USP, a
ESALQTec.

Nesta entrevista exclusiva, o
pesquisador fala sobre a atuacéo
da IDGeo e da parceria firmada
com a Canaoeste para oferecer
um NOVO Servigco aos Sseus asso-
ciados. Confira:

Revista Canavieiros. A IDGeo foi
criada quando?

Ronan José Campos: CriamosalD-
Geo em 2013 para darmos continui-
dade ao desenvolvimento do projeto
de monitoramento agricola que ini-
ciamos quando estavamos trabal han-
do em usinas.

Revista Canavieiros. O que a star-
tup faz?

Campos: Trabalhamos em trés li-
nhas. Inovagdo, Consultoria e Trei-
namentos. Nosso maior esfor¢o con-
centra-se na lnovacdo, gerando novos
processos no tratamento e interpre-
tagcdo de dados focados na gestéo
agricola. Esses dados tém diversas
origens, como imagens de satélites,
GPS de méaquinas agricolas, veiculos,

Ronan José Campos, diretor
comercial da1DGeo

mapas de aplicagdo de insumos e o
banco de dados das areas produtivas.
Temos um grande projeto chamado




“Cana Viva”, sendo financiado pela
FAPESP (Fundagdo de Amparo a
Pesquisa do Estado de Sdo Paulo) -
maior agéncia de fomento a pesquisa,
gue busca 0 monitoramento mensal e
continuo das areas de producéo agri-
cola utilizando satélites, gerando res-
postas em tempo habil para manejo
com recuperacdo de produtividade e
reducdo de custos.

Além disso, nossa equipe é composta
por profissionais muito qualificados,
formados e desenvolvendo seus tra-
balhos nas melhores universidades
do pais. Apesar de ainda pegquenos,
j& chamamos a atencdo de grandes
empresas, inclusive de outros setores
como silvicultura. Estdo bem interes-
sados na migracdo da tecnologia que
desenvolvemos em cana para a produ-
¢&o de eucalipto.

Revista Canavieiros. Quais clien-
tesatender?

Campos. Investimos muito no pro-
cessamento de grande volume de
dados, principalmente depois da par-
ceira com a Microsoft, utilizando os
mais potentes computadores disponi-
veisatualmente. Com isso, atendemos
grandes projetos, principalmente na
producdo cana-de-agUcar, entre usi-
nas e consultorias do setor.

Revista Canavieiros. O setor su-
croenergético faz parte da sua car-
teira?

Campos. E o principal setor! Nasce-
MOS, Crescemos e nos desenvolvemos
no mundo canavieiro! Acreditamos
piamente que o setor € o melhor mo-
delo de desenvolvimento sustentével
para o Brasil e o mundo como fon-
te energética, tanto biocomburente
como bioelétrica, social e ambiental.
Em nossa vivéncia, confirmamos
como O setor sucroenergético esta
na vanguarda da tecnologia no cam-
po, tanto em maior nimero de equi-
pamentos, quanto em integracdes de
tecnologia no campo. Além de de-
senvolvermos a sustentabilidade na
geracdo de energia, ainda gjudaremos
no ganho de eficiéncia operacional e

controle na produc&o de alimentos.

Revista Canavieiros. A startup ja
atendeu outra associacdo ou coope-
rativa? Fale arespeito, por favor?

Campos: Estaé nossa primeira par-
ceria com associagdo, com grande
surpresa e alegria. Digo surpresapela
grande motivacdo da Canaoeste em
buscar as melhores tecnologias dispo-
niveis e torné-las acessivei s aos asso-
ciados. Normalmente, essa demanda
vem de grandes empresas do setor,
por uma associagao € aprimeira.

Revista Canavieiros: No que con-
siste a parceria entre a IDGeo e a
Canaoeste?

Campos. A parceria consiste ini-
cialmente no desenvolvimento de
uma tecnologia exclusiva para a Ca-
naoeste na geracdo de toda base car-
tografica e gestdo do banco de dados
agricola. O objetivo principa € que os
associados tenham melhor qualidade
de informagdes e mapas que as usi-
nas apresentam de suas areas. Além
disso, a Canaoeste se beneficia com
a maior aproximacdo do produtor e
com mel hores informagéo, melhorara
Seu apoio técnico aele.

Revista Canavieiros. Como funcio-
nar a este projeto?

Campos:. Este projeto se estendera
por 12 meses e durante esse tempo
iremos gerar mais de 4 mil mapas e
andlises da qualidade da lavoura uti-
lizando imagens de satélites, contem-
plando todos os associados Canaoes-
te.

DA e Cada

Assim que pronto, 0 agréno
na ao associado para verificacdo em
campo e coleta das informagdes junto
ao associado. A seguir, 0 associado
recebera o seu mapa atualizado e o
resultado da qualidade de sua lavou-
ra. Assim, anualmente os mapas e
informacdes estardo sempre atualiza-
das e os técnicos e produtores estaréo

mel hores munidos para astomadas de
deciséo!

Revista Canavieiros. A partir de
quando estar& disponivel aos asso-
ciados da Canaoeste?

Campos: Iniciamos os trabalhos em
maio, com 0s primeiros resultados na
segunda quinzena de junho.

Revista Canavieiros. Como 0 asso-
ciado poder & utilizar o projeto?

Campos. A maneira mais bésica é
no planejamento e controle das ativi-
dades agricolas, ja que tera em maos
as informagOes atualizadas de sua
propriedade, principalmente com
arealiquidade cultura, principal fator
de custos ereceitas.

Ja com aandlise de qualidade, o pro-
dutor sabera com precisdo quais fo-
ram as areas menos produtivas, e com
0 apoio dos agrénomos da Canaoeste
poderao definir um plano de ac¢do na
recuperacdo da produtividade dessas
areas sempre que possivel.

Revista Canavieiros: Quais benefi-
Cios este Nnovo servico trara aos as-
sociados?

Campos. Informacdo! Este éo gran-
de beneficio, pois quanto mais infor-
macgdo 0 associado possui sobre sua
lavoura, melhor ele consegue maxi-
mizar sua lucratividade, asssm como
a equipe técnica da Canaoeste pode
assessoralo melhor.

Com a andlise da qualidade da la-
voura, o produtor tem a oportunida-
de de racionalizar seu investimento,
pois saberd como esta cada parcela
da sua producéo. Ou seja, aplica seus

NSLIMOS I

Revista Canavieiros O custo de
um projeto d 0 ainda € ina-
cessivel no mercado caso 0 associa-
do fosse adquirir diretamente, sem
a parceria com a associagao?
Campos. Para o pequeno produtor
sim, pois o custo fixo associado ao

Revista Canavieiros
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trabalho é alto, tanto que atual mente
a area minima que fazemos de traba-
lhos como este ¢ de 1.000 ha. Quan-
do falamos em Canaoeste, juntos sdo
mais de 120.000 ha, diluindo e muito
os custos fixos tornando o trabalho
vidvel a todosl Com essa parceria,
abrem-se muitas oportunidades de
levar 0o que ha mais tecnoldgico ao
pequeno produtor, fazendo-o t&o
competitivo como as grandes agroin-
dustrias.

Revista Canavieiros Qual a impor-
tancia de utilizar a tecnologia para o
desenvolvimento da agricultura, na
sua opini&o?

Campos Como produzir ja sabemos,
agora a pergunta € como mehorar a
aplicagdo do nosso conhecimento. E
fato que revolugdo agricola que esta
acontecendo sustenta-se nai nformag&o.
Grandes empresas de tecnologia como
Google, IBM, Microsoft estdo com li-
nhas de PD&| voltadas paraa produgéo
agricola. Precisamos fazer mais com o
mesmo, as areas de expansdo agricola
estéo limitadas, exceto no Brasil que
aindahé potencial de expansdo.

Paraisso, precisamos conhecer mel hor

NS N anqos a0

0 investimento certo, nahoracertaeno
local correto. 1sso traz a maior compe-
titividade e sustentabilidade no agrone-
gocio.

Do ponto de vista social, 0 uso datec-
nologia € imprescindivel pois as novas
geracBes que trabalham no campo tem
um perfil tecnologico, ja vivem nas
redes sociais e na busca de aplicativos
para facilitarem suas atividades. Esse
pessoa ndo se encaixa nas tradicionais
rotinas agricolas e irdo mudar a gestéo
eoperacdo daagricultura.

Exemplo prético desta Situagdo sdo as
maquinas empregadas hoje no campo,
arrisco a dizer que a maioria dos equi-
pamentos vendidos atual mente sdo com
cambio automético, por duas smples
razdes: mais eficientes e menor exigén-
cia de operadores. Reflexo desta condi-
¢do foi a grande repercussdo do trator
auténomo apresentado pela Case |H na
Agrishow deste ano.

No entanto, o uso das funcionalidades
dos equipamentos atuais ainda € baixa,
ndo usufruindo de todos os recursos
disponivels, principal mente suas infor-
magOes de telemetria e qualidade ope-
racional. Estamos trabalhando nesse
meio para gudar os produtores.

A stuacdo & muita expectativa cria
se quando se investe em tecnologia no

0, Mas 0 retorno esté abaixo do

esperado por ndo saber como uti-
liza-la ou incorpora-la no processo
de producgo.

Revista Canavieiros A falta de
conectividade no campo € um
problema relatado para o desen-
volvimento da agricultura digi-
tal. Como resolver essa questao?

Campos  Sem ddvida a conecti-
vidade tem sido um grande desafio
na implantagdo de novas tecnolo-
gias no campo, principalmente no
Brasil por sua grande extensdo e
rico relevo. No entanto, veo issO
como um desafio que rapido sera
vencido, muitas tecnologias vém
sendo testadas e desenvolvidas por
aqui, como 4G privado, conexdes
por satélites e conexdo de dta la-
ténciaem dispositivos|aoT. Fato que
0 campo estara ainda mais conec-
tado, agrande questdo & como uti-
lizar todos esses dados? Os dados
gue ja temos atual mente estdo mal
aproveitados, precisamosrever iSsso
com urgéncia. Nos da IDGeo fize-
mos desta questdo nosso desafio,
precisamos entregar usabilidade a
todos esses dados. O produtor tem
que ter solugdes e ndo dificuldades,

—
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A grande unidade

de conservacao ambiental mundial chamada Brasil e a
injusta estigmatizacao dos proprietarios rurais

Diego Henrique Rossaneis e Juliano Bortoloti - Advogados

m recente estudo intitulado “Atribuig¢do, Ocu-
Epagéo e Uso das Terras - Primeiras Andlises do
CAR?”, realizado e divulgado pelo Chefe-Geral da
EMBRAPA Monitoramento por Satélite, Evaristo Eduar-
do de Miranda (http://www.fiesp.com.br/indices-pesqui-
sas-e-publicacoes/apresentacao-realizada-na-reuniao
-extraordinaria-do-cosag-29-05-2017/), foi analisada a
ocupacdo das terras brasileiras no tocante as extensdes
territoriais ocupadas com agricultura, vegetacéo nativa,
unidades de conservagao, reservas indigenas, infraes-
trutura, dentre outros, utilizando-se dos dados inseridos
pelos proprietérios no CAR - Cadastro Ambiental Rural.

Referido estudo, utilizando-se da metodologia embasa-
daem trés conceitos essenciais - atribuicdo das terras no
Brasil, ocupagéo das terras no Brasil e uso das terras no
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Brasil - apontou que existem no Brasil, 851.576.705 hec-
tares de area territorial oficial, segundo dados do IBGE
do ano de 2016.

Destes 851.576.705 milhdes hectares de é&rea territo-
rial brasileira total, 154.433.280 hectares (18%) estdo
ocupados com 1.871 Unidades de Conservagao (UCs),
117.956.054 hectares (14%) sao de terras indigenas (TIs),
perfazendo, portanto, um total de areas protegidas equi-
valente a 257.257.508 hectares (30,2%), correspondente
a 2.471 unidades (UCs + TIs).

Utilizando-se desses dados, chegou-se a conclusdo que
dentre os paises com extensao territorial superior a 2,5
milhdes de quilébmetros quadrados, o Brasil, seguido
da Australia (17,5%), China (14,3%), Argentina (12,3%),
Estados Unidos (11,8%), Russia (9,9%), Canada (8,7%),
india (5,3%) e Cazaquistdo (2,8%), ¢ o pais que possui a
maior extensao territorial de éreas protegidas no mundo,
possuindo o equivalente a 29,8% de sua area total com
Unidades de Conservagéo e/ou Terras Indigenas.

Ficou consignado ainda que uma érea de 88.410.217 hec-
tares (10% - 9.349 unidades), ¢ destinada a assentamen-
tos para fins de reforma agraria, quando 2.720.579 hecta-
res (0,3% - 296 unidades) sdao destinados as comunidades
Quilombolas e 2.923.701 hectares (0,3% - 68 unidades),
s80 destinados para éreas militares. A soma de todas es-
sas areas (37,1% - 12.184 unidades) totaliza 315.924.844
hectares de terras.
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% de cada pais em areas protegidas terrestres (IUCN 2014)

prietérios rurais brasileiros sdo
0s principais responsaveis pelo
fomento da economia nacional e

o —_——— —— — também pela preservacdo ambien-
tal, ainda assim carregam o infeliz
30,0% estigma de degradadores, poluido-
o res e criminosos ambientais, seja
A > aos ol hos de grande parcela da so-
<> ciedade, seja aos olhos de parcela
o TR 175% do Governo em s que, inimeras
Cr 14,3% vezes, praticam investidas injus-
ol = 2% ey tas aplicando multas e exigindo o
= — gy 10% cumprimento antecipado de nor-
i 6 = o = 3 mas ambientais em detrimento,
b4 O EE = )4 53% inclusive, da propria legislacdo
el e = B . -, ambiental brasileira.

: - = . A s | Esta dicotomia injusta chega ao

Q0% _— + | — x + == - y , . .
Brasi| Austrila china Argenting  Estados Unidos  Ridssea Canadd india Cazaquistio Seu aplce quando tentam ImPUtar
Fonti responsabilidade aos proprieta-
Area dos paises: C1A Warld Factbook 2013. httos:/fwaviw.cia gov/library/publications/the-world-facthoek/rankorder/ 214 7vank humi riosrurais por desmatamentos que

Areas protegidas: IWCN and UNEP-WOMC (2014), The World Database on Protected Areas (WD) [On-lne], [08/2016), Cambridge,

UKz UNEP-WCMC, Available at: wynw.orotectedolanet,net.

Outro dado levantado foi que, até o més de abril do cor-

rente ano, um total de 4.104.247 iméveis foram inscri-
tos no CAR - Cadastro Ambiental Rural, sendo decla-
radas através de dito instrumento eletronico uma érea
de 407.999.690 hectares de terras no Brasil (ndo esta se
computando os Estados do Mato Grosso do Sul e Espi-
rito Santo).

Ap6s ditos levantamentos chegou-
se a conclusao de que a maior parte
das areas de vegetacdo preservadas
(APP, Reserva Legal e Excedentes
de Vegetagdo Nativa) situa-se no in-
terior dosimoéveisrurais de particu-
lares, sendo que a vegetacdo nativa
protegida do Brasil ocupa 66,3% do
territério nacional.

Da andlise dos dados acima evi-
denciados, chegamos a conclusdo
de que a maior parte do territorio
brasileiro é ocupado por vegetacdo
nativa (66,3%) e, por sua vez, o
maior percentual de dita vegetac&o
(20,5%) situa-se em propriedades
particulares, ou seja, 0 maior res-
ponsavel pela preservacao ambien-
tal no Brasil ndo séo os Municipios,
os Estados e tampouco a Federacéo,
COm Seus indmeros parques e areas
indigenas, mas sim os particulares.

Mesmo provando-se que 0S pro-

ades Rurais

Propried

Fontes: SFB; SICAR, EMBRAPA; IBGE;
MMA; FUNAL DNIT; ANA; MPOG.

Outros (3,5%)

ocorreram ha no minimo 1 (um)
século, incentivados por politicas
publicas do préprio Governo.

Com base nos sérios estudos e da-
dos apresentados pela EMBRAPA, devemos colocar uma
pa de cal e afastar da figura do proprietario rural brasilei-
ro, de umavez por todas, o infeliz estigma de degradador
e descumpridor das normas ambientais, isso porque, na
verdade, esta provado que ele € o maior responsavel pela
preservagdo ambiental brasileirae o atual grande respon-
savel pela geracdo de empregos e fomento da economia.

OCUPACAO E USO DAS TERRAS NO BRASIL*

! VEGETACAO MATIVA
EM UNIDADES DE
CONSERVAGAD

13,1%

VEGETAGRO NATIVA
EM TERRAS INI MAS

13,8%

VEGETAGAD NATIVA EM
PLANTADAS LAVOURAS  TERRAS DEVOLUTASENAOD

13’2% mlm CADASTRADAS

9,0% 18,9%

INFRAESTRUTURAS E

Vegetagdao Nativa

*" *Dados calculados e estimadas
peko GITE/Embrapa em maio de
017,
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Policia ambiental paulista

divulga boas praticas para evitar incéndios e,
consequentemente, multas em lavouras canavieiras

*Juliano Bortoloti - Advogado e Fabio Soldera - Eng. Agronomo

de Sdo Paulo divulgou os critérios objetivos de

boas praticas agricolas em lavouras canavieiras
paraevitar incéndios. Estes critérios balizardo a conduta
dos seus policiais quando da fiscalizagdo para imputagdo
de responsabilidades decorrentes de incéndios desauto-
rizados em canaviais, ou seja, aqueles criminosos e /ou
acidentais, atendendo, assim, ao disposto no artigo 38,
da Lein. 12.651/2012 (Cddigo Florestal).

Referidos critérios foram amplamente discutidos com
representantes do setor sucroenergético e especialistas
no assunto, o que gerou a tabela de critérios que, depen-
dendo de seu cumprimento pelos produtores rurais, indi-
caraque ndo participaram, concorreram ou atearam fogo
em Seus canaviais e, consequentemente, terdo o condéo
de afastar a sua responsabilidade administrativa.

Trata de um importante marco nas relagdes de fisca-
lizac&o rural de tais incéndios, pois a partir de agora,
ha critérios objetivos minimos que o produtor rural tera
gue obedecer caso nédo queira ser autuado por incéndios
em sua lavoura canavieira. Até entdo, isto ficava a cargo
do critério subjetivo do agente fiscalizador, o que ndo ¢
mais permitido pelalegislacao e pelo judiciario.

Um dos principais critérios € o denominado aceiro
(“Espago desbastado de vegetagdo, aberto em torno de
residéncias rurais, de lavouras, a margem e trechos con-
flagrados com incéndios ou ao longo de ferrovias ou ro-
dovias que atravessam florestas, para evitar o perigo de
incéndios ou impedir sua propagacao”, Grande Diciona-
rio Larousse Cultural da Lingua Portuguesa. Veja o es-
boco ilustrativo da correta forma de mensurar os aceiros
de &reas verdes.

DEFINICAO:

Pezados leitores, a Policia Ambiental do Estado
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Como roalicer & mensuraghs do el da Assa do Pressrvagdo Pormansnie,
Beserva Legal, Unidide de Convervicio o Bacias Monsisk.
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Aceiro COM Manutengéo: aceiro livre de plantas da-
ninhas, plantas daninhas dessecadas, palha, palhada,
palhico de cana-de-acUcar, residuos, folhas. Espaco sem
qgualquer vegetacdo. Tem como principal funcdo evitar
gue incéndios se propaguem. Aceiros devidamente lim-
pos seréo mel hor avaliados de acordo com seu tamanho,
iniciando-se por no minimo 3,00 metros.

Aceiro SEM Manutencéo: aceiro abandonado, sem a
devida manutencdo, com plantas daninhas em sua ex-
tensdo. Com palha, palhada, palhico de cana-de-agUcar,
residuos ¢ folhas. “Sujo”. Aceiro sem manutencdo sera
inaceitavel.

CONFIRA OSCRITERIOS QUE FORAM COMPI-
LADOS:

Critériol
Aceiros de Area de Preservacdo Per manente, Reser -
va Legal, Unidade de Conservacio e Macicos Flores-
tais.
ATENCAO: SE O ACEIRO DESTE CRITERIO ES-
TIVER SEM MANUTENCAO A AUTUACAO SERA
APLICADA.
A manutencéo de aceiros limpos per manentemente
descar acteriza a omisséao do responsavel pelalavoura
implantada quanto ao atencioso necessario para pre-
caver-se de incéndios.
Aceiros de car reador es
Aceiro de 3 a 6 metros com manutengdo: BOM;



Aceiro de 6 a 10 metros com manutengdo: MUITO
BOM;

Aceiro maior que 10 metros com manutengdo: EXCE-
LENTE;

Aceiro sem manutengdo: INACEITAVEL.

Critério 2
Aceiros de rodovias municipais, estaduais e federais,
estradas movimentadas, etc.
A manutencéo de aceiros limpos per manentemente
descar acteriza a omissdo do responsavel pelalavoura
implantada quanto ao atencioso necessario para pre-
caver-se deincéndios.
Aceiro maior que 3 metros com manutengdo: BOM;
Aceiro de 3 a7 metroscom manutengdo: MUITO BOM;
Aceiro maior que 7 metros com manutencdo: EXCE-
LENTE;
Aceiro sem manutengdo: INACEITAVEL.

Critério 3
Combate ao incéndio.
Consideram-se indicios de combate efetivo as agdes
em meio aos talhdes, martirizadas pelas marcas de
maquinario em seusinteriores.
Deve-se realizar relatos fotograficos, videos, vizi-
nhos, rastreamento de veiculos via satélite, declara-
¢io dos brigadistas, etc., para comprovar o combate
ao incéndio.
Indicios de combate ao incéndio: BOM;
Indicios de combate ao incéndio com mais de uma equi-
pe participante: EXCELENTE;
N&o houve combate ao incéndio: INACEITAVEL.

Critério4

Obstéaculoslimitador es do acesso ao canavial (cer cas,
valetas, mour 6es).

Entende-se por obstaculos quaisquer barreiras cons-
truidas com o objetivo de reduzirem a acessibilidade
aos canaviais por malfazejos.

Existentes: EXCELENTE;

N&o existentes em areas de boa circulagéo de pessoas:
INACEITAVEL.

Critério5
Areareincidente.
A reincidéncia de incéndio induz descaso ou ausén-
cia de intervencio preventiva no lugar onde se deu a
repeticao.
Sim: MUITO RUIM;
Nao: BOM.

Critério6
Teor deumidaderelativado ar.
Tem como objetivo incidir na mitigacio da responsa-

bilidade pelo incéndio canavieir o, uma vez que quan-
to menor o teor deumidaderelativa maior a probabi-
lidade de ocorré-lo.

Para verificar a umidade relativa do ar, deve-se aces-
sar o sitio eletronico: www.sigam.sp.org.br.

Maior que 25%: RUIM;

Menor que 25%: BOM.

Critério7

Plano de Prevencéo a Incéndio.

|- Ponto de Obser vacéo: Torres ou Observacédo Rotinei-
ra postadas em lugares em que a visibilidade seja sufi-
ciente para o seu acionamento rapido (importante aprevia
comunicagéo a Policia Militar Ambiental da localizagdo
dos pontos ou verificagao “in loco” pelo policial).

[- Monitoramento: Conjunto de esforgos direcio-
nados a vigilancia rotineira dos canaviais, sera aferido “in
loco” pelo policial e/ou por meio de provas apresentadas
pelo responsavel da area.

[11-  MapadePontosCriticos: Estabelecer cronogra-
ma para adogdo de medidas cautelares contra o incéndio a
curto, médio e longo prazo.

V- Plantio de Espécies col heita precoce, antecipa-
cdo de colheita, equipes de monitoramento préximas,
cercamento diferenciado, cAmeras de vigilancia, entre
outros.

Sim: MUITO BOM,;

N&o: INACEITAVEL.

Critério8
Plano de Auxilio MUtuo — PAM
Entende-se por PAM o documento concebido em conjun-
to por dois ou mais empreendedores do setor sucroenergé-
tico. O PAM deve ser disponibilizado a Policial Ambien-
tal digitalmente (devem constar: As propriedades objeto
das acdes georreferéncias, identificagdo dos veiculos e de
seus condutores, identificagdo dos veiculos com rastrea-
mento via satélite e programacao de colheitas)
Existente, operacionalizado: EXCELENTE;
Existentes, ndo operacionalizado: BOM.

Critério9
Fogo iniciado na propriedade.
Estecritério éimportante para o afastamento da res-
ponsabilidade, quando analisado conjuntamente com
as demais. Tem como objetivo deduzir a improvével
responsabilidade do proprietirio do canavial atingido
pelo incéndio.
Prova-se através de vistoria de campo, declarac6es e
indicios.
Nao identificado: BOM;
Sim, o incéndio iniciou em minha propriedade: RUIM;
N&o, o incéndio ndo comegou em minha propriedade:
EXCELENTE.
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Critério 10

Estagio da Cultura.

Se o incéndio atingir a cultura de cana-de-agticar com
até 1,5 m de altura, entende-se que o proprietario ndo
teve a intencio de atear fogo na lavoura, pois o seu pre-
juizo com a mesma esta patente.

Critério 11
Aceiro de Perimetro urbano ou aglomeracao residen-
cial.
A julgar pelos riscos impostos as cidades por conta da
proximidade de alguns canaviais, deduz-se que o maior
distanciamento os diminuiria.
Aceiro menor que 15 metros com manutencéo: BOM;
Aceiro maior que 15 metros com manutengdo: MUITO
BOM;
Aceiro sem manutencgo: INACEITAVEL.

Critério 12
Aceirosdedivisa de propriedades:
A manutencdo de aceiros limpos permanentemente
descaracteriza a omisséo do responsavel pela lavoura
implantada quanto ao atencioso necessario para preca-
ver-sedeincéndios.
Aceiro até 3 metros com manutencéo: BOM;
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Aceiro maior que 3 metros com manutencdo: MUITO
BOM;
Aceiro sem manutencdo: INACEITAVEL.

Critério 13
Aceirosde carreadores.
A manutencdo de aceiros limpos permanentemente
descaracteriza a omissdo do responsavel pela lavoura
implantada quanto ao atencioso necessario para preca-
ver-sedeincéndios.
Aceiro maior que 3 metros com manutencéo: EXCELEN-
TE;
Aceiro maior que 3 metros sem manutencdo: | NACEITA-
VEL.

Portanto, devemos aqui registrar que estes sdo critérios
queaPoliciaAmbiental estddivulgando no intuito deevitar
incéndios em lavouras canavieiras, que, como é sabido, nao
mais utilizam-se da pratica do uso do fogo como método
despal hador, além de ter como objetivo, também, orientar
e uniformizar a atuagdo dos seus agentes. Os critérios de-
verdo ser cumpridos fielmente pelos produtores rurais, até
mesmo porgue serdo levados em consideragdo pelos agen-
tes ambientais no momento da fiscalizagdo de uma area
atingida por fogo criminoso ou de origem desconhecida.
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Transporte de cana-de-acucar

obrigatoriedade de enlonamento/encordamento desde
o dia 1° de junho de 2017

*Juliano Bortoloti - Advogado

transporte de cargas em vias
Opublicas de produtos sdlidos

a granel através de cami-
nhdes com carrocerias abertas vem
sendo regulamentado ao longo dos
tempos para trazer maior seguran-
¢a aos demais usuarios, evitando-se
que referidas cargas caiam e tragam
acidentes. Neste contexto, inclui-se o
transporte da cana-de-agUcar.
Em 2013 foi publicada a Resolu-
¢do Contran n°® 441, de 28 de maio
de 2013, autorizando o transporte de
cargas deste tipo somente por cami-
nhdes com (i) carrocerias laterais
fechadas, (ii)) com o enlonamento
ou dispositivo similar das cargas e,
desde que, (iii) a carga nao exceda
oslimites da carroceria.
Diante da necessidade de um pra-
Zo para possibilitar a adequacéo da
maioria dos veiculos canavieiros ao
cumprimento destas obrigacfes, o
Contran editou em 2014 a Resolucéo
449, de 28 de agosto, fixando o pra-
zo final para 1° de setembro de 2016,
prazo este que, diante de diversas
dificuldades técnicas para implemen-
tacdo do enlonamento nos veiculos
canavieiros e a necessidade de ade-
quacdo tecnoldgica pelas empresas
produtoras de implementos rodovia-
rios, foi prorrogado para o dia 1° de

junho de 2017, conforme Resolucéo
618 do Contran (Conselho Nacional
de Transito), publicada no Diario Ofi-
cial da Uni&o de 08 de Setembro de
2016, que assim determinou: “Art.
1-A. Para os veiculos utilizados no
transporte de cana-de-agucar, o uso
de lona ou dispositivo similar de
gue trata o §1° do art. 1° sera exi-
gido a partir do dia 1° de junho de
2017".

Ainda sobre o assunto, foi publi-
cada no Diario Oficial da Unido de
22.05.2017 a Resolucdo n° 664, de
18.05.2017, do Conselho Nacional
de Trénsito — CONTRAN, que alte-
ra a anterior Resolugdo CONTRAN
n° 441/2013, para o efeito de incluir
a possibilidade do uso de cordas para
os veiculos utilizados no transporte
de cana-de-agUcar, no caso destas es-
tarem inteiras e medindo entre 1,50 a
3,00 metros.

Vejamos: “Artigo 2°. A utilizagdo
de cordas, prevista no art. 1°-A, fica
restrita a cana-de-agUcar inteira, me-
dindo entre 1,50 ¢ 3,00m”. Ainda, o

parégrafo Unico deste artigo explicita
a forma de utilizagdo das cordas ao
determinar que: “As cordas deverdo
ter distincia méaxima entre elas de
1,50m, impedindo derramamento da
carga na via”.

Ao desrespeitar referidas normas, o
transportador fica sujeito as penali-
dades dispostas nos artigos 230, I1X e
X, 231, IV e 235, todos do Cédigo de
Transito Brasileiro, que caracterizam
ainfragdo como grave, determinando
pena de multa e retencé@o do veiculo
para regularizacéo.

Prevé em caso de derramamento da
carga em via publica, o enquadra-
mento do artigo 231. 11, do Cédigo de
Transito Brasileiro, que fixa a infra-
¢édo como gravissima, com penalidade
de multa e retencéo do veiculo para
regularizagéo

Portanto, a partir de 1° de junho de
2017, os veiculos que transportarem
cana-de-acUicar nas vias publicas de-
vem se adequar as regras acima ex-
postas para evitar as penalidades pre-
vistas nalegislacéo nacional.
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Ministério do Meio Ambiente

anuncia Programa de Regularizagao

*Fabio Soldera - Eng. Agronomo

osleitores, o MMA (Ministé-
rio do Meio Ambiente) - anun-
ciou no dia 08/06/2017 o PRA

(Programa de Regularizacdo Ambien-
tal).

O PRA tem como principal objetivo
regularizar as propriedades rurais que
possuem passivos ambientais no to-
cante as APPs (Areas de Preservacio
Permanente) e areas de RL (Reserva
Legal). Para aderir ao PRA a proprie-
dade deve estar inscrita junto ao CAR
(Cadastro Ambiental Rural). O MMA
possui as informac6es das propriedades
rurais, devido ao CAR realizado pelos
proprietérios rurais. Cabe cada Estado
analisar as informagdes declarados no
CAR para verificar a necessidade ou
na3o de recuperar as areas.

O Estado de Sdo Paulo editou a sua
lel regulamentando o PRA (Le n.

15.684/2016), mas, contudo, o Poder
Judiciério, provocado pelo Ministério
Pdblico, em decisdo liminar suspendeu
provisoriamente seus efeitos até que o
Pleno do Tribunal de Justica, decida so-
bre a sua constitucionalidade. Terrivel
decisdo estéd impedindo a regularizacéo
ambiental em todo territorio bandeiran-
te.

Contudo, a Secretaria do Meio Am-
biente do Estado de S&o Paulo publi-
cou no Diario Oficial, em 09/06/2017,
aResolugdo SMA n° 46, de 08 dejunho
de 2017, que dispde sobre a analise do
CAR e de eventuais passivos ambien-
tais, enquanto o PRA estiver pendente
de implementagdo no Estado de Sdo
Paulo, pel os motivos acima citados.

Pela referida resolucdo, a propriedade
rural serd analisada pela Secretaria de
Meio Ambiente caso estiver inscrita no
CAR e quando o proprietario ou pos-
suidor do imével rura, de forma irre-
vogével eirretratavel, demonstrar o de-
sinteresse na opg¢ao de aderir ao PRA,
através de abainseridano proprio Siste-
ma do CAR Paulista ou, ainda, quando
referida andlise advier ordem judicial.

Por que éimportante aderir ao PRA?
Conforme art. 59, §4° da Lei Federal
12.651/2012, no periodo entre a pu-
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Ambiental (PRA)

blicacdo da Lei Federal 12.651/2012
e a implementacéo do PRA em cada
Estado, bem como ap6s a adesdo do
interessado ao PRA e enquanto esti-
ver sendo cumprido o termo de com-
promisso, o proprietério ou possuidor
ndo podera ser autuado por infracfes
acometidas anteriormente a 22 de
julho de 2008, relativas a supressdo
irregular de vegetagdo em Areas de
Preservagdo Permanente, de Reserva
Legal e de uso restrito.

Quais os beneficios em aderir?

Ao aderir 0 programa 0 acesso a cré-
dito rural serafacilitado, pois o PRA
serd cada vez mais exigido pelas ins-
tituigcdes financeiras.

Também serd possivel dar continui-
dade a atividades econémicas, como:
ecoturismo, turismo rural e atividade
agrossilvipastoril em APP, devendo
respeitar a faixa préxima ao curso
d’ agua conforme estabelecido na Lei
Federal 12.651/2012.

Possibilidade de compensacdo de
RL, restauragdo de RL com plantio
intercalado de 50% espécies nativas
50% espécies exoticas.

Com base no requerimento de adesdo
ao PRA, através de aba especifica exis-
tente no sistema do CAR paulista, 0 or-
gédo ambiental competente convocara o
proprietario ou possuidor para assinar,
Se necessario, 0 termo de compromisso
pararegularizacdo da propriedade.

Percebemos que o setor produtivo de-
monstra preocupacdo com a noticia,
ante o fato de que a restauracdo das
areas implica em gastos elevados e
pode até chegar em diminuicdo de area
produtiva.

De acordo com a Le Federa
12.651/2012, o produtor poderd op-
tar por trés formas de recuperacéo:



i-) Plantio de Espécies Nativas; ii-)

de Reserva Legal. Todas estas formas

Alteradas (PRADA), que devera ser

Regeneragcdo de Natural de espécies devem ser feitas através do Projeto de  proposto pararegularizar a propriedade

nativas; iii-) Compensagdo/Servidao

Recuperacio de Areas Degradadas ou

Se Necessario.

Etapas do processo de regularizacao:
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O produtor rura jadevetracar um pla-
no econdmico pensando na restauracdo
das Areas de Presarvacio Permanente
desprovidas de vegetagcdo nativa e sua
Reserva Legal, quando ndo beneficia-
do pelo Art. 67* e 68 dale Federd
12.651/2012.

Dedsta forma, deve-se providenciar a
inscricdo dos imdveis no CAR, para
os que ainda ndo fizeram e, no mesmo
sistemaéletronico, informar quetemin-
teresse em aderir a0 PRA, paraque pos-
sam eventual mente usufruir de eventu-

ais beneficios existentes no Novo Cadigo
Florestal (continuacdo de exploragdo em
&reas de uso consolidado, somatéria da
APP no computo da Reserva Legal, etc.),
sob pena de, assim n&o ocorrendo, perde-
rem estaimportante oportunidade.

Art. 67. Nos imbvels rurais que deti-
nham, em 22 de julho de 2008, érea de
até 4 (quatro) modulos fiscais e que pos-
suam remanescente de vegetacdo nativa
em percentuais inferiores ao previsto no
art. 12, a Reserva Legal sera constituida
coma area ocupada coma vegetacao na-

tiva existente em 22 de julho de 2008,
vedadas novas conver sies para uso al-
ternativo do solo.

2Art. 68. Os proprietarios ou possui-
dores deimdveisrurais que realizaram
supressdo de vegetacdo nativa respei-
tando os percentuais de Reserva Legal
previstos pela legidacdo em vigor a
€poca em que 0correu a Supressao sao
dispensados de promover a recompo-
Sicdo, compensacdo ou regeneracio
para os percentuais exigidos nesta Lei.
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Pontos

vallosos

Oferecidos pelas empresas de insumos e maquinas, programas de fidelidade e incentivo
atraem produtores e estreitam o relacionamento com as marcas

Produtores formam fila para fazer depoimentos no Conta
Comigo Brasil durante a Agrishow

dor é boa para ambos os lados e tem ganhado

corpo entre as empresas fornecedoras de insumos
€ servicos para os produtores. Mais conhecido como pro-
gramas de fidelidade, onde o produtor acumula pontos na
compra de produtos e servicos, o beneficio tem agradado
em cheio, afinal quem ndo gosta de um mimo?

Para Thiago Junqueira, gerente de estratégia de clientes
da BAYER, a agdo é uma excelente forma de aproximar
todos os el os da cadeia produtiva e of erecer servicosetrei-
namentos que o produtor normalmente teria dificuldade de
acesso. Ele explica que o funcionamento do Programa de
Pontos da BAY ER é simples: os agricultores que compram
insumos agricolas com distribuidores somam um ponto a
cada R$ 1 investido em produtos, podendo trocé-los por
servigos agrondémicos. No entanto, o proposito do progra-
ma nado se baseia apenas no acimulo e na troca de pontos
e sim em fazer com que os distribuidores participantes
também obtenham pontos como recompensa a partir da
oferta de servigos aos produtores. “Ao estender o progra-
ma de fidelidade somamos for¢as com os distribuidores
gue trabalham conosco, aumentando o leque de solugdes
para os desafios do campo”, esclarece.

O programade pontosdaBAY ER faz parte daRede Agro-
Services, uma rede de relacionamento criada paraintegrar
produtores, pesquisadores, empresarios e todos os demais
elos da cadeia produtiva que tém como intuito buscar no-

,-\ relacdo ganha-ganha entre consumidor e fornece-
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Diana Nascimento

vas solugdes e desenvolver o agronegdcio nacional.

“Esta ¢ a forma que encontramos para estar mais proximo
do produtor, auxiliando nos desafios do dia a dia e supor-
tando o desenvolvimento do negdcio. Ao oferecer um por-
tfolio de mais de 200 servigos prestados por fornecedores
qualificados e com ampla experiéncia no agronegocio, a
BAYER esta contribuindo para uma gestdo mais profis-
sional do negdcio destes produtores. A Rede AgroServices
est4 aberta atodos os produtores no Brasil e cada produtor
encontrard beneficios alinhados com 0 momento e suas
necessidades”, diz Junqueira.

A BASF também tem o seu programa de relacionamento.
Trata-se do Cartdo Safra, onde os produtores que com-
pram solucBes da empresa juntam pontos e podem trocar
por diversos itens para toda a familia.

“O Cartao Safra ¢ um programa de fidelidade da BASF
que consiste na oportunidade do produtor acumular pon-
tos por meio de compras de produtos da marca. Em toda
compra realizada, cada R$1,00 gasto equivale a um ponto
no Cart&o Safra e pode ser trocado por diversos itens para
toda a familia como el etrodomeésticos e equipamentos ele-
tronicos”, frisa Gustavo Bastos Alves, gerente de acesso
ao mercado da BASF.

Ao aderirem a0 programa, as revendas e cooperativas
agricolas também tém a oportunidade de fidelizar os pro-
dutores e se diferenciar no mercado, ja que a empresa con-
tribui para o desenvolvimento da agricultura oferecendo
inovacdo no campo com tecnol ogia.

ParaAlves, o Cartéo Safra auxilia na aproximacéo do
produtor com a BASF



Muito além de beneficios

Fortalecer e desenvolver os produtores brasileiros e o agro-
negdcio como um todo ¢ o desafio que move a Rede Agro-
Services, algo que, paraaempresa, € positivo para todos que
est8o inseridos no mercado e essencial paraasustentabilidade
dos negocios a longo prazo. “Para a BAYER, estar proximo
do produtor € muito importante e a Rede AgroServices per-
mite conectar as necessidades dos produtores a centenas de
solugdes. Os produtores tém como beneficio desenvolver o
préprio negdcio resgatando pontos por beneficios que solu-
cionam as suas necessidades”, salienta Junqueira.

Jaa BASF tem uma érea que se chamaAcesso ao Mercado,
responsavel por fazer todo o relacionamento com os canais
divididos em produtores, cooperativas e revendas agricolas.
“O Cartao Safra auxilia na aproximagao do produtor com a
BASF. Através do programa é possivel entender as necessi-
dades do produtor para atendé-lo da melhor forma possivel”,
explicaAlves.

Ele também enfatiza a importancia das Agrorevendas. “A
BASF suporta os vendedores com o Cartéo Safra que € uma
poderosa ferramenta de vendas. Os proprietarios das reven-
das, através do programa de beneficios e compromissos
BASF, tém a disposi¢éo diversas formas de capacitacdo para
a equipe de vendas, em que podem resgatar os treinamentos
adequados para desenvolver as suas equipes. Essas ferramen-
tas, diadas aos produtos e servigos da BASF, fornecem aos
vendedores da revenda subsidios para discutirem os benefi-
cios e venda de valor ao agricultor”, conta.

A adesdo aos programas por parte do produtor ndo tem
complicaco. Para o programa da BAY ER, basta cadastrar o
CPF no site e langar a pontuag@o a partir da nota fiscal emitida
pelo distribuidor na compra de produtos BAY ER. Os pontos
sdo validos por trés anos, podendo ser transferidos paraoutras
contas e complementados em dinheiro. Para se cadastrar basta
acessar o site www.redeagroservices.com.br

Para comegar a participar do Cartdo Safra, o produtor deve
se cadastrar no site www.cartaosafra BASF.com.br. O siste-
ma de pontuacdo é simples e sera ativado apos a primeira
compra reslizada nos locais credenciados, sem necessidade
de envio de nota fiscal.

Além de poder trocar os pontos acumulados por uma ampla
diversidade de produtos que v&o desde itens basicos da casa
até eletronicos de alta tecnologia como celulares, televisores,
computadores, entre outros, Alves ressalta que o Cartéo Safra
€ um programa que engaja toda a familia do produtor, pois é
possivel verificar que o maior nimero de resgates acontecem
em datas comemorativas como, por exemplo, dia das Méaes
e Natal.

“Com certeza o Cartdo Safra ¢ uma forma de fortalecer a
marca no mercado e consequentemente para o cliente. No
entanto, maisimportante do que isso, € umaformade agrade-
cer o produtor que utiliza solugdes BASF e de estreitar ainda
mais o relacionamento com ele”, atenta Alves.

Segundo Junqueira, o programada BAY ER é umainiciativa

inédita e diferenciada que faz a ligagdo entre o produtor, o
distribuidor e a empresa, trazendo beneficios para todos os
envolvidos. “Com o Programa de Pontos nds conseguimos
atender os médios e pequenos agricultores que ndo tém con-
tato direto conosco. E uma forma de aproximar os elos da
cadeiaprodutivae of erecer servigos e treinamentos que o pro-
dutor normalmente teria dificuldade de acesso”, reitera.

Junqueira acredita que o fortalecimento damarca é umacon-
sequéncia quando o produtor entende que esta gerando valor
ao seu negocio. “A BAYER investe fortemente em tecnologia
e inovagdo para desenvolver solugdes consistentes aos pro-
dutores, mas € evidente, para nds, que o negdcio do produtor
nao se limita aos aspectos técnicos e que evoluir nagestéo das
propriedades rurais sera essencial para a agricultura brasilei-
ra. A RedeAgroServices, por meio das centenas de beneficios
disponiveis para resgate, contribui diretamente com o negé-
cio dos produtores que utilizam nossos produtos e isso gera
valor para todos”, acentua.

Ele lembra ainda que grande parte dos produtores de canaja
fazem parte do programa e possuem um ato nivel de engaja-
mento com a rede. “Mais de 140 milhdes de pontos ja foram
resgatados pel os produtores por diversos produtos e servigos.
Uma using, por exemplo, utilizou os pontos para fazer atua-
lizacao tecnol gica de suas instal agdes, resgatando computa-
dores e celulares para os colaboradores, tornando o trabalho
mais eficiente. Um destaque entre os produtores de cana ¢ o
uso de pontos para resgatar cursos de capacitacdo, sendo a
Rede AgroServices um facilitador para melhorar o conheci-
mento e o desempenho destes times”, destaca Junqueira.

Fabricantes de maquinas de olho na fidelizacéio e
empoder amento do produtor

A Valtra, fabricante de maquinas agricolas, firmou parceria
com a area de lubrificantes da Shell e langou o Portal do Val-
treiro, uma iniciativa para clientes da marca. O programa de
relacionamento € gratuito e exige apenas um rapido cadastro
no portal ou nas concessionérias.

Rafael Almeida, gerente de Estratégia, Marketing e Inteli-
géncia de Negdcios de pegas AGCO explica que 0s consu-
midores que adquirirem lubrificantes da Shell ou realizarem
atroca de pegas genuinas Vatra nas concessionérias da rede
ganham pontos que sdo convertidos em prémios e beneficios
exclusivos. Depois dacompra, o vendedor enviapelo sistema
anota fiscal e o valor ¢é revertido em pontos que o cliente pode
resgatar em produtos e outras vantagens no Portal do Valtrei-
ro. Entre ositens oferecidos, destacam-se recargas de celular,
vaes-presentes, vales-combustivel nos postos Shell e diver-
sos produtos personalizados. “O Cliente s6 tem beneficios,
uma vez que comprando as pegas genuinas Vatra e os lubri-
ficantes Shell ele passou a pontuar e pode trocar por prémios.
Para a empresa € incrivel proporcionar um relacionamento
mais préximo com o publico que atende”, diz.

O cliente deve fazer o cadastro gratuito no programa preen-
chendo ficha de inscri¢do no site do Portal do Valtreiro.
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Almeida: “O programa é mais uma das nossas estratégias
de pos-venda da empresa para fidelizar o produtor rural,
estabelecendo a Valtra como uma marca de confian¢a.”

Para participar do programa, € necessario ser proprietério
de maquina agricola e cliente (consumidor final) de uma
concessionaria. Também sdo considerados participantes os
funcionérios dos proprietarios de maquinas agricolas que
obrigatoriamente sejam clientes (consumidores finais) das
concessionarias.

A cada R$ 1,00 gasto em lubrificantes Shell o participante
ganha 3 pontos, e a cada R$ 1,00 gasto em compras de pe-
¢as genuinas Valtra, € concedido 1 ponto. A pontuagéo tem
validade de 24 meses.

Depois, o cliente deve acessar o Portal do Valtreiro para
resgatar o item que desgjar: recarga de celular, vale pre-
sente, vale combustivel, diversos produtos personalizados,
entre outros.

“Para nos ¢ extremamente importante que o consumidor
final tenha um contato e acesso direto a marca, de forma
que ele possainteragir e se sentir proximo da Valtra. Com o
Portal do Valtreiro, essa proximidade acontece. Além disso,
0 programa € mais uma das nossas estratégias de pos-venda
da empresa para fidelizar o produtor rural, estabelecendo
a Valtra como uma marca de confianga”, afirma Almeida.

Lancado em setembro de 2016, no inicio, o Portal do
Valtreiro era acessado somente pelo site, porém aplicati-
vos para smartphones foram desenvolvidos para facilitar o
acesso do participante.

Com din@mica e temética diferenciada, a New Holland
apresentou nesse ano ao produtor rural brasileiro o Con-
ta Comigo Brasil (#contacomigobrasil), iniciativa que visa
destacar aimporténcia do agronegdcio naretomada da eco-
nomia nacional.

Depoimentos de agricultores como: “O brasileiro, por na-
tureza, é trabalhador. O brasileiro, por natureza, é empre-
endedor. Conte comigo, vamos 1a!”, de Walter Hugtenberg
Netto, de Montenegro (RS); “Se nao fosse a agricultura,
ndo estaria aqui hoje, pesquisando mais, trabalhando na
area. Pela agricultura o Brasil vai crescer e se expandir”, de
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Welington da Silva Cunha, de Jesuitas (PR) ¢ “Cultivem
bastante a agricultura familiar, essa é a tendéncia do nosso
pais”, de Viviane da Silva Alves, de Marau (RS), sdo alguns
exemplos que mostram o alcance do engajamento da cam-
panha entre o seu publico alvo.

“O Conta Comigo Brasil ¢ um movimento que busca apre-
sentar exempl os bem-sucedidos dos produtores com a pos-
sibilidade deles divulgarem depoimentos, videos, fotos e
um pouco das suas experiéncias para o desenvolvimento
do Brasil, que, segundo dados recentes do IBGE, teve no
primeiro trimestre do ano crescimento de 1% no PIB de-
pois de dois anos de recessdo”, aponta Nathalia Hofstaetter,
Marketing New Holland Agriculture para a América L ati-
na.

Ela conta que o objetivo é reunir o méximo de exemplos e
de historias dos produtores, além de mostrar para o Brasil
gue eles tém poder para puxar a dianteira dessa retomada.
“Com a #contacomigobrasil, os produtores estdo mostran-
do a suaforga, tanto que a campanha j& ultrapassou 43 mi-
Ihdes de interagdes em apenas cinco meses, um fendmeno”,
ressalta

Alexandre Blasi, diretor mercado Brasil da marca, lembra
ainda que os préximos passos da campanha é o empodera-
mento. “Temos certeza que o movimento ird envolver ou-
tros setores que também s8o essenciais para a recuperagdo
da economia e do progresso do pais, como indUstria, infra-
estrutura, comércio e servigos”, explica.

Para participar, o interessado deve assinar o manifesto que
esta no site www.contacomigobrasil.com.br se conectando
via Facebook ou inserindo poucos dados pessoais. Apds a
assinatura, o participante pode compartilhar suas experién-
cias positivas deixando depoimentos em videos, fotos ou
textos. Também serd possivel compartilhar posts e conted-
dos nas redes sociais pela hashtag #contacomigobrasil.

Segundo Nathalia, 0 Conta Comigo Brasil é um
movimento que busca apresentar exemplos bem-sucedidos
dos produtores com a possibilidade deles divulgarem
depoimentos, videos, fotos e um pouco das suas experiéncias
para o desenvolvimento do Brasil
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Oportunidade

de financiamento a vista

Emissao de CRA pode ser o caminho que o setor precisa para o Mercado de Capitais

mercado de capitais e 0 agro-
Onegécio podem formar uma

boa dupla. CondigBes para
iss0 j& existem, no entanto, o que
ainda falta é conhecimento e plangja-
mento para que o produtor possa ter
mais uma opgao de financiamento.

O CRA (Crédito de Recebiveis do
Agronegocio), por exemplo, ¢ um dos
melhores instrumentos para captacéo
de recursos com prazos e condi¢des
financeiras mais adequados para as
empresas. “E emitido de acordo com
0s vencimentos dos recebiveis, por-
tanto a empresa ndo corre o risco de
descasamento de fluxo de caixa para
efetuar seu pagamento e, além disso
ndo impacta nos limites de financia-
mento junto aos bancos”, esclarece
Ademiro Vian, professor da FGV
(Fundagdo Gettlio Vargas) e dire-
tor-presidente do IBDAgro (Instituto
Brasileiro para o Desenvolvimento
Sustentavel do Agronegdcio).

Diante deste cenério, podemos dizer
queo CRA éaentradaprincipa do se-
tor para 0 mercado de capitais, pois o
modelo de autofinanciamento criado
com o afastamento do governo eare-
ducdo de crédito pelos bancos inserira
0 agronegdcio no mercado de capi-
tais. E apenas uma quest&o de tempo.
O CRA é um titulo de crédito nomi-
nativo, de livre negociacdo, cujo pa-
gamento € feito em dinheiro. A sua
fungdo é captar recursos junto aos
investidores no mercado interno e ex-
terno para financiar as atividades de
custeio e investimento de pessoas fi-
sicas ou juridicas que atuam na cadeia
produtiva do agronegécio.

“Séo titulos de renda fixa lastreados
em recebiveis originados de negécios
entre produtores rurais ou suas coope-
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Segundo Vian, o setor
sucroalcooleiro é o que tem o maior
potencial paraemissio de CRA, pois
preenche todos os requisitos para
estruturacdo da operacdo

rativas e terceiros, abrangendo finan-
ciamentos ou empréstimos relaciona-
dos a producédo, a comercializagdo, ao
beneficiamento ou a industrializagdo
de produtos, insumos agropecudrios
ou maquinas e implementos utiliza-
dos na produg@o agropecuaria”, expli-
caVian.

Por se tratar de um investimento em
renda fixa, o investidor tem a previ-
sdo do fluxo de caixa das remunera-
¢Oes e amortizagBes do titulo. O re-
gime fiduciario garante a segregacao
do risco da emissora, ou sgja, caso a
securitizadora tenha dificuldades fi-
nanceiras, o fluxo de pagamento para
0s investidores n&o seré afetado, uma
vez que os recebiveis estéo segrega-
dos do patriménio da emissora. Vale
ressaltar que os rendimentos do CRA
s80 isentos de Imposto de Renda para
pessoa fisica.

Oportunidade
Para muitos, o mercado financeiro

Diana Nascimento

pode parecer perigoso e cheio de ar-
madilhas, mas ndo é nada disso. Se
orientados corretamente, os produ-
tores ir8o utilizar esse instrumento
como j& utilizam outros como o CPR
(Célula de Produto Rural), por exem-
plo.

Para Vian, o setor sucroalcooleiro
€ 0 que tem o maior potencia para
emissdo do titulo, pois preenche to-
dos os requisitos para estruturagcéo da
operagdo: tem volume, diversidade de
emissores e diversidade de recebiveis,
porém sua participagéo no mercado é
timida, quase nada.

Ele também diz que o CRA é de
emissdo exclusiva das companhias
securitizadoras de direitos creditorios
do agronegécio. Essas companhias
sdo institui¢des ndo financeiras cons-
tituidas sob a forma de sociedade por
acOes.

“As empresas do agronegécio ce-
dem seus recebiveis para uma secu-
ritizadora, que emitird os CRASs e 0s
disponibilizard para negociagdo no
mercado de capitais, geralmente com
o auxilio de uma instituicdo finan-
ceira. Assim que o CRA é vendido, a
securitizadora paga a empresa pelos
recebiveis cedidos. Desse modo, a
empresa conseguira antecipar o seus
recebiveis”, pontua.

Ainda de acordo com o professor, o
CRA ndo é largamente utilizado pelo
setor, mas 0s nimeros sao animado-
res. Nos ultimos anos teve um notavel
crescimento, atingindo R$ 14 bilhdes
e 43 operagOes ofertadas em 2016,
aumentos de 176% e 126%, respecti-
vamente em relacgdo a 2015, tanto que
esse crescimento chamou a atencéo da
CVM (Comissao de Valores Mohili&
rios), que divulgou por meio do Edital



de Audiéncia Piblica SDM 01/17, no
dia 12 de maio de 2017, uma minu-
ta de Instrucdo normatizando a oferta
publica e distribuicdo de CRA. Vian
acredita que em poucos anos 0 CRA
se tornard instrumento t&o importan-
te para financiamento do agronegocio
como ¢ hoje o CRI (Certificado de
Recebiveis Imobiliario) para o finan-
ciamento do crédito Imobiliario. “Ali-
as0 CRA foi criado devido ao sucesso
do CRI”, completa o professor.

Entraves

Para 0o CRA ser mais utilizado, ainda
faltam alguns empurrdezinhos. O Mi-
nistério da Agricultura, que inclusive
ajudou a criar o titulo, precisa enten-
der que 0 CRA é um bom instrumento
de politicaagricolaja que dispensou a
atencdo necessaria para 0 seu desen-
volvimento.

Os produtores rurais, as cooperati-
vas, as empresas do agronegocio e
as entidades de classe precisam co-
nhecer melhor a funcionalidade do

CRA, aém de entender as vantagens
em relagdo aos financiamentos banca-
rios, colocagdo de debéntures e notas
promissorias no mercado de capitais.

Os bancos devem sair da posicéo de
conforto que se encontram, especial-
mente oS que se auto intitulam como
instituicdes do agronegocio, e presta-
rem servicos de custodia dos recebi-
veis, serem mais ativos na divulga-
¢80, na colocacdo e distribuicdo dos
CRAs.

“Outro ponto que deve ser levado em
consideracdo é a concentragao banca-
ria que dificulta a financiamento do
setor sucroalcooleiro e 0 CRA € uma
alternativa muito importante”, obser-
vaVian.

Perguntado se o setor esté preparado
para fazer o CRA, o professor enfa-
tiza que para o produtor de cana ha
basicamente dois riscos: prego e ndo
colher a quantidade suficiente para
honrar o valor da CPR emitida.

O principa cuidado esta na selegdo
dos recebiveis que irdo compor o las-

tro do CRA: capacidade de producéo
e de entrega de cana, garantias adi-
cionais, se Necessario; prazos e ca-
pacidade de pagamento da usina, por
exemplo.

“Entendo que as usinas ¢ os produ-
tores rurais estdo preparados para
atuar nesse mercado. A estrutura da
operacao é relativamente simples: o
produtor emite CPRs equivalentes
ao volume de recursos que pretende
levantar, podendo ser para diversas
safras; transfere a CPR para uma se-
curitizadoraqueirdanalisar e, sefor o
caso, pedir mais garantias para emitir
0 CRA e posteriormente vender para
investidores e pagar o produtor”, ex-
plica

Na opinido de Vian, o agronegdcio
deve buscar aternativas de mercado
para se financiar, sendo o mais indica-
do o mercado de capitais. “O governo
ndo tem mais félego para subsidiar
crédito, especialmente agora com a
PEC do teto dos gastos publico”, con-
clui.
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Destaque 3

Mercado global de acucar

é destaque em Nova York

Durante a ISO DATAGRQ, lideres empresariais, traders e autoridades de 20 paises tragaram as principais
mudangas que acontecem no mercado mundial sucroenergético.

Andréia Vital com informagoes da Al

orama do mercado mun-
id de aglcar foi apresentado
durante a X1 1SO DATAGRO
New York Sugar and Ethanol Confe-
rence, redlizada no dia 10 de maio, no
hotel Hilton Midtown, em Nova York,
nos Estados Unidos. O evento, que teve
como tema “O Mundo do Agucar em
Transformagdo”, reuniu liderangas do
setor, representantes de empresas e ins-
tituigBes de diversos paises para debater
as novas perspectivas para 0 segmento
em diferentes mercados, como naAmé-
rica do Sul, Estados Unidos, Europa,
india e na Asa. A ISO DATAGRO é
reconhecida com evento técnico oficial
do New York Sugar Dinner, desde a sua
primeira edi¢do, tornando-se uma tradi-
cdo estabelecida no caendario global
dos negdcios de aglcar e etanal.

O presidente da DATAGRO Consulto-
ria, Plinio Nastari, falou sobre os niime-
ros da safra global da commodity. “Para
atemporada2017/18 o balango mundial
de acUcar deve apresentar um leve dé-
ficit de 194 mil toneladas”, disse, res-
sdtando que o equilibrio entre a oferta
e a demanda deve acontecer apds dois
ciclos consecutivos de déficit. Nastari
também tracou um panorama da safra
brasileira. “Desde 2010 a oferta de ATR
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(Agutcares Totais Recuperaveis) esta
estagnada em 87 milhdes de toneladas,
soma de Centro-Oeste e Nordeste, e é
muito interessante como este nimero
tem se mantido ao longo dos anos e nés
nao vemos que este total serd superado
na safra 2017/18”, analisou.

O chefe de Pesguisas da Sucden,
Emmanuel Jayet, afirmou, na ocasido,
que a Tailéndia deve produzir 11,1 mi-
Ihdes de toneladas de aclcar na safra
2017/18. Ja para a Europa, sfo espera
das 18,2 milhdes de toneladas. “O con-
tinente deve devar as exportagles (de
agucar) neste ano”, disse Jayet, comen-
tando ainda que a previsdo ¢ de déficit
de 5 milhdes de toneladas para a safra
2017/2018, naindia, e umaproducéo de
18,2 milhdes de toneladas na Europa,
no mesmo periodo. No caso do Brasil,
0 executivo pontuou que a producéo de
aclicar deve permanecer estavel nasafra
atual e préxima, atingindo o volume de
35 milhdes de tondladas, e ter uma pro-
jec@o maior no periodo 2018/2019,

Para faar sobre o mercado na india, a
conferéncia convidou Samir Somaiya,
Chairman, da Godavari Biorefineries.
Ele destacou que a producdo de aglicar
no pais deve se recuperar neste ano, e
chegar a 24,5 milhGes de tondladas.

“Esse volume deve ser bem proximo da
nossa demanda. Acredito que ndo pre-
cisaremos recorrer as exportagles neste
primeiro momento”, esclareceu.

Ja Alvaro Dabus, diretor de Local
Clients da Marsh Brasil, uma das pa
trocinadoras da conferéncia, ressal-
tou que muito dinheiro é perdido com
eventos decorrentes de riscos que ndo
foram mapeados para serem mitigados.
“Mudangas climaticas, acidentes am-
bientais, desastres naturais, incéndios,
raios e explosdo sdo alguns riscos que
podem interromper negécios e aumen-
tar os custos de produtos e servigos”,
afirmou. Segundo o executivo, a empre-
sa j& oferece protecdes que minimizam
eventuais perdas financeiras decorrentes
de eventos climéticos imprevisiveis. “E
uma solucdo que permite administrar
riscos que até entéo eram considerados
riscos ndo gerenciaveis”, disse.

A programagdo contou ainda com a
participacdo de outros conferencistas
como Helder Godling, diretor comercial
e de logistica do grupo S8 Martinho,
e Ilvan Médlo, diretor comercid da Ra
izen, em paine que discutiu aspectos
comerciais da producéo naciond, entre
outros assuntos pertinentes ao cenario
canaviero.
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Destaque 4

RenovaBio

é luz no final do tunel para setor sucroenergético

Programa do Governo Federal promete estimular a produgao e a competitividade e ajudar o Brasil a
cumprir as suas metas ambientais estabelecidas na COP 21

FIESP promoveu encontro para debater o RenovaBio

Q s diretrizes e beneficios
do programa Renova Bio
2030 foram apresentados

em evento de abertura da Sema-
na do Meio Ambiente, no dia 5 de
junho, na FIESP (Federacdo das
IndUstrias do Estado de S&o Pau-
lo). Organizado pelos Conselhos
Superiores da entidade, do Meio
Ambiente (COSEMA), de Infraes-
trutura (COINFRA) ¢ do Agrone-
gbécio (COSAGQG), o encontro contou

Maéarcio Felix Carvalho Bezerra,
secretario de Petréleo, Gas Natural e
Combustiveis Renovaveisdo MME
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com a participac@o de empresarios
e lideres do setor sucroenergético
detodo o pais, além de autoridades,
como o secretério de Petréleo, Gas
Natural e Combustiveis Renovaveis
do Ministério de Minas e Energia
(MME), Marcio Felix Carvalho
Bezerra, do vice-prefeito de Séo
Paulo, Bruno Covas, e 0 secretério
de Agricultura e Abastecimento do
Estado de S&o Paulo, Arnaldo Jar-
dim, entre outros.

Arnaldo Jardim, secretario de
Agricultura e Abastecimento do
Estado de Sao Paulo

Andréia Vital

Ao dar as boas-vindas aos partici-
pantes, Paulo Skaf, presidente da
FIESP, disse que a federacdo esta
empenhada em apoiar a sustentabi-
lidade e atenta as questdes como o
incentivo para aumentar o uso do
etanol e, neste sentido, enfatizou
que o novo programa do Governo,
vem agregar o desenvolvimento ao
segmento canavieiro. Mensagem
ratificada por Felix, que na oca-
sido, explanou sobre as premissas e
metas do RenovaBio. O programa
foi lancado no final de 2016, em
funcdo do compromisso assumido
na COP 21 (Conferéncia do Clima),
realizada em Paris, e que prevé,
até 2030, a participagao de 18% de
biocombustiveis sustentavel nama-
triz energética, com expansdo do
consumo de biocombustiveis, com
aumento da oferta de etanol e do
percentual de biodiesel na mistura
com o diesel e por meio da parcela
de biocombustiveis de segunda ge-
racao.

“E um programa que visa expandir

Jacyr Costa Filho, presidente do
Comité de Agroenergia da ABAG e
Paulo Skaf, presidente da FIESP



a producéo de todas as formas de
biocombustivel no Brasil com mais
previsibilidade, sustentabilidade
com negociagbes de médio e lon-
go prazo, fatores que devem atrair
mais investimentos para o pais”,
adiantou o secretério, afirmando
que, na visdo do MME, no futuro,
0s biocombustiveis devem desem-

penhar um papel fundamental e
estratégico na matriz energética e
viabilizando ao Brasil uma energia
cada vez mais sustentavel, compe-
titiva e segura. “O ministério lida
com todas as energias, mas tem por
essa, um carinho especial, pois é
uma energia originalmente brasi-
leira e vai proporcionar ao pais ter
uma matriz energética sustentével
¢ admirada mundo afora”, previu.

Na sequéncia, Plinio Nastari, pre-
sidente da DATAGRO e represen-
tante da sociedade civil no CNPE
(Conselho Nacional de Palitica
Energética), falou sobre as novas
tecnologias, o desenvolvimento do
setor de biocombustiveis e sobre a
participagdo das energias renové
veis no mundo, que representam
19,2% contra 78,3% das energias
fosseis. “O Brasil € o terceiro maior
consumidor no mundo de combus-
tiveis paratransportes, so ficaatrés
dos EUA e da China, sendo o res-
ponsavel por 43% das emissdes de
CO? na atmosfera”, disse, lembran-
do que, apesar disso, o pais é lider
mundial no uso de energia limpa,
com indice de 26,8%, em 2016.

De acordo com o consultor, embo-
ra o etanol represente uma parcela
importante de combustiveis usados
no transporte, as bases sobre as
quais o mercado tem se desenvolvi-
do ainda sdo frageis e padecem da
falta de uma regulag8do adequada
que dé maior previsibilidade a essa
area de combustiveis “E exatamen-
te a falta dessa regulagéo, identifi-
cada pelo Governo e apoiada pela
sociedade civil, que faz com que
haja este interesse de se construir
a proposta do RenovaBio”, disse,
afirmando que com o programa,

0 Brasil poderad se posicionar no
mundo de forma definitiva como
economia verde”, pontuou.

O presidente da DATAGRO infor-
mou ainda que o RenovaBio é um
conceito de regulacéo lastreado em
dois pilares: indug&o de ganhos de
eficiéncia energética na producgao
e no uso de biocombustiveis e o
reconhecimento das capacidades
dos biocombustiveis promoverem
a descarbonizagdo. “Ele promove
0 reconhecimento, algo que nunca
aconteceu na histéria dos biocom-
bustiveis, visando reconhecer a
eficiéncia energética e as emissdes
de gés de efeito estufa de cada bio-
combustivel usando o conceito de
ciclo de vida e se aplica inclusive
aos derivados de petrdleo e, mais
do que tudo, o programa vai defi-
nir o tamanho para os biocombus-
tiveis. Esperamos que o conceito
seja aprovado e implementado, pois
seraessencial parao Brasil cumprir
suas metas ambientais”, conclui.

As diretrizes estratégicas do
programa foram aprovadas pelo
CNPE (Conselho Nacional de
Politica Energética), no dia 8 de
junho, ocasido na qual foi forma-
do o GT RenovaBio (grupos téc-
nicos) com a missao de avaliar,
em até 120 dias, propostas de
revisdes normativas necessarias
para implementacdo do mesmo,
em observéancia as diretrizes es-
tratégicas aprovadas. O proximo
passo sera a tramitagdo no Con-
gresso Nacional, prevista para o
segundo semestre deste ano.

Boas expectativas
O programa dara folego ao setor
sucroenergético, avaliou durante
o0 encontro, Maurilio Biagi, pre-
sidente da Maubisa e de honra da
Agrishow. Ismael Perina, presi-
dente do Sindicato Rural de Jabo-
ticabal, reforcou que faltou reco-

nhecimento das externalidades
do setor, que tanto contribui para
a economia, no desenvolvimen-
to e geracdo de renda para cerca
de 30% dos municipios do Brasil,
que estdo vinculados a cadeia pro-
dutiva da cana, e que a iniciativa
pode ser uma maneira de colocar
a par, quem sempre ficou “alheio
aos beneficios proporcionados pela
agroindustria canavieira”.

Ja Elizabeth Farina, presidente da
UNICA, indicou que a saida dos
EUA do Acordo de Parisfoi um ser-
vigo afavor do meio ambiente, que
merece empenho e ndo aceita mais
“corpo mole” e parabenizou a ini-
ciativa imediata do Brasil em con-
firmar sua continua busca do cum-
primento de Seus compromissos.
“O RenovaBio ¢ inovador, baseado
em experiéncias internacionais,
moderno e foca claramente na re-
ducéo de emissbes; traz a formata-
¢&o de um mercado de precificagdo
de carbono para dentro dos com-
bustiveis, além de trazer confianca
para 0 empresariado exatamente
porque tem uma visdo mais longa,
induz a eficiéncia”, elucidou, afir-
mando que o Brasil precisa de pro-
jetos positivos que impulsione seu
crescimento econdmico, social e
ambiental. Elizabeth ainda cumpri-
mentou o Estado de S&o Paulo em
reforcar 0 apoio ao etanol através
da diferenciacéo tributéria.

Christian Lohbauer Diretor de
assuntos corporativos da Bayer do
Brasil.
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Roberto Hollanda, presidente da
Biosul

A formatagdo do programatambém
foi bem vista pela ala privada. “Para
a industria quimica é fundamental,
daimpulso para a atividade, ndo s
para o fornecimento de defensivos,
mas também para o desenvolvimen-
to de pesquisas”, pontuou Christian
Lohbauer Diretor de assuntos cor-
porativos da BAY ER do Brasil. Se-
gundo ele, 75% do faturamento da
multinacional vem do agronegécio
e a cana € uma das quatro culturas
mais representativas para a compa-
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nhia.

As diretrizes do novo programa
também foram bem aceitas por lide-
rancas de entidades do setor sucro-
energético, como afirmou Roberto
Hollanda, presidente da Biosul,
(Associagdo dos Produtores de Bio-
energia de Mato Grosso do Sul). “E
um programa sensacional, moderno
e baseado nos melhores exemplos
e experiéncias, é consistente, in-
teligente e trata da meritrocracia,
dando aos combustiveis renova-
veis 0 seu devido mérito, mas sem
fazer com que isso seja uma coisa
continuada, ou seja, ele estimula a
competitividade entre os biocom-
bustiveis”, afirma, ressaltando que o
conceito de que é voltado paratodos
os biocombustiveis éimportante, re-
forgando ainda que, devido ao novo
horizonte construido, € necesséria a
unido de todos os atores da cadeia
paraque ainiciativa sigaem frente.
Na ocasido, 0 executivo comentou
ainda que a colheita no Mato Gros-
so do Sul esta atrasada em relagéo
ao mesmo periodo do ano passado
devido as chuvas. “Até a primeira
guinzena de maio, a colheita estava

Acesse:

24% atrasada, sendo que o Estado
moeu até agora, 5,9 milhdes de to-
neladas, contra 7,8 mmt no mesmo
momento da safra passada”, contou.
No caso do agucar, foram produzi-
das 158 mil toneladas de agucar, re-
presentando um atraso de 18% com
relacdo a temporada anterior. Ja o
etanol total, menos 27% do que no
ciclo passado, totalizando 310 ml,
exatamente o volume consumido
pelo Estado. A estimativa daentida-
de prevé uma ATR um pouco mais
baixa, 118 kg/t e 0 mix continua al-
cooleiro. “Tradicionalmente o MS
€ muito alcooleiro, mas desta vez,
estd um pouco acima do normal,
com indice de 76% neste inicio de
safra”, explicando que se espera que
0 atraso causado pelas chuvas seja
recuperado ao longo da safra.

Com 20 usinas em funcionamento,
a estimativa da Biosul para a safra
atual é de que sejam produzidas 51,4
milhdes de tonel adas; a érea planta-
da prevista é de 657,5 mil hectares;
1,99 milhoes de toneladas de agucar
e etanol, 2,74 bilhdes de litros, en-
guanto a producéo de bioeletricida-
de deve ficar em 2.881 GWh.

Vai Agronegécio!

Uma visio do agro e seus desafias, desde
conceitos ateé agenda estrategica.
Gratuito e digital!

http://bit.ly/vaiagro
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Alteracao na aliquota de ICSM dos combustiveis em MG

O Governo de Minas Gerais fez
uma alteracdo tributaria aumen-
tando de 29% para 31% o ICMS
da gasolina e passou de 14% para
16% a aliquota do ICMS do eta-
nol. As novas aliquotas valem a
partir de janeiro de 2018, segundo
0 presidente da SIAMIG (Asso-
ciagdo das IndUstrias Sucroener-
géticas de Minas Gerais), Mario
Campos. “Ainda permanece um
diferencial de 15 pontos percentu-
ais, esperamos que o ambiente de
paridade positiva para o etanol em
Minas prevaleca para 0s proximos
anos”, disse ele, ponderando que
a diferenca de um real no prego
do biocombustivel e da gasolina
¢ uma dificuldade ainda a ser en-
frentada. “Ficou convencionada
essa diferenca e isso € muito ruim,
pois ndo da para identificar se s@o
distribuidoras ou postos que estéo
com margens maiores, embora es-
tejanitido que postos e distribuido-
ras estdo ganhando mais dinheiro

vendendo etanol, mantendo margens
mais elevadas e isso tem prejudicado
Nnosso consumo, infelizmente, porque
convencionou deste jeito”, justificou.
Campos reforcou a necessidade de
motivar a competig@o, afirmando que
0 RenovaBio dever4a mudar total-
mente a dinimica deste mercado. “E
um programa para tornar a producéo
mais eficiente, estimular a competi-
¢&o, avalorizagdo. E um programade
descarbonizacdo da matriz, com uma
meta bem clara para a distribuidora
e isso pode mudar totalmente a di-
namica do mercado de combustiveis
no Brasil, principalmente do etanol”,
reforca.

Sobre a safra no estado mineiro, 0
presidente da SIAMIG, afirmou que
as chuvas recentes tém contribuido
para o desenvolvimento do canavial.
“Ha uma expectativa de pequena me-
Ihora, mas é preciso aguardar. A nos-
sa estimativa € moer de 61 milhdes
de toneladas, mas temos observado
um bom desenvolvimento no Trian-

Mario Campos, presidente da
SIAMIG

gulo, maior regido produtora do
Estado, e em que pese outras regi-
Oes terem quebra, como a central
e a noroeste, em funcdo da seca
severa, a chuva que tem caido no
triangulo nos d& uma possiblidade
de ter cana mais produtiva ao lon-
go da safra”, disse, contando que
34 usinas estdo moendo nessa sa-
fra

ABAG também discute o programa

“Com o RenovaBio vamos experi-
mentar um novo momento no Palis.
Estamos dando o pontapé inicial.
Sabemos que temos de ser protago-
nistas, ocupar espaco no cenario na-
cional e global. Temos condic¢Bes de
ditar como serdo 0s proximos anos
e a politica de combustiveis renové
veis. Sedepender de ndésvamos até o
limite para ajudar o setor que vocés
representam e que € t&o importante
para o Brasil”, afirmou o ministro de
Minas e Energia, Fernando Coelho
Filho, ao participar de um encontro
promovido pelaABAG (Associacdo
Brasileira do Agronegocio).

O presidente da ABAG, Luiz Car-
los Corréa Carvaho, e representan-
tes da entidade, da OCB (Organiza-
¢do das Cooperativas do Brasil), da

Luiz Carlos Corréa Carvalho,
presidentedaABAG

UNICA (Uni&o da Industria de Cana
de-Acucar) e outros membros do setor
elogiaram o trabalho do Ministério,
principalmente com a iniciativa de
implantac&o do programa e o apoio de

Coelho Filho aos biocombustiveis,
afirmando que o RenovaBio repre-
senta a “esperanca” do setor. “Ha
bastante tempo ndo viamos um mi-
nistro tdo combativel e persistente.
E algo que sentiamos falta ha muitos
anos”, disse Carvalho.

“Nao podemos jogar fora esse pa-
triménio que é do Brasil e tenho
certeza de que 0 ministro ird davan-
c&-lo. O RenovaBio trara beneficios
ambientais, desenvolvimento de
uma industria descentralizada, além
de melhoras para a balanca comer-
cial por melo de uma politica mais
eficiente em substituigdo a vigente,
obrigada a importagdo de combus-
tiveis”, informou Jacyr Costa Filho,
presidente do Comité de Agroener-
giadaABAG.

Revista Canavieiros



O ex-ministro e relator do Codigo
Florestal, Aldo Rebelo, foi home-
nageado no final do evento, pelo
seu trabalho a frente dareformado
Codigo Florestal, atualizado em
2012, e que representa importante
instrumento constitucional de ga-
rantia do patriménio ambiental.

Roberto Rodrigues, ex-ministro
da agricultura e atual coordena-
dor do GV Agro, disse na oportu-
nidade, que Rebelo “é o simbolo
do equilibrio, conseguindo com-
patibilizar interesses antagonicos
entre ambientalistas radicais e
produtores radicais”. Ja Arnaldo
Jardim, secretério de Agricultura
e Abastecimento do Estado de S&o
Paulo, ressaltou sua ética profis-
sional. “Nao s6 pelo episdédio do
Cadigo Florestal, mas por sua tra-
jetéria de vida. Aldo optou sempre
por ser uma pessoa de construcao.
Neste periodo em que nés temos
tantos gladiadores em cena, eu

Homenagem

acho que esta na hora dos constru-
tores entrarem em campo, entéo essa
homenagem ¢ mais do merecida”,
finalizou.

O homenageado fez uma apresenta-
¢ao sobre os cinco anos do Cédigo
Florestal Brasileiro e aertou que o
codigo deve passar por um proces-
so de atualizagdo e revisdo urgente,
lembrando que todas as conquistas
podem “cair por terra” caso seja anu-
lado o artigo 68, que se refere a Re-
serva Legal. “Ha pendéncias juridi-
cas ndo resolvidas é preciso fazer um
apelo ao Supremo Tribunal Federal
para que declare a sua constituciona-
lidade. Se isso nao for feito, € possi-
vel que o proprietério de algumaarea
da Baixada Santista responda pelo
desmatamento que aconteceu no
tempo da dona Ana Pimentel, a mu-
Iher de Martim Afonso de Souza, ou
|4 em Pernambuco, os locais desma-
tados por Duarte Coelho e na Bahia
por Tomé de Souza”, alfinetou.

Aldo Rebelo, ex-ministro erelator
do Cédigo Florestal
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Destaque 5

Principal feira do setor sucroenergeético, acontece em agosto, com uma programagao
variada e especial em comemoragdo aos 25 anos do evento

As novidades da 25° edicdo da Fena-
sucro & Agrocanaforam apresentadas
para aimprensa, em encontro realiza-
do em Ribeir&o Preto-SP, no dia23 de
maio. A feira, que acontece de 22 a 25
de agosto de 2017, em Sertdozinho-SP,
deve receber 35 mil visitantes’com-
pradores brasileiros vindos de mais
de 40 paises interessados nas novida-
des e solucBes para a cadeia produti-
va canavieira das mais de mil marcas
presentes, gerando R$ 3,1 bilhGes em
negocios. “Nosso objetivo é fazer uma
edicdo que marcard a histériadafeira
pelos seus 25 anos de realizac&o. Nes-
setempo todo, o setor sucroenergético
enfrentou grandes desafios e sempre
sai cada vez mais fortalecido e esta é
uma boa oportunidade para comemo-
rar isso”, afirmou o gerente geral da
feira, Paulo Montabone.

Dentro de uma programacéo exten-
sa, um dos principais destaques dessa
edicdo comemorativa é 0 1° Forum de
Produtores de AgroEnergia, organiza-
do pelaORPLANA e DATAGRO, que
promovera uma discussao globalizada
com os principais paises produtores de
canae beterraba agucareirado mundo.
O evento foi destacado, na ocasio,

Paulo Montabone, diretor da
Fenasucro
pelo presidente da Canaoeste e diretor
superintendente da Copercana, Mano-
e Ortolan, e pelo gestor executivo da
ORPLANA, Ceso Albano de Carva-
1ho. “O cenario mudou, até o modo de
plantar cana passou por uma transfor-
macao com a intensificagdo do siste-
ma MPB (Muda Pré-Brotada), entdo
temos muito o que mostrar e debater
sobre o setor”, disse Ortolan. E Car-
valho completou “O produtor de cana
é parte fundamental nesta cadeia. A
ORPLANA representamais de 11 mil
produtores, que cultivam 845 mil hec-
tares e na safra 2016/17 produziram
66 milhBes de toneladas de cana. As

Andréia Vital

ideias e as necessidades dessa classe
precisam ser ouvidas”, destacou.

Para Igor Tavares, diretor do Portfo-
lio EnergiadaReed AlcantaraMacha-
do, promotora da Fenasucro & Agro-
cana e de outras duas feiras de dleo e
gas, no setor de energia, 0 momento
€ bom para o segmento, fato que tem
refletido no resultado de cada evento.
“Estamos sentindo uma melhora, um
aumento da demanda nos Ultimos trés
meses e isso fez com que o resultado
fosse 10% acima do que projetamos
em novembro passado”, contou. O
cenario positivo também foi destaca-
do pelo presidente do organizador da
feira - o CEISE Br- Aparecido Luiz.
“A edigdo deste ano ¢ um divisor de
aguas para O setor que passou por
tantas dificuldades e agora vislum-
bra uma melhora e a feira vem para
fortalecer este novo momento, contri-
buindo para avolta do crescimento da
industria de base”, disse.

Programacao encorpada
Além das novidades em tecnologia
e servicos apresentados pelos expo-
sitores, a feira de 2017 contard com
jantar especial para comemorar as

Celso Albano, gestor executivo da
Orplana

Revista Canavieiros

Manoel Ortolan, presidente da
Canaoeste

Aparecido Luiz, presidente do
CEISE Br



Bodas de Prata, momento no qual
serdo homenageados duas personali-
dade do setor sucroenergético: Eliza-
beth Farina, presidente da UNICA,
que desta vez é a presidente de honra
da FENASUCRO e Antonio Eduardo
Tonielo, presidente da Copercana e do
Sicoob Cocred, presidente de honra
da AGROCANA. Também contara
com eventos paralelos, contabilizan-
do 300 horas de contelido, incluindo
os tradicionais, como a Conferéncia
DATAGROICEISE Br; 3° Congresso
de Automagdo Estudantil promovida
pela ISA de Sertdozinho; 7° Semina
rio de Biodetricidade CEISE Br/UNI-
CA, Seminario Agricola e Industrial
STAB; Encontro de Empresarios do
LIDE; 32° Encontro GIFC; Workshop
do Grupo Gerhai; Seminério de Lo-
gistica ESALQ-LOG ¢ ABRALOG;
e semindrios GEGIS e AMCHAM.
Também tera como novidade, o lan-
¢camento nacional do projeto Muda

Cang; Startups da Cana: Agrossiste-
mas, Plataformas Digitais, Agricultu-
ra de Precisdo, Auditoria e Controle;
Workshop de Bioeconomia; Industria
4.0 - a quarta revolucéo industrial no

setor sucroenergético, Encontro do
Gmec (Grupo de Mecanizagio); Usi-
nas de Alta Performance e Café Su-
croenergético. Governo, Mercado e
I nvestimentos.

A programacdo do férum, que
acontece no dia 23 de agosto, foi
dividida em cinco painéis que
tratar8o do planejamento da pro-
ducdo - novos sistemas de pro-
pagacdo; diferentes aspectos na
colheita em paises produtores de
agroenergia; subprodutos — alia-
dos ou problemas?; gestdo no ne-
gécio — processos e ferramentas
disponiveis e associativismo e po-
liticas publicas.

Jano dia 24, serarealizado o en-
contro “Inovagdes, Tecnologias e
Capacitagdo do Produtor de Cana”,

Férum dos Produtores de Agroenergia

gue tem como intuito debater a si-
tuacdo dos produtores de cana,
como também, apresentar solucfes
para que prosperem na atividade. O
evento contard com apresentacoes
de atuacdo de algumas Startups na
Cana e as acles convergentes de
sustentabilidade que a ORPLANA
busca em parceriascom MARKES-
TRAT, SOLIDARIDAD no Progra-
maMUDA CANA, Projeto ELO da
Raizen, Valore daBAYER, Inovare
da Syngenta, Comités de Sustenta-
bilidade da ABAG SP, Rabobank,
Santander e BONSUCRO.

ZLrucial

Herbicida
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SPMEC destaca

a mecanizacao canavieira € a agricultura de precisao

Renomados especialistas discutiram a eficiéncia da mecanizagao agricola

Cm 0 objetivo de divulgar no-
vas tecnologias do setor, pro-
mover 0 aprimoramento das
operagfes mecanizadas na cultura da
cana-de-agUcar, proporcionar oportu-

nidade para a troca de experiéncias e
conhecimentos entre os participantes
e especialistas da area, o LAMMA
— Laboratério de Maquinas e Meca-
nizag@o Agricola, da Unesp de Jabo-
ticabal, realizou entre os dias 11 e 12
de maio no Centro de Convencdes da
Unesp de Jaboticabal, a 52 edic¢do do
SPMEC — Simposio de Agricultura
de Precisdo e Mecanizagdo em Ca-
na-de-Aclcar. O evento reuniu em-
presarios, pesquisadores, professores,
estudantes ¢ profissionais do setor
canavieiro.

De acordo com o professor e coor-
denador do programa de pés-gradua-
¢do em agronomia - producdo vege-
tal e coordenador do laboratério de
maquinas e mecanizagdo agricola da
UNESP de Jaboticabal e um dos orga-
nizadores do evento, Rouverson Pe-
reira da Silva, atualmente os indices
de eficiéncia em mecanizagio agrico-
la sdo baixos e se perde muito tempo

Rouverson Pereirada Silva

Revista Canavieiros

em varias operagdes. “Por meio desse
simpdsio esperamos conseguir apon-
tar novos caminhos para o setor pro-
dutivo da cana-de-agUcar e contribuir,
assim, para uma melhor eficiéncia no
processo produtivo da cana no que
diz respeito a mecanizacao agricola.

Podemos usar a tecnologia a nosso
favor e esperamos conseguir difundir
isso por meio do contelido que iremos
apresentar neste simpésio e que as
pessoas possam obter melhores resul-
tados”, afirmou Silva.

A introduco da agricultura de preci-
s80 resultou em uma nova abordagem
para a mecanizagdo agricola, aplican-
do conceitos a variabilidade especifica
do campo. Os mapas de rendimentos,
os tratamentos e/ou as distribuicdes
de taxa varidvel de meios paraa agri-
cultura viram sua escala de trabalho
mudar significativamente. Para de-
bater sobre essas transformaces, os
problemas ¢ a eficiéncia da mecani-
zagdo agricolanamaior regido produ-
tora de cana-de-aglcar do pais, 0 5°
Simpdsio de Agricultura de Precisdo
e Mecanizacdo em Cana-de-Acucar,
reuniu renomados especialistas.

durante a 52 edi¢é&o do evento

Fernanda Clariano

Os avancos da Agricultura de Precisao
na cana-de-aglicar
Atualmente, com a grande capacida-
de de coletar dados é possivel monito-
rar e obter uma série de informacdes
do processo produtivo de qualquer
mégquina agricola, mas como tratar
essas informagBes? O que fazer com
esses dados? O professor da ESALQ/
USP e presidente da AsBraAP — As-
sociag8o Brasileira de Agricultura de
Precisdo, José Paulo Molin, em sua
palestra falou os avancos da agricul-
tura, destacando a agricultura digital,

big data e todas as questbes ligadas.

I novacdes na mecanizagdo da cana-de-
acucar para seobter altosindicesde
produtividade
Muitos afirmam que a mecanizagao
reduz a produtividade, mas o assessor
de tecnologia e inovacéo do Grupo Séo
Martinho, René de Assis Sordi, em sua
apresentagdo maostrou o contrério, o que
amecanizagao tem feito para contribuir
com para 0 aumento da produtividade
na cana-de-agUcar. Sordi apresentou
exemplos da S&o Martinho e destacou

“fazendo o uso



Henrique Borges Campos

da mecanizacdo de forma racional,
evitando, pisoteio, compactacdo, e o
desperdicio de insumas, tudo isso pode
ser utilizado em favor do produtor, em
favor das produgdes agricolas”.

Tecnologia de aplicacio de produtos
fitossanitarios em cana: status, desafios
e per spectivas
O status de como tem sido feita as
aplicagdes de produtos fitossanitarios
em cana-de-aglcar e os desafios para
melhorar alguns pontos com relagcdo a
qualidade da aplicacdo, foi 0 assunto
discorrido pelo consultor e doutor em
tecnologia de aplicac&o, Henrique Bor-
ges Campos que em meio a esses de-
safios também apresentou as possiveis
solugbes para esses problemas para
melhorar a qualidade das aplicaces,
melhorar o rendimento das maquinas
no campo e reduzir principamente a
deriva desses produtos para areas sen-
siveis. Como perspectivas, mostrou o
gue tem de novo no mercado, o0 que 0s
pesquisadores ndo sd no Brasil, mas do
mundo todo principalmente a Austra
lia e Holanda estdo trabalhando com
relacdo a sensores de distinguicdo de
plantas - sensores que conseguem di-
ferenciar uma planta daninha, de uma
planta cultivada e assim fazer uma pul-
verizagdo extremamente de precisdo.
“Busquei mostrar o quanto existem in-
formagtes smples e valiosas com rela
¢do atecnologia de aplicacdo em cana
de-agticar ¢ que faz toda a diferenga”,

afirmou o consultor.

Novas tendéncias para a mecanizagado no
plantio e na colheita de cana-de-aglicar
Como a colheita mecanizada de cana-

de-aclcar tem evoluido, os aspectos
da cultura, porque a producéo no Bra
sil esta estagnada, os desafios do setor,
compactacdo de solo, estagnacéo de
produtividade e as novas tendéncias de
colhedora de duas ou maislinhas.

Esses assuntos foram discorridos pelo
Consultor em Mecanizagdo e Méguinas
Agricolas, Guilherme Belardo, durante
sua palestra. Belardo também apresen-
tou osresultados da suatese de doutora
do onde abordou a andlise de desempe-
nho de colhedoras salientando a questdo
de perdasnacolheitadelinhadupla, nas
méquinas disponiveis no mercado.

“Chegamos num ponto onde o aumen-
to de produtividade significava expan-
s30 em drea e 0 aumento da mecaniza-
G&0 na colheita acabou impactando em
maior pisoteio de soqueira e compac-
tacdo de solo, estamos estagnados em
produtividade, temos que aumentar a
produtividade onde hoje ndo esta pro-
duzindo. Acredito que a colheita em s
tem um fator muito importante nessa
estagnacéo e nessa possibilidade de au-
mentar muito a produtividade, mas para
fazer isso € preciso controlar e conhecer
bem alavoura. Eu vejo a area de agri-
cultura digital como a préxima grande
mudanca dentro do setor e para isso é
preciso saber 0 que esté acontecendo no
campo, € preciso monitorar, controlar
e tomar as medidas necessarias”, disse
Belardo.

Guilherme Belardo

Leonardo Menegatti

M apas de recomendacdo em
temporeal

O CEO daInCeres Sistemas paraAgri-
cultura de Precisfo, Leonardo Menegat-
ti, elucidou sobre mapas de recomenda
¢80 em tempo real, uma questdo muito
importante e urgente na agricultura de
precisfo. Na ocasido apresentou uma
plataforma preditiva para trabalhar com
0s dados de solo em agricultura.

“Sao varios modulos com diferentes as-
pectos da producao agricola, onde lida-
mos com mapas de solo, fertilidade do
solo, argila e tipos de solos. Outravia é
0 processamento de mapas de produti-
vidade. Depois que é colhida a lavoura
€ gera 0 mapa de produtividade, é pos-
sivel carregar essa informacgo na plata-
forma para poder interpretar e interagir
com o solo e com a imagem de satélite”,
resumiu Menegatti.

Dinédmica de campo

A novidade desta edicdo do SPMEC
foi aredlizagdo da dindmica de campo,
onde as empresas participantes rediza-
ram demonstragdes préticas de magui-
nas e tecnologia para a Agricultura de
Precisfo.

Na programagdo, demonstragbes de
adequacdo de tratores, buscando 0 me-
Ihor desempenho, economiade combus-
tivel, vida Util do trator e varios outros
beneficios; demonstracdo do uso dedro-
ne para pulverizagdo afrea, e apresenta
¢&o do trator autbnomo, um trator diri-
gido remotamente que atua com piloto
automati co, sem apresencado operador.

Revista Canavieiros
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@ Pragas e Doengas

A 162 edicao do Herbishow reuniu mais de 650 pessoas e um time de renomados palestrantes que
difundiram informagoes e apresentaram produtos e solugoes

o longo dos anos, com a ex-
pansdo do cultivo da cana-
de-aglcar, novos herbicidas
foram surgindo para o controle das

plantas daninhas. Na década de 70 o
manejo tardio provocava perdas ele-
vadas e com 0s espagcamentos maiores
era preciso mais residual e flexibili-
dade. Entre os anos 90 ¢ 2000 apare-
ceram novos ativos que elevaram o0s
conceitos de seletividade e controle
das plantas daninhas em qualquer es-
tagio da cana.

Nos Ultimos anos, a cultura da cana
evoluiu muito, mas a chegada da me-
canizagdo intensiva e as operacles de
aplicag8o de herbicidas sobre a palha
demandaram tecnologias com pata-
mares mais elevados, as empresas
entenderam essa demanda e aplicaram
suas capacidades tecnoldgicas no de-
senvolvimento de seus produtos com
plataformas inovadoras, oferecendo
mais possibilidades para o controle
das plantas e contribuindo consequen-
temente para 0 aumento da produtivi-
dade.

O grupo IDEA, ciente daimportancia
de propagar informagbes que podem
agregar no combate da matocompeti-
¢&o, reuniu mais de 650 pessoas e um
time de experientes palestrantes que
apresentaram projetos, resultados e
langaram produtos durante o 16° Her-
bishow - Seminério sobre Controle de
Plantas Daninhas na Cana, realizado
nosdias 24 e 25 de maio, no Centro de
Convengdes, em Ribeirdo Preto-SP.
Vale destacar que o setor movimenta
proximo aR$ 1 bilh&o por ano em de-
fensivos. Uma grande parte ou maio-
ria disso provém de herbicidas e, ja
gue se gasta e se investe tanto, € preci-
so saber como aplicar, em que aplicar

Revista Canavieiros

e analisar os resultados.

Tecnologias de aplicacio de herbicidas
As novidades nas tecnologias de
aplicac8o de herbicidas, os conceitos
e como devem ser aplicados no dia a
dia foram apresentados pelo proprie-
tario da Herbicat, Luis César Pio. De
acordo com o profissional, para enten-
der atecnologiade aplicagdo € preciso
conhecer biologia, quimica e fisica
Em biologia, é preciso saber qual pro-
blema, qual a cultura a ser protegida
e quais s80 0s inimigos naturais. Em
quimica, é necessario conhecer pro-
dutos e solubilidade para comecar a
entender 0 que esté entregando de re-
sultados, aque custo e com qual quali-
dade éredlizado e, em fisica, chegar a
uma possi bilidade de aplicac&o.

Na ocasido, Pio destacou o controle
preventivo pontuando a aplicagdo em
carreadores, canais de vinhaca, boca
de rua, sistema de catacéo tratoriza-
do, sistema de catacdo no micro tra-
tor e também sobre o Herbiciclo Duo
e como se lava uma colhedora, onde
ressaltou o motivo pelo qual néo se
lava e o que se pode fazer para melho-
rar essa operacao.

L uis César Pio

Fernanda Clariano

“Atualmente a colhedora ¢ indispen-
savel na lavoura, mas as usinas tém
que se propor a lavar. Muitos alegam
que o motivo pelo qual ndo aslavam é
porque gasta-se muita agua e tempo”,
disse Pio.

Combate as plantas daninhas de dificil

controle

Com o intuito de apresentar infor-
magOes sobre a biologia das plantas
daninhas que podem servir de subsi-
dios para as pessoas que trabalham
com herbicidas - com manejo e tragar
estratégias de contengdo e controle,
0 socio-diretor da Herbae Consulto-
ria e Projetos Agricolas Ltda, Mar-
cos Kuva, falou sobre a biologia das
plantas daninhas de dificil controle
aquelas que requerem uma somatéria
de acles que incluem o mapeamen-
to, integragdo de métodos, rotacdo de
culturas e limpeza dos equipamentos e
das colhedoras.

Segundo o consultor, podem ser cha-
madas plantas daninhas de dificil con-
trole, em fungéo da complexidade das
solugdes, plantas que demandam mais
do que uma aplicagdo, e plantas que
tém germinag&o escal onada.

Dentre as espécies que se encaixam
nesse perfil, destacam-se as cordas-
de-viola, mucuna preta, mamona,
bucha, grama-seda, capim-gengibre,
capim-massambara, capim-falso mas-
sambara e capim-camalote.

“Essas daninhas possuem algumas
caracteristicas em comum como me-
canismos de disperso, adaptacéo em
vérios ambientes, aelopatia, cresci-
mento rapido, alta taxa fotossintética,
mecanismos alternativos de reprodu-
¢do, autopolinizagdo e polinizagdo
cruzada, prolificidade, longevidade e



dorméncia de sementes e alocagdo de
recursos para reproducdo em condicéo
de stresse”, disse Kuva.

Marcos Kuva

Ao longo do seminério, as empresas
Adama, BASF, Arysta LifeScience,
Ourofino e FMC, por meio de seus
profissionais, apresentaram seus pro-
dutos e discorreram sobre transposi-
¢80 das moléculas na palha; como o
conhecimento contribui para o suces-
so do controle de plantas daninhas;
estratégias para manejo de plantas
de dificil controle com seletividade;
estratégias para o controle de plantas
daninhas durante todo o ciclo de cana-
de-aclcar e inovagles e diferenciacéo
paramaior produtividade.

Produtos para periodos secos, semi-
Uumidos e Umidos e gestéo e avaliagdo
da qualidade do controle de plantas
daninhas
Os temas acima citados foram des-

Dib Nunes

CarlosAlberto Azania

taques no segundo dia do seminério,
que teve entre os palestrantes a ex-
planacdo do diretor do Grupo IDEA,
Dib Nunes sobre “Gestao do controle
de plantas daninhas em grandes la-
vouras”. Segundo ele, quando se fala
em controle fitossanitario de plantas
daninhas, é preciso levar em conside-
racéo gque nenhuma &rea da produgéo
canavieira é tdo dindmica como a de
controle de plantas daninhas, tantas
s8o as interferéncias e fatores que im-
plicam nos resultados. “Nessa ativida-
de é necessario muito conhecimento,
organizagdo e a utilizagéo correta das
tecnologias”, ressaltou.

Nunes ainda falou sobre a impor-
tancia da pos-aplicagéo. Segundo ele
“ndo basta apenas aplicar o herbicida,
¢ dever dos profissionais acompanhar
o efeito das medidas de controle, ve-
rificando o espectro de controle, o pe-
riodo residual e suas interacOes entre
acultura, as plantas daninhas e o am-
biente de producdo. Dessa forma, os
resultados obtidos ir&o direcionar os
tratamentos futuros.”

Sobre a gestdo de combate ao mato,
Nunes afirmou que “mato ndo perdoa
atrasos e nem a falta de conhecimen-
to” e destacou que ¢é essencial se or-
ganizar e engajar pessoas na incum-
béncia do controle do mato, dividindo
a responsabilidade e aumentando o
comprometimento da equipe; tirar im-
portantes li¢des préticas e desenvol ver
novas técnicas e novos produtos; ter
completo dominio sobre a situagdo do

mato numa grande lavoura; agir pon-
tualmente atacando os problemas de
acordo com sua urgéncia e necessida-
de; escolher as armas de combate; ob-
ter o méximo dos recursos do controle
do mato; acompanhar o efeito das me-
didas de controle e formar um amplo
banco de dados.

Ja o pesquisador do Centro de Cana
do IAC, Carlos Alberto Mathias Aza-
nia, abordou o “Posicionamento e
recomendacfes sobre o uso correto
de herbicidas”, onde pontuou a im-
porténcia de controlar as plantas da-
ninhas, 0s prejuizos que elas causam,
os periodos de controle e algumas das
caracteristicas fisico-quimicas como,
por exemplo, a solubilidade, o KOC,
0 KOW e a sua aplicabilidade. Ferra-
mentas importantes para chegar num
posicionamento e em uma recomen-
dacdo correta do herbicida.
Azaniatambém alertou que, antes de
se fazer um posicionamento de herbi-
cida, deve-se considerar a flora infes-
tante, a época de aplicagdo (cenério
de chuvas nos trés meses seguintes
a aplicacdo), caracteristicas fisico-
quimicos do produto (herbicida para
seca, chuva ou transi¢ao) e, por fim,
gjustar a dose, sendo que a ferramen-
ta atual para isso é atextura do solo.
“Falhar em qualquer um dos pontos
acima ira resultar em perda de eficién-
cia”, garantiu.

O engenheiro agrénomo da
Canaoeste (filial Pitangueiras-SP),
Edson Fernandes e a gestora técnica
da Canaoeste, Alessandra Durigan,
marcaram presenga no seminario
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Fechando o semindrio, uma das
maiores autoridades no controle e ma-
nejo de plantas daninhas, o professor
da faculdade de Ciéncias Agrérias de
Botucatu e presidente da CTNBio,
Edivaldo Domingues Velini, chamou
a atencdo para a necessidade de ino-

vacdo e integracdo do setor publico e
privado e contextualizou: “O manejo
de plantas daninhas passa obrigato-
riamente pela identificagdo correta
das plantas e precisamos evoluir um
pouco mais essas técnicas de identi-
ﬁcaqﬁo. E um avango enorme quan-

do se faz areas de testemunhas para
identificar as plantas, mas ndo consigo
ter certeza absoluta de que, uma area,
duas ou trés a cada cinco, dez hecta-
res seria o suficiente para realizarmos

uma identificagdo correta”, observou
Velini.

Ciclo 100

A Ourofino lancou o Ciclo 100,
um dos programas mais comple-
tos para o setor de cana-de-acu-
car quando se fala no manejo de
plantas daninhas, pragas e doen-
¢as. O programa é focado em trés
pilares estratégicos: a fabrica,
onde se trabalha com produtos
de alta qualidade, desde a impor-
tac8o dos ativos com alto teor de
pureza, até as formulagdes dife-
renciadas; o trabalho em equipe,
com pessoas altamente qualifi-
cadas para ajudar a usina, o for-
necedor de cana e o produtor a
definir algumas estratégias mais
interessantes, mais rentéveis e
eficazes para o manejo de plantas
daninhas, pragas e doengas, € 0
portfdlio.

“Atualmente, a Ourofino ¢ uma
das empresas que tem o0 maior
portfdlio, a maior quantidade de
produtos, herbicidas no setor de
cana-de-acgUcar. Isso facilita na
hora de definirmos quais as asso-

Roberto Toledo

Palco de lancamentos

ciacOes de produtos e quais doses
usar paraum manejo inteligente de
plantas daninhas, pragas e doen-
cas. Com esses trés pilares, a Ou-
rofino realiza o Ciclo 100 - atuan-
do em 100% do ciclo da cultura de
cana-de-agUcar em todas as fases
do ano, independente da condicéo
de umidade. Tanto em cana plan-
ta convencional e MPB (mudas
pré-brotadas), como em cana soca
das diferentes épocas: Umidas, se-
miumidas, secas ou semisecas, em
cana crua”, disse o gerente de Pro-
dutos Herbicidas e Cana-de-agUcar
da Ourofino Agrociéncia, Roberto
Toledo.

Stone
O herbicida Stone foi lancado
no mercado este ano pela FMC e
apresentado durante o Herbishow.
E uma mistura pronta de sulfentra-
zone com diuron e a formulagéo
desenvolvida exclusivamente para
cana demonstrou, nas diversas are-
as que foram instaladas, uma eficé-

Vinicius Batista

ciainteressante com resultados de
alta performance e grande seleti-
vidade. “O intuito em trazer esse
lancamento para o Herbishow é
pelo publico que sempre participa
em busca de novas informacoes,
novos produtos, Novos posicio-
namentos e poder compartilhar
inovagdo e os resultados que te-
mos encontrado nesse produto até
0 momento”, comentou o gerente
de marketing cana e floresta da
FMC, Vinicius Batista.

Site de informacgdes técnicas

O pesquisador do Centro de Cana
do IAC, Carlos Alberto Mathias
Azania, aproveitou o seminério
para lancar em primeira méo o
seu site de informagdes. “Cons-
trui um site e qualquer pessoa
pode acessar 0 www.azania.com.
br. E um site imparcial com infor-
magdes técnicas, posts e downlo-
ads, onde posso colocar 0os meus
materiais e os trabalhos que reali-
zamos no IAC”, informou.

CarlosAlberto Azania
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13° SEMINARIO SOBRE CONTROLE DE PRAGAS DA CANA

26 @ 27 JULHO 2017 - Ribeirdo Preto/SP
B TEMARIO

* Conirole quimsco e biologico da brocs da cena: » A gegifo @vancada do conirole de pragas em
resulladas do manejo insagrada, grandes lavowras de cana-de-agicar,
» [atas para reduzir a necessidade da amostrapans = (ugo racional de inseticidas na lavours de cana
anles do controfe quimico da Diakraea saccharalis. & 385 resultados,
= & Mosca dos estabuks esta sob conirole? = higlhores 1ECivces de pulverizacsn para o conirole
de pragas da cana-de-scicar,

* Resulladas do use de Beavvena sip. & Medarhizum
anisopiias no controle de cigaminhas @ Sphenophorus. k Como melharar a predufividade controlando

nemaiiides?
* Eficacia de bameiras quimicas para o conbrale de
Migdolus fryanus. = Rasultads finss o ensaios com varedades CTC
transgénicas.
= Métados para conirole prevantiva e curativa de
Sphenophions s, = Ganhos da produlividades no conlrole de doengas
fingizas das folhas de cana.

Mais Informacdas
Inscreva-se pelo site: 55 (16) 3211 4770

www, ideaonling comibr Evanitaiitsannling com o

wisideanning com e

Pabecnic: (Al 3005
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@ Informacoes Setoriais
ACOMPANHAMENTO

DA SAFRA 2017/2018

Thiago de Andrade Silva - Gerente de Planejamento, Controle, Topografia e T.I. da Canaoeste

Sao apresentados a seguir os dados obtidos até a segunda
quinzenade maio, referentes a safra 2017/2018, em com-
paracéo com os da 2016/2017, no mesmo periodo.

Na Tabela 1, encontra-se o ATR médio acumulado (kg/
tonelada) do inicio da safra 2017/2018 até a segunda
guinzena de maio em comparagdo com o obtido na sa-
fra2016/2017, sendo que 0 ATR da safra 2017/2018 esta
3,88 Kg abaixo do obtido na safra 2016/2017 no mesmo
periodo.

Tabela 1 — ATR (kg/t) médio da cana entregue pelos
fornecedores de cana da Canaoeste das safras 2016/2017 e

2017/2018
SAFRA 2016/2017 | 2017/2018 | DIFERENGA
ATR (kg/t) 123,59 119,71 3,88

As tabelas 2 e 3 contém detalhes da qualidade tecnol 6-
gica da matéria-prima nas safras 2016/2017 e 2017/2018.

Tabela 2 — Qualidade da cana entregue pelos fornecedores de cana
da Canaoeste, até a segunda quinzena de maio, da safra 2016/2017

POL

QuINZENA | BRIX |MI nnIPUREZA|FIBRA| PC |ARC ATR
% Kg/t

104 15,59 | 12,78 | 81,87 | 11,79 [ 10,86 [ 0,71 111,09
204 16,9 | 13,87 | 81,96 | 11,6 | 11,82]0,71| 120,36
105 17,45 | 14,48 | 82,91 | 11,82 12,3 [0,68] 124,69
205 17,63 | 14,9 | 84,49 [ 12,08 12,6 [0,63] 127,12
MEDIA |17,26 | 14,36 | 83,13 | 11,85 | 12,19 | 0,67 | 123,59

Tabela 3 — Qualidade da cana entregue pelos fornecedores de cana
da Canaoeste, até a segunda quinzena de maio, da safra 2017/2018

BRIX| PoL |PUREZA|FIBRA| PC |ARC ATR
QUINZENA CALDO
% Kg/t
104 | 1596] 12,94 | 80,9 | 11,61 11,03]0,74| 113,02
204 16,2 | 13,31 | 81,99 | 11,64 | 11,34 | 0,71 | 115,64
105 | 16,84 | 14,13 | 83,82 | 11,77 | 12,01 | 0,65 | 121,68
205 | 16,83 | 14,31 | 84,93 | 12,04 | 12,11 ] 0,62 | 122,27
MEDIA | 16,61| 13,89 | 83,51 | 11,82 | 11,8 | 0,66 | 119,71

O grafico 1 contém o comportamento do BRIX do caldo
da safra 2017/2018 em comparagéo com a 2016/2017.

Grifico 1 — BRIX do caldo obtido nas safras 2017/2018 e 2016/2017
O BRIX do caldo da safra 2017/2018 ficou acima em
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relacdo ao da 2016/2017 na primeira quinzena de abril e
abaixo no restante do periodo. Namédia, o BRIX do caldo
obtido nesta safra esta 3,77% inferior ao da 2016/2017.
O grafico 2 contém o comportamento da POL do caldo
na safra 2017/2018 em comparag&o com a 2016/2017.

Grafico 2 — POL do caldo obtida nas safras 2017/2018 e 2016/2017
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Pode-se observar que a POL do caldo apresentou 0 mes-
mo comportamento do BRIX do Caldo, sendo que na mé-
dia, nesta safra de 2017/2018 a POL do caldo esta 3,27%
inferior a safra 2016/2017.

O grafico 3 contém o comportamento da pureza do caldo
na safra 2017/2018 em comparag&o com a 2016/2017.

Grafico 3 — Pureza do caldo obtida nas safras 2017/2018 e 2016/2017
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A Pureza do caldo da safra 2017/2018 abaixo da obtida



na 2016/2017 na primeira quinzena de abril, equiparada
na segunda quinzena de abril e acima no restante do pe-
riodo.

O grafico 4 contém o comportamento da fibra da cana na safra
2017/2018 em comparacdo com a 2016/2017.

Grifico 4 — Comparativo da fibra da cana
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A fibra da cana na safra 2017/2018 ficou abaixo daquela obtida
na2016/2017 durante todo periodo exceto nasegunda quinzena
de abril que ficou acima, ficando na média 0,25% inferior a ob-
servadanasafra 2016/2017.

O grafico 5 contém o comportamento da POL da cana na safra
2017/2018 em comparacdo com a 2016/2017.

Grafico 5 — POL da cana obtida nas safras 2017/2018 e 2016/2017
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A POL da cana na safra 2017/2018 ficou acima da obtida na
2016/2017 na primeira quinzena de abril e abaixo no restan-
te do periodo, ficando, nesta safra 3,20% inferior a da safra
2016/2017.

O grafico 6 contém o comportamento do ATR na safra
2017/2018 em comparacdo com a safra 2016/2017.

Grifico 6 — ATR obtido nas safras 2017/2018 e 2016/2017
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O ATR, expresso em kg/t de cana na safra 2017/2018 ficou
acima do obtido na safra 2016/2017 na primeira quinzena de
abril e abaixo no restante do periodo, portanto, um compor-
tamento semelhante ao da POL da cana, tendo em vistaque a
mesma participa com 90% do ATR. Na média o teor de ATR
desta safra esté 3,14% inferior ao da safra anterior.

O grafico 7 contém o comportamento do volume de precipi-
tacdo pluviométrica registrado na safra 2017/2018 em com-
paracéo com a 2016/2017.

Grifico 7 — Precipitacio pluviométrica (mm de chuva)

registrada em 2016 e 2017
A precipitagdo pluviométrica média observada nos meses
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de janeiro, fevereiro ¢ margo de 2017 ficaram muito abaixo
da obtida em 2016, muito acima em abril e pouco acimaem
maio.

O grafico 8 contém o comportamento da precipitagdo plu-
viométrica acumulada por trimestre na safra 2017/2018 em
comparacdo com a2016/2017.

Grifico 8 — Precipitacdo pluviométrica (mm de chuva) por
trimestre, em 2016 e 2017
Em 2017, observa-se um volume de chuva muito abaixo no
primeiro trimestre, muito acima no segundo trimestre até o
momento, se comparado aos volumes médios de 2016.
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O volume de chuva nos meses de janeiro, fevereiro e mar-
¢o de 2017 foi menor em comparacdo a0 mesmo periodo de
2016. Porém em abril, quando seiniciou asafra, ocorreu uma
precipitacdo maior em relagdo a abril de 2016. Em conse-
guéncia disso observou-se uma queda expressiva no teor de
ATR. Uma hip6tese é que cana voltou a vegetar diminuindo
assim a concentragdo da sacarose. O ATR médio ficou 3,14%
(3,88 kg/t) abaixo do obtido na safra 2016/2017. Em relacao
a produtividade agricola (TCH), estamos observando até o
momento nimeros semel hantes ao da safra 2016/2017.
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AGROMEBOCIOS

P BB T R R

Agronegocio Canavieiro: Perspectivas
de curto, médio e longo prazo

LUIZ CARLOS CORREA CARVALHO

Engenheiro Agronomo formado pela Escola Superior de Agricultura Luiz de Queirdz - ESALQIUSP (1973),
com cursos de pds graduacio em Agronomia @ em Administracio pela Faculdade de Economia @
Bdministracio da USP e Vanderbilt Unversity {LISA)

Foi Executivo de organizagies poblicas (PLAMALSUCAR, |A4; CENAL ) & privadas (ALAA: UNICA} ligadas &
agroinddstria canavieira, de 1985 a 2002

Foi Presidente da Camara Setorial da Cadeia Produtiva do Aglcar @ do Alcool, do Governo Brasileiro. de
Abrl'2003 a Janeirar2007, Foi Consalheiro do CTC — Canird da Tecndlagia Canaviaira (2004 - 2007 e da
FEALD — Fundacdo de Estudos Agrarios Luiz de Queiroz, Universidade de S8a Paulo (2004 — 2007),
Desde 1983, € Diretor da CANAPLAN, empresa de consuftona & projetos para o sator sucroalconleirg;
Dirafor de Redacies com o Mercado das Usinas do Grupo Alio Alagre S/A4;
Fresidente da ABAG - Associacin Brasileira do Agronegocio;

Sdcio da Blbagenda, empresa comercalizadora de stanol & aglicar nos mercados intermo & externa,

Mambro do Consalho Suparior do Agronegocio, da FIESP — Federagio das Industrias do Eslado de 530
Faulp, desde setembro/2006;

Detentor dos prémics Fundagio Bunge 2007 {Obra e Vida - Agroenergia).
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i ) Informagées Climéticas

*Oswaldo Alonso

Quadro 1: Chuvas observadas durante o més de maio de

2017
Locais mm mn:\ m’)r.mais
chuvas climaticas
Agucar Guarani-Unidades Cruz Alta e Severinia 111 52
AgroClimatologia UNEsP-Jaboticabal-Automética 113 56
Algodoeira Donega - Dumont 100 68
Andrade Aglcar e Alcool 109 58
Barretos - INMET/Automatica 100 44
BIoSEv-MB-Morro Agudo 86 55
BlosEv-Santa Elisa 105 57
Central Energética Moreno 127 89
CFM - Faz Trés Barras - Pitangueiras 71 51
COPERCANA - UNAME - Automatica 93 55
DescaLvapo - IAC-Ciiagro 141 67
E E Citricultura - Bebedouro - Automatica 76 66
FAFRAM - Ituverava - INMET-Automatica 78 44
Faz Santa Rita - Terra Roxa 120 64
Faz Monte Verde - Cajobi/Severinia CTH 102 51
IAC-Centro Cana - Ribeirdo Preto - Automatica 92 55
IAC-Ciiagro - Sdo Simdo - Automatica 81 56
Usina da Pedra-Automatica 92 61
Usina Batatais 112 62
Usina Sdo Francisco 94 56
Médias das chuvas 100 58

média das chuvas de maio de 2017 (100mm) foi
quase o dobro da média historica (58mm) ¢ 15%
a mais que a de maio de 2016 (87mm).
Através dos mapas 1A e 1B, de maio de 2016 e 2017,
nota-se muita semelhanca nas areas de ocorréncia nos
volumes de chuvas. Mas, com mais intensidades no Su-
doeste do Estado de S&o Paulo, em 2017.

maps 18
chuvas, emmm
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Chuvas de maio de 2017

& previsoes para junho a agosto

Quadro 2: Anotacdes pelos escritorios regionais das
chuvas ocorridasentrejaneiro a maio de 2014 a 2017, suas
respectivas médias mensais e médias historicas
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OBS: As médias mensais, destacadas na penultima li-
nha em vermel ho, correspondem as médias das chuvas
anotadas nos meses deste ano; enquanto que, Normais
Climaticas ou médias historicas referem-se as médias
de mais de 20 anos de cada més dos locais assinalados
emlall
Destacados no canto inferior direito do Quadro 2, po-
de-se notar (na Ultima linha, negritadas e em nimeros
maiores), que as somas das Normais Climaticas dos
meses de janeiro a maio de 2014 a 2017, foram quase
iguais. Entretanto, foram notadas marcantes diferen-
¢as entre as somas das Médias mensais (negritadas
em vermelho), mostrando que, a soma das chuvas que
ocorreram de janeiro a maio de 2017 (647 mm) foram
140 mm a menos que as respectivas Normais Clima-
ticas do mesmo periodo (787 mm), resultantes de 205
mm a menos de janeiro a margo e de 65 mm a mais de
abril e maio. Note-se, também, que a soma das médias
mensais de janeiro amaio de 2016 foi 230 mm superior
(878-647) que a soma dos mesmos meses de 2017, mes-
mo com fevereiro de 2016 quase zerado.

Tratando-se agora da regido Centro-Sul do Brasil, ex-
ceto S&o Paulo, que em maio 2017 mapa 2B, as chuvas
foram ligeiramente superiores nos Estados de Goias,
Mato Grosso e Minas Gerais que em maio 2016 - mapa
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2. Para o estado do Parang, notou-se diferente distri-
buigdo espacial (locais), mas sempre mais chuvoso que
0s demais Estados da Regido Centro-Sul do Brasil. O
mesmo ocorrendo na faixa Centro-Sul do estado do
Mato Grosso do Sul.

mapa 24 mapa 28

maio 2017
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Mapa 3:- Elaboracdo Canaoeste sobre Prognostico de
Consenso entre INMET-INPE para junho a agosto.

si Tk el
s uﬁ’:; ol
/_,J M

f

Hyi gt sioaie
Ellmm

03 o sl

Il paraa blicha B T B

Ll e s o . et ke

£F Lpanl iR

:tﬂ.wmp.u'dm
[ e ]
Wian By lE-TwF-H

Para plangjamentos préximo-futuros, o progndstico
de consenso entre o INMET-Instituto Nacional de Me-
teorologia e o INPE-Instituto Nacional de Pesquisas
Espaciais para os meses de junho a agosto, séo descri-
tos a seguir, tal como ilustrado no Mapa 3:

» Nestes meses, as temperaturas tendem a ser pro-
ximas a acima das normais climéticas para as regi-
Oes Sudeste e Centro-Oeste, exceto para os Esta-

Revista Canavieiros

dos de Mato Grosso do Sul (MS) e Sdo Paulo (SP);
enquanto que seréo proximas das médias historicas
para toda regido Sul e estados do Estados de Mato
Grosso do Sul (MS) e Sao Paulo (SP).

* Quanto as chuvas, indicam igual probabilidade,
entre abaixo a acima das normais climéticas para
as regides Sudeste e Centro-Oeste e entre proximas
a acima das médias histéricas para a regido Sul e
Meio-Sul do Estado do Mato Grosso do Sul.

e Tendo-se como referéncia o IAC - Centro de
Cana, as médias histoéricas de chuvas em Ribeir&o
Preto e municipios vizinhos sao de 30 mm em ju-
nho, 20 mm em julho e em agosto.

A SOMAR Meteorologiarelata as Ultimas simul agdes,
efetuadas neste inicio de junho, pelo NOAA (Institu-
to Americano de Meteorologia e Oceanografia) e IRI
(Instituto I nternacional de Pesquisa para o Climae So-
ciedade), que reduziram para menos de 50% a chance
de desenvolvimento de El Nifio em 2017. Estara mais
para neutralidade. Durante o inverno, preveem-se
chuvas acima da média, porém mais espacadas, para
0 Sul do pais, incluindo-se até as regides Centro-sul
do Mato Grosso do Sul e Sudoeste de S&o Paulo. Para
as demais areas das regides Sudeste e Centro-Oeste,
mostram tendéncias para chuvas préximas as normais
climéticasregionais, podendo ocorrer, ainda, eventuais
chuvas associadas as frentes e ondas de frio que avan-
cardo pelo interior do Centro-Sul do Brasil. Com rela-
¢do a temperatura, o frio ndo aparecera com a mesma
frequéncia que em 2016, ndo significando que estara
livre de periodos com pontuais declinios acentuados
de temperatura.

Face aos futuros impactos que podem ser causados
pelo enfraquecimento do El Nifio, as previsbes SO-
MAR Meteorologia apontam para as possiveis ocor-
réncias para 0s meses seguintes:

* (meados a final de) junho: soma de chuvas proxi-
mas a abaixo das normais climéticas;

* julho/agosto:.mais seco durante a primeira quin-
zena de julho e possivel ocorréncia de curto perio-
do chuvoso entre 22 quinzena de julho e inicio de
agosto.

Com esta tendéncia climética, a Canaoeste recomenda
aos associados que se atentem a tratos culturais, evi-
tando-se operacdes mecanicas mais severas e em pro-
fundidade em funcéo de periodos mais secos.

Estes prognoésticos serdo revisados nas edices se-
guintes da Revista Canavieiros. Fatos climéticos rele-
vantes serdo noticiados em www.canaoeste.com.br e
WWWw.revistacanavieiros.com.br.

Persistindo duvidas, consulte os técnicos mais proxi-
mos ou através do Fale Conosco Canaoeste.

*QOswaldo Alonso € consultor e engenheiro agrénomo



22:23dc NOVEMBRO d 2017
RESERVE ESTA DATA

Congresso
Nacional .
~ Bioenergia

ONDE A INTELIGENCIA
DO SETOR SE REUNE

O congresso que € referéncia no setor da bioenergia
e na difusdo de inovagdes tecnolégicas.

@ udap. com. br /i CTTGrES 50 e 18 2103 0528

PRCR DA EEAITACAD SR AT

UooP Buior &

APCED CLATURAL

ADAMA A Deloitte. FMC & HELAMIV®  syngenta

AP IEITUC KO RAL

ﬂ m’ g | T—

[Tt Jp— o F
AL, TRRCEHEA,




@ Artigo Técnico 1

*Carla Paixao

Na col heita mecanizada de cana-de-acUcar existem al-
gumas peculiaridades relacionadas as interagdes solo-
maquina-planta que tém causado preocupagdes, como
as perdas de cana no campo, a reducéo da qualidade da
matéria-prima e a reducdo da longevidade do canavial.
Grande parte das perdas na col heita mecanizada da ca-
na-de-acUcar esta relacionada aos mecanismos de agao
do corte basal.

O corte de base baseia-se no principio de corte inercial
por impacto — um cortador de discos duplos rotativos,
com multiplas laminas (facas) que devem realizar o corte
mais perfeito possivel. A medida que ocorre o desgas-
te do fio de corte, ou seja, o aumento de sua espessura,
existe um incremento no indice de danos e abalos as so-
queiras, 0 que, potencialmente, prejudicara a rebrota do
canavial futuramente.

Partindo do principio de que o modelo da faca e o fio de
corte da mesma podem afetar de maneira direta a qua-
lidade da matéria-prima, o presente trabal ho teve como
objetivo avaliar o desgaste das facas do corte basal na
col heita mecanizada de cana-de-agUcar em dois modelos
de facas diferentes através do CEP (Controle Estatistico
de Processo).

Material e métodos

O experimento foi realizado em érea agricolalocalizada
no municipio de Cravinhos (SP). A variedade de cana-de
-acUcar cultivada, em ambos os tratamentos, foi a SP80-
1816, encontrado — se 3° corte, com uma produtividade
de 75,9 t/ha.

Foram avaliados dois tipos de facas, denominadas “Co-
lhedora A” - modelo de faca convencional e “Colhedora
B” - modelo de faca “raquete”. A cada duas horas era
avaliado cada tratamento, em 3 dias de operacdo. Foram
avaliadas todas as facas de cada corte de base. Na “Co-
lhedora A” foram totalizadas 180 amostras (6 facas x 15
amostras x 2 mecanismos de corte basal) e na “Colhedo-
ra B”, 60 amostras (4 facas x 15 amostras x 2 mecanis-
mos de corte basal).

Revista Canavieiros

Figura 1. Modelos de
faca utilizadas: con-
vencional eraquete,
respectivamente.

O desgaste das facas foi determinado através de duas
medidas. espessura das facas mensurada com o auxilio
do paquimetro (Figura 2a e 3aa) e largura das mesmas
utilizando-se fita métrica ou paquimetro para a quantifi-
cagdo (Figura 2b e 3b).

Figura 2. Avaliacéo
paraa“ Colhedora A”
do desgaste da espessura
do mecanismo de corte
basal (Figura a) eda
largura das facas con-
vencionais (Figurab).

Figura 3. Avaliagdo
paraa“ Colhedora A”
do desgaste da espes-
sura do mecanismo de
corte basal (Figura a)
edalargura dasfacas
“raquete’ (Figurab).

Apbs a coleta de dados, esses foram submetidos aandlise de
monitoramento por meio do Controle Estatistico de Processo.

Resultados e discussdes

A largura das facas retangulares para o lado esquerdo do
mecanismo de corte basal da “Colhedora A” apresentou esta-
bilidade no processo durante todas as horas de uso das facas
(Figura 4). Nota-se, ainda, que a maior variabilidade ocorreu
para o tempo de uso dasfacas de 10 horas, stuagdo queindica
menor qualidade desempenhada por este indicador de quali-
dade durante a col heita mecanizada de cana-de-agUicar.

Figura4. Cartadecontrole paraalarguradecortedoslados
esquerdo e direito do mecanismo de corte basal da “Colhe-

doraA’.
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O lado direito do mecanismo de corte basal apresentou inste-
bilidade do processo para o tempo de uso de 2 horas e maior
variahilidade para o tempo de uso de 20 horas, naqua houve
um ponto que extrapolou o limite superior de controle e 0s
limites de controle estdo mais distantes entre 5, podendo ser
verificado na carta de amplitude moével.

Ressalta-se, ainda, que o comportamento da largura da faca,
para ambos os lados do mecanismo de corte basal, apresenta
um comportamento decrescente em relacdo ao tempo de uso
dasfacas, Stuacdo estanormal e esperada para este indicador
de qualidade, retratando uma sSituac&o na qual ndo houve que-
bra excessiva de facas e desgaste acelerado pelo contato das
mesmas com o solo.

A “Colhedora B” apresentou estabilidade no decorrer do pro-
parao indicador de qualidade largurade corte dasfacas,
para ambos os lados, na qual todos os pontos ficaram entre os
limites superior einferior de controle paraas cartas de valores
individuais e de amplitude modvel (Figura 5). Ressalta-se, ain-
da, que amenor variabilidade da operagéo, de modo gerd, foi
verificada para o lado direito do mecanismo de corte de base
em relacdo ao lado esquerdo.

Figura5. Cartasdecontroleparaalarguradecortedosladoses-
querdo edireito do mecanismo de corte basal da“ ColhedoraB”.
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A largura da faca circular (raio de desgaste) para o lado es-
querdo do mecanismo de corte basal do intervalo de tempo de
0 a 14 horas apresentou comportamento natural de desgaste
das mesmas. Porém, no periodo de tempo de 16 a 30 horas de
uso verifica-se uma oscilagdo da largura de corte da faca com
valores maiores e menores (carta de valores individuais), sen-
do estasituagéo explicadaem fungéo do alto nimero detrocas
das facas por quebras ou pelo desgaste natural dalarguraem

contato com os colmos.

A potencia explicagdo para o alto indice de quebra esta asso-
ciada ao contato das mesmas com o perfil do solo no momento
da colheita, sendo que nesta situacdo a mesma fica submetida
a esforgos para qual ndo foi projetada e o resultado final desse
processo resulta na ruptura das mesmas por cisalhamento ou
pelo desgaste por fadiga das facas. Ressdta-se, ainda, que o
contato das facas de corte com o perfil do solo pode ser ocasio-
nado pela ineficiéncia do mecanismo controlador da altura de
corteou pdainabilidade do operador ao conduzir acolhedora.

A espessura do fio de corte da “Colhedora A” apresentou es-
tabilidade do processo para o lado direito do mecanismo de
corte basal (Figura 6). Para o lado direito do mecanismo de
corte basal, o tempo de uso de 6, 8, 10, 22 e 26 horas apre-
sentou instabilidade do processo, com apenas um ponto que
extrapola os limites de controle para as cartas de valores indi-
viduais e de amplitude méve.

Figura 6. Cartas para a espessura do fio de corte dos lados
esquerdo edireito do mecanismo de corte basal da“ ColhedoraA”.
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A espessura do fio de corte das facas retangulares deve ser
cons derada como o elemento ativo responsdvel pelo corte por
impacto das fileiras de colmos. Na medida em que aumenta o
tempo de uso das facas, esta espessura sofre um incremento
gradativo, até que chegaaum limite no qua ndo realizao cor-

te com eficiéncia, sendo esta situacdo observada para ambos
os lados do mecanismo de corte basal para a “Colhedora A”.
A espessura do fio de corte durante a colheita mecanizada de
cana-de-agucar pode ser influenciada em virtude do impacto
das mesmas com os colmos, sendo considerado um desgaste
natural, e pelo contato das mesmas no solo, dependendo da
quantidade de silicano mesmo, o desgaste pode ser atenuado,
diminuindo avida Util dasfacas.

A “Colhedora B” para o indicador de qualidade espessura do

fio de corte apresentou estabilidade do processo, para ambos
os lados, em todos os tempos de usos das facas (Figura 7),
Stuacdo esta que pode retratar melhor qualidade da operagéo.
Ressalta-se, ainda, que a maior variabilidade encontrada para
0s lados esgquerdo e direito ocorreu para 8 e 14 horas do
tempo uso das facas, respectivamente.

Figura 7. Cartas de controle 1 para a espessura do fio de corte
dos lados esquer do e direito do mecanismo de corte basal da
“ColhedoraB”.

Observa-se, ainda, que a espessura do fio de corte para
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o lado esquerdo da “Colhedora B” ndo apresentou uma
tendéncia de aumento na média a medida em que se pas-
sava 0 tempo de uso das facas. Esta situagdo pode ser
explicada em virtude das trocas de facas ocorridas em
virtude da quebra das mesmas ou pelo préprio desgas-
te natural. Esta situagcdo se torna evidente uma vez que
quando € trocada ou substituida uma faca com maior
tempo de uso por uma de menor tempo de uso, a espes-
sura do fio de corte desta iltima seja menor em relagdo a
primeira descrita anteriormente.
Por outro lado, para o lado direito do mecanismo de
corte basal atroca de facas néo foi assidua, em relacéo
Cohedcas A
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ao lado esquerdo, e nesta situacdo podemos observar o
incremento da espessura do fio de corte também para as
facas circulares (Raquete), apresentando um comporta-
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mento semelhante ao das facas retangulares utilizadas
na “Colhedora A”.

Conclusdo
A faca Raquete, para alargurade corte, apresentou me-
nor variabilidade e estabilidade no decorrer do processo
para o indicador de qualidade largura de corte das facas.
A faca convencional apresentou maior desgaste da lar-
gura e menor variabilidade da espessura do fio de corte.

*Carla Paixdo é engenheira agrénoma pela Unesp
(Universidade Estadual Paulista “Julio de Mesquita Fi-
Iho”) e mestre em Ciéncia do Solo. Atualmente, é dou-
toranda em Agronomia (Producéo Vegetal) pela mesma
instituicdo, no Departamento de Engenharia Rural da
Unesp Jaboticabal, fazendo parte do grupo LAMMA
(Laboratério de Maquinas e Mecanizagdo com expe-
riéncia na area de Engenharia Agricola), com énfase
em colheita mecanizada de soja. Atua como docente no
Centro Universitario Moura Lacerda nas disciplinas
de Mecanizagao Agricola, Maquinas e Mecanica, Irri-
gacao e Drenagem e Hidraulica. Também é gerente na
Agropecuaria Aparecida, responsavel pela implantacao
e condugao das culturas da soja e da cana-de-aglcar
com énfase na mecanizagdo, localizada na cidade de
Conceigao das Alagoas (MG).
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@j Artigo Técnico 2

*Dib Nunes Jr

omo sabemos, as variedades ndo fazem nada sozinhas.

Precisamos colocalas no loca certo, ter mangjo de

colheita adequado e respeitar as suas caracteristicas
agrondmicas e conhecer osfatores que interferem e que podem
interferir no seu potencia de produtividade.

Diante da estagnaggo da produtividade registrada nos dltimos
anos em todas as regides canavieiras do pais, ficam trés per-
guntas no ar: por que a produtividade e o ATR cairam tanto?
As variedades antigas sf0 melhores do que as atuais? Pode-se
atribuir todo este problema de queda de produtividade as per-
formances das variedades?

E comum se ouvir dos gestores das usinas e de produtores
que as variedades novas tém desempenho superior nos expe-
rimentos antes de sua liberacdo, mas quando véo para plantio
comercial, elas nem sempre ddo a mesma resposta. Sevia isto
umaverdade?

Sem davida nenhuma, ndo. Pode-se afirmar que a queda de
produtividade e de ATR se devem ainteraco de varios fatores,
tals como: intempéries climéticas, plantio com muitas falhas,
plantio fora de época, colheita mecanizada muito agressiva,
erosno mango varietal, desconhecimento das caracteristicas
varietais, reducdo nos tratos culturais, preparo e corregdo de
solo deficientes, compactagdo de solos, ataque de pragas e de
doencas, entre outras possivels causas de ocorréncia que cer-
tamente s80 responsavel s pel as acentuadas quedas observadas
nos Ultimos anos. Estes fatores na maioria das vezes smulta
neamente.

Entretanto, isto néo aliviaa parcel ade responsabilidade do de-
sempenho varietal e dos gestores do mangjo varietal, que tam-
bém est&o deixando adesgjar, contribuindo para perdas de pro-
dutividade e ATR observados. Tendo em vista a importancia
das variedades para recuperagdo dos indices de produtividade
€ preciso andisar 0 que esté sendo realizado pelos produtores
nesta &rea, fazendo a seguinte pergunta:

“Estamos realizando o melhor manejo varietal e avaliando
adequadamente o desempenho das variedades com métodos e
critérios objetivos?”’

As usinas e 0s produtores precisam Se preocupar em avaliar
melhor as variedades, dém de adotar estratégias certas paraex-
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plorar améxima potenciaidade das mesmes.

E necessério um adequado sistema de avaliagio de desempe-
nho dos novos materiais em comparacdo com as variedades
tradicionais, além de critérios e métodos para andlise de resul-
tados das variedades na grande lavoura

Quando simplesmente os gestores locais ficam aguardando a
orientacdo do pesquisador melhorista e depois tentam adaptar
asinformages recebidas asuarealidade, haaprobabilidade de
algo ndo sair como o esperado. As informagBes que o pesqui-
sador melhoristatraz s8o também muito importantes, pois séo
obtidas em ensaios muito bem conduzidos, mas precisam ser
comprovadas em cardter local, antes das grandes expansoes.

Algumeas informagdes que podem ser obtidas nas condigtes
regionais sf0: a capacidade de crescer sob mais climafrio, o
volume de caldo que da com e sem florescimento, tolerancia
a0 ataque de nematoides, seletividade a herbicidas, respostas
a uso de torta de filtro e vinhaga, curvas de crescimento ve-
getativo, respostas adubagdo com micronutrientes, respostas
a maturadores aplicados a diversas épocas de safra, respostas
airrigagdo, e, principamente, a performance das variedades
Nnos canaviais comercials para avaiar a pressio das operacoes
mecanizadas de plantio e colheita. S6 vamos saber seumava
riedade suporta bem a colheita mecanizada ou nasce bem no
plantio mecanizado, se a mesma for submetida a esta prética
por, no minimo, dois anos consecutivos.

Tabela 1 —Variedadesindicadas para diferentes ambientes de
producéo e épocas de corte

Ambientes de EPOCAS INDICADAS PARA COLHEITA
produgio
ABRIL A MAIO

JUNHO A SETEMBRO OUTUBRO E NOVEMBRO

RB966928, IAC95-5000, CTC 9,
RB855453, CTC 4,RB855156, CTC9001,
CTC9003 CTC20, CV6654 RB92579,
IAC91-1099

RB96 6928, RB855453,
AB CTC9, RB855156, CTC
9001, CTC9003, IAC91-1099

IAC87-3396, SP80-3280
CTC20
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Considerando a complexidade de todas estas variaveis numa
avaiacdo de performance em grandes lavouras, onde ocorrem
significativas variagdes nos tipos de solos e sistemas de produ-
¢&0, pode-se ter a certeza de que a grande maioria das empre-
sas ndo esta avaliando adequadamente o comportamento das
variedades.

Isto tem levado algumas empresas a demorar para adotar no-
vas variedades, a ampliar variedades inadequadas e a ndo ter



uma comparacdo confiavel de desempenho entre as variedades
cultivadas. Pode ser também que nestas avaliages de perfor-
mance, se descubra que algumas variedades do time das anti-
gas, ainda estejam gpresentando resultados satisfatorios para
continuar sendo cultivada.

TABELA 2 -Avaliacdo do ATR das principais variedades de
maturacdo média

Variedades 3 a4 S5 6 7 8 9 10 11 12
CTC4 117,2 130,3 1345 138 | 136,7
CTC15 104,4 131,2
RB92579 133,2 1352 123,6 126,8 120,1
RB855536 102,8 116,9 124 126,5 133,2 139,7 1354  133,1 119,8
RB855113 858 883 1123 1044 122,5 1239 124,3 129,3 111,8 1024
SP81-3250 1054 1089 1185 121 124 134,3 | 130,7 | 126,5 113,2
SP86-365 99,5 94 131,6 117,9 108,8 104,5
Meédia Superior | 1156 | 111,3 | 119,1 | 123,4 | 1286 | 131,6 | 139,8 | 137,5 | 1259 | 114,2
Média 112,8 | 108,6 | 116,1 A 120,4 | 1255 | 1284 | 136,4 | 134,2 | 122,9 | 111,4
Média Inferior 110 | 1059 | 113,2 | 1174 | 1224 | 1252 133 | 130,8 119,8 | 1086

Asmelhores avaiactes de performances agricol as sdo aquelas
gue levam em consideragéo os fatores de rendimento agroin-
dustrial, tais como: a produtividade, os teores de sacarose, 0
acUcar por hectare e principalmente as margens de contribui-
¢80 econdmica, sempre de forma comparativa entre as varie-
dades cultivadas.

Outras caracteristicas devem ser levantadas para completar o
perfil de cada variedade, antes de adotéa-la no plantel varietal da
usinaou produtor, sfo elas:

Tabela 3 — Anélise comparativa agroindustrial de variedades na
safra 2015/16 em ambiente desfavoravel (Fase agroindustrial)

VARIEDADE Descricdo Unidade INICIO]  MEIO} FINAL.
A ART %Cana 14,26 16,47| 14,82
(RICA) Total cana por hectare / 5 CORTES t. 400 375, 350;
CUSTO AGROINDUSTRIAL R$ /1. 103,97} 109,17f 113,21

PRODUGAO UNICOP'S 5 CORTES sc 50 Kg 978  1.059 889,

Rendimento Industrial unicop's / t. 2,4 2,8 25
FATURAMENTO LIQUIDO (sem impostos) R$ /1. 15,98 29,36] 11,45

B ART %Cana 13,16 1537 13,71
(POBRE) Total cana por hectare / 5 CORTES t. 450 425 400
CUSTO AGROINDUSTRIAL R$ /1. 97,63} 101,29 104

PRODUGAO UNICOP'S 5 CORTES sc 50 Kg 1.015) 1.119 940,

Rendimento Industrial unicop's / t. 2,3 2,6| 23
FATURAMENTO LIQUIDO (sem impostos) RS/t 13,06] 27,99 11,33

1. Maturacéo: evitar aavaliacdo em época antecipadae o ex-
de paha;

2. Adaptabilidade: testar o desempenho nosambientesrepre-
sentativos dalocalidade;

3. Epocasideaisde colheita: fazer um adequado plangjamen-
to, unindo alogistica e as caracteristicas varietas,

4. Respeitar o ciclo normal de desenvolvimento vegetativo:
nao col her antes de completar aidade minimade corte;

5. Suscetibilidade a doencas: evitar plantar variedades mes-
mo sabendo serem suscetiveis a doencas com ato potencial de
disseminagao;

6. Dividir alavoura em blocos ou médul os de producdo para
facilitar acolheitae o mango varietal;

7. Reglizar a avaliagdo comparativa de desempenho agro-

nomico (TCH, ATR e TAH) com critérios, para ndo misturar
idades, estagios e épocas de corte;

8. Avaliar as variedades com maior velocidade de crescimen-
to como Cana de Ano evitando planté-las em solos de baixa
fertilidade. Avaliar também o florescimento, teor de sacarose €
brotacdo de soqueira;

9. Observar a capacidade de brotacdo de soqueiras das
variedades ap6s colheitamecanizada, principamente em areas
com excesso de umidade;

10. Realizar experimentagio final com variedades confron-
tando com as variedades comerciais antes da sua derradeira
ampliacgo;

11. Levantar quais variedades tém colmos de didmetro mais
grosso equeindividualizam touceirasem vez deestendé-las,
pois éindicativo de falhas em soqueiras;

12. Implantar viveiros para produzir mudas sadias, desde o
inicio da avaliagdo final das variedades;

13. Avaliar o florescimento: € incompativel com a época tar-
diade colheita;

14. | soporizagéo: avaiar o volume de caldo més a més apés
o0 inicio do florescimento;

15. Tombamento: variedades com excesso de tombamen-
to tem perdas elevadas de cana na colheita e teor de sacarose
comprometido;

16. Fechamento de entrelinhas: adequar variedades mais
agressivas e de sombreamento de entrelinhas répido para éreas
de grandes infestagBes de ervas daninhas;

17. Tolerancia a herbicidas. observar a fitotoxidade causada
e persistente em periodos de grande crescimento de cang;

18. Estudar as melhores épocasideais de plantio para asva-
riedades e seu comportamento no plantio mecanizado;

19. O plantio deve ser plangjado pensando na colheita, por-
tanto, deve-se compatibilizar a escolha da variedade para cada
ambiente com a época de corte desgjada;

20.Avdiar aresisténcia das variedades a pragas, doengas e
nematoides.

Concluséo:

Embora ocorram muitos fatores de producéo interagindo, o
conhecimento das caracteristicas varietais e as andlises de seus
desempenhos nas grandes lavouras é fundamenta para se ob-
ter ganhos significativos nas produtividades e no ATR. Muitos
destes ganhos néo aparecem devido a erros no mangjo varietal
ou pelo mascaramento das performances das variedades devi-
do a fatores redutores de produtividade gerados por fata de
cuidados nas operagdes agricolas que ndo respeitam os cana
vias.

Pode-se tirar 0 méximo das variedades conhecendo-as bem e
considerando as exigéncias minimas da cultura em termos de
tratos culturais e lavouras bem cuidadas.

Nenhum outro fator ou tecnologia é capaz de proporcionar ga-
nhos tdo significativos como as variedades de cana-de-agtcar,
se bem manejadas e avaliadas nas diversas condigbes ambien-
tais onde sdo cultivadas.

* Engenheiro agrénomo e diretor do Grupo IDEA
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*Marco Viana

andise das caracteristicas eda
focliméticasregionais, arelacéo

do clima, solo e planta s o
ponto de partida para o direcionamento
da logica agronbmica, orientagdo das
acOes operacionais agricolas e também
para a consequente defini¢do dos rumos
da gest@o de processos voltados para os
recursos humanos de uma cultura, sgja
elacana-de-aclicar ou café.

E com esse foco que a Viana & Asso-
ciados tem conduzido seus trabalhos de
orientacd de produtores de cana e café
em S8o Paulo, no Sul de Goiés, Mato
Grosso do Sul e Minas Gerais, especial-
mente naregido daAltaMogianaMinei-
ra. A experiéncia adquirida com varios
cases de sucesso desenvolvidos no setor
sucroenergético, com aaplicagdo do pro-
gramaCana 100, criado em parceriacom
RPA Consultoria, tem sido agora levada
paraaculturado café.

O programa Cana 100 recomenda a
andlise por meio de um diagndstico de
0itos pontos que so considerados es-
senciais para que produtores de cana ou
unidades agroindustriais consigam atin-
gir pelo menos 100 toneladas de cana
anuais. S8 eles: 1- Stand sem falhas; 2-
Reduc&o de perdas na colheita; 3- Irriga-
¢80 econbmica; 4- Nutrigdo arrojada da
cana; 5- Fatores redutores sob Controle
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Cuidado e nutricao:

da cana-de-acucar ao cafe

(Pragas, Mato e Doengas); 6- Ciclo pro-
dutivo 6timo; 7- Caminhamento de Safra
e 8- Edtratégias de Plantio.

Da mesma forma e com o0 mesmo con-
ceito, ostécnicosdaViana& Associados
por meio da empresa MasCafé vém
orientando e conduzindo um amplo tra:
balho de extensfo rural junto a pegquenos
e médios produtores de café. Preferen-
ciadmente, tendo como objetivo entender
as condigdes edafocliméticas de duas
regides da Alta Mogiana Mineira, &rea
mundialmente conhecida por produzir
os cafés especiais lbiraci e Itamogi. O
objetivo édirecionar agdes agrondmicas,
agricolas e de gestéo de processos e pes-
soas para pelos menos 150 produtores
regionais de formaagarantir baixos cus-
tos de producdo e pregos diferenciados
para seus produtos.

O trabalho consiste no levantamento,
diagndstico e andlise do potencial pro-
dutivo, sacas por hectare e qualidade de
bebida, particularizados, de cada pro-
dutor e suas éress, considerando a rela-
¢80 solo, clima e planta de cada talh&o
identificado nas propriedades, direcio-
nando recomendagdes especificas para
cada Situagdo e considerando plantio,
colheita, secagem, beneficiamento ¢ ar-
mazenagem dos cafés produzidos por
propriedade.

E sabido que a dtitude é um fator pre-
ponderante na qualidade da bebida e,
portanto, os 150 produtores estdo sendo
cadastrados considerando as dtitudes
que iréo variar de 800 a mais de 1.000
metros, 0 que possibilita a regido a pro-
duzir e oferecer a0 mercado cafés clas-
sificados como de peneira de 16 acima,
bebida mole, pontuando até 86 natabela
da SCAA — Specialy Coffee Association
of America (Associagdo Americana de
Cafés Especiais).

Assm como na cana, 0s agricultores

devem ter a conducéo de suas areas pro-
dutivas direcionadas por aguns pilares,
visando garantir dta produtividede e
expressando 0 seu maximo potencia de
qualidade de bebida. S8 eles: 1- Nutri-
¢80 Arrojada; 2- Irrigacdo Econdmica;
3- Fatores redutores sob controle (pragas
¢ doengas); 4- Padronizacdo da matura-
¢80; 5- Boas préticas operacionais agri-
colas (plantio, colheita, tratos culturais);
6- Boas préticas operacionais de seca-
gem, beneficiamento e armazenagem;
7- Gestéo dos processos e andlises dos
custos de produgdo ¢ 8- Certificagdo ¢
classificagdo dos produtores segundo pa-
drdesinternacionais paracafés especias.

Nos entendimento de especidistas,
como os técnicos da Fundaco Procafé,
lavouras bem nutridas, com tratos cul-
turais bem conduzidos, inclusive com
exata observacdo e suplementacdo de
eventuais déficits hidricos, sdo funda-
mentais para garantir a produtividade e
qualidade.

E bastante comum a verificagio, em
campo, de cafegiros com ramos laterais
com a parte da ponta seca, problema
conhecido por seca de ponteiros ou
die-back. Os produtores e mesmo os
técnicos logo procuram uma causa em
doencas, pois elas, defato, i aparecem.
Porém, a0 andisar a condicdo de
ocorréncia se percebe, com seguranca,
gue o ma teve origem em fdta de
nutrientes na planta, ou seja, o fundo do
problema é de natureza nutricional.

Para reduzir os problemas de seca de
ponteiros o idedl € adotar &reas de plan-
tio com clima adequado ou, ent&o, com
préticas suplementares de irrigagd ou
arborizaggo. Deve-se empregar préticas
culturais com bom nivel tecnoldgico,
principal mente de adubacdo equilibrada,
deacordo com acarga, aexecucdo deca
pinas e de outros tratos de forma correta.



Dessa forma, a MaisCafé busca traba-
Ihar a nutricdo dos cafés da regido da
Alta Mogiana Mineira para suprir as
necess dades nutricionais das plantas de
café, consderando os cafés de acordo
com 0 ano safra, dta e baixa. Depois de
identificar o tipo de solo predominante
onde estéo instalados os talhGes, éfeitaa
andlise do solo, visando em um primeiro
momento identificar a situa¢do do equi-
librio das bases do solo e, se necessério,
recomendar a correcdo, considerando a
teoria de William Albrecht/ Maavolta
(figura 2).

A ideia sobre a manutencéo de Equi-
librio de Bases (Tabela 01) foi pela
primeira vez apresentada pelo Prof.
William Albrecht, PhD, a época Chefe
do Departamento de Solos da Univer-
sidade do Missouri, na década de 50. O
Prof. Albrecht foi pioneiro no estudo e
no uso de organismos inoculantes em
leguminosas e trabalhando com afracdo
hdmica do solo observou que €a apre-
Ssentava a mesma proporcéo das bases
gue aobservada natabela.

Tabela 1: porcentagem de saturacio
méximado C.T.C. Prof.Albrecht
Albrecht dizia: “Fertilize o solo e deixe

Saturacéo da C.T.C.

Célcio 60 a 65%
Magnésio 10 a20%
Potéssio 3a5%
Hidrogénio 15%
Outros 5%

que o solo fertilize a planta”. Com essa
ideia devemos trabalhar as corregdes do
s0lo de modo que elas consigam corrigir
o0 equilibrio das bases do solo visando os
ndmeras propostos na tabela, ou proxi-
mos deles. Dessa forma, o célcio, que é
necessario para o crescimento das plan-
tas, ird mobilizar outros nutrientes qui-
mMiCcos necessarios para dentro da planta
mais rapidamente.
Figura 2: Disponibilidade de nutrientes
em fun¢éo do ph

Assim, as recomendagBes de nutrigdo
seguem a tabela da Quinta Aproximacao
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e Boletim 100, consderando as expec-
tativas de produtividade para cada ano
safra (tabela 03). Além das corregdes de
solos, s30 normalmente feitas recomen-
dagBes de produtos organominerais, que
tém afuncéo deativar arecomposicéo da
microbiota do solo ¢ de intensificar a re-
acao de reducao do nitrogénio aimosféri-
co em nitrogénio prontamente disponivel
paraplanta.

Esses produtos fazem a sintese pura de
aminoécidos, como os produzidos pela
empresa parceira da MaisCafé, a LBE,
de forma inovadora e tecnoldgica, atu-
ando diretamente no primeiro pilar defi-
nido para a cultura cafeeira: “A nutrigdo
arrojada”. Feitas a recomendagéo de so-
los, sfo andisadas de forma individua
as condig¢des fitossanitarias das lavouras
assistidas. As recomendagdes fitossani-
tarias so direcionadas para tratamentos
preventivos, logo apds a colheita, consi-
derando as andlises e interpretacdes das
estagOes meteoroldgicas instaladas nas
regifes de Ibiraci e ltamogi, que irdo dar
orientagBes das tendéncias de intensda
de de infestaggo.

As recomendagBes de nutricdo comple-

mentares viafoliar so feitas consideran-
do andlises prévias de folhas, redizadas
periodicamente, levando em conta as
diversas fases de desenvolvimento da
cultura: Pré-florada, Pos-florada, Enchi-
mento de gréos, Granago e Pds-Colhei-
ta
A “Trrigagdo Economica” € outro fator
fundamental. Projetos de irrigacdo, as-
sm como a conducdo de projetos exis-
tentes visando suprir os déficits hidricos
ETO e no KC da cultura, através da in-
terpretacdo das informagOes fornecidas
pelas estagBes meteoroldgicas, sdo im-
portantes para quem pretende produzir
com qualidade de bebida.

O cdfeicultor também deve receber
orientacOes de boas préticas e colheita,
beneficiamento e armazenagem de café,
baseadas nas melhores praticas definidas
pelaAssociacio Americanade Cafés Es-
peciais. E deve sar orientado a respeito
das melhores préticas de pulverizacio
e da automatizacdo das rotinas opera
cionais aravés do acompanhamento e
andlises frequentes de tratores e equipa
mentos.

A Viana& Associadosentende que o su-
cesso daagricultura, com a possibilidade
de retorno do capita investido, mais o
lucro necessério para tornar a atividade
sustentavel, depende do entendimento da
relacdo solo, clima, planta (I6gica agro-
nomica) e das agdes necessarias que irdo
garantir 0 sucesso da aplicagdo da en-
genharia agronomica (logica agricola),
que possibilitem amelhor expressio das
caracterigticas genéticas das plantas. E
assim que se buscam solugBes para ga
rantir cuidado e nutri¢do para as culturas
da cana-de-acUcar e café.
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*Marco Viana ¢ Engenheiro Agronomo e CEO da Viana & Associados e da MaisCafé
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Zilmar José de Souza

usina hidrelétrica Belo Monte
esta localizada no Rio Xingu,
na regidqo Norte do pais, no
municipio de Vitéria do Xingu, proxi-
ma a Altamira (PA). O polémico em-
preendimento tera capacidade instala-
da de 11.233 MW de energia elétrica.

Em poténciainstalada, a usina de Belo
Monte sera a 3* maior hidrelétrica do
mundo, atras apenas da chinesa Trés
Gargantas (20.300 MW) e da usina
Itaipu (14.000 MW). Sera a maior usi-
na hidreléricainteiramente brasileira.
A operacdo comercia da usina Belo
Monte iniciou em 20 de abril de 2016,
exatos seis anos apos a licitacdo e 41
anos apos o inicio dos estudos de In-
ventério Hidrelétrico da Bacia Hi-
drografica do Rio Xingu. A primeira
turbina a operar na using, em abril de
2016, tem 611 MW em poténcia, o que
representa pouco mais de 5% da capa-
cidade total da usina, que estara total-
mente motorizada com previsdo para
2019, quando suas 18 turbinas estardo
em operacdo comercial.

Outra Belo Monte também foi cons-
truida em solo brasileiro, especifica-
mente no setor sucroenergético, com o
aproveitamento da biomassa da cana-
de-acucar (bagago e palha). Atualmen-
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Uma Belo Monte

em capacidade instalada pelo setor sucroenergético

te, 0 pais detém 162 GW em capacida-
de instalada outorgada pela Agéncia
Naciona de Energia Elétrica (ANE-
EL), com a fonte biomassa em geral
representando 9% da matriz elétrica do
Brasil, conforme tabela na sequéncia.

Fontes utilizadas no Brasil - Fase: Operag¢dao

Origem Poténcia Outorgada (MW) %
Fossil 28.282 17,45
Bi 14.512 9,03
Nuclear 1.990 1,24
Hidrica 106.667 66,08
Edlica 10.479 6,19
Solar 28 0,02
Total 161.957 100

Fonte: UNICA (2017), dados basicos da
ANEEL (2017)

Especificamente com relagdo a bioe-
letricidade da cana, 0 setor sucroener-
gético detém hoje em torno de 7% da
poténcia outorgada no Brasil e 77% da
fonte biomassa, sendo a terceira fonte
de geracdo mais importante da nossa
matriz elétrica em capacidade instala-
da, atrés somente dafonte hidricae das
termel étricas com gés natural.

Origem Poténcia Outorgada (MW) %

da Cana de Agticar 11.205 77,21

Casca de Arroz 45 0,31
Biogds-AGR 2 0,01
Capim Elefante 66 0,45
Floresta 3.063 21,10
Residuos sélidos urbanos 125 0,86

Residuos animais 2 0,01
Biocombustiveis liquidos 5 0,03
Total 14.512 100

Fonte: UNICA (2017), dados basicos da
ANEEL (2017)

Se tratarmos a bioeletricidade sucro-
energética no consolidado, como uma
unica usina (com 11.205 MW), teremos
uma usina Belo Monte em capacidade
instalada, fortemente complementar
com a usina localizada no Rio Xingu.
A figura abaixo mostra a geragdo da

bioeletricidade sucroenergética para
a rede no ano de 2016, comparando-a
com a vazdo média do Rio Xingu, em
Altamira, na regi&o onde esta a usina
Belo Monte, em vazdes catalogadas de
1931 a 2007.
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indice de vazio média do Rio Xingu
em Altamira de 1931 a 2007 (m3/s) e
bioeletricidade da cana ofertada para a
rede em 2016 (GWh), més-basejaneiro
=100
Fonte: UNICA (2017), dados basicos da
CCEE (2017) e EPE (2010)

I ss0 mostra aforte complementarieda-
de entre a bioeletricidade sucroenergé-
ticae apotencial geracdo de energiana
usina Belo Monte. Esta caracteristica
da biodletricidade ocorre com a fonte
hidrelétrica em geral, pois a produgéo
da bioeletricidade coincide com o pe-
riodo de escassez de chuvas, nos me-
ses de abril a novembro, os meses do
chamado periodo seco e critico para o
Sistema Interligado.

Em 2016, dos 21,2 TWh ofertados
para a rede pela bioeletricidade cana-
vieira, mais de 19 TWh (91%) foram
produzidos entre abril e novembro. Por
conta deste perfil altamente comple-
mentar as hidrelétricas, a oferta a rede
pelo setor sucroenergético em 2016
representou poupar 15% da agua nos
reservatorios do submercado elétrico
Sudeste/Centro-Oeste.

E a noticia boa é que temos um po-



tencial significativo para instalar mais
“reservatorios virtuais”, complemen-
tares as hidrelétricas e junto ao maior
centro consumidor do pais, ja que 90%
da produc&o de cana estdo na chamada
Regi&o Centro-Sul do pais. De acordo
com o Plano Decenal de Expanséo de
Energia (PDE 2024), considerando
0 aproveitamento pleno da biomassa
existente (bagaco e palha) nos cana-
viais em 2015, a geragéo de bioeletri-
cidade sucroenergética para arede tem
potencial técnico parachegar amaisde
selsvezeso volume de ofertaaredeem
2015, conforme se observa abaixo.
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Potencial técnico de oferta da
bioeletricidade sucroenergética para a
redeelétrica (TWh)

Fonte: UNICA (2017), dados basicos da
EPE e CCEE (2017)

Ainda de acordo com o PDE 2024,
o potencial técnico de geracdo anu-
al para a rede pela biomassa da cana
pode ir além e alcancar quase duas
usinas do porte de Itaipu, com gera-
¢ao de 165 TWh/ano até 2024.

Em 2016, a geracéo de energia para
arede pela biomassa da cana respon-
deu por 4,6% do consumo nacional
de energia elétrica no Brasil e repre-
sentou um aproveitamento menor do
que 20% do potencial técnico da bio-
eletricidade sucroenergética daquele
ano. Se aproveitarmos plenamente
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0 potencial técnico da bioeletricida-
de da cana, segundo a EPE, somente
esta fonte tem capacidade de repre-
sentar 24% do consumo nacional na
rede até 2024.

Para aproveitarmos este potencial da
bioeletricidade, € importante estabe-
|lecermos uma politicasetorial delon-
go prazo para a bioeletricidade, com
diretrizes de continuidade, buscando
garantir o pleno uso eficiente deste
recurso energético renovavel na ma-
triz de energia do pais. Tal politica
setorial deve primar pelas seguintes
diretrizes bésicas, envolvendo o es-
forco de agentes publicos e privados:

1. Esforgos para manter uma con-

trataciio regular para a bioeletri-
cidade e biogas, com precos ade-
quados nos leildes regulados em
geral: Promover leildes de energia
nova/existente e de reserva no am-
biente regulado para a biomassa (e
continuidade na contratacdo), com
precos remuneradores, incorporando
as externalidades da bioeletricidade e
as caracteristicas de cada projeto (re-
trofit, greenfield, aproveitamento da
palha, geracdo de biogas etc.);

2. Fortalecer o mercadolivrecomo
ambiente de comer cializacéo: Criar
mecanismos no mercado livre capa-
zes de viabilizar projetos de bioe-
letricidade, incluindo instrumentos
de financiamento ¢ uma formagdo
de precos consistente no MCP (sem
surpresas metodol dgicas, com trans-
paréncia, reprodutibilidade, informa-
¢Oes criveis e com acesso isondémico
entre os agentes);

3. Implementar acBes que pro-

movam a “degjudicializacdo” do
setor elétrico: Sobretudo, com re-
lac8o a regularizar o funcionamento
das liquidagdes financeiras no Mer-
cado de Curto Prazo (MCP), onde
0 pagamento dos créditos devidos
aos geradores sucroenergéticos esta
comprometido ha mais de um ano,
em virtude de medidas judiciais pe-
los agentes que buscam protecdo no
Poder Judicié&rio;

4. Criacéo de condic¢Bes mais atr a-
tivas para a aquisicido e financia-
mento: Aquisicdo de méquinas e
equipamentos para o retrofit e o apro-
veitamento do biogas, da palha e de
outras biomassas;

5. Mitigacio do problema da cone-
xido as redes elétricas: Estabelecer
solugdes estruturadas de médio e lon-
go prazo que efetivamente mitiguem
a dificuldade de conex@o desses pro-
jetos arede de distribuicao; e

6. Estabelecer nosinstrumentosde
planejamento setorial uma visdo
estruturante e integrada: Para os
produtos da cana na matriz de ener-
gia do pais (etanol, bioeletricidade e
biogas).

O desafio de formulagao de tal poli-
tica setorial esta posto para agentes
publicos quanto privados: estimular
novamente a insercdo da regular e
consistente bioeletricidade na matriz
elétrica, fato que certamente gjudara
na criagdo das condigdes necessarias
para agregarmos novos ‘‘reservato-
rios virtuais” renovaveis, sustenta-
veis e complementares a fonte hidri-
capara o setor elétrico brasileiro.
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Encontro técnico relne cooperados e
associados de ltuverava

Uma parceria firmada entre a Copercana, Canaoeste e
a Dupont proporcionou aos cooperados e associados, da
cidade de Ituverava-SP, um encontro técnico. O evento
aconteceu no dia 1° de junho, na propriedade do coope-
rado Sérgio Cury, e contou com a presenca do gerente
comercial da Copercana, Frederico Dalmaso e do repre-
sentante comercial da Dupont, Elcio Daroz, que apresen-
tou o portfdlio de produtos da multinacional. Na oportu-
nidade, os participantes foram convidados a prestigiar o
13° Agronegdcios Copercana, que serarealizado entre os
dias 27 e 30 de junho, no Centro de Eventos Copercana
em Sert&ozinho SP.

Tome nota

O agro e a promocao de
qualidade de vida

Osvegetas saudaveis sfo fundamen-
tals para a salide humana. A cenoura,
por exemplo, éum legumerico, cheio
de fibras, vitaminas, sais minerais, €
carregadentro ddacacio, ferro, mag-
nésio, iodo, fésforo e sadio. A cenou-
ratem o poder de fazer bem para os
olhos, pele, cabelos eintestinos.

Geramente quando falamos do agronegécio, falamos sobre a
politica, a economia, alogistica, a tecnologia e nos esquecemos
defaar dasmaravilhas que os produtos do agro trazem para, néo
gpenas avidahumana, mas paraa sua qualidade e salide.

Esquecemos que o ovo, depois do leite materno, é considerado
0 segundo dimento mais perfeito. Paramos de fdar do leite e
sua importancia; da carne, rica em ferro; do café e de todos os
aributos que cada produto gpresenta e oferece a0 ser humano.

A cenouratem propriedades anticancer, principal mente em fun-
¢80 do betacaroteno e avitaminaA. Protege as artérias efortae-
ce 0 sisemaimunol égico do consumidor.

Vegetais saudaveis: inteligéncia de quem planta e de quem con-
some. Produtora e produtor bem informados, informam e criam
consumidores bem orientados.

José Luiz Tejon Megido, conselheiro fiscal do Conselho Cienti-

fico Agro Sustentavel (CCAS) e dirige o Nucleo de Agronegocio
da ESPM.

José Luiz Tejon Megido

U aindicato Bural de fuverava; associado a Faespisenar, promaowe enlre os dias 17 e 22 de jufho & 7 Expam
(EXposicio Agropecuaria da Alla Maglana), wim dos mals iImpartanies eventos agropecuanos da regian.

Programagao:
Eosicas @ |ilgamentes boving o RcE Melose Amking
natiinal & esfadual;
Exposicin i raca Sarepol;
Expoticdi de aquines da raca Painl Horse {com o dos
{ris ImbGres).

Feira e miguines & imalenmening agicolas

Faira da weculos

Semana agricola com palesiras bcnicas g demonsracio de
campo denire ouinag,

Local: Pargue Permanents de Exposigbes de ltuverava
Horério de funcionamento: Das 08R00 as 22h00 {com enfrada gratuifa aos visifantes)

Revista Canavieiros



Renata Carone Sborgia

Carlos Drummond de Andrade

1) Eles “reléem” oslivros que maisgos-
tam nasférias.

Precisam ler €/ou reler também a Nova
Ortografia agora!

O correto € releem - sem acento cir-
cunflexo.

Regra nova: Segundo o Novo Acordo
Ortografico, ndo existe mais acento cir-
cunflexo nas formas verbais paroxitonas
que possuem o “€’ tonico fechado em
hiato (hiato = sequéncia de vogais per-
tencentes a silabas diferentes) na 3% pes-
soa do plurd do presente do indicativo
ou do subjuntivo. 1sso ocorre com alguns
verbos como o verbo reler (e verbo ler e
seus derivados).

@ o

Cultivando a Lingua Portuguesa

Esta coluna tem a inteng&o de maneira didatica, esclarecer algumas

duvidas a respeito do portugués.

Coluna mensal

* Advogada, Profa. de Portugués, Consultora e Revisora, Mestra USP/RP,
Especialista em Lingua Portuguesa, P6s-Graduada pela FGV/RJ, com MBA em
Direito e Gestao Educacional, autora de varios livros como a Gramatica Portugués
Sem Segredos (Ed. Madras), em co-autoria.

“Ha livros escritos para evitar espacos vazios na estante”

2) Maria disse: Aquele alimento ¢ muito
“protéico” parameu regime.

Maria precisa continuar o regime com a
leitura da Nova Grafia!

O correto € proteico - sem acento agu-
do.

Regra Nova: Nas palavras paroxitonas,
ou sga, nos vocabulos cujatonicidade re-
cal na pentitima silaba, os ditongos aber-
tos e e oi que eram acentuados, Ndo s
mais. Este fato ¢ justificado na existéncia
de oscilac&o entre a abertura e fechamen-
to na articulag8o destas pdavras. Assim,
alguns termos que hoje se escrevem de
um jeito, tomam novos formatos ortogré
ficos, como: proteico. Ja outros, continu-
am como s80: cadela, chea, apoio, baleia,
dezoito, etc.

Relembrando: ditongo e hiato-- O pri-
meiro € o encontro de umavoga + uma

semivogal ou vice-versa, sendo estas pro-
nunciadas namesma silaba. Ja o segundo
€ a sequéncia de vogais pertencentes a
silabas diferentes

3) As aulas nao “acabou” ? perguntou
Maria.

Com o erro de concordancia verbd, as
aulas nunca acabaréo!

O correto & As aulas nao acabar am.

Dica correta para o verbo acabar: o
sujeito do verbo acabar vem posposto, o
gue engana o leitor, concordando errone-
amente.

A regra correta & 0 verbo acabar deve
concordar com O sujeito em nimero e
pessoa.

Ex.: Acabaram as aulas (errado: As au-
las ndo acabou)

As férias acabaram (errado: Néo aca
bou as férias)

Biblioteca “General Alvaro Tavares Carmo”

Administracao
-‘

ADMINETRACAD

“Este livro apresenta ¢ desenvolve as
inimeras fungdes da administragao.
Para atender as necessidades do admi-
nistrador moderno, que precisa operar
em um mundo globalizado e cada vez
mais complexo, descreve os ambientes
de negdcios (econdmico, tecnolégico,
sociologico, demografico, legislativo
etc.)e suas relagdes com as organiza-
¢Oes contemporaneas.

Além disso, aborda a evolucéo e as
funcbes da administracéo, os tipos de
tomada de decis@o, planejamento es-
tratégico, recursos humanos e mudan-
¢a organizacional, entre outros temas

relevantes.”

Referéncia:

MONTANA, Patrick J. Administra-
¢do / Patrick J. Montana e Bruce H.
Charnov. - 32 ed. - Sdo Paulo: Sarai-
va, 2@Pinteressados em conhecer as

sugestdes de leitura da Revista
Canavieiros podem procurar a
Biblioteca da Canaoeste.
biblioteca@canaoeste.com.br
www.facebook.com/
BibliotecaCanaoeste

Fone: (16) 3524-2453

Rua Frederico Ozanan, n°842 -
Sertaozinho-SP
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b B -
CLASSIFICAD S

VENDE-SE

- Mé&qguina para Produc&o/Extracéo
de dleo de soja, algodao, amendoim
ou mamona. Capacidade de 1.000
kg/hora com extragcdo média de 87%
farelo e 13% 6leo na extragdo de
soja, nova, utilizada apenas 1 vez
para teste e o projeto acabou paran-
do por outros motivos. Boa condicéo
para venda e pagamento.

Tratar com Carlos pelo telefone
(16) 9 9632-3950

VENDEM-SE
- Mitsubishi - L200 Triton, 4x4, au-
tomatica, 2009, turbo diesel, 3.2, na
cor prata, vidros e travas elétricas,
ar-condicionado, diregdo hidréuli-
ca, completa. Aceitatroca. 2° dono.
Otimo estado!;
- Fazenda em Rifaina—SP, éreatotal
86 alqueires, 60 alqueires agriculta-
veis, benfeitorias, topografia, plana
e semiplana, dentro da cidade. R$
6.000.000,00;
- Fazenda no municipio de Luis
Eduardo Magalhdes — BA, &rea to-
tal de 2127 hectares, area de plantio,
casa sede e de colono, pivé deirriga-
¢do, tulha, barracdo, maquinério. R$
39.000.000,00;
- Fazenda em Tapira — MG, 180
alqueirdo, area agricultavel (50%),
APP e reserva (20%), pastagem
(30%), nascente, corrego, outorga
d’agua, 2 pivot, topografia plana, se-
miplana e ondulada, casa sede, cur-
ral, barracdo, cerca Altitude: 1307
metros, R$ 10.800.000,00;
- Fazenda no municipio de Edeia —
GO, 441,48 hectares, sendo 301,45
hectares em cana, plana, solo argilo-
so, R$ 10.000.000,00;
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- Fazenda em Restinga— SP, 157,30
hectares, (65 alqueires) planta, 45
alqueires Cana, 1 casa sede, 1 casa
caseiro, 1 barracdo, 2 coérregos, la-
goa, represa. R$ 6.000.000,00;

- Loteamento Distrito Industrial
José Marincek |1, em Jardindpolis —
SP, lotes a partir de 1.000 m?, direto
com aincorporadora, em até 120 ve-
zes, infraestrutura completa. Pronto
para construir, instale sua empresa
1a

- Loteamento residencial Jardim
Maria Regina em Jardindpolis — SP,
lotes a partir de 250 m?, entrada
parcelada e financiamento apds seu
término, direto com aloteadora, sem
consulta ao SERASA e SCPC, terre-
nos a partir de R$ 70.000,00. Pronto
para construir;

- Residencial Citta, suacasa propria
em Sales Oliveira— SP, Minha Casa
MinhaVida, casasindividuais, Plan-
téo de vendas: Rua Voluntario Nélio
Guimardes, n° 72, centro da cidade.
Venha fazer sua simulacao de finan-
ciamento.

Tratar com Paulo (16) 3663-4382;
(16) 99176-4819; (16) 98199-0201.
Dutra Imobiliéria.

VENDEM-SE
- Trator Valtra A 750, 4x4, 1500h,
2014;
- Trator MF 265, 1988,;
- Carreta com Guincho para Big
Bag Agrobras, 5t;
- Cultivador de cana Dria, Ultra
507, 2 linhas;
- Cobridor e aplicador inseticida
Drig;
- Adubadeira de hidraulico Lancer;
- Rogadeira Lateral, dupla, Kamak

Ninja;
- Carreta de 4 rodas;
- Calcareadeira 2,5 t, Bundny;
- Grade aradora de 16 discos, Tatu;
- Laminade hidraulico Piccin;
- Pade hidraulico;
- Pulverizador Jacto 600 litros com
barras;
- Tanque com bomba para combus-
tivel;
- Tanque com bomba de 4000 litros;
- Motoserra Sthil.

Tratar com Flavio (17) 9 9101-
5012

VENDEM-SE
- Caminhdao 1976 — 1113, truck
prancha;
- Caminhao 1980 — 608, carroceria
de madeira;
- Trator Valmet 88 - Série Prata;
- Trator Valmet 85;
- Pulverizador Jacto ColumbiaA17
- 2.000 litros com barras,
- Pulverizador Jacto Vortex A18 -
2.000 litros com barras;
- Plantadeira Marchesan Ultra 8 li-
nhas, plantio direto;
- 02 Plantadeiras Marchesan PST2
9 linhas, plantio convencional;
- 02 Grades niveladoras Picin 36
discos Mancal de atrito;
- Grade intermediaria 20/28, con-
trole remoto.
Tratar com Leorides pelos tel efones
(16) 3382-1755 — Horario comercial
(16) 99767-0329

VENDEM-SE
- Motoniveladora Huber-Warco
140, Dreesser- ano 1980, motor
Scania 112, toda revisada, motor,
embreagem e bomba d’agua nova,




pneus seminovos, tander revisado,
balanca, Valor R$ 45.000,00;

- Caminhao Mercedes Benz L 1113,
1978/1985, amarelo, carroceria bas-
culante com fominha em metal (gra-
de ), com capacidade para transpor-
tar ate 500 caixas de laranja, todo
revisado, documentacdo ok, Valor
R$ 35.000,00;

- Camionete GM-Chevrolet D20,
LUXO, 1989/1990, branca, 5 lu-
gares, cabine dupla, diesel, toda
revisada, 4 pneus novos, direcdo
anti furto, baixa quilometragem,
documentacdo tudo ok, Valor R$
35.000,00;

- Carro importado Chrysler Stratus
LE, 1996, com 183 mil km, todo ori-
ginal, tnico dono, branco, pneus no-
vos, todo revisado, gasolina, Valor
R$ 14.000,00.

Tratar com Jorge Assad - whatsAPP
(17) 9 8114-0744 - cel (17) 9 8136-
8078 - Barretos -SP

VENDE-SE
- Area de 3,5 alqueires de mata na-
tiva para reserva ambiental, em Ca-
juru-SP.
Tratar direto com proprietério pelo
telefone (16) 9 9154-3864.

VENDEM-SE
- Mudas de abacate enxertadas.
Variedades: Breda, Fortuna, Geada,
Quintal e Margarida.
Encomende ja a sual Mudas de ori-
gem da semente de abacate selva-
gem, selecionadas na enxertia para
alta produgéo comercial. R$15,00.
Tratar com Lidiane pelo telefone
(16)9 8119-9788 ou lidiane orioli@
hotmail.com

VENDE-SE
- Carroceria plantio de cana-de-agu-
car, truck, valor - R$ 12.000,00.
Tratar com Coelho pelo telefone
(16) 3663-3850 ou (16) 9 8112-
5585.

VENDE-SE
- Tanque de expansédo paraleite com
capacidade de 2.500 litros, em per-

feito estado. R$ 10.400,00. Fazenda
Aliada em Sales Oliveira.

Tratar com Fernando pelo telefone
(16) 9 8149-2065.

VENDE-SE
- Saveiro CSTrend 1.6, ano 2012/13,
prata, completa R$ 28.000,00.
Tratar pelo telefone (16) 9 9179-
7585.

VENDEM-SE
- 11 vacas paridas, de primeira e
segunda cria; Grau de sangue 3/4
Holandés, inseminac&o de touro Eu-
ropeu;
- 3 novilhas prenhas de insemina-
¢&o e 1 novilha parainseminar.
Tratar com José Gongalo da Freiria
pelo telefone: (16) 9 9996-7262.

VENDEM-SE
- Carreta Reboque (Julieta) de 02
eixos, com tanque de Fibra para Vi-
nhaga de 20.000 litros;
- Carreta Reboque (Julieta) de 03
eixos, para canainteira.
Tratar com Roberto no fone (16) 9
9172-8705.

VENDE-SE
- 1 novilha SENEPOL P.O, embri-
oes vitrificados de renomados plan-
téis.
Tratar: com Henrique, Serrana—SP
pelos telefones (63)9 9916-4015 ou
(63)9 9206-7445.

VENDE-SE

- Chéacara de 2.7 ha na cidade de
Descalvado a1 km da cidade. Possui
uma casa sede muito boa, barracéo
parafesta com area de churrasqueira
para 100 pessoas, quiosque, tanque
de peixes, cocheiras para cavalos,
estabulo para gado, pocilgas, pomar
de frutas jaformado e piquete de ca-
na-de-acUcar para trato do gado.
Tratar com Jodo Souza pelo telefo-
ne (19) 9 9434-0750.

VENDE-SE
- Areade 12.902,00 m2, sendo apro-
ximadamente 800m2 de construcgao,

de frente para a Rodovia Armando
de Salles Oliveira, em Sertdozinho
-SP, com estacionamento asfaltado,
escritorio com recepgéo, 8 salas, 4
banheiros, cozinha, barracdo e lava-
dor com rampa para veiculos. Oti-
mas condi¢Bes de pagamento.
Tratar com Junior pelo telefone (16)
99179 7585.

VENDEM-SE
- Fabrica de ragao para grande con-
finamento de bovinos e/ou de vacas
leiteiras, em regular estado de fun-
cionamento, R$ 22.500,00;
- Transformador trifasico de 15 kva,
R$ 2.200,00;
- Forrageira com motor elétrico em
bom estado de conservacéo e funcio-
namento, R$ 2.000,00.
Tratar com Ademar Ferreirade Pau-
la pelo telefone (16) 9 9203-2115 ou
a_ fpaula@yahoo.com.br.

VENDEM-SE
- 22 hectares de reserva cerrado
pronto para averbagdo, com cadas-
tro ambiental rural, laudo do bioma
cerrado, terminando o gel, localiza-
¢éo Cajuru — SP, R$ 16.000,00 por
hectare;
- Sitio de 11,5 alqueire, localiza-
¢ao Cajuru-SP/Cassia dos Coquei-
ros-SP, topografia plaina, montado
casa, curral, energia, rica em agua,
3 represas, ordenha montada, pronto
para pecuaria, R$ 1.100,000,00.
Tratar com Paulo ou Murilo pelo te-
lefone (16) 9 9139-6207.

VENDEM-SE

- Moto Honda, Falcon NX400,
2008;

- Ensiladeira Menta modelo Robust
Quattro, 2004;

- Plantadeira Jumil, J2s, 1992, com
3 linhas.

Aceito troca por gado de leite.
Tratar com Alex pelo telefone (16)
99136-6858.

VENDE-SE
- Plantadora de gréos Jumil 2800,
8 linhas, plantio convencional, R$
6.000,00.



Tratar com André pelo telefone (16)
9 9614-4488.

VENDEM-SE

-Varredura de adubo (08-10-10), exce-
lente qualidade e com menos impure-
zas, produto + frete, pagamento avista.
Aplica-se com esparramadeira;

- Prédio comercial em &rea nobre, Av.
Independéncia, Alto da Boa Vista, Ri-
beirdo Preto, alugado para comércio,
700 m? AC, R$ 3.850.000,00, aceitam-
se imdveis como permuta. Particular
para particular. Descartam-se correto-
res.

Tratar com Paulo (16) 9 9609-4546 ou
99395-1262.

VENDE-SE

-Ford Ranger, 2010, modelo XL,
diesel, cabine dupla, branca em bom
estado de conservagdo ¢ 93.000 km,
R$ 46.000,00.

Tratar com Gilberto Bonacin pelos
telefones: (16) 3954-1633 ou (16) 9
8155-8381.

VENDE-SE

- Silverado 6cc, diesel, preta, ar-
condicionado, diregdo hidraulica,
trava elétrica e alarme, acompanha
doisjogos derodas, sendo um aro 20
e outra aro 15. Documentos de 2016
pagos.

Tratar com Waldemar ou Ciro, pe-
los telefones (17) 9 8102-1947 ou
(17) 9 9143-8385, ¢ e-mail ciroada-
me@gmail.comgrifar .

VENDE-SE
- Apartamento no empreendimento
Les Alpes da construtora Copema,
em Ribeirdo Preto, no bairro Saint
Gerard. Areade 140 m?, 3 suites e 2
vagas ha garagem.
Tratar pelo telefone (16) 99630-
1148 com Tatiana.

VENDE-SE
- Area de mata fechada, trés alquei-
res e uma quarta, Estado de Minas
Gerais, entre S8o Tomésde Aquino e
Capetinga, bairro dos Pereiras. Valor
a combinar.
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Tratar Janaina Oliveira Andrade
(35) 3543-2007 ou José Antoénio
Oliveira (35) 9 9833-8727.

VENDEM-SE
- Ovinos, liquidagdo de Plantel,
criador ha 15 anos: Ovelhas, borre-
gas, filhotes e reprodutores.
Tratar com Paulo Geraldo Pimenta,
pelos telefones (16) 3818-2410 (es-
critorio) ou (16) 9 8131-5959.
VENDEM-SE
- Fazenda com 5.400 hectares,
sendo 2.800 hectares plantados em
eucaliptos com altitude de 900 me-
tros, localizada em Arcos-MG;
- Fazenda com 1.122 hectares, sen-
do 750 hectares plantados em euca-
liptos, localizada em Itapeva-SP;
- Fazenda com 664 hectares, sendo
535 hectares plantados em eucalip-
tos, localizada em Itapeva-SP.
Tratar com Arnaldo, pelo telefone
(16) 9 9351-1818.

VENDEM-SE

- Conjunto completo de equipa-
mento para combate a incéndio, R$
35.000,00;

- Patrol - méaquina moto nivelado-
ra, marca Dresser, modelo 205-c,
1988, revisada, pneus novos, motor
novo cummins, em bom estado, R$
80.000,00;

- Caminhdo Volks 31260, 2006,
com carroceria e carreta reboque
Facchini de 2 eixos para canaintei-
ra, em bom estado.

Tratar com Marcos Aurélio Pinatti,
pelos telefones (17) 3275-3693 ou
(17)99123-1061.

VENDEM-SE

- Sitio de 14 alqueires, com APP e
Reserva Legal formadas, excelente
para gado (leite e corte) e piscicul-
tura (2 minas com 1 milhdo de li-
tros/dia, rio ao fundo e um cérrego
em um dos lados), em Descalvado/
SP;

- Caminhonete C-10, ano 71, bom
estado de conservagéo, gasolina.
Tratar com Luciano, pelo telefone
(19) 9 9828-3088.

VENDEM-SE
- Tanque de Expansédo de 1.200 li-
tros;
- Ordenhadeira, 4 conjuntos,
- LascadeAroeira.
Tratar com Milton Garcia Alves,
pelos telefones (16) 3761-2078 ou
(16) 9 9127-8649.

VENDE-SE
- Terreno de 2.000 metros em exce-
lente localizagio. Otimo para chéca-
ra
Tratar com Antonio Celso Magro,
pelo telefone: (16) 9 9211-1916.

VENDEM-SE

- 01 bazuca com capacidade de 6.000
Kg, Maschietto - R$ 5.000,00;

- 01 Pa-carregadeira, modelo 938 GII,
ano 20006, série 0938 GERTB, em bom
estado de conservagdo- R$ 120.000,00;

- 01 conjunto de irrigagdo comple-
to com fertirrigagdo, filtro de areia e
gotejador Uniram Fex 2,31 x 0,70m
com +\- 30 mil metros, sem uso - R$
52.000,00;

- 01lotegrandedearoeiracomdiversas
bitolas e comprimentos - R$ 35.000,00;

- 01 Compressor, modelo ACC115,
motor 115 HP/84K W, pressdo de traba-
Iho 06 BAR, Fad 350 pés clibicos por
minuto, peso 1950 Kg, acoplado com
carreta - R$ 95.000,00.

Tratar com Furtunato, pelos telefones
(16) 3242-8540 — 9 9703-3491 ou fur-
tunatomagal haes@hotmail.com - Prazo
acombinar.

VENDEM-SE
- Grade de arrasto, marca Tatu, 16 dis-
cos sem pistdo - R$ 2.500,00.

- Caminhdo MB 1620, 1998, com
carroceriatampabaixa, 10 pneusnovos
Michelin, geladeira, caixa de cozinha,
rodoar e climatizador.

Tratar com Wilson, pelo telefone (17)
9 9739-2000 - Viradouro SP.

VENDEM-SE
- Fazenda no municipio de Buritizeiro
com &reade 715 hectares, toda cercada,
200 ha para desmate, 300 ha formados,



2 corregos e 1 barragem, casa, currd,
energia elétrica a 400 metros (aguar-
dando instalagdo), propriedade a 6 km
de Buritizeiro (Rio Séo Francisco). Va-
lor R$ 4.500.000,00;

Tratar com Sérgio, pelos telefones (16)
9 9323-9643 (Claro) e (38) 9 9849-
3140 (Vivo).

VENDEM-SE

- Fazenda localizada no municipio de
S0 Roque de Minas, com &rea de 82,7
hectares, contendo: Casa antiga grande,
energia eétrica, queijeira, currd co-
berto, aproximadamente 20.000 pés de
café em producdo, agua por gravidade,
3 cachodiras dentro da propriedade,
vista panorémica do parque da serra da
canastra;

- Eliminador de sogueira usado e em
bom estado.

Tratar com José Antonio pelo telefone
(16) 9 9177-0129.

VENDEM-SE
- Pdanques deAroeirg;
- Madeiramento, Vigas, Pranchas, T&
buas, Porteiras, Moirdes e Costaneiras
até 3 metros.
Tratar com Edvaldo, pelos telefones
(16) 9 9172-4419 (16) 3954-5934 ou
madeireiraruralista@hotmail.com

VENDEM-SE

- Kombi/09, branca, flex, STD, 9 passa-
geiros, Unico dono 135.000km, perfeito
estado de conservacso;

- Camioneta Silverado 97/98, prata,
banco de couro, diesd, tnico dono, bom
estado de conservacso;

- F4000 91/92, prata, segundo dono,
MWNM, funilaria, pintura e carroceria
reformadas, mecénica em ordem.

Tratar com Mauro Bueno, pelos tele-
fones (16) 3729-2790 ou (16) 9 8124-
1333.

VENDE-SE
- Chéacara com 2.242 m?, naregido de
Ribeirdo Preto, casa com 3 quartos, 1
sda de estar e 1 sala de jantar, cozinha,
1 banheiro interno e 1 externo, &rea ex-
terna.com piscina, muradae com pomar.
Tratar com Alcides ou Patricia, pelos

telefones (16) 9 9123-5702 ou 9 9631-
8879.

VENDE-SE
- Sitio em Cajuru, 3 aqueiresformados
em pasto, 2 casas, represa e outras ben-
feitorias.
Tratar com Carlos pelo telefone (16) 9
9264-4470.

VENDE-SE
- Sitio com 13 alqueires, localizado
na Vicinal Vitor Gaia Puoli - Km 2,
em Descalvado-SP, em &rea de ex-
pansdo urbana, com nascente, rio,
energia elétrica, rede de esgoto e as-
falto.
Tratar com o proprietério - Gustavo
F. Mantovani, pelos telefones (19)
3583-4173 ¢ (19) 9 9767-3990.

VENDEM-SE

- Caminhdo Ford Cargo 5032 E
branco, ano/ modelo 2007, com car-
roceria canavieiramarca Galego cana
picada, em perfeito estado de conser-
vacao;

- Torre para antena com 25 metros,

- Carroceria de ferro de 8 metros
para plantio e transporte de cana in-
teira, marca Galego, 2008;

- 2 rolos compactadores para adap-
tar em escalificador (sem uso) R$
1.000,00, Civemasa;

- 2 pneus seminovos ref, 18-4-38 —
12 lonas Pirelli com 2 rodas semino-
vas (aro ¢ disco) 18-4-38;

- 2 rodas seminovas (aro e disco)
ref. 14-9-28;

- Propriedade agricola de 58 alquei-
res paulista com 47 alqueires plan-
tados em cana-de-aglcar, sendo a
maioriade 2° e 3° corte, a2 km do as-
falto, étima localizagéo e excelentes
benfeitorias na regi&o de Frutal-MG,
com distancia de 25 km da Usina Co-
ruripe e 40 km da Usina Cerradéo;

- Pulverizador Condor 800, bomba
SP100 Jacto, modelo AM 14, coman-
do masterflow, 4 vias a cabo, 6timo
estado de conservaco;

- Trator John Deere modelo 6415
4X4, ano 2006, com lamina diantei-
ra completa, com pa, Unico dono, em
perfeito estado de conservagéo;

- Trator New Holland modelo

TL75E, 4x4, ano 2005, Unico dono,

em perfeito estado de conservagéo.

Em ambas as propriedades aceita-se

permuta com &reas maiores ou meno-

res.

Tratar com Marcus ou Nelson, pe-

los telefones (17) 3281-5120, (17) 9

8158-1010 ou (17) 9 8158-0999.
VENDEM-SE

- F 250 XLT L, 2006, prata CS;

- Strada adventure locker, 2010,

preta CE;

- Montana Conquest 1.4 2009 com-

pleta;

- Corolla GLI, automético, 2014,

prata;

- Focus S, 2014, prata;

- D 20, 1987;

- Trator MF 275, 2002.

Tratar com: Diogo (19) 9 9213-

6928, Daniel (19) 9 9208-3676 ¢ Pe-

dro (19) 9 9280-9392.

VENDEM-SE
- Caminhdo VW 26310, ano 2004
- canavieiro 6x4, cana picada - Ro-
doviéria;
- Carreta de dois eixos, cana picada
— Rondon.
Tratar com Jo&o, pelos telefones:
(17) 3281-1359 ou (17) 9 9736-
3118.

VENDE-SE

- Gleba de terras sem benfeitorias
(30 alqueires), boas aguas, arrenda-
mento de cana com Usina ABEN-
GOA (Pirassununga). Localizada no
municipio de Tambal-SP (Fazenda
familia Sobreira).

Tratar com proprietario, em Ri-
beirdo Preto, pelos telefones: (16)
3630-2281 ou (16) 3635-5440.

VENDEM-SE
- Sitio Arlindo - municipio de Olim-
pia, &rea de 12 alqueires, casa de
sede, area de churrasco (100 m?),
casa de funcionario reformada, po-
mar e &rvores ao redor da sede, 4
alqueires de mata nativa de médio/
grande porte, terras de “bacuri”
(indicador de terras muito férteis).



Rede elétrica nova, divisa com fa-
zenda Baculeré, distancia de 25 Km
de Olimpig;

- Carreta tipo Been, cor laranja,
para 8 toneladas, muito prética e re-
sistente, se auto carrega e descarrega
em caminhdes. Tempo de descarre-
gamento 23 minutos, trabalha com
baixa velocidade na esteira, mas
grande eficiéncia.

Tratar com David, pelo telefone:
(17) 9 8115-6239.

VENDEM-SE

- Fazenda com 48 aqueirbes, no mu-
nicipio de Carneirinho - MG, localiza
damuito préximadarodovia asfaltada.
Otimo aproveitamento para plantio de
cana, seringueira e/ou pastagens. Pre-
¢o: R$ 70.000,00/alqueiréo;

- Imovel sobradado em Ribeirdo Preto
- SP, localizado na Av. Plinio de Cas-
tro Prado, com sal& e WC privativos,
sacada, 03 dormitérios, sendo 1 suite,
armarios embutidos, banheiro socidl,
sala, sala de jantar, jardim de inverno,
cozinha com armarios, area de servico,
guarto com estante em alvenaria, WC,
despensa, varanda coberta, 6tima area
externa

Excelente ponto comercial. Area
construida: 270 m2.

Tratar com Marina e Ailton, pelos
telefones: (17) 9 9656-3637 ¢ (16)
99134-8033 — Marina ou (17) 9 9656-
2210 —Ailton.

VENDEM-SE
- Fazenda em Batatais-SP, 140 aquei-
res (terravermelha, uma parte proximo
ao rio ¢ areia), planta 110 alqueires,
5 km da Usina CEVASA, arenda
mento 60 toneladas por alqueires, R$
100.000,00 por aqueire;
- Fazenda em Andradina — SP, &rea
total: 508 alqueires, area em cana: 400
alqueires, arrendamento: 47 toneladas
por alqueire, pagamento mensal; 10
km da usina Cosan, reserva: 20%, R$
35.000.000,00;
-Area para empresa - 22.000m?, lo-
calizada na - Rod. Alexandre Balbo
(Acesso via vicinal) frente para Rodo-
via Vaor: R$ 120,00 0 metro;

Revista Canavieiros

- Area para empresa - 45.000m?, loca-
lizada na - Rod. Anhanguera (Acesso
via vicinal), proximo ao Posto Graal.
Vaor: R$ 200,00 0 metro;

- Area para empresa - 44.000m?, loca-
lizadana- Rod. Abrado Assed (Acesso
via vicinal) 4 km de Ribeirdo Preto. Va-
lor: R$ 150,00 0 metro;

- Fazenda na Regido de Martindpoalis,
area - 1.275 adqueires, &rea em cana -
926 alqueires, contrato de arrendamen-
to - 5 anos (4° ano), arrendamento - 30
toneladas por aqueires, casa de geren-
te, 5 casas de funciondrios, aproxima-
damente 27 km de Presidente Prudente
/ 36 km de Martindpolis.

Rod. Raposo Tavares SP—270 o valor
por alqueire R$ 60.000,00;

- Fazenda para pecuéria, érea - 380
alqueires, casas de empregado, 2 man-
gueiras/ 1 com brete e balanca, 1 bar-
racéo para depdsito, 1 terreiro, represa,
poco semiartesiano, nascente dentro da
propriedade, 20 km da cidade de Garga
e 3 km de estrada de terra, valor - R$
12.000.000,00.

Tratar com Miguel ou Paulo, peloste-
lefones (16) 9 9312-1441,

(16) 3911-9970 ou (16) 9 9290-0243.

VENDEM-SE

-Trator 4283, 4x4, 2016, 0 hora;

- Trator 292, 4x4, 2009, 2 mil horas;

- Caminh&o Mercedes 1113 truck, gra-
neleiro, 73, vermelho;

- Colhedora de graos MF 3640, 1990,
revisada;

- Plataforma de soja 14 pés, flexivel;

- Plataformade milho 5 linhas;

- Bazuca com capacidade de 6 mil kg;
- Bazuca com capacidade de 8 mil kg;

- Distribuidor de adubo, 4 caixas, com
disco TATU;

- Distribuidor de adubo, 4 caixas, com
disco Baldan;

- Grade niveladora 3620, com controle
remoto Baldan;

- Terraceador 18 discos, com controle
remoto TATU.

Tratar com Saulo Gomes, pelo telefo-
ne (17) 99117-0767.

VENDEM-SE
- VW 24220/10 bad;

- VW 31320/ 12 chassi;
- VW 26260/10 pipa bombeiro;
- VW 26220/09 pipa bombeiro;
- VW 31320/ 10 chassi;
- VW 26260/ 10 chassi;
- VW 17220/ 09 pipa;
- VW 13180 /05 poly guindaste;
- VW 13180/ 07 comboio;
- VW 13180/09 chassi;
- MB 2729 / 14 betoneria;
- MB 2831/ 12 chass;
- MB 1725/09 4x4 abastecimento;
- MB 1725/ 09 4x4 comboio;
- MB 2726/11 pipa bombeiro;
- MB 1725/06 4x4 comboio;
- MB 1725/ 06 4x4 chassi;
- MB 1418 /92,95,96 4x4 chassi;
- MB 2318 /96 6x4 chassi;
- MB 2318 /99 6x4 chassi;
- MB 2217/90 munk 12;
- MB 2220/ 88 pipa bombeiro;
- MB 2214/ 88 chassi;
- MB 1513/ 76 chassi;
- MB 1113/ 69 bati oficina;
- F.Cargo 1719 / 13 chassi;
- F.Cargo 1717/11 comboio;
- F12000 / 95 chassi;
- F14000 / 90 pipa bombeiro;
- Prancha Facchini / 08 3 eixos;
- Munck Hincol H43000/ 12;
- Munck Hincol H4000/ 11;
- Munck Masal MS12000/ 07,
- Munck 640-18 / 90;
- Cacamba basculante 5m3;
- Cacamba basculante 10m3;
- Tanque Unifibra 36.000 litros;
- Tanque novo, de fibra 15.000 litros,
pipa bombeiro;
- Bau oficina %;
- Bal 7.50 metros;
- Dolly truck;
- CaixatransferénciaMB 2217/2318.
Tratar com Alexandre, pelos telefo-
nes: (16) 3945-1250 / 9 9766-9243
(0Oi) / 9 9240-2323 Claro, whatsApp /
78133866 id 96*81149 Nextel.

VENDEM-SE
- Grade Aradora 16x32 espessura
360mm, 2014, marca Civemasa;
- Grade Intermediaria 20x28 espes-
sura 270mm, 2016, marca Tatu;
- Grade Niveladora 20x20 de arras-
to;



- Plantadeira Semeato, PH 2700 4
linhas;

- Subsolador ast/matic 500 de 5 has-
tes, com desarme automatico com-
pleto, marca Tatu, 2015;

- Adubador Aéreo;

- Tanque de Chapa 3.500 litros;

- Enleirador de palha cang;

- Trator Valmet 885, 4x4, turbinado,
1993;

- Trator Valmet 1280, 4x4, 1993;

- Trator New Holland 7040, 4x4,
2010, com conjunto de lamina, e P4,
2016, marca Panter PHP 220 nova;

- Trator New Holland 8830, turbo,
4x4, 1986;

- Triturador de Milho.

Tratar com Waldemar pelos telefo-
nes: (16) 3042-2008/ 9 9326-0920.
VENDE-SE OU ALUGA-SE

- Saldo medindo 11,00 metros de
frente por 42,00 metros de fundo,
462 metros, possui cobertura meté-
lica com 368,10 metros, localizado
a Rua Carlos Gomes, 1872, Centro,
Sert&ozinho-SP. Preco a combinar.
Tratar com César pelo telefone (16)
99197-7086.

VENDEM-SE ou PERMUTAM-SE
- Bezerros, crias de inseminacdo ar-
tificial, filhos de touros como Wild-
man THOR (3/4-Alta), GARIMPO
Boss (3/4-Alta), CHARMOSO Wild-
man Tannus (3/4-Alta), IMPERA-
DOR BAXTER (5/8-Alta), AXXOR
Avalon (5/8-Alta), Gillette JORDAN

(Ho/Semex), Gillette JERRICK (Ho/

Semex), Willsey KESWICK (Ho/Se-
mex), STEADY (Ho/Semex), ARIS-
TEU (3/4-Semex), para serem, quan-
do adultos, reprodutores em gados
leiteiros.

Em caso de permuta, aceitamos no-
vilhas e/ou vacas.

Tratar com Marina e Ailton, pelos
telefones: (17) 9 9656-3637 e (16)
99134-8033 - Marina ou (17) 9 9656-
2210 —Ailton.

ALUGA-SE

- Estrutura de confinamento com
capacidade para 650 cabegas com: 1
vagao forrageiro + 1 carreta 4 rodas +
1 carreta 2 rodas, 1 ensiladeira JF90,
1 trator 292 + 1 trator Ford 5610, 1
misturador de racdo, 3 silos trinchei-
ras de porte médio, sendo uma gran-
de possibilidade de érea para pro-
ducdo de silagem com irrigagdo ao
redor de 30 ha, Jaboticabal-SP, a 2
km da cidade.

ARRENDAM-SE
- Terras e, se for necessario, ha a
possibilidade de residir na proprie-
dade.
Tratar com Patricia da Silva Custo-
dio, de Viradouro-SP, pelo telefone
(17)99116-3185

ARRENDA-SE
- Propriedade com 55 hectares, toda
plantada em cana de agUcar, 2° corte,

préximo de usina, na regido de Fru-
tal-MG, terra de primeira qualidade.
Tratar com Marcus ou Nelson, pe-
los telefones (17) 3281-5120, (17) 9
8158-1010 ou (17) 9 8158-0999.

PROCURAM-SE
- Glebas de Cerrado em pé, no Es-
tado de S&o Paulo, para reposicéo
ambiental. No pode ser mata. Area
total da procura: Cinco mil hectares,
podendo ser composta por varias are-
as menores. Documentacdo atualiza-
da, com: CCIR/CAR/Certificagio de
(Georreferenciamento), mapa do pe-
rimetro da &rea em KMZ e Autocad/
Bioma/vegetacéo.
Valor por hectare, condi¢éo de paga-
mento e opc¢do de venda.
Tratar com Ricardo Pereira, pelo
e-mail e telefone — ricardo@fabrica
civil.com.br — (16) 9 8121-1298.

VENDE-SE OU PERMUTA-SE

- Fazenda 2.105 hectares, Bonopolis
- GO (toda formada) Geo/Car em dia,
1600 hectares préprio para agricultu-
ra, plaina, boa de &gua, 4 km margem
GO 443, varios secadores/recepcdo
de graos (50 km). A regido ¢ nova
na agricultura (1 milh&o de sacas de
soja), mas estd em plena expansdo ¢
€ prépria para integracdo lavoura/pe-
cudria

Tratar/fotos com Maria José (16)
9 9776-1763 — Whats (16) 9 8220-
9761.

- A Revista Canavieiros ndo se responsabiliza pelos aniincios constantes em nosso Classificados, que sdo de responsa-
bilidade exclusiva de cada anunciante. Cabe ao consumidor assegurar-se de que o negécio € idéneo antes de realizar

qualquer transacéo.

- A Revista Canavieiros ndo realiza intermediacdo das vendas e compras, trocas ou qualquer tipo de transacao feita
pelos leitores, tratando-se de servico exclusivamente de disponibilizacdo de midia para divulgacdo. A transacéo é feita

diretamente entre as partes interessadas.




.I.' 5 II-
¥
/ e seiwpdes mava |

ﬂ F E N A S U C H 0 | ; ..‘r’.e.'?f;i'i' .-"-?-T’ﬁi??.;"ﬁ'.-".-;’h /
N

& AGROCANA

A nova era ja chegou!

Conecte-se aos principais players do mercado
e encontre as solugoes de negocios ideais para
d alia empresa.

Confira as tendéncias mundiais do setor
sucroenergético ¢ atualize seus
conhecimentos durante as mais de 250 horas
de eventos de conteddo
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CENTRO DE EVENTOS ZANIN| - Sertdozinho-5P

Faca ja sua credenciall Www.fenasucro.com.br

Acompanhe nossas midias sociais: 1IN /company/fenasucra ¥ /Fenasucra
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Mapeamento
e coleta
mecanizada
georeferenciada

Geracéo de
mapas de
fertilidade e
aplicacoes

Mapeamento
agnea Com
VANT.

L (16) 3851-3206

¢ Rua José Jorge Jungueira 2094
Bairro centro, Morro Agudo-SP.
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AGRICULTURA DE PRECISAO
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