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‘\, Editorial

Sombras podem vir,
facam o favor

Azul do céu brilhou

E 0 més de maio, enfim chegou

Olhos vdo se abrir, pra tanta cor

E més de maio, a vida tem seu esplendor

A luz do sol entrou

Pela janela e convidou

Pra tarde tdo bela, e sem calor

E més de maio, saio e vou ver o sol se por
Horizonte, de aquarela, que ninguém jamais pintou
E um enxame, de estrelas, diz que o dia terminou
Trecho da misica de Almir Sater e Paulo Simées “Més de Maio”

uem diria que algo tdo bonito como o azul do céu e as paisagens
do outono, descrito de forma genial na cangdo citada acima, seria
motivo para tanta aflicdo.
A reportagem de capa da edicdo, a partir desta definida como abril ¢ maio
(com informagdes colhidas num més e lidas no outro), reflete toda a tensdo
que a atual estagdo esta gerando nos produtores de cana-de-agucar.
Néo por culpa sua (o outono), ele ainda até esta se esfor¢ando em trazer
alguma chuva, mas é complicado apagar o vexame pluviométrico que a
ultima primavera e verdo cometeram.
Porém, assim como um barco pesqueiro enfrenta terriveis tempestades oce-
anicas para cumprir com sua missdo de trazer o peixe, o produtor de cana
também acaba vencendo suas tempestades carregadas de raios UVA e UVB,
levando para a populagdo energia em forma de alimento, combustivel e ele-
tricidade.
E, assim, trazemos nas nossas paginas uma entrevista com um importante
capitdo, o presidente da Siamig e agora também da Camara Setorial da
Cadeia Produtiva do Agiicar e Alcool, Mario Campos Filho.
Aqui vocé também terd uma nogdo de como anda a musculatura das rai-
zes dos produtores de cana da Copercana e Canaoeste através dos virtuosos
resultados das duas organizagdes em um ano tdo complexo como de 2020,
que s6 para lembrar, fez com que a humanidade, depois de mais de cem anos,
vivesse novamente tempos de pandemia.
Além disso temos langamento de livro, sustentabilidade, piscicultura, pecu-
aria, muita opinido, informe judiciario e tecnologico.
Como o professor Marcos Fava Neves intitula sua coluna “Agora o clima ¢ a
variavel de maior impacto”, todos os olhos estdo literalmente virados para o
céu, mas o foco muda para aqueles que buscam o conhecimento, pois esses
conseguirdo ainda enxergar beleza numa lua cheia com o céu invadido por
um enxame de estrelas.
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Edigao anterior

S um ério Ano XIV- Mo\ 176

TRILHANDO UM CAMINHO BASEADO EM EXPERIENCIAS, OPORTUNIDADES E
CONSENSO

Conforme anunciado dia 24 de fevereiro de 2021, o presidente da Siamig (Associa¢io
das Indastrias Sucroenergéticas de Minas Gerais), o mineiro Mério Campos Filho, foi
nomeado o novo presidente da Cimara Setorial da Cadeia Produtiva do Agticar e do
Alcool.

FAZER 0 BEM FAZ BEM

Copercana e UPL beneficiam entidade de Morro Agudo-SP com doagio de cestas
bésicas

EM MEIO A PANDEMIA, COPERCANA CRESCE 30%

Resultado foi apresentado na Assembleia Geral Ordindria

DIGITALIZAGAO NA AGRICULTURA

Estudo revela que produtores mais jovens e com maiores propriedades tém usado
mais plataformas virtuais de compra e venda

VOCE JA OUVIU FALAR EM ZONAS DE MANEJO?

No artigo passado comegamos a aprender sobre NDVI, e entender como esta ferramenta
pode nos auxiliar como uma estratégia de gestio. Nesta edi¢io vamos conhecer uma
ferramenta que também utiliza os mapas de NDVI para o gerenciamento na hora da
tomada de decisio. - ZONAS DE MANEJO (ZM)



Fernanda Clariano

Trilhando

um caminho

baseado em

experiéncias,
oportunidades

€ consenso
Mairio Campos Filho

presidente da Siamig e da Camara Setorial da Cadeia

Produtiva do Agiicar e do Alcool

onforme anunciado dia 24 de fevereiro de 2021,

‘ o presidente da Siamig (Associagdo das Indus-
trias Sucroenergéticas de Minas Gerais), o

mineiro Mario Campos Filho, foi nomeado o novo pre-
sidente da Camara Setorial da Cadeia Produtiva do Act-
car e do Alcool. A confirmagdo foi publicada no DOU
- Diario Oficial da Unido no dia 19 de margo de 2021.
A Camara Setorial da Cadeia Produtiva do Ac¢tcar e do
Alcool ¢ ligada ao Mapa (Ministério de Agricultura,
Pecuaria e Abastecimento) e tem a missdo de debater os
temas relacionados ao setor sucroenergético do Brasil, um
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dos segmentos mais importantes para o PIB brasileiro. A
reportagem da Revista Canavieiros conversou com ele
para saber um pouco sobre as expectativas para essa nova
missdo e também sobre o setor sucroenergético. Confira!

Revista Canavieiros: Como vocé recebe esse novo
cargo, o qual foi eleito de forma unanime?
Mario Campos Filho: Eu recebo com muita responsa-
bilidade, agradecendo a todos que construiram a his-
toria da Camara Setorial de Acucar e Alcool dentro do
Ministério. Temos um acordo entre a agroindustria e



os fornecedores de cana onde revezamos a presidéncia
de tempos em tempos. O ultimo presidente foi Alexan-
dre Lima Andrade, presidente da Feplana, que fez um
excelente trabalho. Agora, na vez da industria, gostaria
de fazer um agradecimento a todos os lideres setoriais
que estdo 1a representados, que colocaram o meu nome e,
de forma unanime, aprovaram a minha indicagdo. E um
cargo de muita responsabilidade e, acima de tudo, que me
traz imensa gratiddo, sou muito agradecido pelo fato de
trabalhar com duas pessoas eficientes e grandes gestores
desse setor agricola brasileiro que sdo a ministra Tereza
Cristina e o seu secretario executivo Marcos Montes, que
inclusive ¢ mineiro também.

Revista Canavieiros: Qual é o objetivo da Cimara
Setorial da Cadeia Produtiva do Acicar e do Alcool?
Mario: A Camara tem o objetivo de promover discus-
sOes intrinsecas ao setor que sdo importantes e, quando
olhamos os seus membros, vemos ela bem representada
pelas liderangas da agroindustria e dos produtores rurais,
bem como pela academia e 6rgaos de governo. A Camara
serve como um filtro de discussdes para que o Ministé-
rio possa ter uma boa informacgdo e consiga implemen-
tar suas politicas publicas, lutar pela execugdo de algu-
mas politicas novas e aperfeicoar as existentes. Entdo
funciona realmente como uma estrutura que consegue
assessorar o bom trabalho da ministra, do secretario exe-
cutivo e de toda a equipe do Ministério da Agricultura.

Revista Canavieiros: Como desempenhara sua fun-
cao frente a presidéncia da Camara Setorial da Cadeia
Produtiva do Actcar e do Alcool? Vai trabalhar como
uma ligacao entre setor e governo para ajudar na reto-
mada econdmica do pais?

Mario: Primeiro, trabalhar a identificagdo dos assuntos
com base na vivéncia e na conversa com os membros da
Camara, criando um ambiente harmonico entre todos no

sentido de alcangar um consenso - esse ¢ o grande obje-
tivo do presidente da Camara, ter consensos entre os
agentes que vez ou outra aparecem com objetivos diferen-
tes. E importante termos uma politica ptblica relacionada
ao setor cada vez mais efetiva e proxima da realidade.
Na quest@o da retomada econdémica, acredito que o setor
do agronegdcio foi muito menos afetado com a pande-
mia. Temos uma situacdo muito diferenciada, até porque
a agroindustria é essencial a sociedade e ndo parou, ¢ um
segmento também com um pé no mercado interno e outro
no externo. Ou seja, de certa forma ndo diria beneficiado,
mas teve menor impacto em relagdo a pandemia, além da
sua importancia enorme na recuperacdo econdmica do
Brasil.

Revista Canavieiros: Quais os principais desafios e
suas prioridades nessa nova empreitada?
Mario: Deixar claro que a Camara Setorial ja tem uma
histéria e que ha uma continuidade desse processo, que
o desafio maior atualmente é que ndao temos reunides
presenciais desde o inicio da pandemia e, claro, estamos
ansiosos para que a vacina¢do no Brasil avance o mais
rapido possivel para que possamos retoma-las. Também
acredito que teremos alguma novidade sobre esse assunto
apenas no segundo semestre ou no inicio de 2022. O setor
¢ muito dindmico, observamos que os assuntos apare-
cem e vado recheando a pauta de discussdo com o calor
do momento. Quanto a inser¢do do etanol no mundo, os
avangos sdo interessantissimos, os EUA é um grande
produtor de etanol de milho e agora vemos avangos em
alguns paises europeus e, principalmente na india, que
também ¢ o segundo maior produtor de agicar do mundo.
A propria politica do RenovaBio e sua necessidade de
aperfeigoamento, a discussao sobre a produ¢do de energia
elétrica a partir de subprodutos como bagaco e a oportu-
nidade do biogas e do biometano sdo assuntos que irdo
nortear nossa atuagdo. Acima de tudo, temos um grande
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desafio principalmente da porteira para dentro, na busca
cada vez maior da produtividade. Ndo tenho duvidas de
que iremos debater também assuntos relacionados a pes-
quisa, novas variedades, a questdo das canas genetica-
mente modificadas, que na minha opinido vai crescer no
futuro. O objetivo sera discutir assuntos relacionados a
toda cadeia sucroenergética do Brasil.

Revista Canavieiros: Mesmo com o0s impactos cau-
sados pela pandemia da Covid-19 o setor sucroener-
gético nio parou. Qual a expectativa para a safra que
inicia agora no més de abril?

Mairio: Com relacdo a regido Centro-Sul do Brasil
enfrentamos um periodo muito seco em 2020, nao foi a
toa que tivemos um dos maiores ATRs da historia, porém,
com prejuizos ao desenvolvimento do canavial. H4 uma
expectativa de que a safra 2021/22 em termos agricolas
tenha menor disponibilidade de cana e, dessa forma, uma
menor quantidade de produtos a partir dessa moagem.
Contudo, vemos que existem variagdes entre as regioes,
tem regido que a seca ndo foi tdo acentuada e em outras
foi até mais acentuada que a média, ha uma diversidade
na area produtiva. Sdo Paulo ¢ o maior produtor, pas-
sando pelo Triangulo Mineiro, outras regides de Minas
Gerais, toda regido Centro-Oeste, Mato Grosso do Sul,
Goids, entrando um pouco no Mato Grosso ¢ o Parana.
Temos uma regido realmente bem diversa que, no geral,
recebeu pouco volume de chuva, ha uma percepgdo que
o volume de cana podera ser realmente menor. Acredito
também até pelos niveis de pre¢os no mercado interna-
cional de a¢ticar que teremos um mix elevado para agticar
como tivemos no ano passado, porém, devido a reducao
da cana, uma menor produgdo. Devido a esta segunda
onda da Covid-19, também ndo sabemos o tamanho que
sera esse mercado interno de combustiveis, mas acredito
que teremos uma oferta condizente de etanol com relagao
ao potencial da demanda para este ano. Quanto a regido

Norte — Nordeste, pelo menos os principais estados estdo
terminando agora a safra 2020/21, e iniciardo uma nova
safra em agosto/setembro.

Revista Canavieiros: Poderia comentar sobre as ques-
toes relacionadas ao agticar?
Mario: O Brasil tem uma importancia muito grande nesse
setor, ¢ o maior produtor e exportador de actcar, porém,
os subsidios que os nossos concorrentes implementam
tém algum tipo de influéncia nas nossas discussoes. O
agucar ¢ um produto que tem uma grande receita para as
empresas nas exportagdes. E um energético que hoje é
muito barato - esse ¢ um ponto positivo, mas tem encon-
trado algumas campanhas contrarias ao redor do mundo,
também no Brasil. E preciso encarar isso de frente e mos-
trar a importéancia do agicar como adogante e para consis-
téncia dos produtos industrializados e o sabor dos alimen-
tos industrializados. A pauta do aglcar é extremamente
valiosa para nosso setor. Estamos muito bem inseridos
nessa estrutura do p6s-Covid-19, inclusive colocando o
nosso segmento como um exemplo para o Brasil nesse
desafio, que € reconstruir a imagem no campo ambiental
ao redor do mundo.

Revista Canavieiros: Em relacio a energia elétrica, o
que se pode esperar?
Mario: Nos ultimos dois, trés anos, o nimero de projetos
novos em bioeletricidade reduziu bastante e isso também
¢ em fungdo da propria dificuldade da economia brasi-
leira, das questdes relacionadas aos efeitos da Covid-
19 que impactaram obviamente o consumo de energia
elétrica no Brasil. Enxergamos a nossa energia elétrica
como diferenciada, isso ¢ até um pouco cansativo, mas
precisamos repetir — o periodo do ano que produzimos,
enquanto estamos de safra, ¢ de forma continua e firme.
Na entressafra, a energia reduz bastante, mas oferta-
mos proximo as regides de maior consumo num periodo
mais seco, onde os reservatorios sofrem com relagdo a




disponibilidade hidrica para a geragdo de energia. Somos
realmente muito diferentes do que observamos na energia
solar e na edlica e precisamos diferenciar esses processos.
Deveriamos ter uma estrutura ou uma forma de apresen-
tagdo diferenciada para que os atributos relacionados a
nossa energia fossem totalmente contemplados e preci-
ficados por parte do mercado. Vislumbramos um cresci-
mento do segmento para os proximos anos para atender
ao mercado nacional. Sempre olhei o setor com muito
equilibrio. Uma empresa do setor que tem condig@o de
ofertar esse mix de produtos relacionados a agucar, eta-
nol e energia elétrica, podendo inclusive caminhar para
o biogas a partir de vinhaga, torta de filtro, se diferencia
das demais na sua satide financeira, nas suas perspectivas
futuras de geracdo de valor para os seus controladores,
seus acionistas. Eu acho muito importante incrementar e
crescer dentro dessa estrutura, a bioeletricidade tem um
papel extremamente importante.

Revista Canavieiros: Apesar do momento em que
estamos vivendo, vocé vé oportunidades para o setor?-
Mario: Estamos todos no meio de uma tragédia mundial
e sofrendo, mas precisamos ressaltar que ndo paramos em
nenhum momento. Continuamos tomando todos os cuida-
dos e seguimos firmes. Isso refletira nos resultados finan-
ceiros com o setor. Observamos uma melhora substancial
na saude financeira das empresas em fungdo de termos
conseguido mostrar a sociedade a nossa essencialidade
e conseguido nos adaptar ao momento. No ano passado
observamos as empresas fazendo uma maximizacao da
producdo de agticar para aproveitar esse momento € sair
um pouco da pressdo da reducdo de demanda no mer-
cado interno de combustivel. A flexibilidade das nossas
fabricas ¢ extremamente importante para o conjunto de
resiliéncia do setor e vejo grandes oportunidades, pois.
apesar da pandemia, ha busca por um mundo mais sus-
tentavel que envolve ndo s6 a questdo da mobilidade,

do comprometimento com o ndo desmatamento, uma
série de questdes relacionadas ndo s6 a clima, mas como
agenda verde, o uso racional de 4gua. Estamos inseridos
nesse processo e tenho certeza que nos encaixaremos nele
e ndo podemos ficar parados, temos que construir 0 nosso
futuro. Para isso, é importante participarmos ativamente
da construcdo de politicas publicas que determinardo a
mobilidade sustentavel. Temos o biocombustivel e preci-
samos colocar as nossas posi¢des para que o Brasil seja
protagonista, salvando, inclusive, a indastria automobi-
listica nacional.

Revista Canavieiros: RenovaBio, como vocé vé esse
segundo ano de funcionamento?

Mario: Estamos no caminho certo, o programa ¢ fan-
tastico, foi um golago que todos, de méaos dadas, governo,
setor privado, academia fizeram 14 atras. Conseguimos
aprovar, depois teve a fase de construcdo normativa,
do regramento, dos credenciamentos das empresas, dos
estudos relacionados a pegada ambiental de cada um. No
ano passado fomos coroados com o primeiro ano de fun-
cionamento. O RenovaBio trouxe ao setor de biocombus-
tiveis cerca de 650 milhdes de reais em receita em 2020.
Precisamos valorizar e agradecer a todos aqueles que
ajudaram a construi-lo. Agora o nosso objetivo ¢ manter
e aperfeicoar o programa e mostrar o que fizemos nédo
sO para esse segmento do mercado de combustiveis, mas
para outros setores sejam da economia brasileira ou para
o mundo - ele tem que servir de exemplo. Criamos um
mercado de carbono que funcionou muito bem, ele tem
de um lado quem gera os créditos, os CBios, e, do outro,
a necessidade de as distribuidoras adquiri-los. H4 uma
discussdo ainda muito grande sobre a questdo da tributa-
¢do, eu acho que esse ¢ um dos temas importantes para
que seja aprofundado. Podemos ver hoje no Brasil mui-
tas estruturas isentas de impostos, que ndo t€ém a mesma
ideia, o mesmo esforco no sentido ambiental por tras.
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Precisariamos estudar e aprofundar um pouco mais esse
tema e ver realmente que esse nosso programa tem um
atributo adicional — algumas coisas que temos no Brasil,
ou seja, por que ndo termos ou uma isengdo ou uma carga
tributaria menor? Precisamos continuar construindo
essa estrutura, aperfeigoando a forma de mercado, com
a entrada ai de outros players, discutindo a questdo da
tributacdo. Eu falo nas discussdes que o setor sucroener-
gético além de agucar, etanol, bioeletricidade, biometano,
biogds em algumas empresas ja instaladas, que temos
também CBio como um produto do setor. Agora ndo é um
produto s6 para termos a receita, 0 que queremos mostrar
para a sociedade ¢ o proposito dele ter sido criado e do
que pode virar em termos de benchmarking, de busca de
eficiéncia por cada uma das empresas sempre no sentido

ambiental. Se amanhi uma empresa conseguir através de
experiéncias de outras reduzir o consumo de diesel, de fer-
tilizantes, mantendo a sua produgdo, ja ¢ um grande feito,
um grande ganho que vamos ter porque essa empresa vai
melhorar sua nota e, como consequéncia, ter uma pegada
ambiental menor, porque utilizou menos insumos para
produzir a mesma coisa, ou seja, temos um ganho muito
grande e efetivo nesse processo. Vejo o RenovaBio como
um caminho, uma constru¢do do nosso futuro que 14 na
frente vai ter uma importante discussido de como o Brasil
esta vendo o futuro da mobilidade sustentavel. Esse pro-
grama tem uma importancia muito grande e precisamos
de unido e forca. A Camara Setorial estara, pelo menos
na minha gestdo, pronta para que possamos discutir isso
junto com o governo e a sociedade. &=
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Eddie Nascimento

Mapeamento
da Experiéncia
do Produtor
de Cana

Uma das autoras, Larissa
Mayer, revela detalhes
sobre o livro

Larissa Mayer

esta edicdo de abril, a Revista Canavieiros traz desafios que o produtor de cana enfrenta enquanto utiliza
Numa entrevista exclusiva com a escritora e espe- servigos e produtos e realiza as atividades necessarias para
cialista em gestdo estratégica Larissa Mayer, produzir e comercializar.
que nos conta sobre o langamento do livro "Mapeamento Aos 42 anos, casada e mae, Larissa Mayer revela como foi
da Experiéncia do Produtor de Cana”. A obra foi organi- conciliar as tarefas cotidianas com as pesquisas que leva-
zada por Larissa, juntamente com o professor Marcos Fava ram & publicag@o do livro que comegou como uma tese de
Neves e Celso Albano de Carvalho, e apresenta a jornada mestrado na Faculdade de Economia, Administracdo e
do produtor de cana-de-agucar. Contabilidade de Ribeirdo Preto/USP.
A publicagdo tem o apoio da Canaoeste - Associacdo dos O livro foi editado e diagramado pela Assessoria de Comu-
Plantadores de Cana do Oeste do Estado de Sao Paulo; nicagdo, Marketing e Eventos da Copercana e Canaoeste.
Copercana - Cooperativa dos Plantadores de Cana do
Oeste do Estado de Sao Paulo, € mostra uma visao sobre os Boa leitura!
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Revista Canavieiros: : Larissa, como foi realizar esse
livro com a parceria do professor Marcos Fava e do
Celso Albano de Carvalho?

Larissa Mayer: Este livro é resultado do meu projeto de
mestrado na Faculdade de Economia, Administragdo e
Contabilidade de Ribeirdo Preto/USP, onde o meu orien-
tador foi o professor Marcos. Celso Albano contribuiu
imensamente com o desenho da pesquisa de campo e com
a sua visdo ampla do sistema e da cadeia sucroenergética.
ApOs pesquisar sobre estratégicas, praticas e ferramen-
tas que organiza¢des no mundo estavam adotando para
melhorar as experiéncias de consumo dos seus clientes, o
professor Marcos teve o insight de direcionarmos a pes-
quisa de campo para o setor sucroenergético, que ¢ tao
relevante para a nossa economia. Sob o ponto de vista
das empresas que participam da cadeia de producdo de
cana, como associagdes, cooperativas, fornecedores de
insumos, equipamentos e servi¢os, o produtor de cana-
-de-acucar desempenha o papel de “cliente”, para o qual
elas precisam gerar valor. O foco entdo seria mapear a
jornada que ele percorre enquanto utiliza multiplos ser-
vigos e produtos para melhorar os resultados do seu
negocio. Foi neste momento que Celso Albano entrou no
projeto. Como gestor executivo da Orplana, na época, ele
vinha conduzindo uma série de projetos estratégicos que
tinham exatamente o objetivo de estratificar e entender as
diversas realidades no campo para identificar oportunida-
des de elevar a eficiéncia da cadeia. Construimos os per-
fis dos produtores a partir de um estudo quantitativo que
estava sendo finalizado com o projeto SegmentaCana. Foi
uma construgdo colaborativa e que contou também com
a contribuicdo do Rafael Kalaki, CEO da Socicana, e sua
equipe. Eles nos apoiaram, estruturando a base de produ-
tores entrevistados e trazendo conhecimento do negocio.

Revista Canavieiros: "Mapeamento da Experiéncia do
Produtor de Cana". Por que esse nome?

Mayer: O nome esté relacionado justamente a metodo-
logia adotada. A gestdo da experiéncia do cliente é uma
nova area da administracdo, que tem o propdsito de dar
mais protagonismo ao cliente nas estratégias das organi-
zagdes. Com a era digital, os clientes passaram a ter a
sua disposi¢do ferramentas e tecnologias para pesquisar,
avaliar e a até influenciar as ofertas. O cliente estd mais
ativo e suas demandas mudam rapidamente. E isso ndo é
diferente com o produtor rural. Hoje, ele pode pesquisar e
ter acesso a produtos, tecnologias e servigos em qualquer
lugar do Brasil e do mundo.

Por isso, as organizagdes estdo preocupadas em entender
mais profundamente suas experiéncias enquanto utilizam
produtos e servigos e também compreender quais sdo seus
desafios. O mapa da jornada ¢ um instrumento visual que
pode reunir todos os processos vivenciados pelo produtor,
tecnologias utilizadas, dores, boas praticas etc. O escopo
de desenho pode adotar uma visdo mais restrita, focando
nos pontos de contato com uma Unica organizacdo, ou
pode adotar uma perspectiva mais ampla, incluindo tam-
bém outras empresas e atores com quem ele se relaciona.
Foi este caso do nosso estudo. Criamos uma visdo para
o setor. Portanto, este foi o motivo da escolha do nome.
Fornecemos, juntamente com o livro, 3 Mapas da Expe-
riéncia em pdf (sdo 3 perfis). A curva da experiéncia
com seus altos e baixos e depoimentos com o intuito de
demonstrar onde estdo os pontos criticos durante a pro-
dugdo, comercializagdo e gestdo do seu negocio. Final-
mente, ainda no mapa, foram identificadas oportunidades
que podem ser aproveitadas por diferentes atores do setor.

Revista Canavieiros: Como foi 0 apoio da Canaoeste e
da Copercana na elaboracéo desse projeto?

Mayer: A Canaoeste e a Copercana apoiaram na edi-
toracdo do livro, revisdo, adequacdo as normas de
publicagdo e divulgagdo. Foi incondicional. Sem o seu
apoio, nao seria possivel fazer o lancamento do livro




nesta velocidade. Almir Torcato, gestor corporativo da
Canaoeste, foi quem escreveu o prefacio do livro. Ele é
um exemplo vivo do processo de profissionalizagdo das
associagdes e, com sua visdo clara e pragmatica sobre a
importancia de se conectar com as necessidades do seu
cliente interno, capturou e traduziu o valor da metodo-
logia para gerar insights e oportunidades para a cadeia
sucroenergética.

Revista Canavieiros: Quais foram as principais bar-
reiras enfrentadas durante todo o processo?

Mayer: Trazer essa metodologia para o agronegocio foi
um processo extremamente fluido. Tive a participacdo e o
engajamento de todos. Os produtores entrevistados foram
extremamente disponiveis e colaborativos. Apos as entre-
vistas eu cheguei a telefonar para alguns deles e até pas-
sar horas fazendo um tour pela fazenda para me conectar
mais com o contexto das suas experiéncias. Eu diria que o
desafio, que ndo esta apenas no agronegocio, envolve uma
mudanga de modelo mental. As empresas precisam come-
¢ar a perceber que, além dos nimeros e dados de mercado
(que sdo extremamente importantes), ¢ necessario enxer-
gar mais profundamente o seu cliente, suas dores, suas
expectativas e desafios. E necessario trazer uma visdo de
fora para dentro, comegar a falar com seus clientes para
entender sua jornada e suas dores. S80 as empresas que
precisam se encaixar nos processos do cliente ¢ ndo o
inverso. Esta é a proposta desta abordagem.

Revista Canavieiros: Quem é o publico desse livro? O
pequeno agricultor pode buscar nele formas para
melhorar a sua produtividade ou é somente destinado
ao médio e grande produtor?

Mayer: Com certeza, este livro pode ser usado por produ-
tores de qualquer porte, mas ndo apenas por eles. Mape-
amos boas praticas e oportunidades de melhoria que
podem e devem ser aproveitadas por diversos atores que

participam da cadeia (cooperativas, associagdes, fornece-
dores de insumos, de equipamentos, centros de pesquisa
etc). Além disso, a abordagem pode ser adaptada para qual-
quer empresa e perfil de produtor rural. O livro pode ser
usado por empresarios, gestores, estudantes, profissionais
de marketing, de inovagdo, de operagodes etc., que dese-
jam saber mais sobre experiéncia do cliente e como podem
implementar nos seus negocios e campos de atuagao.

Revista Canavieiros: O seu livro pode ser considerado
um manual do que é certo a se fazer para ter sucesso
na producio, ja que apresenta, inclusive, niimeros e
resultados de experiéncias anteriores?

Mayer: O livro ndo tem nenhuma pretensdo de ser um
manual. A intengdo, a partir da metodologia, ¢ contribuir
com uma visdo profunda sobre as necessidades do cliente.
A ideia é “calgar os sapatos” do cliente. Sera possivel perce-
ber, por exemplo, que alguns produtores tém uma percep-
¢ao diferente sobre a mesma tecnologia. O cliente ndo esta
sempre certo, mas a partir de sua perspectiva, as empresas
terdo um nivel maior de conhecimento para inovar.

Revista Canavieiros: O foco de seu livro é somente o
produtor de cana ou os processos podem ser usados em
outras culturas, como soja e amendoim?

Mayer: Pode ser usada para mapear a experiéncia de
produtores e até de outros clientes. Por exemplo: se uma
empresa fornece algum tipo de tecnologia ou servigo para
usinas, o cliente € a usina. Neste caso, sera necessario cap-
turar e mapear a experiéncia do gestor que contrato o ser-
vigo ou do técnico que utiliza a tecnologia, entre outras
coisas.

Revista Canavieiros: Como foi unir o conhecimento do
“homem do campo” que vivéncia o dia a dia no campo
com os estudos e pesquisas de diversas entidades que
participaram do projeto?
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Mayer: E muito importante unir dados quantitativos e de
mercado com a perspectiva do produtor. Ou seja, conhecer
os aspectos do seu dia a dia, que ndo podem ser capturados
apenas com questionarios ou dados. No entanto, a maior
riqueza ¢ combinar estas duas fontes de informagao. Neste
trabalho, por exemplo, partimos de um estudo que ja vinha
sendo desenvolvido junto ao PECEGE Projetos, a partir de
dados de custo e eficiéncia das fazendas, que gerou uma
forma inovadora de estratificar os produtores de cana, ndo
apenas pelo porte, mas a partir dos diferentes niveis de
verticalizagdo e eficiéncia. Estas informagdes foram uti-
lizadas para a construgdo dos perfis que foram alvo deste
estudo. A metodologia, através de entrevistas em profundi-
dade, propiciou uma investigagao mais profunda sobre os
desafios enfrentados no campo por cada perfil.

Revista Canavieiros: Vocé diria que ter conhecimento
de onde se esta e onde se pode chegar faz toda a dife-
renca na producio?

Mayer: Entender o ambiente onde se insere uma empresa
(industria ou agroindustria), ou atividade produtiva (pro-
priedade agropecuaria), interagindo e discutindo os pro-
positos com seus colaboradores, parceiros e agentes dire-
tamente correlacionados, analisando os riscos, ameagas
e oportunidades dos ambientes externos e suas relagoes,
tendo clara a visdao do seu negocio e os objetivos factiveis,
devidamente tracados, buscando o futuro no qual se pre-
tende chegar, fazem parte do planejamento de todo o neg6-
cio. Sao os principios basicos do planejamento estratégico
e paulatinamente as etapas a serem cumpridas, revistas,
alteradas e concretizadas.

Revista Canavieiros: Vocé pretende publicar outros
livros? Poderia nos adiantar um pouco do que vem
por ai?

Mayer: O nosso objetivo ¢ ajudar outras cadeias do agro-
negbcio através desta metodologia. Talvez sim, os cases

gerem frutos para novas publica¢des. O importante ¢ que
a metodologia se mostrou excelente para capturar as expe-
riéncias dos produtores e organiza-las de forma visual
e holistica para gerar oportunidades do setor. Ja existe
uma articulacdo entre eu, Celso Albano, representando o
PECEGE Projetos, e o professor Marcos Fava, para desen-
volvermos este trabalho em outras cadeias. Estamos a dis-
posigao para discutir possibilidades de novos estudos com
agentes do setor interessados.

Revista Canavieiros: Deixe uma mensagem para que
as pessoas possam conhecer mais sobre o seu trabalho.
Mayer: A capacidade de inovar das organizagdes depende
de sua habilidade de se conectar com seus clientes. As
novas abordagens de inovagdo, como Design Thinking, por
exemplo, tém como um dos seus pilares basicos a empatia.
Para acompanhar as rapidas mudangas nas demandas do
cliente da era digital, é preciso conhecer de forma mais
profunda suas experiéncias, necessidades e desejos inex-
plorados. Somente assim sera possivel sair na frente e man-
ter uma relagdo significativa com o cliente. @\«
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‘\ Ponto de Vista

Balanco e
perspectivas
para o
mercado de
etanol no
Brasil

José Mauro Coelho

secretdrio de Petréleo, Gds Natural e Biocombustiveis do

Ministério de Minas e Energia

o més de margo, foi encerrada mais uma safra
‘ \ | de cana-de-agtcar no Brasil. A safra 2020/21 foi
marcada pelos efeitos da pandemia da Covid-19
na economia e nos mercados. Apesar de um inicio com
muitas incertezas, com oscilagdes no prego do petroleo e
retragdo da demanda por combustiveis, a safra passada se
encerrou de modo satisfatorio para o setor sucroenergé-
tico brasileiro.A moagem de cana-de-agucar no Brasil
alcangou 655 milhdes de toneladas na safra 2020/21,
proporcionando a producdo recorde de 41 milhdes de
toneladas de acgtcar, com crescimento de 40% em rela-
¢ao a safra anterior, e de 30,4 bilh3es de litros de eta-
nol. Assim, tivemos um mix de 46% para acticar ¢ 54%
para etanol.
Ja o ano de 2020 registrou a oferta total de 32,6 bilhoes

WA

de litros de etanol (somada as ofertas de etanol de cana
e de milho), dos quais 10 bilhdes de litros de etanol ani-
dro e 22,6 bilhdes de litros de etanol hidratado. Cabe
destacar a oferta de 2,4 bilhdes de litros de etanol de
milho, que cresceu 85% em relagdo ao ano de 2019.
Nesse sentido, o mercado de etanol combustivel do
Pais totalizou 29,4 bilhdes de litros de consumo, uma
queda de 14,5% em relagdo ao ano anterior.
Entretanto, dois outros segmentos, o de “etanol para
outros fins” e o “etanol para exportagdo”, tiveram
aumento significativo em fun¢do da demanda por sani-
tizantes, tanto no mercado doméstico quanto no mer-
cado externo. Dessa forma, as vendas de “etanol para
outros fins” aumentaram cerca de 30% e as exporta-
¢oOes registraram crescimento de 45%.



Nio podemos esquecer também que 2020 entra para
a histéria do setor como o ano que a nossa Politica
Nacional de Biocombustiveis se estabelece definitiva-
mente. O ano de 2020 foi marcado pela vigéncia plena
do RenovaBio com suas metas de reducdo de emissdes
e o funcionamento do mercado de Créditos de Descar-
bonizagdo (CBios), inaugurando uma nova era para os
biocombustiveis no Pais.

Com a apuracdo do mercado de CBios e¢ do cumpri-
mento das metas de redugdo de emissGes para o biénio
2019/2020, reforcamos nossa confianga nessa politica
publica como instrumento adequado para garantir a
sustentabilidade e a previsibilidade da matriz de trans-
porte do Brasil. Foram emitidos mais de 18,5 milhoes
de CBios e negociados, na B3, cerca de 14,9 milhdes de
Créditos de Descarbonizagdo a um prego médio de R$
43,66/CBio, o que gerou um volume financeiro de mais
de R$ 650 milhdes.

A emissdo de CBios em numero superior ao da meta
para o biénio, aliada ao cumprimento de mais de 98%
da meta estabelecida, comprova a eficacia da Politica
Nacional de Biocombustiveis.

Além disso, do conjunto de distribuidoras que tinham
metas de reducdo de emissdes a serem cumpridas no
ambito do RenovaBio, 106 assim fizeram integral-
mente, 4 cumpriram parcialmente e outras 31 ndo
executaram as suas obrigagdes no ambito da politica
publica. As cinco maiores distribuidoras que operam
no mercado nacional de combustiveis executaram inte-
gralmente seus compromissos, totalizando, juntas, 71%
das metas compulsorias anuais de redugdo de emissdes
de gases causadores do efeito estufa na comercializa-
¢do de combustiveis.

Para 2021, o MME (Ministério de Minas e Energia),
Coordenador do Comité RenovaBio, ja ratificou a meta
de 24,86 milhdes de CBios a serem adquiridos no mer-
cado organizado pelos distribuidores e comunicou o
cronograma de defini¢do das metas para o periodo de
2022 a 2031, nos termos da Lei n° 13.576/2017.

A primeira reunido do Comité RenovaBio sera reali-
zada em 10 de junho, na qual o MME apresentara os
seus estudos técnicos, incluindo tratamento estatistico
robusto, que balizam a proposta inicial para as metas
de redugdo de emissdes. No periodo de 10 a 25 de
junho, os membros do Comité RenovaBio fardo a apre-
ciagdo técnica desses estudos e deliberardo sobre as
metas compulsorias anuais de redugdo de emissdes de
gases causadores do efeito estufa (periodo 2022-2031)

a serem encaminhadas para Consulta Publica.

O processo participativo da Consulta Publica sera rea-
lizado durante 30 dias, de 7 de julho a 6 de agosto, com
total transparéncia ¢ amplo debate com a sociedade,
como nos anos anteriores. Ja a proposta final, apds a
consolidagdo das contribui¢des oriundas do processo
de Consulta Publica, serd encaminhada pelo Comité
RenovaBio ao CNPE (Conselho Nacional de Politica
Energética) para deliberacdo até o final do més de
setembro deste ano, com publicacdo da Resolucdo com
as metas de descarboniza¢do em outubro.

Para a safra 2021/2022, o Brasil continuard tendo
grande participacdo no mercado internacional de agu-
car, embora haja uma previsdo de reducdo da moagem
de cana. Os maiores pregos do petréleo no mercado
internacional ¢ a desvalorizagdo cambial do real em
relagdo ao dolar pressionam os precos da gasolina no
mercado nacional, aumentando a competitividade ¢ a
demanda por etanol hidratado.

O Ministério de Minas e Energia continua trabalhando
incansavelmente pela Politica Nacional de Biocombus-
tiveis (RenovaBio), entendendo tratar-se de uma Poli-
tica de Estado e um dos orgulhos do Pais, que colabora,
ndo s6 para a redugdo de emissdes de gases causadores
do efeito estufa e material particulado, mas também
para a sustentabilidade do desenvolvimento econdémico
do Brasil.

O ano de 2021 também serda marcado pela criagdo do
“Programa Combustivel do Futuro”, a ser submetido a
apreciagdo e possivel aprovacdo do CNPE, ainda em
abril deste ano. Um dos objetivos principais desse Pro-
grama ¢ a coordenagdo interinstitucional e a integra-
¢do de varios programas de Governo relacionados ao
setor automotivo ¢ de combustiveis, como: a Politica
Nacional de Biocombustiveis (RenovaBio); o Proconve
(Programa de Controle de Emissdes Veiculares); o Pro-
grama Rota 2030; o PBEV (Programa Brasileiro de Eti-
quetagem Veicular); e o Programa Nacional de Racio-
nalizacdo do Uso de Derivados do Petrdleo e do Gas
Natural (CONPET). Uma das principais motivacgdes
do “Programa Combustivel do Futuro” ¢ desenvolver
tecnologia nacional que utilize os biocombustiveis pro-
duzidos no Pais em detrimento da eletrificagdo pura de
veiculos.

Continuemos caminhando todos juntos para um desen-
volvimento ainda maior de uma das maiores vocagdes
nacionais: a bioenergia. @;
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Do Pao de
Acucar ao
futuro da
energia doce o
Brasil oferece
O maior
espetaculo da

terra
* José Luiz Tejon Megido

nergia doce? “Sweet energy”, why not? Por que
E nao!

Queremos que Alysson Paolinelli ganhe o
merecido Nobel da paz. Em 1975, este sabio brasileiro
atuou no inicio do Pré-alcool. Criamos a partir da sur-
preendente crise do petroleo dos anos 70, solugdes. De
fato, o poder do incoémodo nos incomoda e nos faz criar
novos caminhos. Passamos a ser ndo mais apenas agi-
car. Apenas? O agucar ¢é a fonte de energia mais espeta-
cular humana, ambiental e da mobilidade.

Comego este artigo com o “Pdo de Aglicar”. Sim, uma
peca da natureza considerada uma das maiores mara-
vilhas do mundo. Foi batizado aquele morro na forma
de um péo, com o agtlicar. Diz a historia que nos carre-
gamentos de agucar para a Europa, nas caravelas pelo
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Porto do Rio de Janeiro, o calor escaldante derretia o
agucar e se estabelecia o cheiro delicioso do doce. Os
marinheiros diziam ser aquele o Porto do Pdo de Agucar.
Entramos em 2021 com crise hidrica. Mudangas clima-
ticas. Riscos na geragdo da energia hidrelétrica. Che-
gamos a nova década mergulhados numa pandemia

que mudara a tolerdncia humana para muitas coisas. A
principal sera um foco imperturbavel sobre a saude. E
agribusiness vai se tornar um sistema de satde. E nova-
mente a nossa cana brasileira, do Pdo de Agucar, do Pro-
-alcool, com RenovaBio, oferece o sonho de consumo
do novo mundo doravante, o biocombustivel, sem jamais
esquecer das virtudes do eterno aglcar no combate a
fome planetaria.

Entramos agora em custos elevados da energia elétrica.



E custos da eletricidade significam inflacionar as
cadeias de produg@o com despesas onde alguns conse-
guirdo repassar e outros néo.

Entdo passaremos a ver de forma acelerada a cogeracdo
de energia elétrica com a biomassa da cana-de-agucar,
decolando, crescendo e se transformando sim numa
importante eletricidade doce. Estamos criando a “sweet
eletricity®.

Com os multiplos derivados dessa nobre planta onde
a garapa e a rapadura tdo bem me fizeram na infancia
pobre que vivi, conseguimos até influenciar a India,
onde milhdes de pequenos produtores subsidiados para
produzir somente aglicar passam a contar com um novo
mercado, o do etanol. E essa simples mudanga recolo-
cou os precos do agucar em patamares de um justo “fair
trade”. Na apresentagdo da ABIA - Associagdo Brasi-
leira da Induastria de Alimentagdo sobre 2020, o acgtcar
registrou dentre todos os itens o maior crescimento de
vendas.

O setor sucroenergético faz do Brasil o maior agucareiro

do planeta. E isso ¢ bom. Temos pesquisa, ciéncia e infi-
nitas possibilidades de insumos industriais, quimicos,
plasticos e de sermos protagonistas da prosperidade
desta década. E onde essa atividade estd, temos melhor
IDH e empregos.

Prosperidade significa a governanga da esperanga. Que
o setor canavieiro nos imante com o design de um Péo
de Agucar, com a energia para a vida, e que crie um novo
conceito no mundo: “the sweet world”.

Um mundo doce. Um Brasil doce e da paz. Que Alysson
receba esse Nobel! @;

* José Luiz Tejon Megido é doutor em Educacdo pela Universidad

de La Empresa/Uruguai, mestre em Educacdo, Arte e Histéria da
Cultura pela Universidade Mackenzie, jornalista, publicitdrio. Espe-
cializacées em Harvard, MIT e Insead. Coordenador académico do
Master Science em Food &Agribusiness Management pela Audencia
em Nantes/Franca, Coordenador do Agribusiness Center Fecap/SP e
professor convidado da FGV in Company e FIA/USP. Comentarista
da Jovem Pan, do Estaddo on-line e diversas midias. Autor e coautor

de 34 livros.
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Novos
desafios, novas
conquistas

Ha tempo de nascer e tempo
de crescer, tempo de plantar e
tempo de colher...

Eng.-agronomo Gustavo
Nogueira

40 ha nada melhor em comegarmos esta conversa
podendo dizer a todos que estou de volta, iniciando
uma nova trajetoria junto a Copercana, na Unidade
de Graos.
Volto com o objetivo de fazer uma avaliagdo do cenario agri-
cola e propor um status ideal em cada uma das areas que com-
pdem o manejo agrondmico, identificando os maiores gargalos
técnicos, operacionais e de planejamento, apontando, assim, as

melhores praticas a serem adotadas para se atingir a maxima

produgdo econdmica.

Nosso maior desafio é compreender as Inovagdes Tecnologicas
existentes e disponiveis e aplica-las de forma simples e objetiva,
buscando a melhoria continua dos resultados econémicos de nos-

sos cooperados, pois com as oportunidades que temos hoje, em

vez de comegar a criar uma nova tecnologia do zero, podemos
utilizar as existentes para encontrarmos novas solugdes, o que
nos traz maior rapidez e eficiéncia na resolugdo dos problemas.
Através da Inovacdo podemos seguir por dois caminhos para
melhorar os resultados, um através de boa gestdo e outro pelo
uso inteligente da tecnologia.

Todos n6s buscamos o desenvolvimento, seja ele econdmico ou
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profissional, fixamos nossas expectativas apenas ou principal-
mente no objetivo final. Devemos buscar nossos objetivos, sem
desprezar ou nos esquecermos de rever certos pensamentos,
paradigmas, postura e agdes, pois ndo se conseguiremos novos
resultados se utilizarmos de velhas praticas. Cada ago tem
uma reagdo e cada efeito tem a sua causa.

Contudo, o sucesso de nossa atividade ¢ construido passo a
passo e cada um deles é imprescindivel. Saibamos dar estes
passos com sabedoria, dando o devido valor & cada aprendi-
zado que a vida nos proporciona.

Finalizando, saliento que existem lugares que marcam nossa
trajetoria pelos bons momentos, pois a vida ¢ um jogo a ser ven-
cido, uma luta a ser enfrentada e, a0 mesmo tempo, ¢ a beleza a
procura de elogios. Todos os dias a vida nos dé a oportunidade
de transformar tristezas em alegrias, para que possamos reali-
zar nossa missao e alcancar nossos objetivos.

Estou a disposi¢éo na Unidade de Graos da Copercana. @;—
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Fernanda Clariano

Paisagismo sustentavel

Transformando espac¢os acolhedores por meio do cultivo de
plantas nativas

rojetos que levam em conta o desenvolvimento Ambiente. Realizamos a supressdo de diversas Leuce-
Psustentével vdo além e ndo s6 geram cenarios nas, espécie exotica, isso significa que ndo ¢ nativa do
belos e agradaveis como prezam por uma rotina Brasil, além disso, ela € considerada invasora, ou seja,
funcional e o total respeito a natureza e & comunidade. que se reproduz muito rapido colocando a biodiversi-
Novos projetos paisagisticos voltados a sustentabilidade dade local em risco”, comentou o gerente de geotecno-
estdo sendo implementados pela Copercana Sustentavel, logia da Canaoeste e membro do Comité da Copercana
onde a ideia ¢ fazer ambientes mais agradaveis por meio Sustentavel, Fabio Soldera. @;

do cultivo de plantas nativas em espagos que antes eram
destinados para outros fins.

As plantas aos poucos estdo sendo integradas em espa-
¢os comuns da cooperativa, sendo identificadas por pla-
cas informando o nome popular, cientifico e a origem de §
cada planta.

“Estamos utilizando apenas plantas nativas, glorificando
as espécies brasileiras como Mirindiba-Rosa (Lafoensia
glyptocarpa), Clusias (Clusia fluminensis), Grama-a-
mendoim (Arachis repens). As mirindibas estdo sendo
plantadas em comum acordo com a Secretaria do Meio
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Fazer o bem faz bem

Copercana e UPL beneficiam entidade de Morro Agudo-SP
com doac¢do de cestas basicas

22 Canavieiros



pandemia da Covid-19 veio reforgar a impor-

tancia da solidariedade. Muitas institui¢des

que recebiam contribui¢des e dependiam de
eventos para angariar fundos, aos poucos foram vendo
seus recursos ficarem ainda mais escassos. Esse cenario
fez com que essas institui¢des precisassem ainda mais
de atos solidarios e as doagdes de produtos de primeira
necessidade ganharam mais importancia.
Cientes das necessidades que muitas instituigdes vém
enfrentando, uma agdo conjunta realizada pela Coper-
cana (Cooperativa dos Plantadores de Cana do Oeste do
Estado de Sdo Paulo) e a multinacional UPL, possibili-
tou que no dia 06 de abril fosse oficializada a entrega
de 20 cestas basicas para a AMAI (Associagdo Morro-
agudense de Amparo ao Idoso) - Lar Feliz na cidade de
Morro Agudo-SP.
A instituicdo de longa permanéncia foi constituida em
2005 e se mantém por parte do beneficio dos idosos, por
doagdes da sociedade, repasse da Prefeitura via subven-
cdo e também do repasse da assisténcia via fundo de
Assisténcia Social. Para atender os 25 idosos (10 mulhe-
res e 15 homens), a instituigdo conta com uma equipe
constituida por assistente social, coordenadora, enfer-
meira, técnicos em enfermagem, fisioterapeuta, nutri-
cionista, cuidadores, servigos gerais, lavadeira e cozi-
nheira. Ao todo sdo servidas seis refeigdes diarias.
“Termos sido escolhidos para receber essas cestas basi-
cas nos mostra que o nosso trabalho tem gerado cre-
dibilidade e a confianga das pessoas. Fazemos sempre
o melhor pelos idosos aqui instalados porque hoje sdo
eles, amanhd pode ser um de nés ou um dos nossos.
Dessa forma, agradeco por escolherem essa intui¢do
para a efetivacdo dessa doag@o. Neste momento tao deli-
cado, precisamos de empresas que trabalhem também
pelo lado social. O custo que teriamos em comprar esses
alimentos que estamos recebendo sera revertido para a
aquisicao de outros itens como fraldas e medicamentos.
E maravilhoso quando pessoas conseguem sair da sua
dor e enxergar a dor do proximo, por isso somos muito
gratos por esse gesto da Copercana e da UPL”, disse o
presidente da AMALI, Carlos Alberto Gomes.
Para o superintendente comercial de insumos da Coper-
cana, Frederico José Dalmaso, a seriedade com que sdo
conduzidos os trabalhos da AMALI foi o que chamou a
atengdo para que a cooperativa buscasse uma parceria
para essa doagdo. “E com muita satisfagio que estamos
entregando esses alimentos para o Lar Feliz. Essa ins-
tituicdo desenvolve um belo trabalho com os 25 idosos

que vivem no local e somos gratos em poder encon-
trar parceiros como a UPL que nos apoiam em causas
nobres. Com o incentivo de empresas, pretendemos unir
esfor¢os e poder contribuir com outras instituicdes das
cidades onde a Copercana estd inserida”.

O consultor técnico Comercial da UPL, Marcelo Bor-
sonaro, também esbogou o sentimento de gratiddo por
poder representar a empresa num ato de solidariedade
ao proximo. “Sinto-me grato e tenho muito orgulho
dessa visdo e dessa iniciativa da UPL de ajudar e fazer
a transformagdo chegar a mais pessoas. A Copercana
segue junto nessa corrente do bem, de ajudar as comu-
nidades onde estamos inseridos, uma cadeia de prospe-
ridade e gratidao. Feliz por ver que esse gesto de todos,
UPL e Copercana ira ajudar o Lar Feliz e os idosos que
vivem neste local”.

De acordo com o presidente da AMALI, além de alimen-
tos, os itens mais utilizados sdo as fraldas geriatricas
e leite. O gasto diario ¢ de 153 fraldas e o consumo de
leite ¢ de 12 litros por dia. As pessoas que puderam aju-
dar com esses itens podem entrar em contato pelo tele-
fone (16) 3851-1165 e falar com Malu, ou contribuir com
qualquer quantia por meio de depdsito bancario. Conta
— 20869 - Agéncia 3214 - Sicoob Cocred. @;«
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Em meio a pandemia,
Copercana cresce 30%

Resultado foi apresentado na Assemblela Geral Ordinaria

svioaves | 2020

s

COPERCANA

Copercana realizou sua anual Assembleia Geral
Ordinaria que trata, como assunto principal,
dos resultados do exercicio anterior.
Com o faturamento de R$ 2,04 bilhdes, a cooperativa
cresceu 28,89% em relagdo a 2019, resultado alcangado
em decorréncia, segundo o presidente do Conselho de
Administra¢do da Copercana, Antonio Eduardo Tonielo,

da resiliéncia de todos os que compdem a engrenagem
da organizagdo, desde os cooperados e clientes, passando
pelos fornecedores e chegando até a diretoria e o corpo
de colaboradores.

“O sucesso da Copercana, demonstrado através dos
numeros do exercicio, reflete a esséncia da nossa filoso-
fia de trabalho, que integra pessoas e desperta talentos,
engaja cooperados e clientes, ndo abre mao das relagdes
produtivas para construir o futuro e aumentar a espe-
ranga dos agricultores e do nosso agronegdcio, que como
sempre digo, é a locomotiva do Brasil”, disse Tonielo.

O diretor-presidente executivo da Copercana, Francisco
César Urenha, lembrou que um dos grandes desafios no
periodo foi a incerteza que a pandemia trouxe tanto sob
o ponto de vista econdmico, mas em especial, quanto a
saude dos trabalhadores: “os gestores se questionavam
em como continuar produzindo para nao haver desabas-
tecimento alimentar, mas também preservar os profissio-
nais que estavam na linha de frente”.

E, segundo ele, a resposta para o dilema surgiu através
dos milhares de homens e mulheres que enfrentaram os
percalcos e continuaram a executar seus trabalhos para
ndo faltar alimentos para a populagdo mundial.

Mediante esse cenario, Urenha ressaltou que a coopera-
tiva teve crescimento em todos os segmentos que atua e,
além disso, conseguiu concretizar seus projetos planeja-
dos, mantendo assim seu processo no sentido de evoluir
constantemente na gestdo, tecnologia e, principalmente,
nos servicos prestados aos seus milhares de cooperados
e clientes.

“Finalizo dizendo que precisamos ter fé e perseveranca
naquilo que fazemos e acreditar no agro que vem susten-
tando o Brasil. Estamos superando todas as dificuldades,
sejam elas governamentais ou ndo. Temos que confiar que
vamos vencer a pandemia este ano e se Deus quiser tere-
mos retomada. E o mais importante: a Copercana, como
sempre, estara a disposi¢do no que precisarem para aten-
dé-los da melhor maneira possivel”, completou Urenhass
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ARTERIA

A UPL inova mais uma vez quanto a sua produtividade.

O FlyUP e um programa que monitora de cima sua area
agricola e gera informacdes rapidas e precisas para

O Nnegocio da cana-de-acucar. Tecnologia israelense em
exclusividade no Brasil para clientes-referéncia, como vocé.

Para maiores informacoes, entre em contato com um
consultor técnico da UPL mais proximo de sua regiao.

@ tuplbr @ /brasilupl  upl-itd.com/br
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Cova seca

Chuvas restritas tornam o plantio de cana ainda
mais complexo

plantio ¢ um dos momentos mais importantes numa lavoura de cana-de-agucar. Por se tratar
de uma cultura perene, problemas nessa fase podem acarretar um sabor amargo ao produtor ao
longo de diversos anos, ou pior, obriga-lo a uma reforma precoce, o que reflete e muito no caixa
da operagdo.
Com o fim da pratica do fogo, o que fez o produtor mudar totalmente a forma de trabalhar, diversas técnicas
vém sendo adotadas, como por exemplo a sistematizagdo dos talhdes, pensando principalmente na redugéo
de pisoteio e preservacdo da soqueira.
Outro ponto de melhoria constante estd na busca pelo uso mais racional e maior sanidade das mudas, o que
gerou nas fazendas a presenca de cantosis e meiosis vindas muitas vezes das MPBs (Mudas Pré-Brotadas)
e ressuscitou o manejo manual e semimecanizado como maneira de aumentar a precisdo na inser¢do das
canas nos sulcos.
Além disso, ha a complexa receita de defensivos e fertilizantes que precisa levar em consideragdo aspectos
como dosagem e programacao e tudo isso se encaixar com a disponibilidade da area e produtos, maquinario
e méo-de-obra.
Se ndo bastassem todas essas variaveis, tem a influéncia climatica, que a cada ano estd mais imprevisivel,
tornando ainda mais complexo e tenso para o agricultor que vai iniciar a empreitada que ¢ tocar a lavoura
de cana por mais um ciclo.
E justamente ai que a atual temporada se transformou em uma das mais desafiadoras dos altimos anos, pois
a falta de chuvas uniformes e constantes (salvo alguns curtos periodos) desde a primavera, época do plantio
das principais culturas de rotagdo (soja e amendoim) tirou muita gente do eixo da programagio gerando
atrasos no manejo e jogando o plantio para o final de margo, abril e até mesmo maio, épocas secas e agra-
vadas ja com a queda das temperaturas.
Assim, 0 que se vé nos campos sdo areas que o trabalho foi realizado mais cedo, onde néo foi feita rotagao
comercial de cultura, o que possibilitou aproveitar as poucas aguas de fevereiro para pelo menos fazer a
cana brotar.
Outros produtores, principalmente quem tem problemas sérios com pragas de solo, optaram por uma rota-
¢do, no minimo anual de cultura, ou seja, semearam soja ou amendoim no ltimo verdo, fardo uma safrinha
(milho ou sorgo) e retornardo com os graos na primavera, e entdo analisardo se voltardo ou ndo com a cana.
Por fim, tém os que vao encarar a seca e partiram para o plantio em abril ou em maio, nesse time t€m pro-
dutores ja acostumados com a época e, como defesa para a possivel falta de 4gua, possuem uma estratégia
para conseguir somente a brotagéo.
A teoria da sincronicidade ou coincidéncias significativas, do psiquiatra suico Carl Gustav Jung, diz que
ndo ¢é pura coincidéncia que dois ou mais eventos ocorram de maneira simultanea (sem logica de tempo e
espaco) fazendo em que essa jungdo se torne um gatilho para um processo de transformagao.
Trazendo para o momento do produtor de cana e vendo o caminho tomado por cada um, é possivel enxergar
um futuro de produtividades mais altas nas trés atitudes descritas, as vezes nem pelo resultado do manejo
deste ano, mas pelo fato de que pior que a seca ¢ ficar acomodado com as mesmas praticas repetidas ao
longo dos anos e décadas, desconsiderando o novo. @
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Canavial cultivado no inicio de 2020 (foto feita em setembro do mesmo ano) mostra vigor mesmo tendo

sofrido severa estiagem, muito por nao ter tido sua terra revolvida, inclusive nem a quebra de lombo
havia sido feita objetivando preservar a umidade

Estratégia “bang bang”

Quem decidiu “sacar” seus implementos e mudas primeiro

contou com um plantio mais seguro

Canavieiros




s filmes sobre o “Velho Oeste” norte-ameri-

cano sdo marcados pela aridez dos cenarios, um

ambiente de poucas escolhas conquistando o res-
peito de todos aqueles que conseguem sacar suas armas e
atirar com maior destreza e velocidade, eliminando assim os
seus desafetos.
Para muitos produtores de cana, a sobrevivéncia, que passa
por um plantio de sucesso, também esté ligada a velocidade
e assertividade no tiro.
Fazendo um recorte entre os pequenos e de porte médio, essa
¢ quase uma regra, pois sdo constantes as questdes de escala
comparada ao alto risco financeiro de se plantar grdos em
rotagdo, principalmente em anos instaveis sob o ponto de
vista climatico, pois além da quebra na produgdo, o maior
castigo ¢ perder a época boa de plantio da cana, o que pode
significar um grande problema ao longo de muitos anos.
Como exemplo hipotético, considere um fornecedor com
500 hectares de cana, pensando que o ciclo médio perdure
por cinco anos, teoricamente ele reforma 10% por ano ou 50
hectares.
Se fizer soja ou amendoim em area tdo pequena, a conta do
investimento em maquindrio e sem uma estrutura propria
(pelo menos parte dela), o risco de se perder a época de deter-
minado manejo sera constante, o que eleva o risco na queda
de produtividade.
Outro ponto € que via de regra, esse produtor ndo conta com
um nimero expressivo de colaboradores, ¢ se mudar o foco
para os graos, pode faltar brago para as obrigagdes de verdo
do canavial, podendo perder rendimento com a principal cul-
tura, pois acabou deixando de lado uma aplica¢do de cigar-
rinha, por exemplo.
A tentagdo para o arrendamento € algo forte que bate na por-

teira todos os anos, principalmente em periodos com pregos Fig

recordes, como os de agora. E se trata de um excelente nego-
cio para muita gente, mas antes de embarcar nessa viagem €
preciso fazer a conta de um cenario onde acontece o atraso
no plantio (como na atual temporada) e, consequentemente,
uma colheita tardia, o que empurrara a formagdo do novo
canavial para o outono, ou seja, com precipitagdes mais res-
tritas.

Em resumo, é necessario o investimento maior em nutrigao,
indutores e defensivos como prote¢do das mudas enterradas
que podem levar um tempo maior até ter a umidade minima
e conseguir brotar (num cenario menos caotico).

Nessa viagem 10% de area é muita coisa para um produtor
médio se dar ao luxo de ter que partir para uma reforma
precoce ou ainda amargar cinco anos com produtividades
abaixo do esperado.

Contudo, ndo optar pelos graos tdo pouco significa deixar a
terra em pousio, pelo contrario, ainda mais pensando no alto
prego do nitrogénio e também valorizar a umidade do solo,
adotar a adubac@o verde (crotalaria) tem que fazer parte dos
manejos da casa.

A realidade exemplificada ¢ algo bastante corriqueira na
regido de Santa Cruz das Palmeiras-SP, que engloba produ-
tores da Tambat e Casa Branca, sendo a Copercana repre-
sentada pelo engenheiro agronomo José Bortolo Zavaglia.
Segundo ele, 90% dos cooperados que atende fecharam seus
respectivos plantios no inicio de marco, ndo tendo muitos
problemas com a brotacao.

“Grande parcela do produtor que atendo prefere a seguranga
de se plantar mais cedo e néo ter problemas com a brotacao
do que o risco em se fazer uma rotagdo comercial de cul-
tura, lembrando que muitos deles fazem uso da crotalaria
no verdo e ja ha casos da execugao do plantio direto de cana
nela em pé, visando ao maximo a preservagdo da umidade
do solo. Outro ponto importante ¢ a ado¢do, quase como
regra do uso de fungicida, nematicida e indutores vegetati-
vos biologicos no sulco de plantio”, disse Bortolo. @
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Pressao dos graos para assumir em definitivo areas de cana é enorme, e se nao tiver acordo entre

as partes, logo a falta de matéria-prima vai atrapalhar o futuro brilhante que esta reservado ao setor
sucroenergético

Estratégia “até logo”

Conjuntura favoravel para os graos influencia produtores a

prolongar a rotacao de cultura

Canavieiros




o melhor agro do mundo néo cabe mais um produ-

tor com a cabega fechada, que ndo considere todas

as possibilidades para fazer o melhor uso de sua
area. Através desse ponto de vista, em algumas regides, mui-
tos optaram pela rotagdo de cultura prolongada (com dura-
¢do prevista de um ano onde sdo feitos dois plantios de verdo
e uma safrinha).
Ao analisar os casos, ficam evidentes trés motivos principais
que fizeram os agricultores a tomar essa decisao. O primeiro
e mais evidente sdo as condig¢des climaticas atuais, que ja
ditas nesse conjunto de reportagens trouxe muito risco para
o plantio da cana.
O segundo ¢ a remuneracdo, lembrando que os valores da
cana estdo em patamares bastante satisfatorios, mas em
algumas regides ¢ histérico o problema de negociagdo com
grupos de grande influéncia (que ndo se abrem em acordos
mais amplos com os fornecedores), fazendo com que mui-
tos aproveitassem o vencimento de contratos para surfar as
ondas graneleiras, tanto da soja como do milho.
Ha relatos de gente que tirou mais de mil hectares de cana
para fazer uso dessa estratégia, o que pode pressionar (pela
falta de matéria-prima) esses grupos a abrirem mais a cabega
e tratar seus fornecedores como parceiros, o que eles real-
mente sao.
Finalmente, tém aqueles que tiveram que tirar o p¢ da cana

por pressdo das pragas de solo, tendo como problema princi-
pal o sphenophorus, contudo o produtor precisa ficar atento
em ndo cultivar o milho no inverno.

Isso considerando que a cultura também serve de hospedeira
para a praga, e como seu ciclo é longo, podendo bater 100
dias, é plausivel acreditar que ele consiga permanecer no
solo durante o periodo da soja e depois volta a fazer morada
nas raizes do milharal.

Na regido entre Orinditiva e Paulo de Faria, a escolha por
retardar o plantio de cana é por causa do migdolus, que ha
algum tempo judia dos produtores locais, porém, nesses oito
meses de muitos veranicos passou a influenciar muito mais
no crescimento das plantas.

O grande receio desse “até logo” ¢ que ele se transforme em
“adeus” fazendo com que solos descansados, que poderiam
representar ciclos futuros de alta produtividade de cana, ndo
tenham seu plantio renovado, e pior, os produtores decidam
levar mais areas para os graos.

Para isso ndo acontecer, ¢ a falta de cana, que foi um pro-
blema na safra passada e sera ainda maior no periodo que
se iniciou no dia primeiro de abril, ndo continuar se acen-
tuando, é preciso que os elos da cadeia sentem e conver-
sem para tracar acordos onde todos ganham, pois seria um
grande desperdicio perder a onda de bons precos do agucar e
o futuro brilhante do etanol por pura falta de entendimento. @;
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Plantio reélizado em maio do ano passado (foto feiia em setembro), ohde a cana passou por condicoes
climaticas extremas, mas pelo fato de nao ter produzido colmos na estiagem, suas folhas permaneceram
vigorosas esperando as primeiras gotas de chuva para iniciar o processo de crescimento

Estratégia “seja o que deus
(e a sabedoria) quiser”

Plantar no seco exige conhecimento técnico e muita fé

or mais avango tecnologico que se possa ter, pode-
P-se evoluir por mais cinco séculos, mas rezar sem-
pre serda uma fungdo do agricultor.

As duas taticas anteriores (abrir médo da renda dos gréos para
plantar cedo e deixar a drea sem cana por um ano) ganharam
muito volume perante tudo que aconteceu da seca de prima-
vera para ca, mas a opgdo da grande realidade da maioria
dos fornecedores de cana e usinas ¢ a de encarar a cova seca
e esperar que alguma 4gua caia dos céus, ou aparega alguma
forma de irrigagdo.

E ela chegou, para alguns afortunados que haviam execu-
tado o manejo até o dia sete de abril em dois tridngulos, um
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formado por Barretos, Severinia e Bebedouro e o outro cor-
respondente a algumas areas do mineiro, onde a precipita-
¢do foi acima dos 20 mm, quantidade considerada o minimo
para garantir a brotagdo do novo canavial.

Até o fechamento desta edi¢@o, o més de abril ja havia atin-
gido a sua metade, e a previsdo era simplesmente assusta-
dora, tendo algumas previsdes para o dia 20 e outras mais
para o final do més que apontam para chuvas volumosas, que
podem variar entre 50 e 100 mm (nota do reporter: espero
que quando estiver lendo este texto no més de maio a chuva
ja tenha caido e eliminado as preocupagdes).

O que, considerando que depois do dia 20 de margo ndo teve




precipitagdes consistentes, muitos lugares passaram mais de
trinta dias com menos de 10 mm de chuva, elevando demais
o risco de podriddo das mudas e a perda do plantio.

No entanto, ha produtores que sabem controlar muito bem
esse risco, como os de Campo Florido-MG, que todos os
anos comegam a temporada de plantio a partir de 15 de abril
estendendo o trabalho até meados de maio.

Porém, 14 eles garantem a brotagao trabalhando com um tripé
de agdes que suplementam a quantidade de umidade que fal-
tar, sdo eles: uso de fungicidas, nutri¢io diferenciada e ado-
¢do de enraizadores e bioestimulantes; utilizagdo de mudas
cultivadas proximas das areas de reforma (cantosi) com no
maximo dez meses de idade e pouco, sendo nenhum, revol-
vimento da terra.

A explicagdo é que garantindo somente a brotagdo, a planta
passara o periodo de stress hidrico sem gastar energia para
produzir colmos (pois a sua reserva de dgua ndo permite
fazer mais nada sendo sobreviver), fazendo com que suas
folhas fiquem sadias para que, quando as dguas vierem, a
estrutura da planta estara pronta para o crescimento, e ndo
perder tempo para repor a massa verde e depois crescer.
Além ¢é claro que ndo correr o risco de encarretelar os primei-
ros colmos, o que prejudica a produtividade e principalmente
as que serdo mudas.

Embora a adogdo dos insumos no suco de plantio ja esteja
bem disseminada, ainda muita gente insiste em adubar
fazendo o padrdo (formulas cheias como 5-25-25 ou 5-20-20
¢ MAP) usando o KCL no quebra-lombo, contudo ha relatos
de produtores, pensando na redugdo do custo de adubagem,
cortando o MAP e KCL, o que com certeza trara consequén-
cias na hora de medir a produtividade.

Situacdes antagonicas também vivem as areas onde foi ado-
tada a meiosi, produtores que participaram da reportagem de
capa do més de outubro de 2020 (edi¢do 172) conseguiram
relativo sucesso nas suas empreitadas.

Localizada em Pontal-SP, a fazenda Paineiras, propriedade
da MRD Agropecuaria e tem a geréncia de Agenor Souza
Reis (mais conhecido como Fikim) conseguiu fazer a sua
desdobra tendo como importante ferramenta a fertirrigacdo
que tem acordada com a unidade industrial que fornece cana.
Em Batatais, na Fazenda Bom Destino, o engenheiro agro-
nomo Ant6nio Josino Meirelles, e sua equipe tiveram um
bom desempenho na linha mae formada com a RB96-6928,
contudo a area que foi utilizada a RB01-5935 sofreu e ndo
conseguiu o suficiente para atingir a desdobra. Vale ressaltar
que havia ainda uma sobra da cantosi de MPB que deu para
finalizar o plantio.

Ja em Serrana, na operagdo do Paulo e André Junqueira,

como a desdobra eram para quatro linhas e o trabalho de
agricultura de precisdo feito de maneira intensa, a desdobra
também foi um sucesso.

Mas nem tudo sdo flores, em muitos casos as linhas maes
sentiram a falta de chuva e os produtores ndo conseguiram
irrigar o tanto que era necessario, até porque a seca perdu-
rou por um bom tempo, de forma que as desdobras ficaram
longe de conseguir preencher as areas que foram planeja-
das, fazendo com que muita gente partisse numa busca, sem
muitos critérios, inclusive de sanidade e perfil genético, por
mudas.

Ao longo da narragdo desse cenario de algumas medidas
espetaculares em meio a um caos ¢ certo que a estiagem
ainda sera lembrada por muito tempo, principalmente pelas
quebras na produtividade, mas a grande noticia é que o
canavieiro esta aprendendo a lidar com os problemas clima-
ticos e que num futuro proximo podera ser igual o que esta
acontecendo com a soja, o clima castiga e mesmo assim, 0s
recordes sdo quebrados. @
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Raio-X da
piscicultura
brasileira

Ritmo de crescimento anima
setor a buscar mais uma
medalha de ouro para o Brasil
nas Olimpiadas do fornecimento
mundial de alimentos

o més de margo, a Peixe BR (Associagdo Brasileira de Pis-
Ncicultura), publicou a edi¢do de 2021 do seu anuario, docu-
mento que reine as principais informagdes de produgio,
comerciais e conjunturas que influenciam a atividade.
O documento traz que em 2020 foram produzidas 802 mil toneladas
de peixe de cultivo, crescimento de 5,93% em relagdo ao periodo ante-
rior, quando se produziu 758 mil toneladas.
Ao fazer o recorte de um periodo mais longo, pegando informagdes
desde 2014 (primeira vez que o levantamento foi realizado), a evolu-
¢ao foi de 38,75% ou uma média de 6,45% ao ano.
Quanto as espécies, a tilapia é a grande lider, representando seis em
cada dez peixes criados no pais e com um percentual duas vezes maior
em relacdo ao setor como um todo, registrando 12,5% (486 mil contra
432 mil toneladas).
Os peixes nativos, segundo segmento mais importante, reduziram
em 3,2% (278 mil toneladas) fator ocorrido, segundo a associagao,
pela falta de investimentos nos principais estados produtores, regras
ambientais claras em alguns, dificuldade logistica e de comercializa-
¢do (metade da producdo fica na regido Norte, distante dos grandes
centros urbanos).
Essa retragdo € um efeito que acontece desde o comparativo 17-18,
quando a baixa foi de 4,7%, ficando estavel no ano seguinte.
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Contudo, ha uma possibilidade de reversao no cendrio em
2021, tendo em vista o ultimo trimestre de 2020, quando
houve uma consistente recuperagdo dos pregos pagos ao
produtor, o que pode, se a segunda onda da pandemia ndo
atrapalhar, atrair investimentos, inclusive diminuindo a con-
centragdo regional, isso porque todos os estados brasileiros
tém condi¢des de crescimento em suas operagoes de peixes
nativos.

A tilapia é o carro-chefe da piscicultura
nacional

Ainda de maneira timida, as outras espécies (principalmente
truta, carpa e pangasius) também evoluiram na casa dos dois
digitos (10,9%) com destaque para e evolucdo do “panga” no
nordeste, em especial no Maranh@o, que com ele conseguiu
figurar no Top 5 dos maiores produtores nacionais.

Falando em liderangas estaduais, o Parand segue lider
ampliando em quase 20 mil toneladas sua produgdo, impul-
sionado com a alta de 11,5% na tildpia. O material aponta
que o circulo virtuoso atingido pelo estado se deve a entrada
de grandes cooperativas agropecudrias no setor.

Com um crescimento menor (6,9%), o estado de Sdo Paulo
se manteve como segundo principal polo em grande parte
pela modernizagdo na regulamentagdo ambiental nos lti-
mos dois anos, tornando mais seguro investir naquele que é
o melhor lugar, sob o ponto de vista logistico, por abrigar o
maior numero de consumidores do pais.

Maior produtor do mundo em duas
décadas

O cenario macro pode mascarar um ano que foi demasiada-
mente complexo. Num breve exercicio de memoria ¢ facil

recordar que a pandemia se tornou uma realidade para os
brasileiros ha menos de um més da semana santa (o natal
para quem trabalha com peixes) o que gerou uma queda
desenfreada das vendas, ligando o sinal vermelho em todos
os elos da cadeia.

A tensdo terminou somente no segundo semestre quando a
marcha do consumo ganhou um ritmo consistente de modo
que as perdas fossem cicatrizadas a ponto de fechar o exer-
cicio no azul.

Pensando na conjuntura fora a pandemia, a pressdo dos cus-
tos de ragdo foi um fator que impediu o ganho das margens
e que, vendo a tendéncia de pregos, principalmente da soja
e milho, esse devera permanecer um ponto tensionado em
2021.

Como tudo esta ligado, a explosdo da demanda interna e o
problema das ragdes, fez com que pela primeira vez o setor
registrasse um crescimento abaixo dos dois digitos, o que
levou a inddstria optar por reduzir o volume das exportagdes
na segunda metade do ano.

Assim, as vendas internacionais cresceram 8% em volume
(6,6 mil toneladas) e 4,4% em dinheiro (US$ 11,7 milhes),
¢ valido registrar que o resultado positivo monetario foi
devido a desvalorizagao cambial, pois no valor por quilo, em
2019 o preco foi de US$ 1,80, enquanto que nos doze meses
posteriores o valor pago médio foi de US$ 1,74.

Ao olhar esses valores se tem um susto, pois o preco do quilo
que se paga nos supermercados e peixarias ¢ bem maior,
mas analisando a divisdo de produtos se v€ que mais de 60%
do que ¢ enviado ao exterior sdo dleos, gorduras e subpro-
dutos improprios para a alimentagao, que valem centavos.
O que explica o percentual abaixo de 1% do total produzido
e evidencia que as exportagdes precisam evoluir, tanto na
tilapia, que hoje praticamente domina o segmento, mas tam-
bém com espécies nativas, que com um trabalho de abertura
de mercado bem feito, podem agregar valor como represen-
tantes gastrondmicos da exuberancia natural nacional, como
¢ por exemplo o caranguejo real ou até mesmo o famoso
bacalhau legitimo do porto.

Quanto aos paises compradores, o EUA ¢ disparado o prin-
cipal mercado consumidor, em 2020 compraram algo em
torno de US$ 6 milhdes, com elevagdo de 20% no fatura-
mento. Mas a regido do globo que mais aumentou as com-
pras foi a América Andina, em 2019 nossos vizinhos inves-
tiram US$ 1,1 milhdo, enquanto que em 2020 as compras




0 tambaqui € uma espécie que pode agregar
muito valor no mercado internacional por ser
nativo da Amazonia

saltaram para US$ 2,8 milhdes, evolugdo de 138%.

O destaque negativo ficou por conta da China e Japdo, que
registrou queda de quase 50% no montante comercializado.
A timida influéncia internacional mostra que o setor tem um
mercado enorme a ser explorado, principalmente se olhar
para a virada do século, quando simplesmente ndo havia
exportagdo e internamente nao figurava no quadro nacional
das principais proteinas animal.

Ao ler os numeros dessas duas décadas, principalmente
no comparativo com as outras criagdes mostra uma forte
aceleragdo da piscicultura, para se ter ideia, a pecudria de
corte evoluiu 53%, a avicultura 174%, a suinocultura 72%,
enquanto que a criagdo de peixes subiu 400%.

E os dados de consumo mostram o imenso campo interno
que hé para evoluir. Por ano, um brasileiro come 42 quilos de
frango, 30 quilos de boi, 15 quilos de porco e somente quatro
quilos de peixe, considerando as questdes de melhoria na
qualidade de alimentagdo, somado a uma queda de prego
conforme o escalonamento da produgdo e o aumento na
concorréncia internacional pela compra dos produtos advin-
dos da pecudria de corte (inflacionando o valor no mercado
interno), nao ¢ absurdo esperar que a piscicultura atinja no
minimo 25% do prato do brasileiro, ou 15 refei¢cdes (almogo
ou jantar) por més.

Para atingir essa realidade, ¢ preciso melhorar diversas con-
di¢des no ambiente de negocio. Em dezembro, o Governo
Federal e o Ministério da Agricultura deram um gigante
passo no sentido de tornar a regulamentagdo mais moderna

com a liberag@o de 73 areas de 4guas da unido para a ativi-
dade.

o :
A piscicultura nacional esta em plena
atividade com energia para ocupar seu espaco
dentro do competitivo ranking de proteina
animal do mercado interno e principalmente
para ganhar projecao nos pratos de todo
mundo.

Estudos apontam que a medida pode multiplicar por cinco a
producdo nacional de tilapia em uma década, fazendo com
que ela atingisse o patamar de 2,5 milhdes de toneladas, o
que significa 500 mil toneladas a mais em relagdo ao que a
China (lider do ranking) produziu em 2020.

Um breve resumo do potencial nacional estd em Tocantins,
estado que tem potencial de 500 mil hectares de lamina
de agua disponivel para a piscicultura e que atualmente
somente 1% ¢é utilizado, ou seja, considerando que em 2020
se produziu em torno das 14 mil toneladas, ao aproveitar
metade da area, somente 14 serd dobrada a produgdo nacio-
nal de 2020 da espécie.

Outro exemplo é o de Minas Gerais, que espera avangos na
legislagdo ambiental estadual para poder tornar produtivas
as aguas de seu mar, principalmente os lagos de Furnas e
Peixoto.

Com mercado e area, fica somente a cargo do produtor bra-
sileiro colocar o Brasil na primeira colocagio da piscicultura
mundial, alguém duvida da sua capacidade? @
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IATEF: Ja é hora para comecar
a se preparar

Manejo de reprodugao exige ac¢oes antecipadas do criador
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om o pre¢o do bezerro chegando aos RS 3,2

mil (cotagdo Cepea/Esalq — Mato Grosso do

Sul do dia 07 de abril) o pecuarista que tra-
balha com cria precisa aproveitar o momento conse-
guindo a melhor produtividade de seu plantel.
E o IATF (Inseminagdo Artifical em Tempo Fixo), téc-
nica que pré-determina o dia e a hora que as fémeas
serdo inseminadas sem a necessidade de observar o
cio, ¢ hoje a opgdo para se conseguir 0 maior sucesso
(vacas prenhes) num menor espacgo de tempo de traba-
lho.

Athos Pastore orienta sobre as medidas
que ja precisam ser tomadas para o criador
que optara pelo IATF como estratégia de
reproducao do seu rebanho

E possivel fazer lotes de 150 animais pela manhi e
150 fémeas a tarde, totalizando a inseminagdo de 300
fémeas por retiro.

Contudo, o médico veterinario Ph.D e diretor técnico
da Androvet, Athos de Assumpgao Pastore, lembra que
as vacas precisam estar com a saude em dia e terem
sido bem alimentadas para terem condi¢des de um bom
resultado num periodo de tempo curto (chamado de
“estagdo de monta”) que corresponde com a época das
chuvas.

Ele ainda ressalta que o produtor precisa ter protocolos
hormonais (hormdénios responsaveis pela sincroniza-
¢80 da ovulagdo), uma assisténcia técnica veterinaria
especialista, escolha do s€émen adequado e um insemi-
nador experiente.

“Se todos os elos estiverem bem, o resultado ¢ apro-
ximadamente 50% de prenhes com o uso de uma dose
de sémen, ou seja, é possivel emprenhar uma grande
quantidade de vacas no inicio da estacdo reprodutiva,

isso faz com que os bezerros nasgam em um periodo
adequado e suas maes tenham uma fase de puerpério
(p6s-parto) maior, dando mais chances de elas serem
emprenhadas cedo, no inicio da estagdo de monta
seguinte”, explica Pastore.

Sendo assim, ja ¢ tempo de buscar a compra do sémen,
protocolos hormonais e todos os insumos para execu-
¢do do manejo, isso porque além de garantir os mate-
riais de melhor qualidade, se antecipando, ha condi-
¢Oes comerciais bem favoraveis.

De olho no peso

Outra atengdo que precisa ser disposta ao plantel das
fémeas é quanto ao seu escore corporal, sendo que
tanto animais muito magros ou muito gordos tendem a
ter maior dificuldade para emprenhar.

“Nessa época (maio), é muito importante que o pecu-
arista fique atento com a alimentacdo dos animais,
tendo em vista que chegard a época seca e as pasta-
gens diminuem, para isso é necessario concentrar as
energias na programacdo para que as fémeas que irdo
entrar em reproducdo tenham a condi¢do de escore
corporal desejada. Esse cuidado tem que ser constante,
pois deixar para se preocupar com isso muito perto da
estacdo reprodutiva, ndo havera tempo habil para se
chegar no estado ideal”, disse Pastore.

Para este ano, o quesito alimento se torna ainda mais
importante, isso em decorréncia do verdo seco (inte-
rior paulista e tridngulo mineiro), o que prejudicou o
desenvolvimento dos pastos e o alto custo das ragdes
influenciado pela disparada no prego da soja e milho.
Dessa forma, buscar uma alimentagdo saudavel e ndo
tdo cara para seu rebanho se tornou a preocupagio
nimero um. @;«

v
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Reflexoes dos fatos e numeros do
agro em marco e o que acompanhar
em abril

Na economia mundial e
brasileira

* Na economia brasileira, o relatério Focus (Bacen) de
05 de abril, traz expectativas para o IPCA (indice de
Precos ao Consumidor Amplo) de 2021, em 4,86% e,
para 2022, em 3,61%. O PIB (Produto Interno Bruto)
deve fechar este ano com crescimento de 3,17% e
2,33% em 2022. Ja para a taxa Selic sdo esperados 5%
e 6%, respectivamente, e no cimbio, R$ 5,35 no final
de 2021 e R$ 5,25 no final de 2022. Margo foi um més
de seguidas deterioragdes nestes indicadores.

No agro mundial
e brasileiro

* No cendrio internacional, o USDA (Departamento

* Marcos Fava Neves de Agricultura dos Estados Unidos) projetou a safra
** Vitor Nardini Marques mundial de soja do ciclo 2020/21 em 361,82 milhdes
*** Vinicius Cambaiiva de toneladas. Para o Brasil, é esperada uma produgdo

de 134 milhdes de toneladas da oleaginosa, enquanto
os EUA e a Argentina devem produzir, respectiva-
mente, 112,55 e 47,5 milhdes de toneladas. Com isso,
os estoques finais globais do grao devem ser de 83,74
milhdes de toneladas. No milho, a estimativa é de uma
produgdo de 1,14 bilhdo de toneladas, com estoques
finais de 286,67 milhdes. A proje¢do do 6rgdo ameri-
cano ¢ que os EUA produzam 360,25 milhdes de tone-
ladas (31,6%); Brasil, 109 milhdes (9,6%); e a Argen-
tina, 47,5 milhdes (4,2%). Os estoques estdo ficando

Canavieiros



menores, refletindo nos pregos firmes dos gréos.

Mas neste més de abril, o USDA agitou os merca-
dos ao vir com estimativas de plantio sensivelmente
menores que as esperadas pelo mercado. No caso do
algoddo, na safra 20/21 plantaram 4,9 milhdes de hec-
tares, enquanto o mercado esperava 4,85 milhdes e a
estimativa foi de 4,87 milhdes. Para a soja, a area na
safra 20/21 foi de 33,63 milhdes de hectares, o mer-
cado esperava 36,42 milhdes e a estimativa foi 35,45
milhGes. Finalmente, no milho, na safra 20/21 a area
foi de 36,75 milhdes de hectares, o mercado esperava
37,72 milhdes e a estimativa veio em 36,87 milhdes.
Em resumo, tanto a area de soja quanto a de milho
ficaram cerca de 1 milhdo de hectares menor que a
esperada pelo mercado.

O boletim Conab (Companhia Nacional de Abaste-
cimento) do més de margo estima safra recorde de
grdos para o ciclo 2020/21 com producdo de 272,3
milhdes de toneladas, 6% superior em relagdo ao ciclo
passado; enquanto a area plantada deve totalizar 68,3
milhdes de hectares (+3,6%). Na soja, sdo esperadas
135,1 milhdes de toneladas (+8,2%) em uma area de
38,5 milhdes de hectares (+4,1%). No milho primeira
safra, a produgdo deve totalizar 23,5 milhdes de tone-
ladas (-8,6%), com area de 4,28 milhdes de hectares
(+1,1%), e o volume total das trés safras deve chegar a
108,1 milhGes de toneladas, um crescimento de 5,4%.
O algodao, por sua vez, deve produzir 2,51 milhdes
de toneladas de pluma (-16,4%), com queda acentuada
devido a reduc@o na area de plantio, estimada em 1,42
milhdo de hectares (-14,5%). Por fim, no trigo, as esti-
mativas apontam 6,43 milhdes de toneladas (+3,3%)
em uma area plantada de 2,39 milhdes de hectares
(+3,6%).

Em fevereiro, as exportagdes do agro atingiram US$
6,47 bilhdes, aumento de 2,8% frente a0 mesmo més
do ano anterior, de acordo com o Mapa (Ministério
da Agricultura, Pecuaria e Abastecimento). O seg-
mento de maior destaque no més (26,1% do total) foi
o complexo soja com vendas em torno de US$ 1,13
bilhdo, ainda que o valor represente queda de 33,1%
nas receitas, quando comparadas ao ano anterior, em
virtude dos atrasos na colheita. Na segunda colocagio,
o segmento de carnes (19,8%) vendeu US$ 1,28 bilhdo
(-1,2%); na carne bovina foram US$ 551,1 milhdes,
uma redugdo de 1,5%; no frango, as vendas foram de
US$ 510,9 milhdes (-6,7%); e a carne suina, por sua
vez, foi a unica que apresentou crescimento e ainda

bateu recordes nas exportagdes do més, fechando em
US$ 184,3 milhdes. O terceiro segmento que mais
exportou foi o de produtos florestais (13,1%), fechando
0 més com receita em torno de US$ 846,3 milhdes
(+3,0%). Na sequéncia esta o setor sucroalcooleiro
(10,5%), com a maior expansao mensal entre todos os
segmentos, atingindo US$ 681,0 milhdes (+44%). Por
fim, na quinta colocago, ficou o café (7,0%), com US$
453,77 milhdes exportados (+7,7%). As importagdes do
agro foram de US$ 1,22 bilhdo (+14,9%) para o més, o
que resultou um saldo mensal na balanca comercial de
USS 5,24 bilhoes (-16,6%).

Os atrasos da colheita de soja em virtude das condi-
¢oes climaticas impactaram a exportacdo do grao para
o mercado chinés. De acordo com dados da Adminis-
tragdo Geral de Alfandegas, a China importou 1,03
milhdo de toneladas da oleaginosa do Brasil entre
janeiro e fevereiro deste ano, enquanto no ano passado
os volumes alcancavam a marca de 5,14 milhdes de
toneladas. Com a menor oferta brasileira, o pais asi-
atico recorreu aos EUA para aquisicdes de soja em
volume de 11,9 milhdes de toneladas, quase o dobro
do que foi adquirido no mesmo periodo de 2020. Em
mar¢o, no entanto, as exportacdes de soja e agucar
foram em ritmo acelerado. Relatorios apontam que
8,82 milhodes de toneladas de soja estavam previstas
para embarcar em Santos e Paranagud em marco, 27%
a mais que o mesmo més de 2020. Para o agucar, o per-
centual ¢ ainda maior; sdo 71% a mais que 2020, com
1,27 milhdo de toneladas.

A CNA (Confederacdo da Agricultura e Pecuaria no
Brasil) estimou o VBP (Valor Bruto da Producio)
Agropecuaria no Brasil, para 2021, em RS 1,142 tri-
lhdo; aumento de 15,8% em relagdo ao ano passado.
No total, as cadeias da agricultura devem registrar
R$ 759,25 bilhdes (+19%) e as da pecuaria R$ 383,45
bilhdes (+9,8%). Pregos favoraveis e boa previsdo de
safra sdo os fatores que impulsionam esse resultado.
Em 2020, a agropecuaria manteve sua posicao de pro-
pulsionadora da economia brasileira. O PIB do seg-
mento avangou 2% em relagdo a 2019, enquanto os
demais setores (industria e servigos) tiveram resulta-
dos negativos, de acordo com dados divulgados pelo
IBGE (Instituto Brasileiro de Geografia ¢ Estatis-
tica). Dessa forma, a participacdo da agropecuaria no
PIB brasileiro avangou de 5,1%, em 2019, para 6,8%
em 2020. Olhando para o horizonte de 2021, a CNA
estima um incremento de 2,5% no PIB agropecuario.
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A populagdo ocupada no agronegdcio brasileiro tota-
lizou 17,3 milhdes de trabalhadores no ano de 2020,
uma queda de 5,2% em comparagdo a 2019, segundo
levantamento divulgado pelo Cepea (Centro de Estu-
dos Avancados em Economia Aplicada). No entanto,
o numero de pessoas ocupadas no Brasil como um
todo reduziu 7,9% em 2020, fazendo a participagdo do
agronegdcio aumentar de 19,5% para 20,1% no total da
populagdo ocupada.

De acordo com estudo realizado pela Embrapa, o agro-
negocio brasileiro é responsavel por alimentar quase
800 milhdes de pessoas no mundo todo. Além da pro-
pria populagdo nacional, o alimento aqui produzido é
fonte de energia para outras 560 milhdes de pessoas
em outras nagoes.

No mercado futuro de milho, os pregos na Bolsa de
Chicago atingiram grandes altas, e no fechamento
desta coluna estava em US$ 5,6/bushel. O aumento na
demanda global pelo grdo e a retomada na produgio
de etanol nos EUA devem impulsionar ainda mais a
demanda pelo grdo, e o cenario de pregos elevados
pode se renovar. Segundo a Goldman Sachs, os pregos
futuros devem voltar aos US$ 5,79 por bushel nos pro-
ximos 12 meses.

A alta dos pregos dos grios tem ocasionado aumen-
tos significativos no custo de produgdo de aves e sui-
nos. De acordo com dados da Embrapa, os avicultores
tiveram alta de 6,89% no seu custo de produgdo em
fevereiro, enquanto suinocultores observaram incre-
mento de 3,74% em comparagio a janeiro. Nos tltimos
12 meses, o ICPFrango (indice que mede o custo da
produgdo) ja acumula alta de 48,30%, e o ICPSuino de
48,74%, chegando a valores recordes (nominais).

O agronegocio devera ganhar competitividade pela
criagdo do FIAgro (Fundos de Investimento do Setor
Agropecuario), medida possibilitada pelo novo projeto
de lei aprovado pelo Senado. A proposta visa criar um
instrumento, nos mesmos moldes de fundos imobilia-
rios, para financiar a atividade agropecuaria no pais,
permitindo que pessoas fisicas e instituicdes adquiram
cotas de fundos, democratizando os investimentos no
setor. Alguns vetos colocados restringem o alcance do
projeto, e poderiam ser derrubados.

Ainda na agenda politica do setor, o Confaz (Conselho
Nacional de Politica Fazendaria) decidiu pela prorro-
gacdo do Convénio 100, que reduz a base de calculo
de ICMS sobre defensivos, sementes € outros insumos
agricolas comercializados entre estados. No entanto,

-

os fertilizantes ndo escaparam do aumento de impos-
tos e terdo uma aliquota progressiva, iniciando no pro-
ximo ano (2022) em 1%, subindo gradualmente outro
1% ao ano até 2025. Estimativas da AmaBrasil (Asso-
ciagdo dos Misturadores de Adubo do Brasil) projetam
que, com a medida, havera um repasse de custos na
ordem de R$ 4 bilhdes/ano para o agricultor.

Em relacdo aos fertilizantes, de acordo com previ-
soes da StoneX, as entregas desses insumos devem
totalizar o volume de 41,8 milhdes de toneladas em
2021, crescendo 6% frente ao ano anterior. Os volu-
mes sdo reforcados pela perspectiva de safra recorde
em 2020/21 e elevados pregos das commodities. Atu-
almente, 43% dos compromissos envolvendo os ferti-
lizantes ja foram negociados. As importacdes de fer-
tilizantes no Brasil em janeiro e fevereiro foram 50%
superiores as de 2020.

A Frisia, cooperativa mais antiga do Parana, obteve
faturamento recorde de R$ 3,7 bilhdes em 2020, cres-
cimento de 27,6% frente ao valor de 2019.

Os investimentos da Nutrien no Brasil devem alcangar
US$ 1 bilhdo até 2024. Grande parte desse montante
serd destinada para a ampliagdo de suas lojas que,
hoje, somam 24 unidades mas devem atingir 100 até
2022 com a abertura de novos pontos. A operacdo no
Brasil faturou R$ 1,8 bilhdo em 2020, evidenciando
crescimento de 300% em dois anos.

A JBS anunciou um plano para neutralizar suas emis-
soes liquidas de carbono até 2040, tornando-se pio-
neira em definir compromissos dessa magnitude no
setor frigorifico. A empresa pretende investir US$ 1
bilhdo até 2030 em projetos que reduzam e/ou com-
pensem suas emissoes, podendo usar os créditos de
carbono para atingir tais objetivos.

Uma parceria entre Orbia e Bunge viabilizou a comer-
cializag@o de mais de 75 mil toneladas de soja de forma
100% digital em apenas trés meses de operagdo. Por
meio da parceria, o agricultor pode optar por vender
seus graos disponiveis ou até mesmo realizar operagao
de barter, tudo de forma eletronica. Um passo impor-
tante rumo a transformacao digital.

Uma plataforma de comércio on-line de hortifrutis da
China alcangou a marca de 788,4 milhdes de compra-
dores ativos em 2020, superando até mesmo o gigante
Alibaba. Trata-se da chinesa Pinduoduo, empresa que
cresceu 97% no ultimo ano e atingiu faturamento de
USS$ 9 bilhdes. Apesar dos bons resultados, a compa-
nhia ainda no atingiu o break-even, somando prejuizo



de USS$ 1 bilhdo em 2020.

*  No fechamento desta coluna, a soja, para entrega em
cooperativa de Sdo Paulo, estava em R$ 165/saca para
abril de 2021 e R$ 152/saca para abril de 2022. Hd um
ano estava em R$ 85/saca. No caso do milho, atual-
mente estd em R$ 92/saca; R$ 71/saca para entregas
em agosto de 2021, e R$ 66/saca para agosto de 2022.
Hé um ano, o milho estava em R$ 50/saca. O algoddo
esta em R$ 151/arroba, contra R$ 92 do ano passado.
No boi, a arroba era negociada em mais de R$ 320. Foi
mais um més de aumento de pregos.

Os cinco fatos do agro para
acompanhar diariamente em
abril sao:

a) A colheita da primeira safra estd praticamente encer-
rada. A preocupagdo agora ¢ com o clima na segunda safra
de milho, ja que o plantio atrasou. Estima-se que no Estado
de Mato Grosso, 45% foram plantados fora da janela ideal.
Com o aperto na oferta mundial de gréos, os pregos atuais,
e principalmente a necessidade de milho para ragdo animal
e produgdo de etanol, sdo pontos sensiveis agora na produ-
¢ao brasileira;

b) Demanda mundial: as importacdes na Asia e outros
paises em carnes, grdos ¢ demais produtos, além de um
possivel novo surto de peste suina africana na China a ser
observado;

¢) A gravissima crise da Covid-19 no Brasil, o andamento
do processo de vacinac¢do, os mecanismos de apoio € a
garantia de renda, e a performance consequente do mer-
cado consumidor de alimentos e combustiveis;

d) As expectativas de plantios, areas e produtividades da
mega safra norte-americana. Qualquer problema climatico
sera grave aos pregos. Aparentemente, o excesso de chuvas
pode trazer atraso nos plantios e as estimativas de areas sdo
menores que o esperado pelo mercado.

e) Para fechar, o Adido do Departamento de Agricultura
dos EUA (USDA) estimou que o Brasil terd uma area plan-
tada de soja na safra 2021/22 de 40 milhdes de hectares,
contra os atuais 38,5 milhdes. A produgdo deve ser de 141
milhdes de toneladas (135 milhdes nesta safra) das quais
87 milhdes serdo exportadas. Nas ultimas cinco safras,
a area cresceu quase 5 milhdes de hectares. No caso do
milho, a proje¢ao ¢ que a produgao cresca para 114 milhdes
de toneladas em 20 milhdes de hectares. Para o algodao, a
area voltara a ser de 1,6 milhdo de hectares. E realmente

um periodo de forte expansdo que teremos pela frente,
criando muitas oportunidades as pessoas.

Reflexoes dos fatos e nameros
da cana em marco e o que
acompanhar em abril

Na cana

+ Na primeira quinzena de marco, a moagem de cana-
-de-agtcar na regido Centro-Sul totalizou apenas 1,67
milhdo de toneladas, de acordo com dados da Unica
(Unido da Induastria de Cana-de-Agucar). O fim do
ciclo 2020/21 se aproxima com uma moagem acumu-
lada de 600,47 milhdes de toneladas, 3,02% superior
aquela obtida na safra anterior. O mix esta em 46,16%
para o agucar e pode alterar apenas algumas casas
decimais, visto que faltam os dados dos ultimos 15
dias para o fechamento do ciclo. Ja 0 ATR deve conso-
lidar um aumento de 4,3%, ja que alcangou 144,97 kg/
tonelada contra 138,95 kg/tonelada da safra passada.
A Unica estima que, até 15 de abril, 169 usinas devem
iniciar sua operagdo para a proxima safra na regido,
contra 180 usinas registradas no mesmo periodo do
ano passado.

*  De acordo com a Datagro, o préximo ciclo (2021/22)
deve registrar um processamento de 586 milhdes de
toneladas, 3,5% inferior ao esperado para o atual ciclo
(2020/21), com proje¢do de moagem de 607 milhdes
de toneladas. A diminuig¢do da produgdo esta relacio-
nada as chuvas irregulares no Centro-Sul e precipita-
¢d0 20% inferior a média em Sdo Paulo. Com relac¢do
ao ATR, a nova safra da regido Centro-Sul deve obter
141,20 kg por toneladas de cana, valor 2,4% inferior
ao ciclo 2020/21. Finalmente, o mix deve ser leve-
mente mais agucareiro que o atual, com 46,5% voltado
para o adogante.

* A StoneX aponta uma moagem de 586,1 milhdes de
toneladas de cana (-2,6%) com ATR de 139,7 kg por
tonelada, 3,5% inferior a 2020/21 com mix de 46,3%
para o acucar. A Archer estima 574 milhdes de tonela-
das, 4,3% menor, devido ao clima.

*  Uma analise feita pela Spark Inteligéncia mostrou que
o setor sucroenergético demandou, em 2020, 3,8%
a menos em defensivos para a cultura em dodlar do
que em 2019; foram US$ 1,4 bilhdo em produtos. No
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entanto, os valores em reais apontam um aumento
de 7,6% nas vendas, de R$ 5,5 bilhdes para RS 5,9
bilhdes. A baixa no resultado em dolar pode ser
explicada pela desvalorizagdo da moeda brasileira
ao longo de 2020. Entre as categorias de defensivos,
os herbicidas representaram 53% do total em 2020;
seguido pelos inseticidas, com 39%; dos reguladores
de crescimento, com 4%, e dos fungicidas, com 3%.
Um estudo feito pela Esalg-USP mostrou que a con-
versdo de areas de pastagens degradadas em cultivo
de cana-de-aglicar pode remover entre 1 e 2 tonela-
das de carbono por hectare a mais em um ano, além
de contribuir para a recuperagdo do solo. Segundo
os pesquisadores, a conversdo de 1% da area de pas-
tagens degradadas no Brasil seria suficiente para
aumentar a produg@o de cana em 20%, fora o incen-
tivo a expansdo na oferta de biocombustiveis nos mer-
cados interno e externo. Apenas 0,6% do aumento de
areas para cana-de-acucar se deu em vegetagdo nativa
nas ultimas décadas, enquanto mais de 70% foram em
areas de pastagens.

Outro estudo feito por pesquisadores da Embrapa
Territorial (Evaristo de Miranda e Paulo Martinho),
aponta que entre 2009 e 2019, a area cultivada com
cana-de-agucar cresceu 14,3% no pais. 43 microrre-
gides respondem por 75% da produgdo em 2019, o
que antes eram 45 microrregides. Sdo Paulo conti-
nua sendo o principal Estado produtor, mas perdeu
participagdo para os demais, mesmo com aumento na
produgdo: antes era 56,3% e agora 54,8%. Por outro
lado, os cinco maiores estados produtores (SP, MG,
PA, GO e AL) ampliaram de 81,9% (2009) para 86,6%
da produgdo total nacional. Por fim, a produtividade
teve queda de 4,7% no periodo, passando de 78,2 para
74,5 toneladas por hectare, em fungdo da descapita-
lizacdo das usinas nos Ultimos anos frente as crises
enfrentadas pelo setor.

No acgtcar

De acordo com a Unica, a produgdo agucareira
da regido Centro-Sul alcangou o volume de 38,28
milhdes de toneladas, valor que supera o recorde
obtido na safra 2017/18 de 35,89 milhdes de tonela-
das, representando ainda um acréscimo de 44,29%
em relagdo ao montante produzido no ciclo passado.

Considerando os ultimos doze meses (mar 2020 -
fev 2021), as exportagdes do adocante brasileiro

totalizaram 31,6 milhdes de toneladas, crescendo
69,2% frente ao mesmo periodo anterior. O prego
médio, por sua vez, esteve 1,3% inferior.

As usinas brasileiras ja fixaram o preco de 85,75%
do actcar a ser exportado no ciclo 2021/22 (dados
até fevereiro), segundo estimativa da Archer Consul-
ting. Por sua vez, a Datagro estima que 80% a 82%
das exportacdes ja estejam travadas a um preco médio
de R$ 1.480 por tonelada. No mesmo periodo do ano
anterior, o volume fixado era de, aproximadamente,
64,7% da safra 2020/21. Dessa forma, as agroindis-
trias tém aproveitado os precos e adiantado o trava-
mento.

Segundo o Rabobank, a safra 2020/21 deve registrar
um déficit de 2,8 milhdes de toneladas de ag¢ticar e um
superavit de 1,5 milhdo de toneladas no ciclo seguinte.
Segundo o banco, a Australia, a Tailandia e a Unido
Europeia devem recuperar suas producdes na safra
2021/22. Para o Brasil, a entidade estima uma moa-
gem de 575 milhoes de toneladas (-5,0%) e um mix de
produgdo de 47% para o agtlcar.

Ja a Datagro estima produg@o de actcar no Brasil
de 36,7 milhdes de toneladas para a proxima safra
(2021/22), queda de 4,7% frente ao ciclo anterior. A
producdo do adocante s6 ndo sera mais afetada por-
que um volume consideravel de agucar a ser expor-
tado ja esta com pregos fixados. Com isso, 0 mix deve
ficar em 46,5% para agucar. Ja na perspectiva global,
a Datagro projeta uma safra 2020/21 deficitaria em 1
milhdo de toneladas, enquanto que no proéximo ciclo
¢ esperado leve superavit de, aproximadamente, 1
milhdo de toneladas.

A estimativa da Archer é de 35,05 milhdes de tonela-
das de agucar em 2021/22, praticamente 3,3 milhdes
de toneladas a menos que a safra 20/21. A StoneX pro-
jeta 36,1 milhdes de toneladas na safra 2021/22, 5,8%
menor que a safra anterior, motivada por chuvas 25%
abaixo da normalidade para o periodo.

Um estudo divulgado pela trading inglesa Czarnikow
apontou que pode haver um choque de oferta de act-
car no mercado global na safra 2022/23. Segundo a
organizagdo, que analisou as proximas cinco safras
para o setor, o fato recente da OMC (Organizagdo
Mundial do Comércio) contestar os subsidios aplica-
dos pelo governo da India, podem levar a reducio ou
até a extingdo da ferramenta. Além disso, o governo
indiano tem estimulado a industria local na insta-
lagdo de destilarias para producdo de etanol, apds a



aprovagdo da mistura do biocombustivel a gasolina
em 10% em 2022 e 20% até 2025.

Ainda no mercado internacional, a maior produtora
de agucar da Europa, a Sudzucker, anunciou lucros
operacionais na casa dos 230 milhdes de euros, quase
que o dobro dos 116 milhdes do ano anterior. Recen-
temente, a empresa havia fechado fabricas na Alema-
nha, Franga e Polonia como estratégia para reduzir os
custos da companhia.

A Copersucar anunciou a compra integral da Alvean,
joint venture formada entre a cooperativa e a Cargill,
que lidera o mercado global de agticar com 20% de
participagdo total. Apds a compra dos outros 50%,
que esta sob avaliagdo do Cade, a Alvean deve seguir
como uma empresa independente e com gestdo autd-
noma, fortalecendo ainda mais o seu negdcio com o
adocante.

Em 2020, a Copersucar representou 18% de todos os
titulos de CBios comercializados, o que foi suficiente
para que 3,1 milhdes de toneladas de carbono deixas-
sem de ser emitidas na atmosfera; o mesmo que seria
assimilado por 22 milhdes de arvores.

No etanol

Dados consolidados da Unica revelam uma produ-
¢éo de quase 30 bilhdes de litros do biocombustivel,
volume 8,56% inferior ao do ciclo 2019/20. Do volume
total produzido, o etanol de milho representou 8,1%,
com volume de 2,42 bilhdes de litros produzidos a
partir do cereal, um aumento de 60,85% em relacdo
ao ultimo ciclo.

A comercializagdo de etanol pelas usinas da regido
Centro-Sul alcangou 2,45 bilhdes de litros no més de
fevereiro, sendo 93% destinado ao mercado domés-
tico e 7% para exportacgdes. No mercado doméstico, o
anidro vendeu 731,61 milhdes de litros, caindo 0,57%
frente a0 mesmo més de 2020, enquanto foram vendi-
dos 1,54 bilhdo de litros (-0,30%) de hidratado.

As exportagdes de etanol dos tltimos doze meses (mar
2020 - fev 2021) ja somam 2,75 bilhdes de litros, com
crescimento de 42,4% em relagdo ao periodo anterior.
No entanto, os pregos em dolar estdo quase 15% infe-
riores.

Para a safra 2021/22, a Datagro estima produgdo de
etanol em 29,40 bilhdes de litros, o que deve evidenciar

queda de 4,1% sobre 2020/21. A StoneX projeta a safra
2021/22 em 25,8 bilhdes de litros, 7,5% menor que a
anterior. Seriam 16,6 bilhdes de litros de hidratado,
12% a menos e, no anidro, 9,2 bilhdes de litros, 2,1%
maior. No total, com o etanol de milho teriamos 29
bilhdes de litros.

* A ANP (Agéncia Nacional do Petréleo, Gas Natural e
Biocombustiveis) divulgou as metas de comercializa-
¢do de CBios para 2021, que sera de 24,86 milhdes de
titulos. Desse total, a BR Distribuidora deve comprar
26,3% (6,55 milhdes de titulos), seguida pela Ipiranga,
com 19% (4,71 milhdes de titulos), e da Raizen, com
17,3% do total (4,3 milhdes de titulos). Segundo o
MME (Ministério de Minas e Energia), na segunda
quinzena de margo, 11,3 milh3es de titulos de CBios ja
estavam em negociagdo na B3, o que representam 46%
da meta para o ano. O Renovabio deve ganhar ainda
mais forg¢a nos proximos anos em vista da regulacdo
de precificag@o do carbono como commodity global, o
que deve acontecer durante a COP-26, na Escocia, em
novembro deste ano.

Para concluir, os cinco principais
fatos para acompanhar em abril
na cadeia da cana:

a) Observar o consumo de etanol hidratado com
estes novos pregos e a politica de isolamento, que reduz
o consumo de combustiveis. Ao fechar esta coluna, pelos
dados da SCA, o litro do hidratado estava em R$ 2,88/1
com impostos nas usinas, € o anidro a R$ 2,65/1. Tivemos
grande queda nestes ultimos 30 dias;

b) O barril do petrdleo tipo Brent estava em USS$ 62,
ficando praticamente estavel no més. Observar seu com-
portamento agora em abril para saber os precos da gaso-
lina;

) O déficit de agticar: ao fechar a coluna, o agucar
estava em 15,26 cents/libra peso na tela de maio de 2021.
O consumo mundial deve aumentar com a vacinagdo ¢ o
crescimento econdmico mundial, € a oferta maior deve vir
do Brasil mesmo;

d) Os efeitos do clima sobre o canavial 2021/22, que
esta muito seco, ¢ deve trazer perdas;
e) As exportacdes de acucar do Brasil, que estdo

muito fortes, e os pregos para o mercado interno que vém
se mantendo.
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Valor ATR

No inicio da safra tivemos algumas quedas no valor do ATR: abril com R$ 0,70/kg; maio com R$ 0,69/kg; junho em R$
0,68/kg; e julho em R$ 0,676/kg. No entanto, de agosto para c4, observamos um aumento do indicador: agosto em R$ 0,679/
kg; setembro em R$ 0,687/kg; outubro com R$ 0,70/kg; novembro com R$ 0,71/kg e dezembro fechando com R$ 0,729/kg.
Em janeiro de 2021 tivemos o ATR valendo R$ 0,86/kg, em fevereiro R$ 0,93/kg e, em margo, o valor de R$ 1,03. Com isso,
chegamos a um acumulado de quase R$ 0,78/kg. @

Homenageado do meés

Em todas as colunas homenageamos alguém de relevancia. Desta vez, nossa singela
homenagem vai para o empresario Marcelo Wirgues, que montou a Usina Cagu em
Vicentinopolis, GO, depois de sair de Paraguacu Paulista, e foi precocemente levado por

esta tragédia humanitaria da Covid.

Marcos Fava Newes é Professor Titular (em tempo parcial) das Faculdades de Administracdo da USP em Ribeirdo Preto e da FGV em Sao Paulo,
especialista em planejamento estratégico do agronegécio. Confira textos, videos e outros materiais no site doutoragro.com e veja os videos no canal
do Youtube (Marcos Fava Neves). Seguem os agradecimentos ao apoio de Vitor Nardini Marques e Vinicius Cambaiva.
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Assuntos Legais

Plano de auxilio
mutuo (PAM):
O que € e sua
importancia

Juliano Bortoloti — Advogado

4o € novidade nenhuma que todos os anos os
incéndios trazem severos e inumeros prejui-

zos aos produtores de cana-de-agUcar e as uni-

dades industriais e, junto ao risco de perderem toda uma
produgdo queimada, podem também sofrer a aplicagdo
de pesadas multas pelos 6rgdos fiscalizadores estaduais.
Contudo, conforme vimos na matéria do més passado
denominada “Incéndios em Areas Canavieiras — dire-
trizes a serem adotadas pelos produtores”, para que essa
Diego Henrique Rossaneis multa seja aplicada, deve ser encontrado e comprovado
Advogado pela autoridade fiscalizadora o nexo de causal, a ligagdo
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entre a conduta do suposto infrator (proprietario, pos-
suidor, usina, etc) com o dano (queima).

Para se definir os meios de buscar a comprovagéo desse
nexo de causalidade, foi publicada a Portaria CFA n°
16/2017 que contém diversos critérios com diferentes
pontuagdes que devem ser verificados durante a fisca-
lizagdo pela autoridade competente. Se forem atingidos
dezesseis pontos ou mais, a multa em decorréncia da
queima de cana-de-agucar ndo sera aplicada.

Dentro desses critérios previstos na Portaria CFA n°
16/2017, um dos mais importantes, depois dos aceiros
(principalmente aquele que divide as areas de preser-
vacdo permanente, vegetagdo nativa, etc, da cana-de-
-agucar), € o PAM — Plano de Auxilio Mutuo, que sera
tratado adiante.

Entende-se por PAM, o documento concebido em con-
junto por dois ou mais empreendedores do setor sucro-
energético, contendo medidas/a¢des que serdo tomadas
em casos de eventuais incéndios na lavoura de cana-de-
-agucar, devendo nele constar, no minimo, as proprieda-
des integrantes devidamente georreferenciadas, a iden-
tificagdo dos veiculos que serdo utilizados no combate
ao fogo, identificacdo de seus condutores, programagao
de colheita e telefones para comunicagdo de incéndios.
Sendo assim, podemos dizer que o PAM nada mais ¢ que
a instrumentalizagdo através de um documento formal
das atitudes que, rotineiramente, ja sdo tomadas pelos
produtores rurais e pelas unidades industriais quando
veem suas lavouras de cana-de-agucar atingida por
incéndios quando, por exemplo, acionam a brigada de
incéndios mais proxima para realizar o combate ao fogo,
etc.

Além dos requisitos minimos para se formalizar um
PAM, outras ferramentas também podem ser utiliza-
das, a CANAOESTE, por exemplo, tem como base fun-
damental de seu PAM que, inclusive, é reconhecido e
validado pela Policia Militar Ambiental do Estado de
Sdo Paulo, um sistema de monitoramento via satélite em
tempo integral — 24h por dia sete dias por semana — que
monitora as lavouras de cana-de-agticar dos integrantes
do plano.

Por meio desse sistema altamente tecnologico e exclu-
sivo, é detectado o foco do incéndio em poucos minutos,
a partir dai a CANAOESTE por meio de sua equipe ¢ de
uma central de monitoramento altamente especializada,
aciona os contatos cadastrados e vinculados ao nome do
proprietario participante do PAM atingido pelo fogo,
buscando o acionamento das brigadas de incéndios mais

proximas e que possam dar o pronto ¢ efetivo combate
com maior rapidez.

Para as grandes unidades industriais o PAM ¢ ainda mais
essencial. Por possuirem grande area de cultivo, o PAM
lhes auxiliard no controle mais efetivo de suas areas
lavouras em caso de incéndios € um monitoramento
via satélite em tempo integral dos focos de incéndios,
trard um imenso valor agregado ao PAM dessa Unidade
Industrial, podendo poupar-lhe vultuosas somas de
dinheiro com o pagamento de multas.

A importancia da formalizagdo do PAM fica evidente
quando se analisam as boas praticas agricolas para se
evitar incéndios e multas em canaviais, hoje constan-
tes da Portaria CFA n° 16/2017, na medida em que, se
o PAM existir formalmente, o proprietario/possuidor/
unidade industrial vitimas de incéndio, computara mais
pontos para afastar o nexo de causalidade necessario a
aplicagdo de multas ambientais do que aquele que pos-
suir o PAM de maneira informal ou ndo o possui-lo.
Isso porque, conforme dita Portaria, aquele que teve seu
canavial atingido e que possui um PAM operacionali-
zado, ou seja, aprovado, em funcionamento e validado
pela Policia Militar Ambiental, pontuard nesse critério
com 3 (trés) ponto. Ja aquele que possui um PAM em
funcionamento, contudo, ndo operacionalizado (infor-
mal, ndo foi validado pela Policia Ambiental), pontuara
com apenas 1 (um) ponto e, por 6bvio, aquele que nédo
possui nenhum tipo de PAM, ndo recebera ponto algum
nesse critério.

Levando-se em consideragdo que uma multa por incén-
dio que tenha atingido cana-de-agucar (em pé, no chao,
palhada, etc), custa R$ 1.000,00 (mil reais) por hectare
atingido, fica evidente a importéncia da formalizagdo de
um PAM, néo s para se somar a pontuacdo prevista na
Portaria CFA n° 16/2017 para eventual cancelamento de
multa, mas, principalmente, para se evitar que o incén-
dio atinja a propriedade rural e, se atingir, que ndo tome
grandes proporcdes e seja combatido logo e de forma
eficaz.

Por fim, resta claro a importancia destes instrumentos
de prevengdo e combate a incéndios que os fornecedores
devem possuir e, em razdo disso, julgamos primordial
que entidades tenham condi¢do de organizar e realizar
isso de forma correta, de onde citamos aqui o caso da
Canaoeste, que reconhecidamente organizou um dos
mais completos PAM para seus associados, inclusive
com monitoramento via satélites. &
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Canaoeste promove
live e discute

perspectivas para a
Safra 2021/22

Numeros foram apresentados por Caio
Carvalho; encontro teve participacao
do gestor corporativo Almir Aparecido
Torcato
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para os desafios futuros, a Canaoeste (Associagdo dos Plantadores de Cana do

Oeste do Estado de Sdo Paulo) promoveu uma live trazendo as “Perspectivas
para a Safra 2021/22”. O encontro teve o apoio institucional da Copercana.
Transmitida através do sistema multiplataforma (Youtube e Facebook) e usando
o aplicativo ‘Zoom’, a apresentacdo recebeu diversos elogios por parte dos asso-
ciados. “Por conta da pandemia da Covid-19, esse encontro virtual foi a maneira

P reocupada em oferecer informagdes de qualidade e preparar os seus associados
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mais adequada no momento para chegarmos com infor-
macgdes de qualidade ao nosso produtor”, revela o ges-
tor corporativo da Canaoeste, Almir Torcato.

Essa ¢ mais uma ferramenta oferecida pela Canao-
este que, diariamente, conta com uma equipe técnica
e qualificada que auxilia o produtor nas mais diversas
situagdes, além de oferecer suporte a diversos servigos.
Entre eles, o Plano Integrado 2021/2022; o Aplicativo
— APP Canaoeste; Solugdes Ambientais e Agrarias;
SOS Incéndios; Suporte Técnico Agrondmico; Moni-
toramento de incéndios 24h; Assessoria Juridica; Solu-
¢oes Integradas (Laboratério de Sacarose, Fiscais de
Sacarose e participacdo em grupos de interesse); Geo-
tecnologia; e Equipe de Campo — Praga Zero.
“Preocupamos sempre em oferecer aos nossos asso-
ciados as melhores condigdes para que tenham toda a
ciéncia técnica e possam entender como sera a proxima
safra e, assim, se planejarem para ela”, acrescenta Tor-
cato.

Entre as principais duvidas levantadas durante a live
foram destacadas as questdes quanto a produtividade,
prego e custo de produgdo. Aos olhos dos especialistas,
anova safra é vista como favoravel em relagdo ao custo
de produgdo. Os pregos também devem ser positivos,
ja que o mercado apresenta boas proje¢des em relagdo
a remuneracdo da cana-de-acgtcar. Porém, o que gera
mais medo € a questdo da produtividade que foi preju-
dicada por questdes climaticas.

“As canas de inicio de safra foram as mais prejudicadas
pela falta de chuvas. As de final de safra e as de meio
nem tanto. Alguns produtores, para obterem o maximo
da producdo diante deste problema, optam por sacrifi-
car o segundo e o terceiro corte que estdo mais desen-
volvidos e assim preservarem a cana de primeiro corte
para que essa se desenvolva um pouco mais”, aponta
Torcato.

Outro ponto destacado pelo gestor da Canaoeste foi o
RenovaBio. Os produtores querem participar do pro-
grama de descarbonizagdo que atualmente remunera
através dos créditos de carbono (Cbios) usinas produ-
toras de etanol. O programa é conhecido como a Poli-
tica Nacional de Biocombustiveis. “Representamos
uma associagdo de produtores. A duvida de muitos
estd em relagdo ao RenovaBio. Existe uma discussao
em relagdo a participacdo deles no mercado de crédito
de carbono (Cbios). Acredito que na proxima safra ja
tenhamos algo mais claro em relagdo a isso”, destaca
Almir Torcato.

E—

Caio Carvalho da Canaplan foi o
convidado

Mais que uma live, a Canaoeste apresentou uma verda-
deira aula sobre a producdo de cana-de-agticar no Bra-
sil e no mundo. Caio Carvalho, da Canaplan, fez ques-
tdo de trazer dados relativos a desigualdade econémica
global, fazendo uma relagdo entre as economias do pas-
sado e uma projegdo sobre os principais compradores
no futuro: os paises asiaticos.

Foram apresentadas informagdes sobre a geopolitica
internacional, tendo como principal destaque a inclina-
¢do do presidente norte-americano Joe Biden, em bus-
car parcerias comerciais como a {ndia e China.

A situagdo atual no Brasil também nao ficou de fora.
As questdes relacionadas a Amazodnia, o desgaste do
Governo Federal em relagdo as questdes politicas e
pandémicas também foram apresentadas.

O tema ‘fake news’ também foi abordado. Caio Car-
valho fez um destaque sobre o que ele chama de a ‘era
da pos-verdade’, onde, segundo ele, a narrativa ¢ muito
mais importante do que a propria verdade, sendo que o
Brasil tem dificuldades para se defender.

Sobre o mercado internacional foram apresentados os
maiores produtores de petréleo no mundo e também as
projecdes da Opep — Organizagdo dos Paises Exporta-
dores de Petréleo.

Ja entrando no assunto sucroenergético brasileiro, Caio
Carvalho apresentou uma lista com as principais areas
canavieiras ao longo da ultima década (2009 a 2019) e
comentou sobre os cinco maiores produtores nacionais:
Sao Paulo, Goias, Minas Gerais, Mato Grosso e Parana.
“Os astros do setor estdo alinhados do ponto de vista de
demanda. Temos varias questdes alinhadas para uma
boa condig@o. O preco das commodities, a entrada das
vacinas que devem promover posteriormente uma reto-
mada da demanda e, consequentemente, a recuperagao
da economia. Temos também os ciclos positivos de
precos, que nds esperamos que permane¢am por pelo
menos mais dois anos. Tem essa participacdo maior
do mercado asiatico na compra de produtos, além da
volta da OMC (Organiza¢cdo Mundial do Comércio)”,
comenta Caio Carvalho.

Do ponto de vista da oferta, a Safra 21/22 deve ser
menor, e menor também serdo as ofertas. Apesar disso,
a demanda por etanol deve ser 5% ou 7% maior do que
no ano passado; os fundos especulativos seguem com-
prados e os precos da Petrobras vdo depender muito da



politica adotada por Joaquim Silva ¢ Luna. “A safra
2021/22 sera a de menor oferta. Tivemos um bom
investimento que ¢ um fator que nos da esperanga do
lado do canavial, mas esse canavial vem muito estres-
sado. Podemos apontar outros aspectos para essa redu-
¢do, como, a pandemia de 2020 que continua em 2021;
a seca de 2020, que herdamos em 2021 com muitos
incéndios ¢ que obviamente vdo resultar de maneira
negativa na brotagdo de soqueira; o verdo ruim de
2021, com poucas chuvas; a idade média do canavial
que, com as dificuldades da seca e dos problemas que
tivemos com a pandemia, teve seu plantio bem menor
— o canavial esta mais velho”, detalha Carvalho. O
especialista acrescenta que a falta de mudas para o
plantio; a competi¢cdo de grios e eucalipto e a menor
area de colheita vao resultar em menos toneladas de
acucar por hectare e, consequentemente, menos ATR
(Agucar Total Recuperavel).

No que diz respeito a quantidade de moagem da Safra
21/22, Carvalho propde uma expectativa mais branda.
Diferente das informacdes divulgadas em janeiro
que traziam uma proje¢cdo de moagem na casa de 580
milhdes de toneladas de cana na regido Centro-Sul,
o especialista promove o exercicio em trés cendarios,
sendo a melhor das hipoteses uma moagem de 570
milhdes. “Temos que levar em consideracdo diversos
fatores, entre eles, a falta de chuvas, possibilidade de
geadas e a isoporizagdo. Nao podemos nos esquecer do
que ja ocorrera no passado a exemplo da Safra 11/12.
Nao digo que possa acontecer, mas ¢ importante nos
prepararmos”.

Para exemplificar essa necessidade do produtor se pre-
parar para qualquer uma das situagdes, o especialista
apresentou uma tabela exercitando trés cenarios, sendo
o mais desanimador com uma moagem de 530 milhdes,
um mediano com 550 milhdes, € o mais animador com
570 milhdes de toneladas de cana.

Com base nos dados, Carvalho calculou uma perda de
producdo em cada um dos ensaios, sendo -11%, -8%
e -4%, respectivamente. Consequentemente, em cada
uma das hipdteses houve a Redugdo de ATR e também
as produgdes finais de agucar e etanol. “Esse exercicio
¢ para dar uma dimensdo do tamanho do problema que
a gente tem e, € claro, que Safra 22 estd herdando parte
desse problema porque vamos ter uma série de impac-
tos no processo de colheita de cana”, explica Caio Car-
valho.

Sobre os precos pagos em relacdo ao acglcar total

recuperavel (ATR), Caio Carvalho projeta que os valo-
res pagos na Safra 2020/21 devem se manter na Safra
21/22.

Usando uma tabela com a proje¢do dos precos pagos
no acumulado da Safra 20/21, o especialista apresen-
tou os numeros coletados de abril de 2020 a margo de
2021. Com esses dados, Carvalho fez uma projecio
com relagdo aos pregos que serdo praticados na nova
safra, também pelo periodo de abril de 2021 a margo
de 2022. O resultado do grafico é espelho do que foi a
safra passada. “Vai ser igual. Acredito que os precos
vdo ser maiores, mas vai ser igual. A tendéncia é de
aumentar ao longo do periodo, mas como eu ja comego
com ela em alta podemos dizer que vamos ter um ATR
no acumulado muito maior”, destaca Carvalho.

Para finalizar, Caio Carvalho resumiu os assuntos que
o produtor deve prestar atengdo nessa nova safra que
se inicia:

¢ Crescimento do Brasil: “Sim! Haverda um cres-
cimento econdmico do Brasil em 2021, em pelo
menos trés pontos percentuais, no préoximo ano
também".

e Consumo de etanol combustivel: “O consumo do
ciclo otto (que sdo as frotas de veiculos do pais)
devera ser de 5% a 7% maiores do que em 2020,
mesmo diante da segunda onda da Covid-19”.

¢ Gasolina brasileira: “A capacidade de refino da
gasolina brasileira, estagnada, enfrentara um cres-
cente consumo de gasolina de mais de 10%, sendo
necessarias importagdes. Isso significa que tenho
que comprar pelo de 28 a 30%, entdo tenho que ter
uma politica de pregco condizente com a realidade
do preco internacional da gasolina”.

e Acucar brasileiro no mercado internacional: “O
Brasil continuara a ser o regulador do mercado de
agucar, sem duvida alguma e cada vez mais forte”.

¢ Etanol hidratado: “A oferta limitada de etanol
hidratado, com base na quebra de produgdo, fara
com que a paridade econdomica fique proxima dos
70%, portanto a tendéncia é de um consumo mais
apertado, portanto, sera maior de gasolina”.

¢ Producio de etanol de milho: “O etanol de milho
continuara a sua trajetéria de crescimento, se fala
em até sete ou oito bilhdes de litros produzidos
em 2030”.

¢ Raio x da Safra 21/22: “A combinagio petrdoleo x
cambio serd a grande marca dessa safra”. @
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Canaoeste tem
contas de 2020
aprovadas por
unanimidade

Balanco financeiro foi apresentado para
associados durante Assembleia Geral
Ordindria
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Canaoeste — Associa¢do dos Plantadores de

Cana do Oeste do Estado de Sao Paulo realizou

no dia 13 de abril a Assembleia Geral Ordinaria
de 2021 (AGO 2021). Por conta das restrigoes da Covid-19,
o encontro aconteceu de forma virtual e foi acompanhado
por diretores, colaboradores e associados através da plata-
forma “Zoom”.
Essa foi a primeira vez, em 75 anos de histdria, que a
Canaoeste realizou uma assembleia totalmente virtual. A
novidade vem ao encontro de uma série de medidas coloca-
das em pratica pela associagdo para se adequar a essa nova
realidade imposta pela pandemia do novo coronavirus.
De acordo com o gestor corporativo da Canaoeste, Almir
Aparecido Torcato, as formas digitais sdo as novas tendén-
cias a serem seguidas. A ferramenta inclusive ja foi usada
anteriormente em uma live, muito elogiada pelos associa-
dos, que trouxe as perspectivas da Safra 2021/22. “Esta-
mos em fase de adaptacdo, mas o esforgo é real. Cada vez
mais estamos nos preparando e a tendéncia é utilizarmos
esse tipo de ferramenta inclusive nas atividades que antes
eram presenciais, como, por exemplo, reunides técnicas,
informativos e treinamentos”, destaca Torcato.
A “AGO 2021” da Canaoeste ocorreu de forma tranquila.
Conforme a ordem do dia foi realizada a leitura, discussdo
e a votagdo do balango do relatorio da diretora e parecer do
conselho fiscal referentes ao exercicio de 2020. Participa-
ram da apresentagdo da AGO, o presidente da Canaoeste,
Fernando dos Reis Filho, o gestor corporativo, Almir Apa-
recido Torcato, o advogado Juliano Bortoloti e o contador
Marcos César Molezin.
A prestacdo de contas incluiu, além dos numeros, a leitura
de um texto com os servigos executados ao longo do ano
pela associagdo. O balanco e os demonstrativos financei-
ros foram apresentados pelo contador da associacdo, que
detalhou também a evolucdo patrimonial da Canaoeste.
Durante a transmisséo, foi realizada a leitura dos parece-
res da auditoria independente “ValorUp” sobre as demons-
tra¢des financeiras, como também do conselho fiscal da
entidade.
De acordo com o resultado apurado, a Canaoeste fechou
o0 ano de 2020 com um superavit de R$ 1.219.790,00 (um
milhdo, duzentos e dezenove mil, setecentos e noventa
reais). As contas foram aprovadas por todos os associados
por unanimidade.
“Em nossas atividades de 2020, ano marcado por incerte-
zas ¢ adaptacdes em decorréncia da pandemia da Covid-
19, a Canaoeste deu sequéncia a sua filosofia de traba-
lho, desde sua formagdo em 1945. Seguiu firme com seu

propdsito de promover assisténcia de qualidade nas areas
técnicas e juridicas ligadas a produgdo da cana-de-actcar,
assim como amplo atendimento juridico nas diversas areas
do direito que afetam a vida do fornecedor de cana, bem
como a defesa dos interesses politicos e econdmicos da
classe”, destacou o presidente da Canaoeste.

“Como vimos o agro ndo parou, ¢ ndés também nao. Ao
lado do nosso associado o departamento técnico agrond-
mico e de geotecnologia esteve presente em mais de 20 mil
atendimentos entre visitas técnicas de campo, assisténcia
técnica virtual, telefone, recomendagdes, levantamento de
areas, desenhos técnicos, elabora¢do do plano integrado
entre outros”, frisou Reis Filho.

Entre as atividades realizadas pela Canaoeste, o presi-
dente cita a assisténcia técnico-juridica referente a paga-
mentos de cana; contratos de parceria, de arrendamento
e comodato; de fornecimento, venda e compra; desapro-
priagdes de terra, além de outras assisténcias como ana-
lises de contratos; agcdes de cobranca, defesas judiciais e
representacdes perante outros 6rgaos como, por exemplo,
Ministério Publico. Ao todo foram mais de 3.600 atos
juridicos.

A Canaoeste também colocou em pratica, em 2020,
agdes de sustentabilidade. Em parceria com a Ong Soli-
daridad, organizagdo Holandesa que financia projetos
sustentaveis no Brasil, foi possivel envolver os produ-
tores independentes de cana com o compromisso de
melhorar seus processos.

Outra ac¢do de destaque da associagdo foi no campo poli-
tico e institucional. A Canaoeste participou ativamente
de discussdes, defendendo seus associados no conselho
deliberativo da Orplana — Organizagdo de Associacdes
de Produtores de Cana do Brasil; interesses econdmicos
no Consecana — Conselho de Produtores de Cana-de-
-agucar, Agtcar e Etanol do Estado de Sdo Paulo; par-
ticipando de congressos e conferéncias internacionais.
Na Datagro — Consultoria Agricola Independente, e
até sendo destaque internacional como palestrante do
“Sugar & Ethanol Brazil”, promovido pela F.O. Licht, de
maneira virtual em Londres. “Ainda nesse sentido, segui-
mos com o compromisso de colocar o produtor indepen-
dente de cana onde ele merece, inclusive no que tange a
participagdo do Cbios, receitas advindas dos créditos de
carbono do programa federal — o RenovaBio. Estudos
solidos embasam o pleito por uma participag@o justa e
equilibrada de forma coletiva”, finalizou Fernando dos
Reis Filho. (&
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O respeito mutuo entre
Cetesb e cana-de-acucar

A adoc¢ao do nexo de casualidade e o acordo para quitacao
de débitos sao provas que o didlogo torna dinamicos os
relacionamentos antes antagonicos

Encontro com a CETESB sobre o Acordo Extrajudicial para
quitacao dos débitos decorrentes das autuacoes por queima
da palha da cana de acicar
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Antonio de Padua Rodrigues Patricia Iglecias Denis Arroyo Alves
Diretor Técnico da UNICA Diretora-presidente da Diretor Executivo da ORPLANA
CETESB

Fernanda Abreu Tanure Marcio Negrao Marolla
Gerente do Departamento Juridico Gerente do Departamento
da CETESB Econdrico Financeiro da CETESB
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o ano passado, a grande novidade, obser-

vando a relag@o publico-privado de fiscaliza-

¢do e autuacdo quanto a ocorréncia de incén-
dios nos canaviais, foi a adesdo da Cetesb (Companhia
Ambiental do Estado de Sdo Paulo) ao uso do nexo de
casualidade como base para a conclusdo das ocorrén-
cias.
Assim, desde a safra passada, o 6rgdo esta uniformi-
zado com a pratica ja adotada pela Policia Ambiental
fazendo com que o produtor de cana paulista tenha a
previsibilidade juridica necessaria para desenvolver a
sua atividade.
No altimo més de margo, Cetesb e representantes do
setor vieram a publico, através de uma live, para infor-
mar a celebragdo de um acordo extrajudicial que teve
como meta (os interessados tinham que se pronunciar
até 30 de margo) a quitagdo de débitos decorrentes
(com descontos de até 75%) de autuagdes por queima
da palha da cana, e que ndo haviam sido inscritos em
divida ativa até 31 de dezembro de 2019.
No evento, a diretora-presidente da companhia, Patri-
cia Iglesias, destacou que o acordo mostra um novo
olhar da gestdo publica, onde o foco ¢ trabalhar com
demandas que trazem incertezas juridicas a diversos
atores privados.
Ela ainda falou que perante a mudanga do entendi-
mento do Tribunal de Justi¢a do Estado, eram remotas
as chances de se receber um valor préoximo ao montante
que ultrapassa os R$ 13 milh&es, assim, contabilizando
os custos com a judicializagdo dos casos, dar descontos
para a quitagdo dos débitos foi a tomada de decisdo
mais racional.
Pelo lado canavieiro, ela apontou que o acordo repre-
senta a eliminacdo de um passivo que atrapalha na
divulgacdo dos numeros, principalmente ligados a
questdes ambientais num momento em que toda cadeia
trabalha para conseguir se firmar, pois ja entrou, no
limiar dentro das questdes envolvendo o conceito de
sustentabilidade.
Por fim, ela recordou que o setor sucroenergético pau-
lista, desde o processo de eliminacdo do corte da cana
queimada, cumpriu as exigéncias estabelecidas pelos
orgdos de controle ambiental antes dos prazos estipu-
lados, fator primordial para dar seguranga no relacio-
namento.
Representando o setor, o diretor executivo da Orplana,
Denis Arroyo Alves, disse que a ado¢do do nexo de
casualidade foi o grande movimento do orgdo que

gerou esse processo de empatia com o setor.

O diretor executivo da Orplana, Denis Arroyo,
lembrou da adocao, por parte da Certesb,

do nexo de casualidade, movimento que da
seguranca juridica para o produtor

Ao ressaltar o trabalho do dr. Juliano Bortoloti (ges-
tor juridico e ambiental da Canaoeste), da dra. Renata
Camargo (assessora juridica da Unica) e do Comité
Ambiental Juridico da Orplana, ele disse que o movi-
mento é um grande exemplo que vai além de uma adap-
tacdo da legislagdo, mas um case de sucesso de uma
parceria publico-privado.

“0 nexo de causalidade ¢ maior que um instrumento de
verificagdo de ocorréncias, ele ¢ uma ferramenta para
o produtor utilizar como guia de boas praticas. Antes
o agricultor ndo tinha como saber o que era correto a
se fazer como prevencgdo e combate aos incéndios. Fico
feliz também da Cetesb ter entendido de que o meio
ambiente ¢ o nego6cio do canavieiro e que o fogo deixou
de fazer parte de seu manejo ha muito tempo, trazendo
hoje apenas prejuizos a uma lavoura de cana-de-acu-
car”, completou Arroyo.

J& Antonio de Padua Rodrigues, diretor técnico da
Unica, focou sua participagdo na celebragdo de um
momento que o setor tentava ha muitos anos: “Esse
¢ um momento que a Cetesb e o setor estdo concilia-
dos olhando para a conservagdo do meio ambiente, ele
mostra que estamos quites nas questdes de sustentabi-

lidade. &=
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Fernanda Clariano
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O agro e o campo normativo

Buscando uma melhor sistematizacao das regras no regime
juridico do agronego6cio com mais equilibrio,
legitimidade e efetividade

ecentemente, importantes nomes das areas

juridica, governamental e do agronegdcio

participaram de um evento virtual para tra-
tar de importantes assuntos como Reformas e Com-
petitividade; Sustentabilidade e Seguranca Alimentar
Investimento Estrangeiro e Sistema de Financiamento
Privado. A primeira edicdo do CBDA (Congresso
Brasileiro de Direito do Agronegdcio) acontece num
momento importante, num curso de uma pandemia que
evidenciou por sua vez a importancia do agronegocio.
Na abertura, o presidente do IBDA (Instituto Brasi-
leiro de Direito do Agronegdcio), Renato Buranello,
destacou que a analise conjunta do direito, da econo-
mia e das organizacdes, tem relevancia por possibilitar
entendimento mais profundo da complexidade, da rea-
lidade agroindustrial. “As questdes relativas ao agro-
negodcio ndo estdo ainda suficientemente difundidas na
doutrina e na jurisprudéncia. Muitos precedentes rela-
cionam os negdcios privados empresariais aos precei-
tos de direito agrario, mas os modelos de negdcio e a
complexidade e tecnologia dos mercados agricolas vao
muito além da atividade de produg@o no campo. Temos

o
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Buranello: “As questoes relativas ao
agronegocio nao estao ainda suficientemente
difundidas na doutrina e na jurisprudéncia”

por objetivo o estudo do regime juridico do agrone-
gbcio, que busca contribuir na formagdo de politicas
publicas para o setor, como também na adequada sis-
tematizacdo das regras existentes e sua melhor inter-
pretagdo quando do exercicio da fungdo jurisdicional”.
Ainda segundo Buranello, a quebra da unidade da cadeia



agroindustrial significa a criagéo de riscos. “Os negécios
juridicos integrados no atendimento a sua funcdo eco-
némica e social devem estar protegidos. Sabe-se, que as
atividades econdmicas exploradas nas cadeias agroindus-
triais devem contribuir para o aumento da produgao de ali-
mentos, fibras e bioenergia, visando a seguranga alimentar.
Também os custos de transagdo tendem a se reduzir em
mercados nos quais os agentes econdémicos confiam no
comportamento dos outros. Buscam-se, aqui, cenarios pre-
visiveis, em que se possam legitimamente esperar a adogao
de certas condutas dos parceiros comerciais”.

O presidente do Sistema OCB, Marcio Lopes de Freitas, em
sua participagdo reforgou a importancia de se ter o desen-
volvimento de um pensamento juridico cada vez mais apri-
morado para o agronegécio. “E fundamental que tenhamos
caminhos aplainados no meio judiciario, legal e tributario,
para que o nosso principal negdcio brasileiro tenha paz e
seguranca juridica no seu desenvolvimento e na sua capa-
cidade de fazer com que as pessoas se desenvolvam e se
crie prosperidade no pais como um todo. A OCB tem se
preocupado com esse tema, ja temos um grupo juridico
tributario que se dedica a isso e queremos somar esforg¢os
para que tenhamos a paz que tanto precisamos nessa area”,
destacou Freitas.

Junqueira: “Desburocratizar e simplificar é
o que dara ao setor privado o protagonismo
necessario com maior seguranca e incentivo
para o crescimento econéomico

Ja o secretario da Agricultura e Abastecimento do Estado
de Sao Paulo, Gustavo Junqueira, ressaltou o papel fun-
damental do agro no fornecimento de alimentos e a maior
e melhor utilizagdo dos instrumentos juridicos pelo setor,
modernizagdo da legislacdo, implementa¢do de reformas
e politicas agricolas pensadas em conjunto com o setor

privado e a simplificacdo e desburocratizagdo de nor-
mas e menos interferéncia dos orgdos governamentais
na dindmica da reducdo. “O agro brasileiro tem buscado
cada vez mais se modernizar e atender as demandas do
mercado global. Para cumprirmos com o nosso papel na
garantia da seguranga alimentar mundial precisamos con-
tingenciar riscos e otimizar os resultados econdmicos por
meio da aplicagdo de adequados instrumentos juridicos.
Porém, a burocracia é um adversario cruel da economia
e o Brasil, infelizmente, possui uma posi¢do de destaque
entre os mais burocraticos. Nesse cenario, desburocratizar
e simplificar é o que dara ao setor privado o protagonismo
necessario com maior seguranga e incentivo para o cresci-
mento econdmico”.

A senadora Soraya Thronicke contribuiu em sua apresen-
tacdo com o ponto de vista do legislador, que tem relevante
papel na formagdo da estrutura que sedimenta o ordena-
mento juridico do agronegdcio. Na ocasido ela ressaltou a
importancia do papel, do trabalho conjunto entre os mem-
bros do legislativo e do judiciario para que o agronegocio,
como motor da economia brasileira ndo pare. A seu ver, 0s
Senadores ¢ Deputados precisam atuar na reforma tribu-
taria para impulsionar a atividade rural, porque quando o
Brasil vai bem, o agro ¢ parte decisiva desse sucesso. “Pre-
cisamos ter consciéncia de que o agroneg6cio ¢ o motor da
economia brasileira ha tempos. Para que esse motor ndo
pare, o legislador e o judiciario devem trabalhar olhando
sempre para o mesmo horizonte. Se tivermos satde poli-
tica conseguiremos cada vez mais trazer resultados positi-
vos para o crescimento da nossa poténcia nacional que € o
agro. Nos anos de crise, € 0 agro que segura firme o rojao
e ndo deixa que a nossa economia saia completamente dos
trilhos. Os textos das reformas devem ser trabalhados de
forma que impulsione a atividade rural e ndo o contrario.

Reformas e Competitividade

Asreformas sdo essenciais para a competitividade do Brasil
no ambiente interno e internacional. Essas reformas encon-
tram eco atualmente num Congresso que estd receptivo,
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porém carente de uma participagdo maior do poder execu-
tivo. No painel mediado pelo doutor em Direito Adminis-
trativo pela UCMadrid, Fabio Medina Osoério, renomados
profissionais discutiram as reformas politica, tributdria e
administrativa, que sdo imprescindiveis para impulsionar
a competitividade do Brasil no cenario internacional para
que o pais possa gerar empregos e desenvolvimento.

A diretora-presidente da Tendéncias Consultoria Integra,
Elizabeth Farina, pontuou em sua fala que a competitivi-
dade depende de regras estaveis e previsiveis, por isso a
importancia das reformas e respeito as regras do jogo para
mitigar deficiéncias. “Temos uma carga tributaria muito
distorcida, precisamos ampliar essa reforma administra-
tiva para o campo do judiciario - temos um judicidrio com
mais de 100 milhdes de processos. Atualmente no Brasil,
a lentiddo do judiciario causa uma distor¢@o nos litigios,
ou seja, ha uma motivagdo para litigar em fungdo dessa
lentiddo, o que produz essa paralisacdo dos litigios. Temos
efetivamente que trazer a reforma administrativa de uma
maneira mais ampla dentro desse conceito”.

O deputado federal Arnaldo Jardim por sua vez tragou um
cenario sobre a tramita¢ao das reformas. Na ocasido, res-
saltou que o atual Congresso Nacional ¢ reformista e que
havera avancos nas questdes das reformas, em especial da
tributaria, uma vez que a PEC45 estd em com o relatorio
pronto para ser analisado pela Cdmara, enquanto a PEC110
também esta em evolu¢do no Senado. Nesse sentido, ele
reforgou a importancia do protagonismo do executivo ¢ a
mobilizacdo da sociedade. “Temos o olhar do judiciario,
tivemos o olhar do mercado, talvez falte o olhar do execu-
tivo para que possamos ir compondo isso, sociedade, pode-
res constituidos, apontar tendéncias”.

Noronha: “A cada dia que criamos uma
inovacao no sentido de fragilizar garantias e
o ambiente negocial, quem é punido sao os
proprios produtores”

Sustentabilidade e Seguranca alimentar

Na avaliagdo do Ministro do STJ (Superior Tribunal de Jus-
ti¢a), Jodo Otavio de Noronha, as reformas sdo necessarias
e o Brasil precisa de transformacdes, ser mais competitivo,
e o poder executivo precisa participar mais ativamente
para alavancar as reformas junto com o poder legislativo.
Para ele, o agronegdcio carece de investimento também do
governo federal e propiciar recuperacdo de empresa a ati-
vidade rural ¢ muito justa. “Se quisermos modernidade,
precisamos criar instrumentos que diminuam o risco legal.
Precisamos criar instrumentos que seja de simples contra-
tacdo, assim teremos um setor com acesso a um crédito
barato, agil e rapido”.

Ainda de acordo com o ministro Noronha, sentenca nao é
instrumento de politica econdmica e levar ao judiciario as
questdes que de fato ndo foram melhor trabalhadas pelo
legislativo ou ndo tdo bem propostas pelo executivo leva a
um volume incalculavel para que o poder judicidrio possa
de fato dar direcionamento. “Devemos diminuir a judi-
cializagdo e para tanto encontrar um melhor ambiente de
negbcio”.

Sustentabilidade e Seguranga alimentar sdo sinénimos,
no longo prazo um ndo existe sem o outro ¢ ¢ um tema
que ganha muita relevancia nesse processo de pandemia e
ganhara ainda mais relevincia no processo pds-pandemia
que ja se iniciou em alguns paises. O agro tem um papel
fundamental em garantir o abastecimento de alimentos
seguros. As projegdes e estimativas de crescimento de 3%
do PIB do agro e 4.2% do valor bruto da producdo em 2021,
aliando sempre com a produgdo e o desenvolvimento sus-
tentavel, sdo ntimeros significativos de crescimento.

O Brasil possui 0 maior rebanho de bovinos, com 215
milhdes de cabegas. No entanto, a taxa de lotagdo ainda é
baixa, com cerca de 1,5 cabega/hectare, e com produtivi-
dade média de menos de dez arrobas por hectare/ano. Isso
significa que o setor tem um potencial de crescimento ele-
vado, com a possibilidade de expandir de trés a cinco vezes
mais, sem a necessidade de abertura de novas areas ou de
qualquer tipo de transformagdo no meio ambiente. Esses




dados foram apresentados pelo engenheiro-agronomo
Francisco Beduschi Neto, executivo da National Wildlife
Federation (NWF) no Brasil, no painel conduzido pelo pre-
sidente da Abag (Associagdo Brasileira do Agronegocio).
Marcello Brito, que contou também com a participagdo da
advogada especialista em direito ambiental e professora da
Fundagio Getulio Vargas (FGV), Samanta Pineda; do pre-
sidente da CropLife Brasil, Christian Lohbauer e da vice-
-presidente Global de Relagdes Institucionais, Reputagdo e
Sustentabilidade da BRF Grazielle Parenti

Beduschi: “Podemos bater recorde de
desenvolvimento, mas precisamos fazer nossa

licao de casa, mostrando realmente o que as
propriedades rurais tém feito”

De acordo com Beduschi, além de contribuir para suprir a
demanda por alimentos no mundo, o setor ainda trabalha
em prol do meio ambiente, auxiliando a mitigar os efeitos
das mudangas climaticas. O executivo também chamou
a atengdo ao fato de que se o Brasil souber aproveitar as
oportunidades, certamente serd, apds a pandemia, o maior
fornecedor de alimentos ou o maior supermercado do
mundo.

“Podemos bater recorde de desenvolvimento, mas preci-
samos fazer nossa licdo de casa, mostrando realmente o
que as propriedades rurais tém feito assim como a pecuaria
nacional e, claro, posicionar o Brasil nessa questdo”. Ele
ainda destacou que € preciso avangar com maior transpa-
réncia, a fim de atender as demandas dos investidores, pai-
ses e consumidores. Para isso, pontuou que medir e comu-
nicar sdo fatores fundamentais para dar conhecimento nio
apenas sobre o que tem sido feito pelo setor, mas também
em cada unidade produtiva.

A advogada especialista em direito ambiental e professora
da FGV (Fundagdo Getulio Vargas), Samanta Pineda, que
também comp0s o painel, destacou que ao passar a ser um
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valor agregado para o agronegodcio, a sustentabilidade pos-
sibilita um olhar diferenciado por parte do investidor, que
tera condi¢des tinicas no mundo, mas para isso, o pais pre-
cisa dar um posicionamento firme quanto ao que tem sido
feito para preservagdo ambiental, uma vez que a imagem
do pais esta bastante desgastada devido ao desmatamento
e queimadas ilegais. Ela lembrou ainda que o Brasil conta
com uma politica ambiental inovadora no que tange a pro-
tegdo e a incorporagdo de tecnologias sustentaveis, que € o
Codigo Florestal. Mas que precisa ser efetivamente imple-
mentado.

Participacao do investimento estrangeiro

vl

A questdo do investimento estrangeiro precisa ter trans-
paréncia, clareza e previsibilidade. O projeto de lei, PL
2.963/2019, de autoria do senador Iraja Abreu, que esta em
analise na Camara dos Deputados, regula a compra, ¢ o
arrendamento de propriedades rurais no Brasil por pessoas
fisicas ou empresas estrangeiras e foi um dos principais
temas discutidos no painel “Participacdo do investimento
estrangeiro”, mediado pelo presidente do Conselho Supe-
rior do Agronegdcio da Federacdo das Industrias do Estado
de Sado Paulo (Cosag/FIESP), Jacyr Costa e que contou
com a participag@o do socio-diretor da Agroconsult, André
Pessoa; do coordenador do Centro Insper Agro Global,
Marcos Jank; do advogado integrante da ordem de Quebéc
e professor da Universidade de Montreal, no Canada Dan
Kraft e do presidente Executivo da Associagdo Brasileira
da Infraestrutura e Industrias de Base (ABDIB), Venilton
Tadini.

Na avaliacdo do autor do PL, o pais esta vivenciando um
dilema que € encarar com seriedade o assunto, definindo
um marco com regras claras e critérios do que se pode ou
ndo fazer, ou continuar fazendo de conta que os estrangei-
ros ndo estdo no pais

Para Marcos Jank, a questdo dos estrangeiros no Brasil é
muito antiga e a parte de terra ndo foi disciplinada até hoje.
“Entendo que vamos ter que resolver isso, mas a presenga
dos estrangeiros ¢ muito anterior ao proprio crescimento
do agronegocio”.
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Jank: “Temos muita inseguranca juridica que
dificulta a entrada de capital, e tem varios
fatores que podem ser aprimorados na medida
em que consigamos atrair mais capital de
fora”

Jank ainda destacou que ha poucos acordos comerciais ou
acordos de investimentos assinados com outros paises e
isso se deve a inseguranga juridica que dificulta a entrada de
capital. “Acho que tem varios fatores superimportantes que
podem ser aprimorados na medida em que consigamos atrair
mais capital de fora seja nos investimentos geral no agrone-
gocio, seja principalmente na questdo das terras e na compra
de terras por estrangeiros. Esse ¢ um tema que tem que ser
resolvido, € um tema muito importante para atraimos capital
de longo prazo e é um tema fundamental para o agronegdcio”.

Sistema financeiro privado
——

O sistema nacional de crédito rural brasileiro foi um
sucesso. Os mecanismos e intervengdo governamental,
fizeram o Brasil de importador liquido de alimento na
década de 70 para o posto de maior exportador liquido
agropecuario do mundo. Em termos de seguranga alimen-
tar ¢ um dos sistemas que mais fez o mundo evoluir, mas
esse sistema mostra sinais de esgotamento e de acordo com
o subsecretario de Politica Agricola e Negocios Ambien-
tais do Ministério da Economia, Rogério Boueri, a longo
prazo pode ndo conseguir se sustentar.

“Esse esgotamento tem ensejado modificagdes na politica

agricola e em especial na questdo do financiamento do agro-
negocio da agropecudria brasileira. As restri¢oes fiscais estdo
cada vez mais duras. Temos uma redugdo grande do espaco
fiscal para que possamos subsidiar a agricultura. Esse ¢ um
dos motivos nos quais o sistema tem que mudar porque ndo
vai haver recursos como no passado”, ponderou Boueri.
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Rabelo “O grande sucesso do agro brasileiro
esta fundado no empreendedorismo do
homem do campo, na tecnologia, no seguro e
no crédito rural”

Para o vice-presidente de Agronegocios € Governo do Banco
do Brasil, Jodo Rabelo Junior, o grande sucesso do agro bra-
sileiro esta fundado em quatro pilares. O empreendedorismo
do homem do campo que consegue implementar uma série
de novidades e inovagdes que aumentam sua produtividade.
A tecnologia, com as melhores sementes, melhores imple-
mentos, melhores técnicas de plantio. Um seguro que ha
algum tempo era baseado no programa do prego minimo,
mas evoluindo isso para o programa de subvengdo do seguro
rural que da suporte e permite ao produtor rural avangar e
ter mais acesso crédito. E o crédito rural, que vem sendo
estabelecido e fomenta o grande crescimento, mas que,
de acordo com Rabelo, ndo ¢ mais suficiente, pois para
financiar uma safra agricola o Brasil precisaria de R$ 320
bilhdes para financiar um custeio de 75 milhdes de hectares.
Segundo ele, esse ano o Banco do Brasil ja financiou mais de
4,5 bilhdes de CPRs (Cédula de Produto Rural).

“A possibilidade das CPRs tem levado produtores e agentes
da cadeia, em especial fornecedores ou compradores de emi-
tirem CRAs (Certificados de Recebiveis do Agronegdcio).
Temos visto cada vez mais negdcios de CRA sendo apre-
sentados ao grande publico para o seu investimento. No ano
passado, terminamos dezembro de 2020 com R$ 48 bilhdes
de CRAs emitidos e R$ 9,6 bilhdes de CDCAs (Certificado
de Direitos Creditorios do Agronegocio) afirmou Rabelo”. @;—
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Eddie Nascimento

Digitalizacao na Agricultura

Estudo revela que produtores mais jovens e com mailores
propriedades tém usado mais plataformas virtuais de
compra e venda

tecnologia ¢ uma tendéncia. O que antes era
Asinénimo de facilidade na vida cotidiana hoje
¢ mais que uma necessidade, se tornou essen-
cial. Em tempos onde estar longe fisicamente, mas perto
virtualmente é indispensavel, saber usar as ferramentas
que possibilitam essa comunicac¢do é importante.
A pandemia da Covid-19 apresentou novos rumos para
as relagdes interpessoais e antecipou algo que estava
engatinhando, o uso das tecnologias para as mais diver-
sas necessidades humanas. Somente no ano passado,
segundo uma pesquisa feita pelo Instituto Locomotiva,
as compras feitas através de aplicativos cresceram 30%
no Brasil.
De olho nessa fatia do mercado, que ganhou forga prin-
cipalmente nesse periodo de pandemia, varias empresas
ao redor do planeta tém buscado aprimorar seus proces-
808, 20 mesmo tempo em que procuram reduzir custos e

melhorar a sua produtividade.

No campo, os produtores que tem encarado esse desafio
de frente e estdo abertos a uma agricultura mais digital
tem um perfil especifico: geralmente sdo jovens, com
grandes propriedades e uma fei¢do por usar um ou mais
aplicativos. E o que mostra uma pesquisa realizada pela
McKinsey e apresentada durante evento organizado pelo
Instituto Insper Agro Global e pelo Cebri — Centro Bra-
sileiro de Relagdes Internacionais.

A pesquisa contou com a participagdo de 600 produtores
rurais de diferentes culturas e regides do Brasil. Foram
analisadas propriedades produtoras de algoddo, graos,
cana-de-agucar e café; produtores do Matopiba (Mara-
nhdo, Tocantins, Piaui e Bahia); e produtores de graos
do sul do pais.

“Analisamos cinco pontos principais com foco na digi-
talizagdo. Estudamos a compra de maquindrios; como
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¢ feita a comercializagdo da producdo; agricultura de
precisdo, inovagdo e tecnologia; planejamento, servigos
financeiros e sustentabilidade. A primeira grande men-
sagem ¢ com respeito a digitaliza¢do. O Brasil continua
na vanguarda da digitalizag@o na agricultura. Antes da
pandemia, o pais ja tinha o agricultor que mais usava
os meios digitais para suas transagdes e esse numero
deu um salto de 10 pontos percentuais, (saltou de 36%
para 46%), até maior do que em outros paises”, analisa
0 socio-sénior e lider de agronegocios da McKinsey na
América latina, Nelson Ferreira.

O estudo apontou onde o agricultor utiliza essa digita-
lizagdo. Ao contrario do que se pensava, o ‘homem do
campo’ ndo faz o uso da tecnologia simplesmente para
‘botar um prego’ em seus produtos. O mapeamento
revelou que, ao longo do processo de jornada digital, o
agricultor realiza a compra de produtos, faz pesquisas e
comparagdes de pregos; avaliagdes, cotagdes e compra
efetiva; suporte técnico; devolugdo e recompra.

“Ao longo da jornada essa digitalizag@o ¢ intensa, mas
obviamente sobre uma cotagdo de preco, ela é muito
intensa. Isso traz uma implicagdo muito grande que ¢
a necessidade de vocé desenvolver pegas digitais que
abranjam ponta a ponta da jornada deste agricultor”,
explica Ferreira.

Nelson Ferreira socio-sénior e lider de
agronegocios da McKinsey na América latina

O que é ser digital?

Na visdo de alguns dos agricultores, a digitalizacdo
no Brasil ainda é muito ligada ao uso do “whatsApp”.
A ferramenta de acordo com o estudo da McKinsey é
usada por pelo menos 55% dos entrevistados.

Os produtores confirmaram que usam o aplicativo para
suas transacdes digitais, para troca de mensagens,

pagamentos via pix e para a realizagdo de reunides
através de videochamada. Apesar de ndo ser uma fer-
ramenta criada exclusivamente para este fim, o uso do
whatsApp se tornou comum.

De olho na oportunidade de oferecer uma alternativa
segmentada para este mercado, empresas investiram
na criagdo de aplicativos, ou sites. “Comecaram a sur-
gir plataformas e ‘marketplaces’ que ndo tinham apa-
recido antes. Oito foram mencionadas ainda de forma
muito fragmentada e isso ainda estd emergindo.Existe
um espago bastante grande a nosso ver para elas cresce-
rem e conquistarem espag¢o maior dentro da plataforma
de servigos digitais que podem atender ao agricultor”
comenta Nelson Ferreira.

Apesar de estarem cada vez mais presentes, essas tecno-
logias ainda sdo pouco utilizadas pelos produtores. Um
dos motivos, apontou a pesquisa, ¢ com relagdo a expe-
riéncia do usudrio, ja que nem todos os possiveis clien-
tes sabem utilizar as ferramentas. Ter uma facilidade de
comunicagdo com o potencial comprador ¢ o que pode
facilitar ou ndo o uso das novas tecnologias.
“Realmente se compararmos a experiéncia do cliente
em servigos digitais na agricultura como que vemos, por
exemplo, em bancos e no varejo, ainda temos um longo
caminho a percorrer para facilitarmos a vida e encan-
tarmos o agricultor nessa jornada de ponta a ponta na
experiéncia digital. Entdo, esse ¢ um elemento que se
mostrou bastante forte”, ressalta Ferreira.

Agricultores digitais

Fica a pergunta. Quem sdo esses agricultores digitais?
Os dados indicam que, desses produtores que estdo pro-
pensos a usar mais as ferramentas digitais como princi-
pal canal de compra e venda, a maioria tem menos de 45
anos e sdo donos de grandes propriedades rurais.

O pesquisador revela que isso se deve a necessidade
que esse perfil de agricultor tem em pesquisar insumos,
quanto em realizar suas proprias vendas. Além disso,
esses produtores tendem a usar mais a tecnologia em
negociacdes de compras de outros produtos e servigos
tecnologicos, como sensoriamento remoto, telemetria e
drones.

“Isso implica em segmentacdo e necessidade de pen-
sarmos em propostas de valores muito ligadas ao perfil
daquele agricultor que 14 esta tanto para compra quanto
para venda. Entdo, aqueles agricultores que tendem a
ser mais jovens, além de ter um apetite por transacoes




on line, também usam muitas vezes trés quatro tipos de
diferentes tecnologias”, observa Nelson Ferreira.

Se a tecnologia ¢é tdo importante em todo o processo, o
que leva o produtor, em muitos casos, a fazer uso dela?
A pesquisa demonstrou que isso se deve a custos com
investimento e infraestrutura que essa digitalizagdo
demanda. No Brasil, segundo dados do IBGE — Insti-
tuto Brasileiro de Geografia e Estatistica, em 2020, exis-
tiam no pais 5,07 milhdes de estabelecimentos rurais.
Destes, 71,8% ndo tém acesso a internet (3,64 milhGes
de propriedades). A falta de internet, aliada também a
falta de torres de transmissdo de dados para aparelhos
celulares, € o principal desafio a ser superado.

“Nos ainda temos especialmente no campo da produ-
¢do uma conectividade de rede de telecomunicagdes de
celular ainda muito baixa, muito inferior, por exemplo,
do que temos nos Estados Unidos, isso ¢ um gargalo
para adogdo de tecnologias”, comenta Ferreira.

Ainda de acordo com Nelson, além desses problemas
de infraestrutura no campo, os produtores também
consideram as vantagens financeiras advindas do uso
dessa tecnologia. “Eles dizem que estariam dispostos
a experimentar novas tecnologias em troca de uma
remuneragdo variavel, ou seja, ligada ao desempenho
que aquela tecnologia for proporcionar para aquele
agricultor em especifico. Isso abre talvez novas formas
de comercializacdo e de interacdo com esse agricul-
tor”, aponta Ferreira.

Barter ainda é muito usado mesmo em
tempos digitais

Uma prética criada nos anos 90 que permanece viva
mesmo em tempos de digitalizacdo ¢ a ‘operagdo bar-
ter’ que consiste em uma negociacdo onde o pagamento
pelo insumo ¢ efetuado através de troca de produtos da
fazenda.

Por conta desse tipo de negociacdo, ¢ bem comum o
agricultor comprar insumos sem que haja a necessidade
de tirar dinheiro do bolso. O fato levantou a curiosidade
dos pesquisadores, pois, mesmo em 2021, onde bancos
oferecem crédito para esse agricultor, com juros abaixo
do mercado, o ‘barter’ continua sendo muito utilizado,
ndo somente para a compra de insumos, mas em muitos
outros processos.

“0O barter virou uma ferramenta do dia a dia do agricul-
tor brasileiro por suas vantagens econdmicas e de con-
veniéncia. Muita gente faz barter para tudo. Um terco
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dos agricultores usa para apenas um produto; outro
terco usa para dois produtos; e outro ter¢o usa para trés
produtos, entre defensivos, fertilizantes e sementes. Os
defensivos, obviamente, que introduziram essa modali-
dade, continuam sendo os principais, mas ele realmente
virou a modalidade de crédito e financiamento de mui-
tos agricultores”, fala Nelson Ferreira.

Ao mesmo tempo, em que continua o uso do barter,
existem agricultores que buscam a utilizagdo de outras
sofisticacdes financeiras. Novamente os produtores mais
jovens pesquisados tendem a utilizar mais dessas ferra-
mentas do que os produtores seniores.

Estudo aponta oportunidades na
sustentabilidade

A agricultura e a sustentabilidade caminham juntas
no Brasil e entre as praticas agrondmicas consideradas
mais sustentaveis esta o plantio direto, a importacdo de
cultura e o de controle biologico.

Hoje, o plantio direto no Brasil esta acima do que ¢ pra-
ticado em outros paises, como, por exemplo, nos Estados
Unidos. O clima favorece a safra, safrinha ou rotagdo de
cultura, que ¢ feita por aqui.

“Essas s@o praticas que tendem a sequestrar carbono
sdo praticas sustentaveis. Isso ja é comum na agricul-
tura brasileira. Existe, por outro lado, uma oportunidade
para gente crescer que ¢ a questdo do reflorestamento e
também da integragdo, lavoura, cultura e pecuaria. 39%
adotam ativamente a pratica de reflorestamento ¢ um
dos principais gargalos que impedem que ela seja mais
adotada sdo justamente questdes ligadas ao arcabougo
regulatorio”, explica Ferreira.

A dificuldade em monetizar créditos de carbono ligados
a floresta tem sido um entrave. Apesar dos avangos em
relagdo a descarbonizag¢do dos combustiveis, colocado
em pratica através do RenovaBio, no caso da agricultura
a falta de informagdo sobre assunto prejudica que mais
produtores busquem essa modalidade de forma ativa.
“Muito embora seja um dos principais potenciais
que temos no Brasil, muitos agricultores consideram
ndo entender o tema. Entdo, existe um gargalo muito
grande no entendimento do crédito de carbono. Se pen-
sarmos em uma agenda regulatdoria e no papel que a
agricultura brasileira tem na sustentabilidade de des-
carbonizagdo, claramente temos que criar topicos dire-
cionados a agricultura brasileira daqui para frente”,
finaliza Nelson Ferreira. @
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Especialistas discutem a
consolidacao do RenovaBio

Representantes do setor sucroenergético debateram as
oportunidades e cenarios do programa de descarbonizacao
do Brasil

[General Chalng do Brasi

APRESENTAM

Brasil ¢ referéncia em tecnologia para biocom-

bustiveis e bioenergia no cenario mundial e vem

ganhando mais relevancia com o RenovaBio, que
¢ considerado um programa capaz de impulsionar toda
cadeia produtiva do segmento de bioenergia por meio do
compartilhamento da receita entre os participantes como
usinas, indastria de base, produtores e os demais elos da
cadeia produtiva. O programa cria um marco institucional,
que ¢ rastreado pelo processo de descarbonizagdo e benefi-
ciara o biocombustivel mais eficiente.

As perspectivas e oportunidades geradas apds o primeiro
ano do programa federal, tendo como tema ”O RenovaBio
como impulsionador da industria de base do mercado de
bioenergia”, foram discutidas durante a webinar, que teve
como moderador o diretor-presidente da Unica (Unido
da Industria de Cana-de-Agtcar), Evandro Gussi, e con-
tou com a participagdo de representantes de entidades de
classe, do governo federal e de empresas com atuagdo no
setor sucroenergético, como o presidente do Cosag (Con-
selho Superior do Agronegécio da Fiesp), Jacyr Costa
Filho; o chefe do departamento do Complexo Agroalimen-
tar e de Biocombustiveis do BNDES (Banco Nacional de
Desenvolvimento Econémico e Social), Mauro Arnaud de
Queiros Mattoso; o diretor técnico comercial da General
Chains, Luis Carlos Broglio, o diretor técnico comercial
da General Chains; o presidente Ceise Br (Centro Nacional
das Industrias do Setor Sucroenergetico e Biocombusti-
veis), Luis Carlos Jorge, ¢ o diretor da Fenasucro & Agro-
cana, Paulo Montabone.

Para o presidente da Unica, o programa trabalha com um
processo de elo e a descarbonizagdo criou esse mercado e
essa nova riqueza que ¢ compartilhada. Na avaliagdo de
Gussi, o processo do mercado pode gerar mais receita e
mais investimentos, logo nutre a industria de base, forta-
lece o produtor e impacta os demais setores envolvidos no
fornecimento de servigos e produtos.

Paulo Montabone, por sua vez, refor¢ou que o Brasil é pro-
tagonista no mercado bioenergético, atraindo o interesse
de outros paises que vém em busca de alternativas, exem-
plos e solugdes.

Na ocasido, o executivo do Cosag, Jacyr Costa Filho men-
cionou como esta vendo a perspectiva do produtor de eta-
nol, os impactos e como esse elo da cadeia e os produtores
estdo se preparando para a demanda dos biocombustiveis
no Brasil e no mundo. Para Costa Filho, o mérito que o
RenovaBio trouxe foi dar uma organizacdo para que os



produtores analisassem o quanto emitem e quanto deixam
de emitir e ver onde se pode melhorar. Na sua avaliagdo,
além do processo de descarbonizagdo, o RenovaBio esti-
mula a gerag¢@o de novos produtos e inovagdo em relagdo
a eficiéncia para conquistar novos mercados. “A inddstria
estd se diversificando, ja passou pelo agucar, etanol, pela
cogeracdo, agora temos o biogds e o CBio. O biogas sera
um novo produto que trara ganhos importantes no aumento
da cogeragdo, que serda um foco de atengdo muito grande.
Além disso, o crédito de carbono ¢é cotado a 40 euros na
Europa. Em relagdo ao ano passado, quase que dobrou
a cotagdo e ainda tem uma tendéncia de alta. Isso é uma
oportunidade fora do Brasil, ja que a Europa estuda a pos-
sibilidade de contratagdo fora do territério”, disse o exe-
cutivo.

O presidente do Ceise Br, Luis Carlos Janior Jorge, salientou a
importancia do RenovaBio e segundo ele, o programa chegou
no momento certo para salvar a industria de base e movimen-
tar a cadeia produtiva. “Ao receber os recursos da descarbo-
nizagdlo, a usina investird em novos projetos para aumentar
as reducdes de carbono e isso ird movimentar a industria de
base, a usina indo bem, a induastria vai bem. Com a consoli-
dac@o do RenovaBio tudo vai melhorar e os empresarios ja
entenderam que é um caminho sem volta”, afirmou Jorge.

Ja o diretor técnico comercial da General Chains, Luis Car-
los Broglio, falou como a industria de base vé esse movi-
mento e ressaltou que os primeiros impactos ja sdo perce-
bidos pelo setor e que a tendéncia ¢é o fortalecimento desse
movimento. “J4 estd sendo considerado nos planejamentos
de curto e médio prazo como suprir essas demandas por
meio de novos equipamentos e treinamento da equipe.
Teremos uma reacdo em cadeia em diversos setores. Em
2021, até marco, ja foram alcangados 24% da meta do ano
e percebemos que isso estd com um movimento muito forte
no exterior, o que tem gerado muitos negdcios”, disse Bro-
glio.

Reconhecendo o cenario do programa, o chefe do depar-
tamento do Complexo Agroalimentar e de Biocombusti-
veis do BNDES destacou que a institui¢do possui diversas
linhas de financiamento para auxiliar os produtores na
renovagdo de frota e aquisi¢do de equipamentos. De acordo
com Mattoso, o programa BNDES RenovaBio ira financiar
as empresas com base no potencial no fator de emisséo,
que se tiver um aumento recebera descontos na taxa apli-
cada. “Hoje, o projeto consiste em fornecer empréstimos a
produtores de biocombustiveis e reduzir a taxa de juros ao
longo do periodo de pagamento caso metas de redugdo na
emissdo de dioxido de carbono sejam cumpridas”. @
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Agricultura de Precisao
como ela pode ser

Especialistas desmistificam alguns conceitos sobre a pratica

O

especialistas em diversos segmentos da Agricultura de

76

SolloAgro, programa de educagdo continuada
do Departamento de Ciéncia do Solo da Esalq/
USP, promoveu um encontro virtual com

Canavieiros

Precisdo, que em suas apresentagdes contribuiram com
suas visdes, bastante realistas, relacionadas a diversos
manejos.

O painel de maior destaque foi conduzido pelo



coordenador do Laboratéorio de Agricultura de Preci-
sdo da Esalq, prof. dr. José Paulo Molin, que através
do tema “A gestdo da variabilidade de fertilizantes e
corretivos” se esforgou para elucidar conceitos hoje
distorcidos com os quais se depara nas mais variadas
regides e culturas da agricultura brasileira.

Como, o0 uso apenas da analise quimica do solo, e ainda
por cima, feita muitas vezes de modo insuficiente,
penando no conjunto de dados necessarios para a cria-
¢do de um mapa de aplicagdo variavel.

Na visdo do especialista, para conseguir encontrar a
exatiddo na definicdo das doses, € preciso repensar a
metodologia de coleta das amostras de solo e incorpo-
rar outras variaveis como fatores fisicos (compactagao
por exemplo) e bioldgicos (pragas e banco de semen-
tes).

Referente a coleta de dados, ele aponta que saber o
valor de nutrientes exportados no ciclo anterior é uma
informacdo fundamental para a pratica, o que somente
¢ possivel calcular através da montagem de um mapa
de colheita confiavel.

Todas essas informagdes relacionadas resultardo num
mapa do talhdo com numeros bastante antagdnicos,
que identificardo as regides de maior e menor poten-
cial produtivo.

Assim, Molin fala sobre a quebra de mais um para-
digma comum nos campos: o esfor¢co de adubagdo nas
areas mais complexas pensando em corre¢do e ganhos
expressivos de produtividade, o que, na opinido do pro-
fessor, € um trabalho inutil.

Em sua tese, o produtor tem que ser agressivo na adu-
bacdo das regides “nobres”, pois essas conseguirdo
responder com produtividade, enquanto que nas mais
fracas é preciso adotar uma estratégia de reposi¢do do
basico para obter uma producdo padrao.

Por fim, mostrou rapidamente o case de estudo sob o
titulo em inglés “Variable rate fertilization in citrus: a
long term study” que traduzido fica, “Efeito da fertili-
zacdo em doses variadas na citricultura: Um estudo de
longo prazo”.

Seu conteudo relata, através de anos de experimentos
e observagdes, duas conclusdes relevantes no sentido
de trazer o manejo de precisdo proximo da realidade, o
primeiro ¢ a confirmagéo da tese apresentada no inicio
do painel, de que nédo ¢é possivel conseguir uniformiza-
¢do da fertilidade, e o segundo ¢ o de que ndo existe
lugar para adubos formulados ao adotar taxa variavel.
Outra quebra de conceitos da noite foi quanto ao

menosprezo que muitos profissionais do agro tém
quanto ao uso de drones tripulados com sensores RGB,
aqueles mais simples que fazem a leitura apenas do que
¢ visivel ao olho humano nas imagens que captura.

O assunto foi abordado pelo professor Peterson Ricardo
Fiorio, que mostrou ser possivel fazer trabalhos impor-
tantes com o instrumento. Dentre eles, citou: estudo de
falhas em canaviais, analise de diferenca varietal e de
crescimento, estimativa da area de dissecacdo da soja,
identificagdo de problemas em pivds, dentre outras
funcionalidades.

Logico que se trata de um trabalho desenvolvido por
profissionais capacitados, mas considerando o valor do
equipamento ¢ também a menor complexidade da for-
macgdo dos mapas, o custo acaba sendo menor, o que
torna viavel a tecnologia a uma gama significativa de
médios agricultores.

Por fim, o dr. Luis Henrique Bassoi, da Embrapa Ins-
trumentagdo, mostrou um estudo de caso de como a
Agricultura de Precis@o ¢ adotada na vitivinicultura
paulista, chamando bastante a atengdo na forma com
que ¢ executado o mapa de colheita no parreiral, atra-
vés da contagem do numero de cachos.

O que pode ser um estimulo para levar o setor cana-
vieiro a uma reflexdo para a solucdo de um dos seus
maiores problemas no tema, conseguir medir a varia-
¢do da produtividade ao longo do processo de colheita,
onde as vezes a corrida por encontrar solucdes de alta
tecnologia pode mascarar a ado¢do de uma pratica mais
simples, porém eficaz. @;—

Professor José Paulo Molin em acao ao longo
da Jornada de Agricultura de Precisao de 2020
que a reportagem da Revista Canavieiros teve
a honra de participar
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A nova agricultura
canavieira

Uma nova era na cultura de cana-de-ac¢tcar e do
agronegocio focada em sustentabilidade e produtividade

Brasil é chamado de “celeiro do mundo” e,

por isso, lhe ¢ cobrada a responsabilidade de

produzir com sustentabilidade. Ao longo dos
anos, os processos de plantio e colheita da cana-de-agu-
car vém sendo otimizados e surgiu, entdo, o termo nova
agricultura canavieira, que significa falar em todos os
novos meios de producdo de cana em prol do desenvol-
vimento sustentavel do setor sucroenergético. Mas néo
¢ s6 a evolugdo de maquinas e novas tecnologias que
integram a nova agricultura, é preciso focar no solo. A
nova agricultura trata do cultivo da cana sob um novo
mais sustentavel, com foco na agricultura de baixo car-
bono, no sistema radicular e no melhor aproveitamento
das riquezas do solo.
Para falar sobre a produgdo de cana-de-agucar rumo a
uma agricultura de baixo carbono e uma nova era na
agricultura canavieira, o Grupo IDEA reuniu reno-
mados especialistas do setor para o seminario on line
“A nova agricultura canavieira”, que focou diferentes
temas em torno do solo e a otimizagdo da produgdo de
cana, apresentando técnicas, produtos e tecnologias que

78 Canavieiros
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contribuem para a sustentabilidade agricola.
“Organizamos este evento para que todos saibam quais
sdo as novas tecnologias que estio revolucionando a pro-
ducédo canavieira e gostaria de destacar que para alcan-
car altas produtividades, precisamos comegar olhando
para o solo, pois se ele é saudavel, ha produgdo eficiente
e ha vida produtiva para qualquer cultura”, disse o CEO
do Grupo IDEA Dib Nunes.

Importancia da sistematizacao e
conservacao do solo para a nova
agricultura canavieira

E importante dar ao solo as melhores condi¢des de uni-
formidade de preparo, da microtopografia, de infiltra-
¢do das aguas, proporcionando as operagdes mecaniza-
das uma menor interrup¢do por manobra, obstaculos e
minimizar o efeito compactagdo. “Objetivamos com a
sistematizagdo e conservacdo do solo e dgua, ganhos
agrondémicos tanto na qualidade naquilo que fazemos e
dos produtos que obtemos no caso a cana, como também



em produtividade. Esse conjunto de técnicas operacio-
nais, agrondmicas e conservacionista, com o uso de téc-
nicas disponiveis, nos da condi¢des de fazer uma nova
agricultura mecanizada”, pontuou o produtor de cana e
consultor, Luiz Carlos Dalben.

Dalben: “Diferente de um grao de soja, trigo,
amendoim ou milho, onde tem o plantio todo
ano dessas culturas, a cana tem que ser
preservada porque o plantio é caro”

Controle de trafego - Nos ultimos anos, a mecaniza-
¢d0 passou a ser mais intensa, as maquinas atualmente
sdo mais pesadas do que as que faziam o carregamento
no passado. Houve um aumento na compactacdo do
solo com essa nova mudanga e uma degradagdo fisica
e biologica do solo e, em alguns casos, uma reducdo
de produtividade. O controle do trafego visa minimi-
zar todos esses efeitos. “Temos tecnologias disponi-
veis que comecam na analise do solo independente do
tipo de preparo que utilizamos, hoje 0 mapeamento via
satélite e o direcionamento de todas as operagdes nesse
sentido, desde o preparo de solo, sdo muito importan-
tes para a cana, principalmente visando a compacta-
¢d0. Atualmente ndo da para trabalhar com plantio e
colheita mecanizada visando ter qualidade e rendimen-
tos sem que se tenha todo o mapeamento via satélite,
uso de GPS, piloto automatico, nos seus equipamentos,
na sua propriedade. Isso ¢ uma condi¢gdo muito impor-
tante”, chamou a atenc¢do o consultor.

Um canavial produtivo e resistente a seca

Produzir cana sem agua ou com o minimo de agua,
principalmente sem irrigacdo num ano como foi 2020
e como foi o inicio de 2021, ¢é algo dificil, impossivel?
Para o produtor de cana Ricardo Delarco, nio! “E pre-
ciso sair do convencional e fazer algo para o canavial
aguentar o estresse hidrico. Em épocas secas, quando
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¢ preciso produzir com a falta de agua, é necessario
fazer um alicerce, um preparo, melhorar o solo e o per-
fil onde estdo as linhas da cana. Produzir cana com
pouca agua sem irrigagdo s6 tem uma maneira, investir
no tripé - preparo fisico, quimico e biologico do solo”,
afirmou Delarco, que ainda destacou que a cana nao ¢
igual soja ou milho, ela necessita de um preparo mais
profundo, localizado. “E preciso corrigir o perfil da
cana no sulco onde as raizes vao descer, pois o que
ela quer é matéria orgénica, calcio, magnésio, fosforo.
Planta de cobertura significa matéria organica, maior
quantidade de teores de nutrientes para que o solo fique
mais desejavel para a cana e microrganismos benéfi-
cos. No meu caso uso Microgel”, também aconselhou
o produtor. “Pensem muito bem no preparo do solo
porque sendo vao ficar em 70/80 toneladas por hectare
para o resto da vida. Se ndo tiver um preparo fisico,
quimico e bioldgico de forma correta, linha por linha
em profundidade, ndo vai adiantar nada. Nao fagcam o
mesmo e verdo como isso vai mudar e por um custo
menor”, assegurou Delarco

Palha beneficio ou problema?

Os estudos do IDEA comprovam que praticamente cada
corte de cana deixa no solo quase 13 toneladas de cana
por hectare e essa palha traz varias interferéncias na pro-
dutividade agricola da cana. Ou seja: aumento da inci-
déncia de cigarrinhas, Sphenophorus e Colletotrichum;
seleg¢do de novas espécies de plantas daninhas; redugdo
do efeito de herbicidaaumento da suscetibilidade a gea-
das; aumento da necessidade de nitrogénio; abrigo para
mosca dos estabulos, risco de incéndio — como tivemos
no ano passado e varias areas com problemas sérios de
incéndios.

Na ocasido, o gerente de marketing da DMB Implemen-
tos Agricolas, Auro Pardinho, destacou que a empresa
tem a solucdo para minimizar ou até reduzir essas inter-
feréncias que ¢ o Incorporador de Palha e que pode ser
utilizado logo apds a colheita da cana. O equipamento
aplica o calcario em profundidade e melhora a qualidade
do sulco de plantio.

Uso de Giberilina para ganhar
produtividade

A Giberilina, conhecida no Brasil como ProGibbi, foi
descoberta no Japdo. Plantas doentes cresciam mais do

que as sadias e os japoneses descobriram que tinha um
fungo que, quando atacava as plantas, promovia um
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crescimento maior do que nas demais. Ndo demorou
muito, descobriram um grupo de hormoénios vegetais
naturais responsaveis por alongamento celular que esti-
mulava a divisdo celular, acelerava o crescimento € o
desenvolvimento, aumentava o tamanho de frutos, flores
e uniformizava a maturag@o. Surgiu entdo a Giberilina
€ uma empresa japonesa isolou o produto e criou o Pro-
Gibb, que ¢é o regulador de crescimento vegetal, talvez o
mais utilizado no mundo porque é conhecido em diver-
sas culturas. Pode ser utilizado em flores, pastagens,
frutas, café e faltava o trabalho em cana-de-agucar.

“A Giberilina da excelentes respostas com
apenas uma aplicacao"

“Quando fizemos os primeiros trabalhos em cana-de-
-acUcar, tivemos uma grata surpresa, percebemos que
promovia o alongamento do colmo através do aumento
no comprimento das células dos tecidos jovens. Além
disso, a planta ndo perdia didmetro e continuava cres-
cendo”, comentou o CEO, do grupo IDEA Dib Nunes, ao
apresentar sua experi€éncia com o uso de Giberilina nos
ganhos de produtividade.

De acordo com Dib, foram feitos centenas de experi-
mentos de Giberilina em cana. Um dos trabalhos trouxe
uma resposta interessante em doses crescentes do Pro-
Gibb. Foi observado que a melhor resposta acontecia
com a dose atualizada de 7,5 grs do produto comercial
por hectare. Esse trabalho feito pelo professor Fernando
Tadeu Carvalho, da Unesp, de I1ha Solteira, mostrou que
o melhor tratamento, talvez o mais econémico, foi apli-
car apenas uma dose do ProGibb quando a testemunha
teve 78 toneladas, a area tratada com ProGibb a 7,5 grs
produziu 95,5 (17,54% de ganho). Isso veio comprovar
todos os trabalhos feitos no campo.

“Sabemos que o produto da resposta na cana quando
aplicado no melhor periodo de crescimento dela. Agora

estamos passando por um periodo 6timo de crescimento
e, coincidentemente este ano, tivemos uma trava no
crescimento da cana devido a intensa seca que tivemos
no ano passado. Esse talvez seja um dos anos mais ideais
para se utilizar ProGibb”, destacou Dib.

A infestacao de plantas daninhas na
cultura de cana-de-agucar

Um dos problemas dentro da cultura da cana-de-agucar
¢ a necessidade do manejo de plantas daninhas. A rea-
lizagdo desse manejo ¢ fundamental para obter indices
de produtividade adequados porque a planta daninha
reduz a produtividade em até 50% ou mais e dificulta
a colheita mecanizada e o rendimento operacional em
mais de 20%. “Dentro de uma unidade de produgio pre-
cisamos trabalhar com um manejo de plantas daninhas
de forma eficaz para reduzir perdas de forma econémica
para que tenhamos produtividade e sustentabilidade do
sistema de produ¢do”, disse o pesquisador e consultor,
Pedro Christoffoleti. Mas como fazer isso? Segundo ele,
através do manejo integrado.
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Christoffoleti: “Precisamos urgentemente de
metodologias para que tenhamos uma nova
agricultura canavieira com sustentabilidade”

“E preciso integrar praticas desde 0 manejo varietal, espaga-
mento de praticas culturais, uso da palhada de forma adequada,
e também do aproveitamento da rotagdo de cultura, da meiose,
do uso de culturas em rotagdo para que possamos suprimir o
desenvolvimento das plantas daninhas, mas mesmo com tudo
isso, precisamos do herbicida. Para o herbicida, principalmente
em fungdo do seu custo, precisamos de recomendacdes asserti-
vas e baseadas em informagdes confiaveis”, chamou a atengéo.
Para Christoffoleti, a informagao mais dificil de obter dentro de
uma unidade de produgdo para conseguir uma recomendacdo
confiavel é saber qual planta daninha infesta a area e seu nivel de




infestacdo. “E evidente que para recomendar assertivamente um
herbicida precisamos saber que planta daninha temos na area e
essa informagao depende de maneiras de como fazer isso”.

Inovando no manejo de plantas daninhas

Uma area maltratada que tem escape de plantas daninhas pode
afetar principalmente areas com folhas largas, prejudicar a
colheita, ter aumento do banco de sementes do solo e impacto
direto em produtividade. A UPL apresentou um equipamento
para gestdo de plantas daninhas e monitoramento, o Fly Up,
que ¢ um mapeamento inovador. Ele funciona como uma fer-
ramenta de monitoramento, de observagdo aérea de plantas
daninhas nos canaviais, além de dar atengdo ao monitora-
mento de falhas e perdas nas areas de plantio.

Uma aliada para a sustentabilidade
agricola

O Brasil conta com uma agricultura de ponta, que procura ser
reconhecida cada vez mais ndo s6 pela sua capacidade de pro-
duzir comida, carnes e fibras, mas também por conseguir isso
respeitando o meio ambiente. A Embrapa Cerrados desen-
volveu a BioAS (bioanalise de solo) e a pesquisadora, doutra
da Embrapa Cerrados, Ieda de Carvalho Mendes, participou
do evento para falar sobre essa tecnologia. De acordo com
ela, a BioAS envolve bioindicadores selecionados, com niveis
criticos definidos em tabelas de interpretacdo, que permitem
ao agricultor monitorar a satide do solo sabendo exatamente
o que avaliar e como interpretar o que foi avaliado, além de
outras questdes que envolvem qualidade e satide do solo.
“Até julho do ano passado, basicamente o que tinhamos em
analise de solo eram os aspectos relacionados a parte de qui-
mica e fisica. Havia uma grande lacuna nas nossas analises
que era exatamente a auséncia do componente bioldgico e a
biologia ¢ a base da vida do solo. Felizmente essa situag@o
mudou, com o langamento dessa nova tecnologia bioana-
lise de solo conseguimos agora através da analise de duas
enzimas a Beta-Glicosidase e a Arilulfatase, associadas aos
ciclos do enxofre e do carbono, respectivamente, acessar a
memoria do solo e avaliar a saude dele”, afirmou Ieda.

De acordo com a pesquisadora, essa tecnologia pos-
sibilita o agricultor saber se seu solo esta saudavel ou
doente, ¢ como se fosse um exame de sangue do solo,
que permite detectar problemas assintomaticos antes
que eles resultem em perdas de rendimento de grdos nas
lavouras. “A grande vantagem ¢ que as enzimas sdo mais
sensiveis que os indicadores quimicos e fisicos, detec-
tando com maior antecedéncia alteracdes que ocorrem
na satde do solo, em fun¢do do seu uso e manejo”, disse.

Y /[

leda:“Todo solo saudavel é produtivo, mas
nem todo solo produtivo é saudavel”

Os procedimentos de amostragem para a aplicagdo da BioAS
sdo semelhantes aos adotados quando o solo ¢ coletado para
analises quimicas. A tnica coisa que muda ¢ que, nessa tecno-
logia, ¢ imprescindivel que a profundidade de amostragem seja
de 0 a 10 cm, porque esta ¢ a camada diagnostica. A época de
coleta deve acontecer apos a colheita das lavouras. Em areas
sob cultivos anuais, sdo feitas multiplas coletas em linhas e
entrelinhas do ultimo cultivo para formar amostras suficientes
do espaco (gleba, talhdo etc.). Nos laboratorios de analise de
solo, a terra coletada deve ser seca ao ar e passada em peneira
com malha de 2 mm.

Atualmente, essa tecnologia de bioanalise de solo esta total-
mente calibrada e formatada para o bioma Cerrado para as areas
de cultivos anuais de graos e algoddo, mas segundo a pesquisa-
dora, a proxima versdo da BioAS tera tabelas para o Parana na
parte de cultivo de anuais. Ieda ainda destacou “esperamos que
daqui a uns dois anos possamos conseguir a BioAS cana, café,
pastagens e eucalipto. Queremos expandir essa tecnologia”.
Faz parte da tecnologia BioAS um componente muito impor-
tante que € o modo de interpretacao da qualidade de solo —isso
¢ uma interface web que conecta os laboratorios comerciais de
analise de solo aos servidores da Embrapa. “Todos os laborato-
rios comerciais que fazem parte dessa rede Embrapa de BioAS
de bioanalise de solo, se conectam aos nossos servidores € a
medida em que eles nos enviam os resultados das determina-
¢Oes de atividades enzimaticas feitas por eles nos automatica-
mente interpretamos esses resultados e calculamos o indice de
qualidade de solo. Entdo, hoje ¢ muito interessante, porque além
de receber os valores das determinacdes de analise de rotina de
solo, estamos incluindo as duas enzimas, a Beta-Glicosidase e
a Arilsulfatase, e estamos devolvendo valores de indice de qua-
lidade do solo integrando todos esses parémetros”.@;—
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Informagc")es Climaticas

Chuvas de marco
e abril de 2021 e
previsOes para
maio e junho

Enge Agre Oswaldo Alonso
Consultor

Quadro 1: Chuvas anotadas durante o més de margo de 2021.

chuva mensal normais climaticas

Locais
em mm em mm

Acucar Guarani-Unidade. Cruz Alta e Severinia 91 192
AgroClimatologia NESP-Jaboticabal-Automatica 65 157
Algodoeira Donega - Dumont 84 152
Andrade Acticar e Alcool 93 74
Barretos - INMET/Automatica 67 190
BIOSEV-MB-Morro Agudo 121 201
BIOSEV-Santa Elisa 101 204
Central Energética Moreno 119 154
CFM — Faz. Trés Barras - Pitangueiras 104 160
COPERCANA - UNAME - Automatica 141 147
DESCALVADO - IAC-Ciiagro 94 168
E. E. Citricultura - Bebedouro Automatica 103 160
FAFRAM - ltuverava - INMET-Automdtica 94 188
Faz. Santa Rita - Terra Roxa 50 193
Faz. Monte Verde - Cajobi/Severinia CTH 83 162
IAC-Centro Cana - Ribeirdo Preto - Automatica 154 165
IAC-Ciiagro - Sdo Simdo 105 141
Usina da Pedra-Automatica 135 165
Usina Batatais 147 186
Usina Sao Francisco 60 150

Médias das chuvas 101 165




A média das chuvas de margo de 2021 (101 mm) ficou 60% das Normais Climaticas do més (165 mm) e quase 90% das chuvas
do més de margo de 2020 (115 mm). Houve extremos entre 154 mm (Centro de Cana IAC), 147 mm (Usina Batatais), 141 mm
(Copercana Uname) e 135 mm (Usina da Pedra); enquanto que ocorreram 50 mm (Faz. Sta. Rita), 60 mm (Usina S.Francisco), 65
mm e 67 mm (UNESP-Jaboticabal e Barretos, respectivamente).

mapa 1A mapa 1B

Mapa 1: Em quase toda area entretanto, as somas de chuvas chuvas em mm margo2021  chuvasemmm margo 2020
nos meses de margo de 2021 (1A) e 2020 (1B) ficaram abaixo
das normais climaticas.

semdado © 10 35 S50 100 150 200 250 350 450 600 (mm
fonte:- SOMAR Meteorologia, elaboracfio CANAOESTE 75 anos

Quadro 2: As chuvas de margo de 2021 foram anotadas pelos escritorios regionais e computadas em Pitangueiras; enquanto
que os dados de chuvas acumuladas de dezembro de 2017 a 2020 e as de janeiro e fevereiro de 2021, com suas respectivas médias
mensais e normais climaticas, foram processadas e comentadas pela CANAOESTE.

*dezembro 2017-2020

meses / anos il v Janeiro e fevereiro margo o
e localidades 17/18 | 18719 | 19/20] 20/21 [2018[2015[2020[20212018[2019[2020[2021 | 17/18| 18/29.
Barretos
INMET 1] 699 | 3re [ 7oz | 628 | 130 [ 217 [ 456 [ 300 | 63 [ 151 [ 124 | &7
Bebedouro
Escritdrio Can 788 | B94 | 9381 | 864 | 447 [ 403 | 688 | 309 | 121 [ 210 [ 113 [ 127
Est Exp. Citricultura 2 | se9 | s07 [ 777 | 498 | 307 | 387 [ 579 [ 152 | e5 [ 183 [ 62 | 103
Cravinhos - 5 Simao
Esc. Antonio Anibal 861 | 708 | 631 | 878 | 440 | 532 | 485 [ 425 | o4 [ 137 | 78 | 123
Instituto Florestal 3| 641 | 902 | 911 | 733 | 476 | 734 | 675 [ 361 | 197 [ 175 [ 177 | 105
Ituverava
FAFRAM / INMET 4| 897 | 444 [ 943 | 613 | 638 | 336 [ 682 [ 274 | 77 [ 169 [ 178 [ 94
Morro Agudo
Faz.SLuizeBiosev-MB | 5 | 730 | 677 | 722 | ®28 | 493 | 440 | 422 | 330 | 123 [ 334 | 117 | 124
Pitangueiras
Copercana 871 | 608 l 788 ] 631 | 413 [ 462 [ 513 | 273 | 181 ‘ 172 l 100 | 151
CFM -Faz. 3 Barras 6| 774 | 520 | so0 | 482 | 505 | 392 | 356 | 228 | 123 | 171 | 122 | 103
Pontal
Baun,B\Tlmocorolo 592 | 458 | 573 | 723 | 361 | 392 [ 405 [ 320 | 103 [ 151 [ 79 [ 113
Serrana
Fazenda da Pedra 7 | e55 | 827 | 982 | ee0 | 520 | 596 | 820 | 135 | 125 | 173 | 277 | 135
Sertdozinho
nstituto Zootecnia B | 782 | 696 | 030 | 740 | 604 | 622 | 648 | 317 | 72 | 426 | 132 | 106
Destilaria Santa Inés 522 476 66T 704 | 353 4?9 532 | 246 | T4 189 93 112
UMAME - COPERCANA 9 492 5493 533 676 | 359 | 494 | 497 | 3N 58 214 | 114 | 141
Severinia [
Bulle Arruda - Ivan Aidar | 10 | 893 | 499 | 688 | 511 62 [ 192 75 [ 75
Terra Roxa
Fazenda Sta Rita 11| 878 | 657 | 810 | 643 | 593 | 347 | 515 | 388 | 150 | 355 | 69 | &0
Viradours
Escritério Canaceste 674 | 628 | 560 | 590 | 428 | 452 | 384 [ 306 | 145 [ 139 [ 104 | 88
Usina Viralcool 704 599 555 566 | 429 | 481 | 437 | 280 | 92 149 | 182 | 136
Ba6 530 6583 343 180 | 148 96
Médias mensais 682 | 599 | 733 | 662 | 449 | 452 | 611 [ 302 § 111 | 202 | 113 [ 105 | ¥
Normais climaticas 720 | 728 | 729 | 731 | 481 | 486 | 486 | 486 | 176 | 174 | 177 | 172 |

*gs verdes iniciam em 21/22 de dezembro e findam em 20 de margo. Entretanto, serdo aqui considerados como inteires, uma
vez que mostram caracteristicas semelhantes aos demais meses de verdo (Janeiro e fevereira).
Obs:- Médias mensais, destacadas em vermelho (peniltima linha do quadro), referem-se as médias das chuvas
registradas no més em questio. As Normais Climaticas ou histéricas (negritadas na ultima linha) referem-se as médias
de muitos anos dos locais numerados de 1 a 12.
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Nas duas ultimas linhas das colunas dos meses de mar¢o de 2018 a 2021, nota-se que as somas das normais climaticas (na
ultima linha) foram praticamente iguais; entretanto, as diferengas foram bem marcantes entre as somas das médias mensais (na
penultima linha) destes mesmos meses. Vale destacar que a soma das médias mensais dos meses de margo de 2018, 2020 e 2021,
respectivamente 111, 113 e 105 mm, foi bem inferior & soma de margo de 2019 (202 mm) e as respectivas normais climaticas (175,
177 ¢ 172 mm - na tltima linha).

Complementando o quadro 2 com as tltimas quatro colunas a direta, onde sio apresentados dados de dezembro de 2017 a 2020
somados aos meses de janeiro a margo de 2018 a 2021, compondo acumulados destes quatro meses como sendo de “verdes” de
2017/18 a 2020/21. Notar que estas médias mensais (penultimas linhas) diferem bem das respectivas normais climaticas ((ltimas
linhas). Devendo-se destacar as duas tltimas linhas da ultima coluna - médias mensais (768 mm) ¢ normais climaticas (903
mm) - cuja diferenga é de 135 mm de chuvas a menos e em um periodo de maximo desenvolvimento, que impacta ainda mais na
produtividade dos canaviais para a proxima safra.

Mapa 2: Na regido Centro-Sul, além dos comentarios efetuados para Sdo Paulo, comparativamente a margo de 2020 (mapa
2B), notou-se diferenga entre os melhores volumes de chuvas que ocorreram em marco de 2021 (mapa 2A) nos estados de Goias
e Minas Gerais, mas que foram mais severas para os estados do Mato Grosso do Sul e Parana.

mapa 2A mapa 2B

chuvas em mm margo 2021 chuvas em mm margo 2020

p (it
sem dado O "0 25 50 100 150 200 250 350 450 600 (mm

fonte:- SOMAR Meteorologia, elaboragio CANAOESTE 75 anos

Mapas 3: Prognodsticos INMET-Instituto Nacional de Meteorologia para maio e junho.

= e
Previsdo de Previsdo de
| chuvas para “| chuvas para
.| todo o més £ I .| todoomés
MAIOD 2021 "‘?f? JUNHO 2021 Y
e w o wm w oo T R

Tomando-se 530 Paulo - SP como referéncia, para o més de MAID, prevém-se chuvas de
60 a 80 mm para a faixa centro a norte dos estados de SP e MS; 40 a 60 mm para a faixa
acima (GO, MG e MT) e de 80 a 100 mm para a faixa do centro de SP (grande parte do PR
e sul do MS). Para JUNHO, prevém-se chuvas de 40 a 60 mm para todo estado de MS e SP,
20 a 40 mm para ES, GO e MT e de 100 a 130 mm para PR.
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Pelo Centro de Cana-IAC, as médias histéricas de chuvas, para Ribeirfo Preto e municipios proxi-
mos, sdo de 55 e 30 mm para maio e junho, respectivamente .

Andlise dos fendmenos El NiNo e La NiNa;

Em atualizagdo no dia 8 de abril de 2021, a Agéncia de Meteorologia e Oceanografia NorteAmeri-
cana (NOAA) indica que La Nifia esta quase no final para o fim do outono (junho) e, no decorrer do
inverno (julho a setembro) o cendrio se mostra como de neutralidade. De acordo com a simulagéo pelo
Centro Canadense para Modelagem e Analises Climaticas (CanSIPS), o bimestre maio-junho sera
caracterizado por chuva abaixo da média no Centro e Sul do Brasil. As temperaturas permanecerio
mais elevadas que o normal em boa parte da regido Centro- Sul; entretanto, temperaturas mais baixas
poderdo ser notadas no litoral das regides Sudeste e Sul, em fungéo de passagens de frentes frias cos-
teiras. Durante julho a setembro - prevé um inverno tipicamente seco, mas sem extremos. Além disso,
o interior do Brasil permanecera sob temperatura acima da média, especialmente estados como Sdo
Paulo, Minas Gerais, Mato Grosso do Sul, Mato Grosso e Goias.

Prognéstico trimestral: pela andlise acima, a SOMAR Meteorologia assinala as condi¢des climati-
cas para Sao Paulo e areas adjacentes, poderdo ser:

. maio e junho: chuvas abaixo da média e temperaturas mais elevadas que a média historica,

. julho: podera ter chuvas dentro da normal climatica e temperatura acima da média.

Com esta tendéncia climatica, a Canaoeste recomenda aos associados que monitorem a qualidade e
perdas durante a colheita. Tratos culturais de soqueiras dificultados em fungéo de solos secos.
Estes prognosticos serdo revisados nas edi¢des seguintes da Revista Canavieiros. Fatos relevan-
tes serdo noticiados em www.canaoeste.com.br ¢ www.revistacanavieros.com.br.
Persistindo duvidas, consultem os técnicos mais proximos ou Fale Conosco CANAOESTE.
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o artigo passado comegamos a aprender sobre

NDVI, e entender como esta ferramenta pode nos

auxiliar como uma estratégia de gestdo. Nesta edi-
¢do vamos conhecer uma ferramenta que também utiliza os
mapas de NDVI para o gerenciamento na hora da tomada de
decis@o. — ZONAS DE MANEJO (ZM)

As zonas de manejo, também conhecidas por Unidades de
Gestao Diferenciadas (UGDs), sdo sub-regides definidas den-
tro de uma mesma area, sendo possivel enxergar através delas
aquelas com maior e menor potencial produtivo do talhdo,
possibilitando manejos mais assertivos conforme as caracte-
risticas de cada uma.

E uma ferramenta importante para maximizar o uso da agri-
cultura de precisio nas propriedades agricolas, uma vez que a
ideia central consiste em agrupar mais de um fator que pode
ser usado para compor areas ou zonas com maior potencial de
produtividade, gerando um unico mapa, com varios fatores,
para tornar as decisdes gerenciais com maior probabilidade
de acertos, uma vez que quantos mais fatores utilizarmos para
composi¢ao das ZM melhor sera a margem de erro.

Um exemplo de aplicagdo pode ser quando associamos o uso
de imagens de NDVI, mapas de produtividade, condutividade
elétrica do solo, textura do solo, dentre outros fatores, no qual
a sobreposicdo destes gera informagdes detalhadas do nosso
talhdo, para assim termos mais assertividade no momento de
planejar os ciclos das culturas agricolas.

— Mapa de produtividade

— Imagem de satélite
— Mapa de elevagio

— Mapa de declividade
— Mapa de maléria erganica

— ZONAS DE MANEJO

Por que utilizar zonas de manejo?

A maior vantagem dos métodos que utilizam zonas de manejo
em relagdo aos demais ¢ o fato de serem capazes de agregar
dados historicos da area em diferentes camadas e traduzi-los
em uma informagao relevante a tomada de decisdo ou distri-
buigdo de coletas de amostras como solo, plantas, raizes, etc.
Imagine que vocé necessita aplicar fertilizantes em taxa vari-
avel e precisa entender as variabilidades da area para gerar
recomendagoes direcionadas. Uma das metodologias pode ser
aplicar uma grade regular que coloca um ponto de coleta de
solo a cada trés hectares, mas essa metodologia ndo leva em
consideragdo as variabilidades de produtividade, biomassa,
relevo e outras caracteristicas da regido, podendo ter menos
assertividade e maior custos com coletas se comparado com
areas onde as UGDs ja estdo bem estabelecidas.

Mapa da NOWVI Mapadecolheita Mapa de CTC {salo)

pré-plantio Ambientes de

producis definidas
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— Mapa de condutividade elélirica do solo

Populagio de
plantas em fungde
da resposta da drea



Existe um risco consideravel ao utilizar apenas um fator para
a elaboragdo de zonas de manejo e deste planejar todo o ciclo
de operagdes para uma cultura agricola. Porém, quando se
deseja implementar a agricultura de precisdo em proprie-
dades agricolas e ndo existem mais opgdes para compor as
ZM’s, é recomendado maior cuidado e atengdo no momento
da prescri¢@o das atividades agricolas a serem realizadas a
campo.

Como principais beneficios das zonas de
anejo, tem-se:

1. Amostragem de solo (relevancia e sub-amostras): a amos-
tragem de solo quando realizada apds zonas de manejo prées-
tabelecidas torna a amostragem mais simples e econdmica de
ser feita;

2. Amostragem de pragas: pragas de solo com baixa mobili-
dade principalmente, como nematéides e fungos de solo;

3. Semeadura em taxa variavel: entender os ambientes dife-
rentes permite colocar a populagdo de plantas de maneira
mais adequada;

4. Alocagdo de cultivares: cada cultivar possui diferentes
niveis de exigéncia quanto a fertilidade, disponibilidade
hidrica e outras caracteristicas que podem ser definidas atra-
vés das UGDs para uma escolha mais assertiva da variedade
a se plantar.

5. Aplicagdes de fertilizantes em taxa variavel: com as zonas
de manejo estabelecidas, € possivel gerar uma prescrigoes
rapidas e simplificadas de fertilizantes e corretivos na quanti-
dade e locais corretos.
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Definigdo de pontos de coleta para amostragem de solo a
partir de zonas pré-estabelecidas

Como gerar as zonas de manejo?

Existem diversos softwares de SIG (Sistema de Informagéo
Geografica) que podem auxiliar na geragdo destas zonas,
como o plugin gratuito Smart-Map para QGis e uma série de
plataformas e softwares pagos com foco em agricultura de
precisdo.

A elaboragdo, analise e interpretagdo das zonas de manejos
nem sempre sdo faceis de serem realizadas e interpretadas
pelos profissionais e produtores, ¢ quando existe um nimero
grande de fatores, o nivel de dificuldade aumenta ainda mais,
pois existe um patamar complexo de informagdes que se
agrupam, para assim, dar uma possivel indicagdo de areas
com maior ou menor potencial produtivo dentro do talhdo.
Ao utilizarmos as ZM podemos elaborar cultivo apos cultivo
a distribui¢do espacial do comportamento da produtividade
no talhdo e se fizermos isso ao longo dos anos agricolas, tere-
mos uma poderosa ferramenta para analise de informagdes,
baseadas em fatores espaciais e temporais e com isso conse-
guiremos tratar as areas como UGD’s ou Unidade de Gestao
Diferenciada dentro do talhdo que retrataram as areas com
maior e menor potencial de produg@o para cada talhdo dentro
da propriedade.

Consideracoes finais:

As UGD’s sdo um dos melhores resultados que o ciclo de agri-
cultura de precisdo pode entregar as propriedades agricolas,
porque ¢ a forma mais assertiva de se tomar decisdes visando
entender cada local do talhdo, sabendo onde pode ser colo-
cado mais ou menos sementes/metro, onde teremos maior ou
menor produtividade, area que necessitam de maior quanti-
dade de adubo, dentre outros.

O mais interessante € que a partir da ZM, a busca pelos fato-
res limitantes a produgdo podem possuir mais sucesso, 0 que
ndo livra o profissional de ir a campo e fazer o acompanha-
mento da lavoura. Lembrem- se de nada adianta investir em
equipamentos de agricultura de precisdo para ter todas as
informagdes dentro de uma propriedade rural ou partes delas,
e ndo utiliza-las da maneira correta. A busca de profissionais
capacitados ainda se faz necessario para poder incrementar a
produtividade ou trabalhar com uma gestdo metro a metro.
Gostou desse conteudo? Continue nos acompanhando para
ficar por dentro das novidades com novos artigos. @;—
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O MELHOR ///
PARA A SUA FAMILIA

AUTOMOTIVO > Qf
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Pneus para carros, caminhdes e agricolas; 'l
Cémaras para carros e linha pesada; . -J

Filtros, lubrificantes para motos, carros e linha pesada.

FERRAGEM

Linha de pegas para implementos agricolas, veterindria, selaria, cutelaria, ferramentas manuais e elétricas,
EPIs, jardinagem, produtos para piscina e lazer, ragdes bovinas, suinas, equinas, aves e linha PET,
homeopatia para carrapatos e mastite, sal mineral, polpa citrica, milho moido e em gréos.
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MAGAZINE .
Cama, Mesa e Banho; 3]
Eletrodomeésticos,
Eletroportdteis ‘ ' /

E muito mais.

TEM SEMPRE UMA LOJA PERTINHO DE VOCE, CONFIRA:

FILIAIS: BARRETOS (17) 99668-4296 - BATATAIS (16) 99638-5629 - CAMPO FLORIDO (34) 99842-7174
CRAVINHOS (16) 99963-4937 - DESCALVADO (19) 99997-1153 - FRUTAL (34) 99957-6644 - GUAIRA (17) 99631-2891
GUARA (16) 99975-3405 - ITUVERAVA (16) 99975-4764 - JABOTICABAL (16) 99975-4923 - MONTE ALTO (16) 99975-5867
MORRO AGUDO (16) 99975-8441 - PAULO DE FARIA (17) 99670-4867 - PITANGUEIRAS (16) 99991-3116
PONTAL (16) 99991-9062 - PORTO FERREIRA (19) 99851-9481 - SANTA CRUZ DAS PALMEIRAS (19) 99873-6561
SANTA RITA DO PASSA QUATRO (19) 99894-5138 - SANTA ROSA DE VITERBO (16) 99994-3726 - SERRANA (16) 99994-3776
SERTAOQZINHO (16) 99640-0906 - SEVERINIA (17) 99632-6191
’ll![j/

o FerragemEMagazineCopercana

@ www.copercana.com.br /////// COPERCANA
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COCRED

Oportunidades perfeitas
para o seu melhor negdcio.

Acesse
sicoobcocred.com.br/classificados
e conheca os bens disponiveis em

nossa Secao de Classificados

IMOVEIS RURAIS

Imével rural denominado “Estancia Novo Horizonte”, matricula n® 47.053, com area de 2,00 hectares,
localizado no municipio de Barretos/SP.

Um sitio de Recreio com 5.125,00 m?, matricula n° 1.949, situado no Condominio Vale do Sol,
denominado lote n° 01 da quadra n° 05 com frente para a rua 5, esquina com a rua 1, no municipio de

Jardinépolis/SP.
Observacao: O lote possui benfeitorias de 477.20m? ndo averbadas na matricula, disponivel para venda

da forma que se encontra.

Z~Y IMOVEIS URBANOS

Imoével Urbano Comercial no 23° Andar do Edificio New Office, com area total de 133,9583 m?,
sendo 57,64 m? de area privativa e 76,3183 m? de area comum, matricula n° 159.286, localizado
em Ribeirdo Preto/SP.




Um apartamento com 66,280 m?, situado no 2° pavimento, bloco B-18, n° 565, matricula n° 30.229,
Conjunto Residencial Primavera, avenida Paris, n° 707, no municipio de Ribeirdo Preto/SP.

Um apartamento com 66,280 mz, situado no 2° pavimento, bloco B-11, n° 510, matricula n® 31.380,
Conjunto Residencial Primavera, avenida Paris, n° 707, no municipio de Ribeirao Preto/SP.

Imével residencial com area total de 540,88 m? e area construida de 311,29 m?, situado na Rua Tenente
Catao Roxo, n° 837, Jardim Antartica, matricula n° 42.501 no municipio de Ribeirao Preto/SP.

Imodvel residencial urbano, com area construida de 438,10 m? e area total de 603,75 m2 matricula n® 32.717, casa
n° 09 do setor 04 no Condominio Residencial Pedra Verde, situado na Rua José Pedro da Silva Matos, n® 350,
bairro Jardim Tropical, no municipio de Marilia/SP.

Imével residencial e comercial sob as matriculas n® 10.947, 10.709, localizado na rua Luiz Carlos Tocalino
n° 460, 450, bairro Residencial Nova Viradouro, no municipio de Viradouro/SP.

Imével residencial urbano, com area construida de 200 m? e terreno de 300 m?, matricula 54.464,
localizado na Rua Alexandre Dad, n° 3.002, Bairro Vila Scarabucci, no municipio de Franca/SP.

Terreno Urbano com area de 1.004,26 m2, matricula n° 14.268, localizado na Rua Vicente de Aradjo
Lopes, lote 01, quadra n°® 32, no municipio de Jardinépolis/SP.

DIVERSOS

Redutor de velocidade, reducdo de 1 x 4, capacidade de 500 CV, cor azul, marca Falk.

VAMOS FECHAR NEGOCIOS?

Se tem interesse em algum dos itens colocados a venda, é s ligar
ou mandar um e-mail que a gente te passa mais informacdes!

({—) (16) 2105-3800 | (16) 98131-5500 (4 patrimonio@sicoobcocred.com.br

Y% SICOOBCOCRED

Vem crescer com a gente.

cocred.com.br
@00 sicoobcocred




& pensou ter acesso aos mesmos produtos e

servigos de umbanco, inclusive obter crédito,

fazer investimentos, contratar consércios,

seguros e previdéncia, s6 que pagando taxas
de juros e tarifas muito menores, sem toda aquela
burocracia e ainda participar de uma espécie de
distribuicao de lucros no final de cada ano? Entéo,
torne-se cooperado da Sicoob Cocred.

Com 51 anos de histéria, a Cocred é uma
das maiores e mais sélidas cooperativas de
crédito do pais, e continua crescendo, mesmo
em tempos de crise, porque sempre coloca os
cooperados no centro das ac¢des. Indiretamente,
isso assegura que a comunidade como um todo
seja, defato,a grande beneficiada nos processos.

Ao contrario da maioria dos bancos, que restringiu o
crédito durante apandemia, a Cocred tem ampliado
a concessao de empréstimos, sempre com taxas
de juros menores e tarifas reduzidas, contribuindo
para que mais pessoas - fisicas e juridicas — tenham
acessoa produtos e servicos financeiros, e consigam
superar esta fase de dificuldade.

/// Informe Publicitario

GANHO SOCIAL

DO COOPERADO

Juros menores e tarifas
reduzidas proporcionaram
economia de R$ 14,9 mil

a cada associado da
Sicoob Cocred em 2020.

S6 em 2020, a Cocred concedeu RS 41,4 milhdes
por meio do Programa Nacional de Apoio as
Microempresas e Empresas de Pequeno Porte
(Pronampe) e outros R$ 114,4 milhdes pelo Fundo
Garantidor para Investimentos (FGI), que tem por
objetivo facilitar a obtencao de crédito por micro,
pequenas e médias empresas, empreendedores
individuais e caminhoneiros auténomos.

E quando diz praticar juros menores, sao
menores mesmo. Por exemplo: enquanto o0s
bancos cobraram uma taxa média ao més de
6,76% no cheque especial, em 2020, na Cocred a
taxa média neste tipo de operacao foi de 3,92%
ao més. Ja as taxas de administracdo médias
para consorcio de imoéveis na cooperativa
ficaram em 7,84%, ou seja, menos da metade dos
18,47% praticados pelos bancos.

Os estabelecimentos comerciais cooperados
também tiveram economia ao movimentar com
a Cocred. A SIPAG, maquininha de cartdes da
cooperativa, possui taxas muito menores que
as praticadas pelos bancos comerciais. No caso



das vendas a crédito, por exemplo, a taxa média Valor Economizado

praticada pela cooperativa no ano passado foi de

1,85% ao més, 40% menor que a taxa de 3,08% ao Com juros nas operacges de crédito R$ 334.271.336,94

més cobrada pelos bancos no mesmo periodo. : S : -
Com tarifas bancarias R$22.061.311,33

Somando a quantia economizada pelos Com taxas de administracdo de consércios R$ 220.182,23
i e

cooperados ao consumir produtos
servicos com taxas e tarifas reduzidas na Com maquinhas de cartdes R$ 29.889.64316

cooperativa ao longo de 2020 e dividindo

o resultado pelo nimero de cooperados

ativos (com movimentacao), conclui-se que Sobras Brutas RS 5117458413
cada um deles economizou em média, no — .

ano passado, cerca de R$ 14,9 mil. Esse ¢ o Cooperados Ativos 29271

chamado “Ganho Social do Cooperado”.

 Valor Economizado (média por cooperado) RS 14.950,53

E por que a cooperativa consegue manter precos mais
competitivos? Porque ela ndo foca suas atividades no
lucro sobre os cooperados, afinal, eles também sao
“socios do empreendimento”, participam das
decisoes e recebem os resultados ao final do

exercicio — as chamadas Sobras — de forma
proporcional aos servicos utilizados e as
movimentacoes financeiras de cada um.

Gerar impactos paositivos e fomentar o
desenvolvimento dos cooperados
m——E e da comunidade, de maneira
":,ﬂ‘::;‘ﬂ;ﬁﬁ::nﬂ:‘ ; = sustentavel, ética e transparente
da cooperativa 1CE 4 Sd0 COMpromissos que permeiam a
missdo da Cocred. E por isso que toda
rigueza gerada pela cooperativa impulsiona
= L:b o desenvolvimento social e econémico das
2 Y ® ° localidades onde esta presente.

] P » Emprego; . A . .
Distribuicio de S o Esse € o Circulo Virtuoso do Coope
recursos e novas + Crescimento na Regido rativismo”. Ao oferecer produtos e

aauecas e smprses . servicos adequados, e com precos justos,
e i kicsnka e distribuindo as Sobras ao final de cada
econémico e social; exercicio, acooperativa se torna protagonista
*Ici=to fincetce g, | na regulacao do mercado financeiro regional,

promove a inclusao e estimula a educacéo
financeira. Um trabalho que desencadeia uma
sucessao de resultados positivos.

cocred.com.br Y¥SICOOBCOCRED

@o@ SfCOObCOC!'Ed Vem crescer com a gente.
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Esta coluna tem a intengdo de, maneira didatica, esclarecer algumas davidas a respeito do portugués

Formada em Direito e Letras. Mestra em Psicologia Social - USP. Especialista em Lingua Portuguesa, Direito Pablico e Gestio
Educacional. Membro imortal da Academia de Letras do Brasil. Prémios recebidos: Machado de Assis, Carlos Drummond de
Andrade, Carlos Chagas. Livros publicados sobre a Lingua Portuguesa, Educagio, Literatura, Tabagismo e Enxaqueca. Docente,
escritora, pesquisadora, consultora sobre portugués, oratéria e comunicagéo.

Renata Carone Sborgia

“Quem ouve miisica, sente sua solidao povoada de PARA VOCE PENSAR:

repente.” Robert Browning
“Se tanto me doi que as coisas passem

1) Pedro e Maria “tém” livros interessantes. E porque cada instante em mim foi vivo
...muito interessante a grafia correta do verbo ter, prezado Na busca de um bem definitivo _

leitor! Em que as coisas de Amor se eternizassem.”
O Novo Acordo Ortografico ndo modificou a acentuagdo dos @
verbos ter ¢ vir e seus derivados. Sophia de Mello Breyner Andresen %

Corretos: eles tém, eles vém

2) Maria comprou um novo “microondas”.

.. para o Novo Acordo Ortografico ¢ velho!
O correto ¢: micro-ondas (com hifen)

Regra facil da Nova Grafia: nas formagdes em que o prefixo
termina na mesma vogal do segundo elemento: emprega-se o
hifen.

3) Pedro ndo gosta de peixe com “espinho”.

...a Lingua Portuguesa também nao!

O correto é: peixe com espinha.

O termo correto para designar a parte dorsal do peixe (osso do
esqueleto) ¢ espinha.

O espinho ¢ aquele 6rgdo rigido e pontiagudo presente em
alguns vegetais.

O ilcool -

’ Biblioteca “General Alvaro Tavares Carmo”
combustivel e »

“E neste trabalho de Joio Guilherme Sabino Ometto que se apresenta a cadeia sucroenergé-
tica como uma grande fornecedora de bens de consumo ecologicamente sustentaveis. E ndo ¢
outro o desafio que se coloca para o conjunto das nacdes pois, cada vez mais, ¢ fundamental
atender as necessidades basicas dos homens sem provocar impactos negativos ao ambiente.”-
Trecho extraido da “orelha” do livro)

Referéncia:
OMETTO, Jodo Guilherme Sabino. O alcool combustivel e o desenvolvimento sustentado. Sdao
Paulo: PIC, 1998.

= 0 desenvolvimento
« sustentado

Os interessados em conhecer as sugestdes de leitura da Revista Canavieiros podem procurar a Biblioteca
da Canaoeste - biblioteca@canaoeste.com.br - www.facebook.com/BibliotecaCanaoeste

Fone: (16) 3524.2453 - Rua: Frederico Ozanan, 842 - Sertiozinho/SP




VENDEM-SE
-01 bomba d'agua para irrigacio - R$ 1.500,00

-0l carreta de 4 rodas - R$ 5.000,00

-01 arado Iveca de 4 hastes - R$ 4.000,00

-01 terraceador de 14 discos - R$ 8.000,00

-0l arrancador de grama - R$ 2.500,00

- 01 quebralombo - R$ 4.000,00

-01 marcador de banca - R$ 6.000,00

-0l escarificador - R$ 2.000,00

-01 cacamba de bomba Condor - R$ 3.000,00.

Tratar com Wilson - 17.99739.2000 - Viradouro.

ALUGA-SE

Uma chécara com 17.800 metros quadrados, em Sertiozinho, na
Vicinal José Siena, n° 7, em frente ao Posto Queijinho.

A chécara possui: um saldo de festas para até 250 pessoas,
equipado com mesas e cadeiras, mesa de madeira com 5 metros
para servir as refeicdes e mesa em madeira com 3 metros para
bolo; uma cozinha acoplada ao saldo, com 2 freezers e 1 geladeira
grande; quiosque grande, capela para 30 pessoas, 4rea para
churrasco com fogio industrial, churrasqueira grande e fogio

a lenha com forno; casa de madeira com 4 cdmodos; casa em
alvenaria com 5 coémodos; piscina 6m x 3m com aquecedor
solar; estacionamento com capacidade para 50 a 60 carros;
campo de futebol pequeno; garagem coberta para 4 carros;
jardim com bastante coqueiros e varios pés de frutas.

Tratar com Vilmar 16 99214 4849.
VENDEM-SE

-MB 2726/12, bombeiro pipa;
-MB 2729/13, comboio;

-MB 2726/10, bombeiro pipa;
-MB 1718/12, bombeiro pipa;
-MB 1718/12, comboio;

-MB 2423/05, bombeiro, pipa;
-MB 2423/08, bombeiro pipa;
-MB 2220/90, chassi;

-MB 15180/12, oficina;

-VW 17190/14, chassi;

ALY

ssifi(Cyados

-VW 15190/14, comboio;

-VW 26260/12, bombeiro pipa;
-VW 15180/12, comboio;

-VW 15180/10, bau oficina;
-VW 17180/10, chassi;

-VW 26220/10, bombeiro pipa;
-VW 26220/10, cacamba agricola;
-VW 13180/12, oficina;

-VW 15180/10, chassi;

- VW 15190/14 oficina;

-VW 31260/ 11, bombeiro pipa;
-VW 26260/11, comboio;

-VW 15180/12, recuar 1 espaco aqui borracheiro;
- ECargo 2422/05, munk;
-Munck Masal, 20;

-Rollon on off 25;

- Cagamba truck;

- Cagamba toco;

- Tanque fibra 21.000 litros,

- Tanque fibra 12000 litros.

Tratar com Alexandre pelo telefone: (16) 3945-1250 ou pelos
celulares 9 9240-2323 Claro e 9 9295-6666 Luiz.

AVISO

aos anunciantes:

0S ANUNCIOS SERAO MANTIDOS POR ATE 3
MESES. CASO A ATUALIZAGAO NAO SEJA FEITA
DENTRO DESTE PRAZO, 0S MESMOS SERAQ
AUTOMATICAMENTE EXCLUIDOS!

e-mail para contato:
marinoguerra@copercana.com.br



VENDE-SE

- Camionete Effa Plutus, ano e modelo 2012, diesel, cabine
dupla, direcio hidrdulica e regulavel, arcondicionado, trio
elétrico, multimidia, cAmera de ré, pneus novos, toda revisada,
capacidade de carga de até 1,2 mil kg.

Valor: R$ 37.000,00.

Tratar com Jorge Assad (pelo WhatsApp) (17) 9 8114 - tirar
espacos0744.

VENDEM:-SE

- Palio Weekend Adventure 1.8, 2014/15, prata, completo, 4
portas, flex, 200.000 Km. Valor R$ 36.000,00, licenciado 2021;
- Apartamento de 70 m no Jardim Brasil, com dois dormitérios,
dois banheiros, drea de servico fechada, sala e cozinha, no
segundo e tltimo piso, todo mobiliado, garagem para um

carro, condominio de R$ 20,00. Prédio com apenas quatro
apartamentos, proximo a pista de caminhada do Piratininga. R$
170.000,00. Aceita troca de valor maior ou menor.

Tratar com Leonardo nos telefones (16) 3720-9691 ou
WhatsApp (51) 9 9782-1657.

VENDE-SE

Pulverizador 800 litros, marca K.O. com acionamento de barras
hidraulico.

Tratar com Antdnio Carlos (16) 9 8128 3344.

VENDEM-SE

Em perfeito estado de conservacio: 1) Forrageira Combine com
4 rolos, com acionamento hidraulico da bica de descarga; 2)
Cultivador de milho marca Tatu.

Tratar com Mauro Telefone 16 9 9961 4583.

VENDEM-SE

Dois Tanques de Expansio para Leite, de 1000 litros Dari-Koo e
de 1200 litros Inbrasmetal, ordenha balde ao pé Westfalia com
4 conjuntos, vagio forrageiro Combine 6500 e plantadeira Jumil
JM2570 4 linhas. Municipio Santa Vitéria/MG.

Tratar com Fernando (16) 9 8149-2065.

VENDE-SE

Tanque de expansio para resfriar leite. Capacidade de 800 litros,
marca DM - R$ 6.500,00.

Tratar com Arcencio (16) 9 9213 3780.

VENDE-SE

Estribo, capota maritima, Santo Anténio, cromado, da S-10
2019

Entrar em contato no (14) 9 9680 2316. falar com Silvia.
VENDEM-SE

Camioneta/carroceria aberta, GM Silverado, prata, diesel, ano
1997/98.

- Caminhio Cavalo MB1932, 1985, mecanica original, pintura
branca e azul, em bom estado de conservacio, pneus razodveis.
Mayla (16) 37292790.

VENDEM-SE

- Implemento TORNADO 1300 joga adubo, sementes, calcirio

98 Canavieiros

a lanco e sistema de fluxo de ¢leo do trator tomada de forca.

Tem pouco uso, guardado no coberto.

Valor R$ 7.000,00 mil reais.

- Implemento cultivador triplice operacio teve s6 duas safras,
guardado no coberto, modelo SACMT e fluxo de dleo do trator.
Valor R$ 18.000,00 mil reais.

Ricardo Vivo (16) 997826790.

PRESTACAO DE SERVICO

- Aplicacio de inseticida na soqueira, adubacio, pulverizacio
de herbicida/inseticida, preparo de solo, sulcacio com GPS e
cobricdo.

Tratar com Gabriel Merlo Galdeano pelos telefones (16) 9
92622069 ou 3942-2856.

VENDEM-SE

-Venda permanente de gado Gir PO (Puro de Origem), vacas,
novilhas e tourinhos,

- Gado Girolando, vacas e novilhas.

Tratar com José Gongalo pelo telefone (16) 9 9996-7262.
VENDEM-SE

-Cama de frango,

- Esterco de galinha para lavoura.

Tratar com Luis Americano Dias pelo telefone

(19) 9 97192093.

VENDEM-SE

-Mudas de abacate enxertadas.

Variedades: Breda, Fortuna, Geada, Quintal e Margarida.
Encomende ja a sua! Mudas de origem da semente de abacate
selvagem, selecionadas na enxertia para alta producio comercial.
R$ 15,00.

Tratar com Lidiane pelo telefone (16) 9 81199788 ou lidiane_
orioli@hotmail.com

PRESTACAO DE SERVICO

- Preparacio de terra: adubacio, tratos culturais em canavial,
pulverizacio em soqueira e plantio com GPS.

Tratar com Itamar pelo telefone (17) 9 9670-5570.

- A Revista Canavieiros nao se responsa-
biliza pelos anuncios constantes em nosso
Classificados, que siao de responsabilidade
exclusiva de cada anunciante. Cabe ao con-
sumidor assegurar-se de que o negécio é ido-
neo antes de realizar qualquer transacio.

- A Revista Canavieiros nao realiza intermedia-
¢ao das vendas e compras, trocas ou qualquer
tipo de transacio feita pelos leitores, tratando-se
de servico exclusivamente de disponibilizagio de
midia para divulgacao. A transacao é feita dire-
tamente entre as partes interessadas.
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Conheca nossa

LINHA CANAVIEIRA

CULTIVADOR
QUEBRA-LOMBO

TRANSPLANTADORA o L e COBRIDOR JAU
DE MUDAS ; DE MUDAS

TUPI GUAPO

PLANTADORA
DE TOLETES

BROTAS

AGRICULTURA MECANIZADA DE PONTA

OE agrimec.com.br (55) 32227710
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Nao deixe as gramineas
ganharem essa batalha.

Conte com Front®, seu melhor aliado.

Aplicado no periodo seco e semilimido em pré-emergéncia da cana soca, Front® controla as principais gramineas que disputam
espaco e nutrientes com a cana. E o melhor aliado para um maior potencial produtivo do seu canavial. Por isso, quem olha o futuro
nd&o escolhe outro herbicida.

F t® 75 Trés ativos num \% Alta performance <5 Perfeito para associagéio
ro n @ unico produto 7~ graminicida ¥ com latifolicidas

4.%} Até 150 dias de fl\ Amplo espectro v/‘,\ Ndo afeta as culturas vizinhas
HERBICIDA %" residual KJ de controle \v/ e é seguro para rotagdes

a TE N a o PRODUTO PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO AMBIENTE; USO
AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO; CONSULTE SEMPRE UM
AGRONOMO; INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE

AS EMBALAGENS E OS RESTOS DOS PRODUTOS; LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRUCOES CONTIDAS
NO ROTULO, NA BULA E NA RECEITA; E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTECAO INDIVIDUAL.

*Rentabilidade e produtividade observadas em campos de teste, com dosagens e aplicagdes corretas do produto, e sujeitas a variagdes de clima, solo, manejo e mercado, entre outras.

/& CORTEVA Visite-nos em corteva.com.br | 0800 772 2492

agriscience ™ © Marcas registradas da Corteva Agriscience e de suas companbhias afiliadas. ©2021 Corteva.



